
Vymo ระดม​ทุ​น ​18 ลาน​ดอลลาร​จาก Emergence

Capital และ Sequoia India มุง​เสริม​ศักยภาพ​ทีม

ขาย

องคกร​ธุรกิจ​ระดับ​โลก​กวา​ 50 แหง​ เชน AXA, Allianz, VPBank, Sumitomo Life, DuPont และ Generali ตาง​ใช

บริการ​ผู​ชวย​สวน​บุคคล​สําหรับ​ทีม​ขาย​ผาน​มือ​ถือ​ของ Vymo เพื่อ​เก็บ​ขอมูล​อัต​โน​มัติ​ ใช​ประโยชน​จาก​ขอมูล​เชิง

บริบท​ และ​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​การ​ขาย​สูง​สุด​ 35%

Vymo ผู​ชวย​สวน​บุคคล​ที่​ชวย​ให​ทีม​ขาย​ภาค​สนาม​ทํางาน​อยาง​มี​ประสิทธิภาพ​มาก​ขึ้น​ ประกาศ​วา​ บริษทั​ระดม​ทุน

รอบ Series B ได​ 18 ลาน​ดอลลาร​จาก Emergence Capital บริษทั​รวม​ลงทุน​ใน​ระบบ​คลา​วดระดับ​องค​กร​ ซึ่ง​เคย

ลงทุน​ใน​บริ​ษทั SaaS ชัน้​นําอยา​ง Salesforce, Box, Veeva และ Zoom นอก​จาก​น้ี Sequoia India ซึ่ง​เป็น​นัก

ลงทุน​ราย​เดิม​ ได​รวม​สนับสนุน​เงิน​ทุน​ใน​รอบ​น้ี​ดวย

Vymo จะ​นําเงิน​ทุน​กอน​น้ี​ไป​ใช​เปิด​ตัว​ใน​สหรัฐ​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ ดวย​การ​เปิด​สํานักงาน​ใหญ​ใน​นิวยอรก​ รวม​ทัง้​จะ

นําไป​ขับ​เคลื่อน​การ​เติบโต​ใน​ตลาด​ทัว่​โลก​ โดย Vymo สราง​ความ​รวม​มือ​กับ​บริษทั​ประกัน​และ​สถาบัน​การ​เงิน​ยักษ

ใหญ​ทัว่​โลก​ เชน AXA, Allianz, AIA, Generali และ Sumitomo รวม​ถึง​ธนาคาร​ราย​ใหญ​หลาย​แหง​ใน​เอเชีย​แป​ซิ

ฟิก

ผู​ลง​ทะเบียน​ใช​งาน Vymo กวา​ 75% ล็อกอิน​และ​เขา​ใช​งาน​ทุก​วัน​ สง​ผล​ให​ระดับ​การ​ใช​งาน Vymo สูง​กวา​มาตรฐาน

ของ​ระ​บบ CRM อื่นๆ​กวา​ 2​ เท​า Vymo เก็บ​ขอมูล​การ​ใช​งาน​แบบ​อัต​โน​มัติ​ ทําให​ทีม​ขาย​สามารถ​โฟกัส​ไป​ที่​การ

ทํากิจกรรม​ที่​มี​มูลคา​สูง​กับ​ลูกคา​และ​วาที่​ลูก​คา​ นอก​จาก​น้ี Vymo ยัง​ใช​ขอมูล​เชิง​บริบท​ที่​มี​มากมาย​เพื่อ​เรียน​รู​วา

https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%94%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b8%e0%b8%99-18-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%81-e/


พนักงาน​ขาย​ที่​ยอด​เยี่ยม​ที่สุด​ใน​องคกร​กําลัง​ทําอะไร​ และ​เปลี่ยน​เป็น​แนวทาง​ปฏิบัติ​ที่​ดี​ที่สุด​สําหรับ​ทีม​ขาย​ทัง้​ทีม

Vymo สามารถ​ทําให​ตัว​ชี้​วัด​ประสิทธิภาพ​การ​ขาย​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​ 35% และ​ทําให​กล​ยุ​ทธ CRM มี​ประสิทธิผล​สูง​สุด​ โดย

เฉพาะ​สําหรับ​สถาบัน​การ​เงิน​และ​บริษทั​ประ​กัน​ ปัจจุบัน​ องคกร​ตางๆ​ ตอง​ทุม​งบ​หลาย​ลาน​ดอลลาร​และ​แรงงาน​เป็น

จํานวน​มาก​ใน​การ​ใช​ระ​บบ CRM แต​ทีม​ขาย​กลับ​ไม​สามารถ​สราง​มูลคา​ทาง​ธุรกิจ​จาก​การ​ลงทุน​ดัง​กลาว​ได​ โดย​ระ​บบ

CRM มี​การ​ใช​งาน​เฉลี่ย​ไม​ถึง​ 30% เพราะ​การ​รายงาน​ขอมูล​แบบ​แมน​นวล​ยัง​เป็น​เรื่อง​ทาทาย​สําหรับ​ทีม​ขาย​ที่​ตอง

ทํางาน​นอก​สถาน​ที่​ ขณะ​เดียว​กัน​ บริษทั​วิจัย​และ​ที่​ปรึก​ษา Gartner ระบุ​วา​ “รายงาน​ภาค​สนาม​ไม​ได​เขา​สู​ระบบ

อัตโนมัติ​ของ​ทีม​ขาย​ใน​ทัน​ที​ ขอมูล​จึง​ไม​สด​ใหม​แลว​”

รับ​ชม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ Vymo ได​ที่ https://www.youtube.com/watch?v=9saePnvir4M

Jake Saper หุน​สวน​ของ Emergence Capital ซึ่ง​เขา​รวม​เป็น​กรรมการ​ของ Vymo หลัง​การ​ระดม​ทุน​ครัง้​น้ี​ กลาว

วา​ “ใน​การ​พิจารณา​ลงทุน​ใน​บริ​ษทั SaaS มัก​ขาด​ดัชนี​วัดผล​ตางๆ​ เชน​ จํานวน​ลูกคา​ที่​ยกเลิก​บริการ​และ​การ​เติบโต

ของ​ราย​ได​ แต​คุณลักษณะ​เดน​ของ​ทุก​บริษทั​ที่​เรา​เขาไป​ลงทุน​ก็​คือ​ ลูกคา​มี​สวน​รวม​สูง​ ทัง้​น้ี Vymo มี​ระดับ​การ​ใช

งาน​สูง​มาก​ และ​ฐาน​ผู​ใช​งาน​ก็​ขยาย​ตัวอยาง​ตอ​เน่ือง​ ครอบคลุม​พนักงาน​ขาย​ 100,000 คนใน​องคกร​ธุรกิจ​ระดับ​โลก

กวา​ 50 แห​ง Vymo จึง​มอบ​คุณคา​ที่​สามารถ​พลิก​โฉม​ธุรกิจ​ได​อยาง​แท​จริง​ นอก​จาก​น้ี Vymo ยัง​มี​คุณสมบัติ​ของ

บริษทั​ที่​เรา​ตองการ​รวม​มือ​ดวย​ นัน่​คือ​ การ​ยก​ระดับ​ชีวิต​การ​ทํางาน​ใน​แตละ​วัน​ของ​คน​หลาย​ลาน​คน”

Shailesh Lakhani กรรมการ​ผู​จัดการ​ของ Sequoia Capital ให​ความ​เห็น​ใน​ทํานอง​เดียวกัน​วา​ “ใน​ฐานะ​ที่​เป็น​หุน

สวน​มา​ตัง้แต​ตน​ เรา​เห็น Vymo เติบโต​รวดเร็ว​มาก​ใน​ทุก​ๆดาน​ แต​ที่​สําคัญ​ที่สุด​คือ​การ​ที่​พนักงาน​ของ​องคกร​ยักษ

ใหญ​ทัว่​โลก​ตาง​ใช​งาน Vymo ผาน​มือ​ถือ​กัน​อยาง​คึก​คัก Vymo จะ​กลาย​เป็น​มาตรฐาน​สําหรับ​ฝ าย​ขาย​และ​ฝาย​จัด

จําหนาย​ของ​องคกร​เหลา​น้ี​ เรา​ชื่นชม​คุณ Yamini คุณ Venkat และ​ทีม​งาน​ชัน้​ยอด​ที่​สาน​ตอ​ความ​สําเร็จ​มา​จนถึง

ตอน​น้ี​ และ​เรา​มัน่ใจ​วา​ความ​สําเร็จ​จะ​ตาม​มา​อีก​มากมาย​ใน​อนาคต​”

การ​เติบโต​และ​การ​ขยาย​ตัว

Vymo มี​การ​เติบ​โต​ 3 เทา​เมื่อ​เทียบ​ราย​ปี​ใน​ชวง​สอง​ปี​ที่​ผาน​มา​ โดย​มี​การนําไป​ใช​งาน​ใน​ 7 ประ​เทศ

ใน​ขณะ​ที่ Vymo ขยาย​ฐาน​ลูกคา​ พ​บวา​มี​การ​เติบโต​มาก​เป็น​พิเศษ​ใน​กลุม​สถาบัน​การ​เงิน​ชัน้​นํา โดย​ลูกคา​กวา​ 80%

อยู​ใน​อุตสาหกรรม​บริการ​ทางการ​เงิน​ และ​กวา​ 9​0% ใน​จํานวน​น้ี​เป็น​องคกร​ขนาด​ใหญ​ รวม​ถึง AIA และ AXA ซึ่ง

Vymo ถูก​นําไป​ใช​งาน​ใน​หลาย​ประเทศ​เพื่อ​รองรับ​งาน​ขาย​ทัง้​แบบ​ขาย​ตรง​และ​ขาย​ผาน​ตัว​แทน​ โดย Claude

Seigne ซี​อี​โอ​ของ AXA General Insurance Thailand กลาว​วา​ “เรา​ใช Vymo เพื่อ​ชวย​ให​ทีม​ขาย​สามารถ​สราง

การ​มี​สวน​รวม​ของ​ลูกคา​อยาง​เพียง​พอ​และ​ถูก​เวลา​ ซึ่ง​จะ​กอ​ให​เกิด​ความ​สัมพันธ​อัน​แนนแฟ น​และ​ความ​ไว​เน้ือ​เชื่อ

ใจ”



Vymo บุก​เขา​ตลาด​สหรัฐ​ใน​ชวง​เวลา​สําคัญ​ของ​อุตสาหกรรม​การ​ธนาคาร​และ​การ​ประ​กัน​ โดย​ขอมูล​จาก​รายงาน​การ

ศึกษา​ลูกคา​บริการ​ทางการ​เงิน​ทัว่​โลก​ของ Accenture ประจําปี​ 2​562 พบ​วา​ ลูกคา​ใน​ภาค​ธนาคาร​และ​การ​ประกัน

ตองการ​บริการ​ที่​เฉพาะ​เจาะจง​มาก​ขึ้น​ พ​รอม​วิธี​ที่​มี​ประสิทธิภาพ​มาก​ขึ้น​ใน​การ​ผสาน​ชอง​ทาง​ดิจิทัล​เขา​กับ

ปฏิสัมพันธ​กับ​ลูกคา​แบบ​ตัว​ตอ​ตัว Vymo ชวย​สราง​ปฏิสัมพันธ​ที่​มี​มูลคา​สูง​กับ​ลูกคา​และ​วาที่​ลูกคา​ผาน​ขอมูล​และ

ระบบ​อัจฉริยะ​ ซึ่ง​จะ​ชวย​เพิ่ม​ความ​ไว​เน้ือ​เชื่อ​ใจ​ของ​ลูกคา​และ​สวน​แบง​ใน​ตล​าด

Yamini Bhat ผู​รวม​กอ​ตัง้​และ​ซี​อี​โอ​ของ Vymo กลาว​วา​ “เรา​ยินดี​ที่​ได​จับ​มือ​กับ Emergence Capital และ​อาศัย

ประสบการณ​ของ​พวก​เขา​ใน​การ​สราง​ผลิตภัณฑ​และ​บริษทั​ที่​มอบ​คุณคา​ให​แก​ลูกคา​ดวย​การ​เรียน​รู​จาก​ขอมูล​ดาน

พฤติ​กร​รม”

เกี่ยว​กับ Vymo

Vymo เป็น​ผู​ชวย​สวน​บุคคล​สําหรับ​ทีม​ขาย​ผาน​มือ​ถือ​ โดย​สามารถ​บันทึก​ขอมูล​กิจกรรม​การ​ขาย​แบบ​อัต​โน​มัติ​ เรียน

รู​จาก​พนักงาน​ขาย​ที่​ดี​ที่สุด​ใน​องค​กร​ และ​แนะนําแนวทาง​ปฏิบัติ​ที่​ดี​ที่​สุด Vymo ชวย​ให​พนักงาน​ไม​ตอง​รายงาน

ขอมูล​แบบ​แมน​นวล​เขา​ระ​บบ CRM ขณะ​ที่​ผู​จัดการ​สามารถ​ให​คําปรึกษา​ได​แบบ​เรี​ยล​ไท​ม และ​ผู​บริหาร​สามารถ

วางแผน​ธุรกิจ​โดย​ใช​ขอมูล​เชิง​ลึก

Vymo ถูก​นําไป​ใช​งาน​อยาง​แพร​หลาย​โดย​พนักงาน​ขาย​ 100,000 คนใน​องคกร​ธุรกิจ​ระดับ​โลก​กวา​ 50 แหง​ เชน

AXA, Allianz, AIA, Generali และ Sumitomo รวม​ถึง​ธนาคาร​ชัน้​นําใน​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ บริษทั​มี​สํานักงาน​ใหญ​ใน

สหรัฐ​อเมริกา​ และ​สํานักงาน​สาขา​ใน​สิงคโปร​ ญี่ป ุน​ ออสเตรเลีย​ และ​อิน​เดีย​ ทัง้​น้ี Vymo ได​รับ​การ​ยกยอง​จาก

Gartner ให​เป็น “Cool Vendor” ใน​ดาน CRM ทัง้​ยัง​ควา​ราง​วัล “Demo Day” จาก CB Insights และ​ราง​วัล “AI

for All” จาก Microsoft

งาน​ที่​เตรียม​จัด​:

23-26 กัน​ยาย​น: FinovateFall 2019, นิ​วยอ​รก

23-25 กัน​ยาย​น: InsureTech Connect 2019, ลา​สเวกัส

การ​สัมมนา​ออนไลน​ที่​เตรียม​จัด​:

หัว​ขอ​ “บริษทั​ประกัน​สา​มา​รถ​ใช Technology Stack ที่​ใหม​และ​ชาญ​ฉลาด​กวา​เดิม​เพื่อ​พลิก​โฉม​การ​ขาย​ได​อยาง​ไร​”

โดย Yamini Bhat ซี​อี​โอ​ของ Vymo และ Kevin Rall รอง​ประธาน​ของ Novarica

ลิงก​ที่​เกี่ยว​ของ​:

เว็บ​ไซ​ต: https://www.getvymo.com



ดาวน​โหลด​โลโก: https://drive.google.com/file/d/0Bx0uX7vTcn39QV9DekNyam9JVnc/view

ติด​ตอ​:

Gunjan Saha
Growth Marketer, Vymo
gunjan@getvymo.com

วิ​ดี​โอ: https://mma.prnewswire.com/media/957814/Vymo.mp4


