
Vymo เปิด​ตัว​โซลูชัน​สุด​อัจฉริ​ยะ Incentive

Management Solution สําหรับ​บริการ​ดาน​การ​เงิน

ดวย​โซลูชัน​ที่​สรางสรรค​ของ Vymo พนักงาน​ขาย​สามารถ​คาด​การณ​การ​จูงใจ​ที่​เชื่อม​โยง​กับ​กิจกรรม​และ​ผล​ลัพธ​ จึง

สามารถ​มอง​เห็น​ประสิทธิภาพ​และ​เป า​หมาย​ของ​องคกร​ได​อยาง​สม​บูร​ณ

Vymo (www.getvymo.com) ผู​ให​บริการ​คลา​วดสําหรับ​บริการ​ทางการ​เงิน​ดวย​ความ​เป็น​เลิศ​ใน​ดาน​การ​ขาย​ ที่​มี​ผู

ใช​งาน​อยู​กวา​ 125,000 ราย​ใน​องคกร​ธุรกิจ​ขนาด​ใหญ​กวา​ 60 แหง​ อา​ทิ AXA, Allianz, FE Credit, Generali,

HDFC Bank และ ICICI Bank ประกาศ​เปิด​ตัว​โซ​ลูชัน Incentive Management Solution ตัว​ใหม​ลา​สุด​ ที่​มุง​เนน

การ​ปรับ​ผล​งาน​ของ​พนักงาน​ขาย​ให​สอดคลอง​กับ​เป า​หมาย​ของ​องคกร​อยาง​มี​ประสิทธิภาพ​มาก​ขึ้น

ขณะ​ที่​การ​จูงใจ​เป็น​สิ่ง​ที่​สําคัญ​ที่สุด​ใน​การ​ผลัก​ดัน​ยอด​ขาย​ ทวา​ระบบ​การ​จูงใจ​แบบ​เดิม​ ๆ ยัง​ไม​กาว​ทัน​ความ

ตองการ​ที่​มี​พลวัต​ของ​การ​ขาย​สมัย​ใหม

พนักงาน​ขาย​สมัย​ใหม​ตาง​คุน​เคย​ดี​กับ​ประสบการณ​การ​ใช​งาน​แบบ​กด​เพียง​ครัง้​เดียว​คลาย​ ๆ กับ Uber ใน​ชีวิต​สวน

ตัว​ของ​พวก​เขา​ ทวา​ตอง​ตอสู​กับ​ระบบ​เกา​ใน​สํานักงาน​ที่​ไม​สราง​ความ​ไว​วางใจ​หรือ​ความ​โปรง​ใส​ ดัง​นัน้​ พ​นักงาน

ขาย​จึง​ขาด​แรง​รู​งใจ​ที่​จะ​ทํางาน​อยาง​เต็ม​ที่

หัวหน า​งาน​และ​ผู​จัดการ​ตอง​มา​คอย​คลาย​ความ​กังวล​เรื่อง​รางวัล​จูง​ใจ​ และ​ให​คําแนะนําแก​ทีม​ของ​ตน​ใน​การ​บรรลุ

เป า​หมาย​ใน​เชิง​รุก​ แต​ใน​สภาพ​แวดลอม​การ​ทํางาน​ที่​หาง​ไกล​และ​กระจัด​กระ​จา​ย การ​พูด​นัน้​งาย​กวา​ลง​มือ​ทํา

ผูนําธุรกิจ​ไมมี​ความ​พรอม​เพียง​พอที่​จะ​ถายทอด​ขอ​บังคับ​ที่​ซับ​ซอน​ของ​การ​ขาย​และ​การ​จัด​จําหนาย​บริการ​ดาน​การ

เงิน​ ไป​สู​การ​จูงใจ​แบบ​ใหม​ที่​เชื่อม​โยง​กับ​เป า​หมาย​ทาง​ธุรกิจ​ที่​สราง​แรง​จูงใจ​ที่​ชัดเจน​สําหรับ​ทีม​ขาย

Vymo จึง​คิด​ทบทวน​เกี่ยว​กับ​ประสบการณ​น้ี​ใหม​ ดวย​การ​สราง​ความ​ไว​วางใจ​ ควา​มโปรง​ใส​ และ​ความ​คลอง​ตัว​ใน

กระบวนการ​จูง​ใจ

โซ​ลูชัน Incentive Management Solution ชวย​ให

– ตัวแทน​ฝาย​ขาย​สามารถ​ติดตาม​และ​จําลอง​การ​จูง​ใจ​ เชน​ เดือน​น้ี​ฉัน​จะ​ได​อะไร

– ตัวแทน​ฝาย​ขาย​สามารถ​คาด​เดา​ได​วา​จําเป็น​ตอง​ทํากิจกรรม​อะไร​ เชน​ วัน​น้ี​ควร​ทําอยาง​ไร

– ผู​จัดการ​ฝ าย​ขาย​สามารถ​ให​คําแนะนําตาม​บริบท​ เชน​ ฉัน​ควร​แทรกแซง​เมื่อไร​และ​อยาง​ไร

นอก​จาก​น้ี

https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%b9%e0%b8%8a%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b8%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%89/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%b9%e0%b8%8a%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b8%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%89/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%b9%e0%b8%8a%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b8%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%89/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%b9%e0%b8%8a%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b8%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%89/
https://www.thaimediapr.com/vymo-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%b9%e0%b8%8a%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b8%e0%b8%94%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%89/


– ฝาย​ปฏิบัติ​การ​ดาน​การ​ขาย​สามารถ​มอง​เห็น​กิจกรรม​ที่​เกี่ยวของ​กับ​การ​คํานวณ​การ​จูง​ใจ​ และ

– ผูนําดาน​ธุรกิจ​สามารถ​ขับ​เคลื่อน​พฤติกรรม​ที่​ประสบ​ผล​สําเร็จ​ครอบคลุม​ทัว่​ทัง้​องค​กร

Harish Vaidyanathan รอง​ประธาน​อาวุโส​ฝ าย​ผลิตภัณฑ​ของ Vymo กลาว​วา​ “จาก​มุม​มอง​ทาง​ธุรกิจ​ คุณ​ตองการ

แบบแผน​การ​จูงใจ​ที่​ยุติ​ธร​รม​ แตก​ตาง​ และ​อัจฉริยะ​ขึ้น​จาก​ประสบการณ​เดิม​ แบบแผน​ที่​งาย​สําหรับ​ทุก​คน​นัน้​คือ​เงิน

เดือน​ ทวา​แผนการ​ที่​ยาก​สําหรับ​ทุก​คน​คือ​การ​ทําลาย​กําลัง​ใจ​ การ​คนหา​ระดับ​ความ​ยาก​ที่​เหมาะ​สม​จึง​เป็น​กุญแจ

สําคัญ​ แผนการ​สราง​การ​จูงใจ​ที่​ยัง่ยืน​ผนวก​รวม​เป า​หมาย​กิจกรรม​การ​ขาย​และ​เป า​หมาย​ยอด​ขาย​เขา​ดวย​กัน​ และ

นัน่​คือ​สิ่ง​ที่ Vymo Incentives ชวย​ให​คุณ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ ซึ่ง​กลัน่​มา​จาก​ประสบการณ​ของ​เรา​ใน​การ​ทํางาน​กับ​ผู

ให​บริการ​ทางการ​เงิน​ราย​ใหญ​ ๆ ของ​โลก​”

โซ​ลูชัน Incentive Management Solution ของ Vymo เป็น​สวน​หน่ึง​ของ​ระ​บบ Sales Excellence Cloud ของ

Vymo โดย​จะ​พรอม​ใช​งาน​แบบ​สแตนด​อโลน​ รวม​ถึง​อัป​เกรด​ให​กับ​ลูก​คา​ปัจจุ​บัน

เกี่ยว​กับ Vymo

Vymo (www.getvymo.com) คือ​ผู​ให​บริการ​คลา​วดสําหรับ​บริการ​ทางการ​เงิน​ดวย​ความ​เป็น​เลิศ​ใน​ดาน​การ​ขาย​ ที่

ได​รับ​ความ​ไว​วางใจ​จาก​พนักงาน​ขาย​กวา​ 125,000 ราย​ใน​องคกร​ดาน​การ​เงิน​กวา​ 60 แหง​ทัว่​โลก​ บริษทั​ชัน้

นําระดับ​โลก​อยา​ง AIA, Allianz, AXA, Sunlife, FE Credit, Generali และ HDFC Bank ตาง​ไว​วาง​ใจ Vymo ให

เขา​มา​พัฒนา​ประสิทธิภาพ​ทางการ​ขาย​และ​จัด​จําหนาย​ ทัง้​น้ี Vymo ได​รับ​ยกยอง​จาก Gartner ให​เป็น Cool

Vendor และ​เป็น​บริษทั​ที่​ลงทุน​โดย Emergence Capital และ Sequoia Capital

ลิงก​ที่​เกี่ยว​ขอ​ง

ดู​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ​โซ​ลูชัน Sales Incentive Management Solution ของ Vymo –
https://info.getvymo.com/sales-incentive-management

ดาวน​โหลด​โลโก – https://bit.ly/39zfXsp

โลโก: https://mma.prnewswire.com/media/1026997/Vymo_Logo.jpg
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