
Revenue Management for hotels and resorts

การ​บริหาร​ราย​ได​สําหรับ​โรงแรม​และ​รี​สอ​รท
Revenue Management for hotels and resorts

หลักสูตร​การ​บริหาร​ราย​ได​สําหรับ​โรงแรม​และ​รีสอรท​จะ​ชวย​ให​ผู​เขา​อบรม​เขาใจ​และ​ทราบ​วิธี​การ​ขยาย​กรอบ​ราย​ได

และ​ผลัด​ดัน​ผล​กําไร​ให​กับ​โรง​แรม​ โดย​การ​ใช​วิธี​เชิง​กลุ​ยุทธ​ระดับ​สูง​ใน​การ​กําหนด​รา​คา​ และ​การ​ควบคุม​หอง​พัก​คง

เห​ลือ​ การ​เพิ่ม​ และ​การ​ควบคุม​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ การ​สราง​กลยุทธ​การ​ตลาด​ขึ้น​ใน​ระบบ​การ​ควบคุม​การ​ขาย

อยาง​เขม​งวด​เพื่อ​ให​ได​รับ​ผล​ประโยชน​ที่​ชัดเจน​เหนือ​คู​แขง​ และ​นําไป​สู​การ​เพิ่ม​ยอด​ขาย​และ​ผล​กําไร​สูง​สุด

เน้ือหา​หลัก​สูต​ร
Course Introduction
– Revenue management concept (revenue optimization cycle)
– Revenue management evolution over time
– Revenue management skill sets
– Economy principles in revenue management
Accommodation management
– Understanding segmentation
– Channel of distribution
– Channels management including samples of distribution management system
– Inventory management including samples of inventory management system
– Pricing strategies including samples of automatic rate intelligence system
Supply Analysis

https://www.thaimediapr.com/revenue-management-for-hotels-and-resorts/


– Understanding market and operating environment
– Defining competitions
– Competitor analysis
– Pricing matrix and positioning methods
Demand Control
– Customer booking journey
– Forecast models
– Understanding pricing and demand equilibrium
– Constrained and unconstrained demand
– Demand control techniques
– Generate demand through offline/ online marketing
– Basic understanding of digital marketing (google analytics, google, ads, social media)

Revenue Optimization Strategy
– How to measuring performance
– Leveraging revenue management technology i.e. central reservation system,
– Revenue management of the future including basic revenue management for restaurants
– Revenue that should be used to optimize revenue
– Revenue optimization meeting discussion
– Understanding of revenue management practice in different destinations i.e. resort hotels, city
hotels, high demand period, low demand period. Case studies included

หลักสูตร​น้ี​เหมาะ​สําหรับ

เจาของ​กิจ​การ​ ผู​บริหาร​โรง​แรม​ รี​สอ​รท และ​เซอร​วิ​สอ​พาร​ทเมน​ท DOSM / DOS / DOM / Revenue Manager /
Online Manager

สมัคร​ได​ตัง้แต​วัน​น้ี​ สอบถาม​ราย​ละเอียด​เพิ่ม​เติม​โทร​.​0​2-7218469-70

หรือ www.facebook.com/trainingdtc

การ​สง​ใบ​สมัคร​ ทาน​สามารถ​สง​เอกสาร​การ​สมัคร​ได​หลาย​วิธี​ คือ​ สง​ดวย​ตนเอง​ที่​วิทยาลัย​ดุ​สิต​ธานี

สง​ทาง​ไปรษณีย​, สง​แฟกซ​ หรือ​ สง​ทาง e-mail เพื่อ​สํารอง​ที่​นัง่​ลวง​หน า​ได​เชน​กัน​คะ

เอกสาร​ประกอบ​การ​สมัค​ร

1.​ ใบ​สมัค​ร

2.​ สําเนา​บัตร​ประ​ชา​ชน

3.​ ภพ​.​2​0 (กรณี​ตองการ​ออก​ใบ​เสร็จ​ใน​นาม​บริษทั​)

4.​ ใบ Pay- in

การ​ชําระ​คา​ธรรม​เนียม​ ทัง้น้ี​ทาน​สามารถ​ชําระ​คา​ธรรมเนียม​ 9​,900 บาท​/ทาน​/หลัก​สูตร​ (ราคา​รวม​เอกสาร​ประกอบ

การ​บรรยาย​ อาหาร​วาง​ อาหาร​กลาง​วัน​ รวม​ภาษี​มูลคา​เพิ่ม​แลว​)

พรอม​การ​สมัคร​ได​ทัน​ที

โดย​ทาน​สามารถ​ชําระ​คา​ธรรมเนียม​ได​ตาม​ชอง​ทาง​ตอ​ไป​น้ี



1.​เช็ค​สัง่​จาย​ “วิทยาลัย​ดุสิต​ธานี​”

2.​โอน​เงิน​เขา​บัญชี​ชื่อ​ “วิทยาลัย​ดุสิต​ธานี​” ไดที่​ธนาคาร​ดัง​ตอ​ไป​น้ี

-บัญชี​ ธนาคาร​กรุง​เทพ​ สาขา​พัฒนา​การ​ (สะสม​ทรัพย​) เลข​ที่​ 198-0-85294-9

-บัญชี​ ธนาคาร​กสิกร​ไทย​ สาขา​ซี​คอน​สแคว​ร (ออม​ทรัพย​) เลข​ที่​ 095-2-48283-1

วิทยาลัย​ได​รับ​การ​ยกเวน​ภาษี​หัก​ ณ ที่​จาย​ 3% ตาม​มา​ตรา​ 39 แหง​ประมวล​รัษฎากร​/เลข​ที่​ผู​เสีย​ภาษี​ของ​วิทยาลัย

ดุสิต​ธานี​ คือ​ 0-9940-00174-90-0

***หลัง​จาก​การ​โอน​เงิน​แลวก​รุ​ณาแฟกซ​หรือ​อี​เมล​ใบ PAY-IN และ​ ภพ​.​2​0 (กรณี​ตองการ​ออก​ใบ​เสร็จ​ใน​นาม​บริษทั​)

มา​ที่​ โทร​สาร​ 02-721-8476 หรือ E-mail: training@dtc.ac.th

ทาง​วิทยา​ลัยฯ​ หวัง​เป็น​อยาง​ยิ่ง​วา​จะ​ได​มี​โอกาส​ตอนรับ​ทาน​ใน​ครัง้​น้ี

***หมาย​เห​ตุ​: หาก​สง​ใบ​สมัคร​เรียบ​รอย​ กรุณา​แจง​กลับ​ และ​รอ​การ​ยืนยัน​การ​เปิด​อบรม​จาก​ทาง​วิทยา​ลัยฯ​ กอน

ดําเนิน​การ​จอง​ตัว๋​ และ​ที่พัก​ของ​ผู​อบ​รม


