
Rajesh Sabhlok เขา​รวม​งาน​กับ Vymo ใน​ตําแหนง

ประธาน​เจา​หนาที่​ฝ าย​ลูก​คา

Rajesh สัง่สม​ประสบการณ​กวา​ 2​0 ปี​ใน​อุตสาหกรรม​บริการ​ทางการ​เงิน​ใน​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ เขา​จะ​เขา​มา​ชวย​ธนาคาร

และ​บริษทั​ประกัน​ปลด​ล็อก​คุณคา​ของ​ขอมูล​เชิง​บริบท​เพื่อ​ยก​ระดับ​การ​ขาย

วัน​น้ี Vymo (https://www.getvymo.com) ผู​ให​บริการ​ระบบ​บริหาร​ความ​สัมพันธ​ลูก​คา (CRM) ยุค​ใหม​จาก

นิวยอรก​ ประ​กา​ศวา Rajesh Sabhlok ผู​ครํ่าหวอด​ใน​อุตสาหกรรม​บริการ​ทางการ​เงิน​ใน​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ จะ​เขา​มา​รวม

งาน​กับ​บริษทั​ใน​ตําแหนง​ประธาน​เจา​หน าที่​ฝ าย​ลูก​คา​ เขา​จะ​ประจําอยู​ที่​สํานักงาน​สิงคโปร​ และ​จะ​ดูแล​ตลาด​ญี่ป ุน

และ​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ โดย​ขึ้น​ตรง​ตอ Yamini Bhat ผู​รวม​กอ​ตัง้​และ​ซี​อี​โอ​ขอ​งบ​ริ​ษทั

กอน​ที่​จะ​มา​รวม​งาน​กับ Vymo เขา​เคย​เป็น​หัวหน า​ฝ าย​กลยุทธ​และ​นวัตกรรม​ประจําภูมิภาค​เอเชีย​แปซิฟิก​ของ

Willis Towers Watson (NASDAQ: WLTW) บริษทั​ขาม​ชาติ​ระดับ​โลก​ซึ่ง​เป็น​ผู​ให​คําปรึกษา​ ผู​บริหาร​ความ​เสี่ยง​

และ​ตัวแทน​ขาย​ประ​กัน​ ตลอด​ระยะ​เวลา​กวา​ 12 ปี​ เขา​ได​ชวย​เหลือ​ผู​ให​บริการ​ทางการ​เงิน​ชัน้​นําหลาย​แหง​ใน​การ

เจาะ​ตลาด​, การ​วาง​กลยุทธ​ดาน​ธุรกิจ​ ผลิต​ภัณฑ​ และ​การ​ขาย​, การ​ซื้อ​และ​ควบ​รวม​กิจ​การ​, การ​ขาย​ประกัน​ผาน
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ธนาคาร​, การ​ออก​แบบ Target Operating Model ตลอด​จน​ให​คําปรึกษา​ใน​ดาน​ตางๆ

ใน​โอกาส​น้ี​ คุณ Yamini กลาว​วา “Rajesh มุง​มัน่​ทุมเท​สราง​ความ​สําเร็จ​ให​แก​ลูก​คา​ ดวย​การ​สง​มอบ​ผลลัพธ​ทาง

ธุรกิจ​ที่แท​จริง​ให​แก​ลูก​คา​ และ​ชวย​เหลือ​ลูกคา​ปลด​ล็อก​คุณคา​มหา​ศาล​ เมื่อ​เรา​ตองการ​ผูนําที่​จะ​มา​ดูแล​ลูก​คา​ เรา​จึง

นึก​ถึง Rajesh เป็น​คน​แรก​”

คุณ Rajesh กลาว​วา​ “ผม​รูสึก​ยินดี​อยาง​ยิ่ง​ที่​ได​ทํางาน​กับ Vymo ใน​ชวง​เวลา​สําคัญ​เชน​น้ี​ ใน​ขณะ​ที่​บริษทั​กําลัง​เสริม

แกรง​ธุรกิจ​ใน​ญี่ป ุน​และ​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ โดย​ได​มี​การ​สราง​ความ​รวม​มือ​กับ​บริษทั​ยักษ​ใหญ​หลาย​ราย​ เชน AIA, AXA,

Allianz, Generali, Sumitomo Life, VP Bank และ FE Credit พรอม​กับ​เตรียม​ขยาย​ธุรกิจ​ไป​ทัว่​โลก​ หลัง​เสร็จ

สิน้​การ​ระดม​ทุน​รอบ Series B จาก Emergence Capital และ Sequoia India”

“ผม​จะ​จัด​ตัง้​แผนก​ความ​สําเร็จ​ของ​ลูก​คา​ โดย​จะ​โฟกัส​ไป​ที่​การ​ชวย​เหลือ​ลูกคา​ใน​การ​สราง​มูลคา​อยาง​ยัง่ยืน​ใน​ระยะ

ยาว​ให​แก​ผู​มี​สวน​ได​สวน​เสีย​ ดวย​การ​ใช​ขอมูล​เชิง​ลึก​เกี่ยว​กับ​ปัจจัย​สําคัญ​ที่​ชวย​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​ทาง​ธุรกิจ​” เขา

กลาว​เส​ริม

การ​เติบโต​ของ Vymo ใน​ตลาด​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก

Vymo เติบโต​อยาง​มหาศาล​ใน​ตลาด​เอเชีย​แปซิฟิก​ตล​อด​ 18 เดือน​ที่​ผาน​มา​ โดย​ได​รวม​มือ​กับ​ธนาคาร​และ​บริษทั

ประกัน​ชัน้​นําหลาย​แหง​ใน​ภูมิ​ภาค

Kalidas Ghose รอง​ประธาน​และ​ซี​อี​โอ​ของ FE CREDIT บริษทั​สิน​เชื่อ​เพื่อ​ผู​บริโภค​ชัน้​นําของ​เวียดนาม​ กลาว​วา​

“เรา​เลือ​ก Vymo เพราะ​บริษทั​ใช​เท​คโน​โลยี AI และ​ระบบ​อัตโนมัติ​ได​อยาง​โดด​เด​น ​ทําให​สามารถ​เก็บ​รวบรวม​ขอมูล

ได​อยาง​ไร​ขีด​จํากัด​และ​ให​คําแนะนําได​ดี​กวา​เดิม​”

Vymo นําเสนอ​ระบบ​ผู​ชวย​สวน​ตัว​บน​มือ​ถือ​สําหรับ​ทีม​ขาย​ ซึ่ง​ชวย​ให​องคกร​ตางๆ​ สา​มาร​ถ

– ตรวจ​สอบ​และ​รายงาน​กิจกรรม​ตางๆ​ โดย​อัต​โน​มัติ​ เชน​ การ​โทร​ อี​เมล​ ขอ​ความ​ และ​การ​ประ​ชุม

– สราง​โปรไฟล​ลูกคา​แบบ​รอบ​ดาน​ และ​สราง​ความ​ผูกพัน​กับ​ลูกคา​อยาง​มี​แบบแผน​โดย​พิจารณา​จาก​ศักยภาพ​ทาง

ธุรกิจ

– กระตุน​ให​เกิด​พฤติกรรม​ที่​ดี​ที่สุด​ผาน​การ​ตลาด​แบบ “next best action” เพื่อ​เพิ่ม​ผลิต​ภาพ​ของ​ทีม​ขาย

รับ​ชม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ Vymo ได​ที่ http://bit.ly/2HbE54x

Vymo เตรียม​จัดการ​สัมมนา​ออนไลน​หัว​ขอ​ “บริษทั​ประกัน​สา​มา​รถ​ใช Technology Stack ที่​ใหม​และ​ชาญ​ฉลาด​กวา

เดิม​เพื่อ​พลิก​โฉม​การ​ขาย​ได​อยาง​ไร​” โดย Yamini Bhat ผู​รวม​กอ​ตัง้​และ​ซี​อี​โอ​ของ Vymo และ Kevin Rall รอง

ประธาน​ฝาย​วิจัย​ของ Novarica



ลง​ทะเบียน​ได​ที่ https://getvymo.com/webinar/intelligent-technology-stack-for-insurance-sales
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