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เรียนออนไลน แตไดความรูแบบเจาะลึก ถาม-ตอบ พูดคุยกับวิทยากร ไดเหมือนคลาสปกติ

การตัง้ราคาหองพักที่ถูกตองเหมาะสมมีความสําคัญมากอยางยิ่งยวดตอความสําเร็จหรือความลมเหลวของโรงแรม

การที่โรงแรมสามารถขายไดดี ทํากําไรไดงดงาม ไมไดขึ้นอยูกับความสามารถของทีมขาย หรือทีมการตลาดเพียง

อยางเดียว แตหัวใจสําคัญที่”การตัง้ราคา” ดวยโดยเฉพาะ ราคาหองพักที่ตองขายผานชองทางตางๆ ทัง้ขายตรง ทัง้

ขายผาน OTA ขายผานบริษทัทัวร และผานคูคาตางๆ การตัง้ราคาหองพักที่ถูกตองเหมาะสมจะทําใหโรงแรม

สามารถขายหองพัก ไดในราคาสูงที่สุดในทุกๆ ชวงเวลา ผานทุกๆ ชองทาง โดยทํากําไรไดมากที่สุด และไมมีปัญหา

หรือการรองเรียนจากฝายใดๆ เลย แตในทางตรงกันขามหากโรงแรมตัง้ราคาผิดพลาดไมเหมาะสม จะทําใหเกิดการ

ตัดราคากันเอง สูญเสียโอกาส สูญเสียลูกคา สูญเสียรายไดที่ควรจะได ขายไดในราคาตํ่ากวาที่ควรจะเป็นหริไมมีใคร

จองเลย และอาจถูกลูกคาหรือคูคาตําหนิตอวา หลักสูตรน้ีจะสอนเทคนิคการตัง้ราคาหองพักแตละประเภท ในแตละ

ชวงเวลา ผานแตละชองทาง ใหถูกตองเหมาะสมมากที่สุด เพื่อที่โรงแรมจะไดสามารถทํายอดขายและกําไรไดสูงที่

https://www.thaimediapr.com/pricing-%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b9%89%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%84%e0%b8%b2-pricing-performance-and-optim/
https://www.thaimediapr.com/pricing-%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b9%89%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%84%e0%b8%b2-pricing-performance-and-optim/
https://www.thaimediapr.com/pricing-%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b9%89%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%84%e0%b8%b2-pricing-performance-and-optim/
https://www.thaimediapr.com/pricing-%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%97%e0%b8%98%e0%b9%8c%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b9%89%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%84%e0%b8%b2-pricing-performance-and-optim/


สุด

หลักสูตรน้ีเหมาะสําหรับ

เจาของโรงแรม ผูบริหารระดับวูง หัวหน าฝ ายขาย หัวหน าฝ าย การตลาด ผูที่ดุแลยอดขาย และรายไดของโรงแรม

สมัครไดตัง้แตวันน้ี สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมโทร.02-7218469-72 ตอ 605-607,609-610 หรือ
www.facebook.com/trainingdtc

การสงใบสมัคร ทานสามารถสงเอกสารการสมัครไดหลายวิธี คือ สงดวยตนเองที่วิทยาลัยดุสิตธานี สงทางไปรษณีย,

สงแฟกซ หรือ สงทาง e-mail เพื่อสํารองที่นัง่ลวงหน าไดเชนกันคะ

เอกสารประกอบการสมัคร

1. ใบสมัคร

2. สําเนาบัตรประชาชน

3. ภพ.20 ( กรณีตองการออกใบเสร็จในนามบริษทั )

4. ใบ Pay- in

โดยทานสามารถชําระคาธรรมเนียมไดตามชองทางตอไปน้ี

1.เช็คสัง่จาย “วิทยาลัยดุสิตธานี”

2.โอนเงินเขาบัญชีชื่อ “วิทยาลัยดุสิตธานี” ไดที่ธนาคารดังตอไปน้ี

-บัญชี ธนาคารกรุงเทพ สาขาพัฒนาการ (สะสมทรัพย) เลขที่ 198-0-85294-9

-บัญชี ธนาคารกสิกรไทย สาขาซีคอนสแควร (ออมทรัพย) เลขที่ 095-2-48283-1

วิทยาลัยไดรับการยกเวนภาษีหัก ณ ที่จาย 3% ตามมาตรา 39 แหงประมวลรัษฎากร/เลขที่ผูเสียภาษีของวิทยาลัย

ดุสิตธานี คือ 0-9940-00174-90-0

***หลังจากการโอนเงินแลวกรุณาแฟกซหรืออีเมลใบ PAY-IN และ ภพ.20(กรณีตองการออกใบเสร็จในนามบริษทั)

มาที่ โทรสาร 02-721-8476 หรือ E-mail: training@dtc.ac.th

ทางวิทยาลัยฯ หวังเป็นอยางยิ่งวาจะไดมีโอกาสตอนรับทานในครัง้น้ี

หมายเหตุ: หากสงใบสมัครเรียบรอย กรุณาแจงกลับ และรอการยืนยันการเปิดอบรมจากทางวิทยาลัยฯ

กอนดําเนินการจองตัว๋ และที่พักของผูอบรม

ขอแสดงความนับถือ

แผนกบริการวิชาการ


