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มี​หลาย​คน​ถาม​ผม​วา​ นโย​บาย One Belt One Roadไทย​จะ​ได​อะไร​?

ผม​ตอบ​วา​ เหรียญ​มี​ 2​ ดาน​ เรา​อยา​มอง​ดาน​เดียว​ จาก​ ฝาย​เรา​ เรา​ควร​มอง​เหรียญ​อีก​ดาน​ ใน​ดาน​ของ​จีน​วา​ เขา​คิด

ยัง​ไง​ ถึง​ สราง​ เสน​ทาง​สาย​ไหม​? แลว​เรา​ก็​จะ​ได​คําตอบ​วา​ มี​ประ​โยชน​ หรือ​ มี​โทษ​อะไร​กับ​เรา​เอง

ผม​มอง​วา​ จีน​มี​เงิน​สํารอง​มาก​เกิน​ไป​ มี​เหล็ก​ กับ​ ปูน​ซิ​เมน​มาก​เกิน​ไป​ และ​ ที่​สําคัญ​มี​ประชากร​มาก​เกิน​ไป​ สิ่ง​เหลา

น้ี​คือ​ปัญหา​ของ​จี​น ​แต​ยัง​ขาด​ อา​หาร​, เครื่อง​สําอา​ง และ​ พ​ลัง​งา​น ​จึง​ตอง​ทําเสน​ทาง​สายไหม​เพื่อ​ให​คน​จี​น ​1400

ลาน​คน​ ยาย​ถิ่นฐาน​ไป​ตาง​ประเทศ​สัก​ 400 ลาน​คน​ ประเทศ​ละ​ 10 ลาน​คน​ แลวไป​เอา​ทรัพยากร​พลังงาน​และ​

อาหาร​จาก​ประเทศ​เพื่อน​บาน​มา​ให​คน​จีน​บริโภค​ ตาม​แนว​คิด Heart Land Strategiesกา​รวม​แผน​ดิน​ใหญ​ได​จะ

ครอง​โลก​ทาง​เศรษฐกิจ​สวน​ อเมริกา​มี​แนว​ความ​คิด​วา Rim land Strategiesการ​ยึด​ขอบ​โลก​(พื้นที่​ทาง​ทะเล​) ได​จะ

ครอบ​โลก​ทางการ​ทหาร​ ซึ่ง​ทําให​อเมริกา​แผ​ขยาย​ฐานทัพ​เรือ​และ​ กอง​เรือ​นาวิก​โยธิน​ไป​ทัว่​โลก​และ​ ทฤษฎี

Breakfast Countriesการ​ให​ประเทศ​ใต​เสน​ศูนย​สุต​รเป็น​ครัว​ของ​อเมริกา​ , ยุ​โร​ป และ​จี​น ​แนนอน​อาเซียน​ได​สง

ออก​อาหาร​แน​นอ​น ​แต​จะ​สง​ออก​จน​คน​ไทย​ไมมี​อาหาร​บริโภค​หรือ​ไม​ อัน​น้ี​นา​คิด​ และ​ ควร​ทํานโย​บาย

Protectionismหรือ​ โควตา​สง​ออก​ไว​เห​มือ​น ​น้ําตาล​ไม​งัน้​อด​กิน​ ทุเรียน​เหมือน​ทุก​วัน​น้ี​แนๆ

สวน​คน​จี​น ​ซึ่ง​มี​ศักยภาพ​การ​ผลิต​เป็น​โรงงาน​ของ​โลก​อยู​แลว​ จึง​มี​ความ​ได​เปรียบ​และ​มี​ความ​สามารถ​ใน​การ​แขงขัน

สูง​ที่​จะ​สง​ออก​สินคา​โภค​ภัณฑ Household Productsของใช​สวน​ตัว​ใน​บา​น ​รวม​ทัง้​ เครื่อง​ใช​ไฟ​ฟ า​ และ​ มือ​ถือ​ มา

แลก​กับขาว​ของ​เรา​ ยก​ตัวอยาง​เชน​ มือ​ถือ​ 1 เครื่อง​ มา​แลก​ขาว​ได​ 1 ตันๆ​ละ​ 15000 บาท​ เป็น​ตน​ คือ​เอา​ของ​เล็ก

ราคา​แพง​ มา​แลก​กับ​ ของ​ชิน้​ใหญ​ ราคา​ถูก​ เป็น​ตน​ ใคร​ได​ ใคร​เสีย​ คิด​เอา​เอง​ละ​กัน​ ! ถา​ภาค​รัฐ​ไม​ทํานโยบาย​ หรือ​

วางแผน​สกัด​กัน้​แลว​ เรา​ก็​คือ​ หมู​ใน​อวย​นัน่​เอง​ ! แลว​ตอง​ทํายัง​ไง​ ถึง​จะ​ไม​เสีย​เปรียบ​ ลอง​คิด​ตาม​กระผม​ดู​นะ​ครับ

จาก​นโยบาย​เศรษฐกิจ​ใน​การ​ทําเขต​เศรษฐกิจ​พิเศษ​ตาม​ตะเข็บ​ชายแดน​ไทย SEZ , โครงการ​สราง​สาธารณูปโภค

ขนาด​ใหญ​ เชน​ ขยาย​เสน​ทาง​ติดตอ​ชาย​แด​น ​ทา​งบก R1 , R3, R9, R10 , R12 (GMS),ทาง​ดวน​, มอ​เตอร​เวย,

BTS,MRT,ปรับ​ทาเรือ​แหลม​ฉบัง​ และ​ มาบ​ตา​พุด​, เพิ่ม​สนาม​บิ​น ​ทาง​รถไฟ​ราง​คู​ , ทาง​รถไฟ​ความเร็ว​สูง​ใน​โครง​การ

Indochina Corridor ของ​เสน​ทาง​สายไหม​ใหม​ และ​ ระเบียง​เขต​เศรษฐกิจ​พิเศษ​ภาค​ตะวัน​ออก EECและ S

Curve, Start-up และ Industrialize 4.0นัน้​ ทุก​อยาง​ดู​ทัน​สมัย​ และ​กําลัง​ดําเนิน​การ​ไป​อยาง​เขม​ขน​ซึ่ง​เป็น

นโยบาย​ที่​ดี​และ​ถูก​ตอง​ โครงการ​ตางๆ​ลวน​เอื้อ​ประโยชน​กับ​ บริษทั​ใหญ​ และ​ บริษทั​ตาง​ชา​ติ​ และ​ เป็น​แผน​ระยะ
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ยาว​ทัง้​สิน้​ กระผม​เก​รง​วา Smeจะ​อยู​ได​ไม​ถึง​ตอน​นัน้​ แมวา​ตัวเลข​เศรษฐกิจ​ภายใน​ประเทศ​จะ​ดู​ดี​ขึ้น​ แต​ใน​สภาพ

ความ​เป็น​จริง​ กลับ​ซบเซา​และ​ถดถอย​อยู​ เน่ืองจาก​ตัว​เลขGDPNew Normal กีอปป้ี​ศัพท​เลน​ลิน้​ของ​จี​น ​วา​เติบโต

ใหม​ปกติ​ของ​ไทย​คือ​ 3% จาก​การ​อัดฉีด​เม็ด​เงิน​มหาศาล​เขา​สู​ระบบ​โดย​รัฐ​บาล​, มี​เงิน​ไหล​เขา​ประเทศ​ใน​ตลาด​เงิน​

ตลาด​ทุ​น ​จึง​ทําให​คา​เงิน​บาท​แข็ง​เกิน​ความ​เป็น​จริง​ซึ่ง​ไม​เป็น​ผล​ดี​ตอ​การ​สง​ออก​และ​ภาค​การ​ผลิต​, การ​คา​, การ​สราง

งา​น ​ใน​ภาค Real Sectorไม​ได​รับ​อา​นิ​สงค​อะไร​เลย

หาก​เรา​มอง​ลึก​ลง​ไป​ใน​ตัว GDPดาน​ราย​จาย​ของ​ประ​เทศ​ มัน​ประ​กอบ​ดวยGDP = ราย​จาย​เพื่อ​บริโภค​ + ราย​จาย

เพื่อ​การ​ลง​ทุ​น ​+ ราย​จาย​ของ​รัฐ​บาล​ + ราย​จาย​สุทธิ​ของ​ตาง​ประเทศ​ที่​ซื้อ​สินคา​ผลิต​ใน​ประ​เทศ

หรือ GDP = Consumption + Investment + Government spending + (exports – imports)แม​รัฐบาล​ได​ขับ

เคลื่อน​ทุก​ๆตัว​แลว​ ใน​สวน​การ​การ​ใช​จาย​บริโภค​ใน​ประเทศ​ก็​ยัง​ไม​กระเตื้อง​ขึ้น​ และ​ ยอด​สง​ออก​ก็​ยัง​ไม​โต​ขึ้น

กระผม​ใน​ฐาน​ะ SME เล็กๆ​คน​หน่ึง​ เป็น SMEมา​ตัง้แต​หนุม​จน​แก​ ครบ​ 30 ปี​พอ​ดี​ ผาน​รอน​ผาน​หนาว​มา​หลาย​ยุค

หลาย​สมัย​ ขอ​เสนอ​แนวทาง​ให​ ภาค​รัฐ​พิจารณา​ดัง​น้ี​ คือ

1. Industrialize 2.0 หรือ​ 3.​0 หรือ​ 4.​0 ใช​ให​เหมาะ​สม​ เน่ือง​จาก​ ประเทศไทย​เนน​ภาค​เกษตรกร​รม​ มี​ผลผลิต​ลน

ตลาด​ เศรษฐกิจ​โลก​ซบเซา​กําลัง​การ​ผลิต​ใน​ภาค​อุตสาหกรรม​มี​สินคา​ลน​สตอก​การ​ใช​ อุตสาห​กร​รม​ 4.​0 เป็นการ​เพิ่ม

ประสิทธิภาพ​กําลัง​การ​ผลิต​ เพิ่ม Efficiency ที่​ใช Automationมาก​ขึ้น​ และ​ใช​แรงงาน​น อย​ลง​ ถา​เป็น​ยา​รักษา​โรค​,

เครื่อง​มือ​แพทย​ หรือ​ สินคา​ทางการ​แพทย​ หรือ Electronicผม​เห็น​ดวย​ 100% ตนทุน​จะ​ได​ถูก​ลง​ แต​สินคา​อื่น​ ผม

วา​ยัง​ไม​เหมาะ​สม​กับ​สถาน​การณ​ ผม​อยาก​ให​ภาค​รัฐ​ เริ่ม​ที่​การ​ลด​ตน​ทุ​น ​ใน​ทุก​ๆดาน​ให SME กอ​น ​เพื่อ​ให SME ที่

มี​อยู​ ซึ่ง​เป็น​ผู​ที่​มี​ประสบ​การณ​ จะ​ได​เป็น​พี่​เลีย้ง​ เป็น​กําลัง​สําคัญ​ของ SME รุน​ใหม​ สามารถ​อยู​รอด​ได​ ใน​ชวง​น้ี

แทนที่​จะ​ไป​สง​เส​ริม Start upซึ่ง​ยัง​ขาด​ประสบ​การณ​ และ​ ตอง​เป็นก​ลุม Young Entrepreneurที่​มีน​วัต​กรรม​สูง​

ดาน I.Tหรือ Digitalซึ่ง​ประเทศไทย​ยัง​มี​บุคคล​กร​เหลา​น้ี​น อย​มาก​ เรา​ให​บุคคล​กร​เหลา​น้ี​มา​ชวย​ทําการ​ตล​าด Online

ให SMEไม​ดี​หรือ​ ทํา Digital Marketing Platformแบบ Alibaba.comเป็นตน​ภาย​ใต​การ​สนับสนุน​ของ​รัฐ​บาล

2. Cost Downควร​ลด​ตนทุน​การ​ผลิต​ และ​ ตนทุน​ของ Smeให​ตํ่าลง​ เน่ือง​จาก Smeไทย​ ไมมี​ความ​สามารถ​ใน​การ

แขง​ขัน​ ดาน​ตนทุน​กับ​ ประเทศ​เพื่อน​บา​น ​มี​ตนทุน​ที่​สูง​มาก​กวา​ ประเทศ​เพื่อน​บา​น ​เชน​ตนทุน​การ​เงิน​ ดอกเบีย้​เงิน

กู​ แพง​แสน​แพง​, คา​เชา​พื้นที่​ใน​หาง​ โหด​แสน​โหด​, คา​เชา​พื้น​ที​ใน​งาน​แสดง​สิน​คา​ บู​ทล​ะแส​น ​แสดง​สินคา​แค​ 3-4 วัน​

ไม​ได​ลูกคา​สง​ มี​แต​ลูกคา​ปลีก​ กับ​ คน​เดิน​เลน​,คา​ขน​สง Logisticแพง​กวา​เพื่อน​บา​น ​สวน​หน่ึง​มา​จาก​ปัญหา​รถ​ติด​

ซึ่ง​เรา​ก็​แกไข​ได​ คือ​ ใช​วิธี​การ​สกัด​ไฟ​ไม​ให​ลาม​ หรือ​วิธี​หาม​เลือด​ คือ​ ปรับ​ผัง​เมือง​ ไม​เพิ่ม​ตึก​สูง​หรือ​สํานักงาน​ใน

เมือง​ (เอกชน​และ​ภาค​รัฐ​) และ​ ไม​เพิ่ม​โรงเรียน​ใน​เมือง​อีก​เป็น​เวลา​ 10 ปี,​ คาแรง​แพง​กวา​ ประเทศ​เพื่อน​บา​น ​และ​

ใช​แรงงาน​ตาง​ชา​ติ​ ซึ่ง​ไม​ได​ใช​จาย​ เพราะ​สวน​ใหญ​แรงงาน​ตาง​ชาติ​จะ​ประหยัด​และ​เก็บ​เงิน​สง​กลับ​บา​น ​การ​ลด

ตนทุน​ของ​การ​ผลิต​ และ​ การ​ตลาด​จึง​เป็น​หนทาง​ที่​จะ​ชวย Smeได​ใน​ระยะ​ยาวOff-line Market Place (Domestic

&Export) และ On-line Market Place (Digital Marketing and Platform)

3. Domestic Market Placeการ​หา​ตลาด​ขาย​สง​- ขาย​ปลีก​ให​กับ Smeเพราะ​ขณะ​น้ี​ เศรษฐกิจ​โลก​ไม​ดี​ เรา​ตอง​ชวย

กระตุน​การ​ซื้อ​ขาย​ใน​ประ​เทศ​ โดย​เฉพาะ​การ​คา​สง​ และ​ การ​คา​ชาย​แด​น ​และ​การ​สง​ออก​ประเทศ​เพื่อน​บา​น CLMV



และ AEC(Dual Track)ใน​ราคา​เอื้อ​อาทร​เหมือน​เมือง​ อี้​อู​ของ​จีน​ตรม​ละ​ 100 บาท​ คน​ละ​ 50- 100 ตรม​ โดย​

รัฐบาล​ควร​สราง​ตลาด​คา​สง​สินคา​ไทย​ตาม​ตะเข็บ​ชายแดน​ไทยSEZ เพื่อ​ให Smeไทย​ได​ระบาย​สิน​คา​ และ​กีดกัน​ไม​ให​

พอคา​ชาว​จีน​มา​เปิด​ราน​แทน​คน​ไทย​ แทน​การ​สง​เสริม​ให​เปิด​โรง​งา​น ​เพ​รา​ะ โรงงาน​มี​เกิน​ความ​ตองการ​แลว​ หาก

ขาย​ดี​ กําลัง​การ​ผลิต​ไม​พอ​ คอย​สง​เสริม​ให​เปิด​โรงงาน​ใน​อนาคต​ยัง​ไม​สาย​/สวน​การ​ขาย​ปลีก​ รัฐฯ​ควร​จัด​สถาน​ที่​ราช

การ​ เชน​ สํานักงาน​ที่​ดิน​, ที่​วาการ​อําเภอ​, สนาม​กีฬา​, สวน​สา​ธารณะ​ หรือ​ โรงเรียน​เทศ​บาล​ เป็น​ตลาด​กลาง​คืน​ หรือ​

ตลาด​น้ํากลาง​วัน​ หรือ​ เปิด​ทาย​ขาย​ของ​สําหรับ​ วัน​หยุด​ เชน​ เสาร​-อ​าทิต​ย โดย​ไม​ตอง​เสีย​คา​เชา​ มิ​ฉะนัน้​แลว​ คน

ขยัน​ก็​จะ​ไป​หา​พื้นที่​เชา​ กับ​ ภาค​เอกชน​และ​ถูก​หาง​สรรพ​สิน​คา​, ศูนย​การ​คา​ เอา​เปรียบ​คิด​คา​เชา​ใน​ราคา​แพง​เสน​แพง​

ตรม​ละ​ 1,00- 2,000 บาท​ เหมือน​หนี​เสือ​ ปะ​จระเข​ หรือ​ หมา​จน​ตรอก​ ไมมี​ทาง​เลือก​ เลือด​เขา​ตา​คา​เชา​แพง​ ก็​ตอง

ทํา ทําแลว​กําไร​ก็​จาย​คา​เชา​หมด​ คน​ที่​ได​คือ​เจาของ​ที่​เป็น​เสือ​นอน​กิน​ ที่​รีด​เลือด​กับ​ปู

4. Export Market Place จัด​งาน​แสดง​สิน​คา​ (ทุก​ชนิด​) สง​ออก​ของ​ไทย​ประจําปี​ จัด​ 2​ ครัง้​ ตน​ปี​ และ​ ปลาย​ปี​

เมษายน​ และ​ ตุลา​คม​ ปี​ละ​ 2​ ครัง้​ เห​มือ​น ​กวาง​เจา​แฟร​ของ​จีน​ใน​ราคา​คา​เชา​ตรม​ละ​ 100 บาท​ หรือ​ บู​ทล​ะ 5000

–10,000 บาท​โดย​การ​สนับสนุน​หรือ​เงิน​อุดหนุน​จาก​รัฐบาล​บน​พื้นที่​ของ​รัฐบาล​เอง​ ไมใช​ไป​ใช​เอก​ชน​ คา​เชา​บู​ทๆละ​

แส​น ​สอง​แส​น ​ภาค​รัฐ​ ที่​เกี่ยวของ​กับ​การ​สง​เสริม​ทัง้​หมด​ เชน​ สสว , กรม​สง​เสริม​การ​คา​ระหวาง​ประ​เทศ​, กรม​สง

เสริม​การ​คา​ภาย​ใน​, กรม​สง​เสริม​อุตสาห​กร​รม​, กรม​สง​เสริม​การ​ทอง​เที่ยว​ ชวย​กัน​พา​ลูกคา​จาก​, เพื่อน​บา​น ​และ​

ตาง​ประเทศ​เขา​มา​ดู​สิน​คา​ ถือ​เป็น​วาระ​แหง​ชา​ติ​ ชวย Smeไมใช​ให​เงิน​กู​ 1 ลาน​ 2​ ลา​น ​3 ลา​น ​ซึ่ง​ไม​ได​ชวย​อะไร​ ใน

ระยะ​ยาว​ ไม​กี่​เดือน​เงิน​ก็​หมด​แลว​ ก็​กลับ​มา​เหมือน​เดิม​เป็น​ภาระ​เพิ่ม​ มี​หน้ี​เพิ่ม​ขึ้น

5.​ อุตสาหกรรม​ใหมๆ S- Curveและ EECก็​ควร​ศึกษา​ วา​เรา​มี​ทรัพยากร​มนุษย​หรือ​บุคลากร​ตางๆ​หรือ​ยัง​? มหา​วิทย

ลัย​มี​การ​เปิด​คอรส​เหลา​น้ี​หรือ​ยัง​ ? เป็น​ตน​ การ​สง​เสริม​การ​ลง​ทุน​ใน EECจะ​มี​ผล​ดี​กับ​ประชาชน​ใน​ทุก​ๆภาค​ได​อยาง

ไร​? เพราะ​นัก​ลงทุน​จาก​ตาง​ชาติ​ก็​จะ​มา​ผลิต​เพื่อ​สง​ออก​ได​แต​คาแรง​งาน​เทา​นัน้​ ใน​ความ​คิด​ของ​กระผม​มัน​ก็​คือ​เหลา

เกา​ใน​ขวด​ใหม​ มัน​ก็​คือ​โครงการ​อิส​เทิรนซี​บอรด​เดิม​ มา Re-Branding แลว​สุดทาย​ก็​ตอง​ถูก NGO ตอ​ตาน​เรื่อง​สิ่ง

แวดลอม​อีก​รอบ​เรา​เป็น​ฐาน​การ​ผลิต​ให​ญี่ป ุน​มา​นาน​กวา​ 30 ปี​ แลว​เรา​ได​อะไร​บาง​? ได​เรียน​รู​เทคโนโลยี​ขัน้​ตํ่า , ได

คาแรง​งาน​, ไม​เคย​พึ่งพา​ตนเอง​ได​เลย​ตอง​พึ่ง​ญี่ป ุน​หาย​ใจ​ เอาใจ​ญี่ป ุน​ กลัว​เขา​จะ​ไม​ซื้อ​อะไหล​จาก​เรา​, ทําสินคา​ภาย

ใต​แบรนด​คน​อื่น​ตล​อด​, เรา​ทํารถ​มา​ 30 กวา​ปี​ เคย​มี​รถ​แบรนด​ไทย​หรือ​ยัง​? หรือ​โรงงาน​ที่​ทําสง​ออก​ ก็​สวน​ใหญ

ป็นOEM รับจาง​ผลิต​แบรนด​ลูก​คา​ , ทําไม​ อเมริกา​ สิงคโปร​เขา​ไม​ได​ทําโรงงาน​ทําไม​มี​ยี่หอ​สินคา​ของ​ตน​เอง​ ขาย

ทัว่​โลก​? มัน​ถึง​เวลา​ของ​คน​ไทย​หรือ​ยัง​ ที่​จะ​ไป​เป็น​เป็น​เจาของ​สิน​คา​ เจาของ​แบรนด​และ​ไป​วา​จาง​ให​จี​นทํา OEM

ให​เรา​ ?????????

6. R&Dการ​วิจัย​พัฒนา​มัน​ไมทัน​กิน​แลว​ มัน​ตอ​ง C&Dซื้อ​หรือ​ กอปป้ี​เทคโนโลยี​แลว​พัฒนา​ ถึง​จะ​เร็ว​ และ​ ได​ผล​คุม

คา​ความ​เจริญ​ของ​ประเทศ​จีน​ใน​ทุก​ภาค​อุตสาหกรรม​ลวน​ใช​วิ​ธี C&D ทัง้​สิน้​ ดัง​ที่​ทาน​ประธาน​ เติง้​เสี่ยว​ผิง​กลาว​ไว

วา​ “แมว​ไม​วา​มี​สี​อะไร​ ถา​จับ​หนู​ได​ ก็​ถือวา​เป็น​แมว​ชัน้​ดี”

7. Success & Failureความ​สําเร็จ​ไม​สามารถ​เรียน​รู​หรือ Copy ได​ เพ​รา​ะ สถานการณ​และ​เวลา​ตาง​กัน

คน​ที่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ ลวน​เรียน​รู​จาก​ความ​ลม​เหลว​ของ​ตนเอง​ทัง้​สิน้​ .​.​แต​ถา​เรา​ลอง​มอง​เหรียญ​อีก​ดาน​วา​ ควา



มสําเร็จ​ของ​เรา​ จะ​เกิด​ขึ้น​ได​จาก​ การ​ยอมรับ​จุด​ออนข​อง​ตนเอง​และ​ เรียน​รู​จาก​ความ​ลม​เหลว​ของ​เรา​เอง​ แลว​นํามา

ปรับปรุง​ฝึกฝน​พัฒนา​ให​เป็น​จุด​แข็ง​ หรือ​ กลบ​จุด​ออน​ที่​มี​ สุดทาย​เมื่อ​เรา​ไมมี​จุด​ออน​ เมื่อ​โอกาส​ผาน​มา​ ควา​มสําเร็จ

ก็​ไม​สามารถ​หนี​ไป​ไห​น ​อยู​ใน​เงื้อ​มือ​เรา​เอง​ กฎ​แหง​ความ​สําเร็จ​ที่​เป็น​จริง​ก็​คือ​ “หาก​คุณ​ตองการ​ความ​สําเร็จ​จริงๆ​

คุณ​ไม​ตอง​ไป​เรียน​รู​จาก​ความ​สําเร็จ​ของ​ใคร​เลย​ แต​จง​เรียน​รู​จาก​ความ​ลม​เหลว​ของ​คุณ​เอง​ !”

สุดทาย​น้ี​ ควา​มคิด​เห็น​ของ​กระผม​เป็น​ความ​คิด​เห็น​สวน​ตัว​ที่​หวัง​ดี​ตอ​ประเทศ​ชา​ติ​ และ​ ยกยอง​ทาน​นายก​ประ​ยุทธ​

จันทร​โอชา​ที่​ได​ทําคุณูปการ​ณอัน​ใหญ​หลวง​ใน​ทุก​ๆดาน​เพื่อ​แกไข​ปัญหา​เกา​ๆที​คาง​คา​มา​หลาย​ยุค​หลาย​สมัย​ให​กับ

ประเทศไทย​ของ​เรา​ หาก​ความ​คิด​เห็น​ของ​กระผม​ไม​เขา​ทา​ก็​ขออภัย​และ​ไม​ตอง​ใส​ใจ​ หาก​ฟัง​ดู​เขา​ทา​ มี​ประโยชน​อยู

บาง​ ก็​ขอ​ให​ภาค​รัฐ​ได​โปรด​พิจารณา​อีก​ครัง้​ เพื่อ​ความ​ผาสุก​ของ​ประชาชน​ชาว​ไทย​ และ​ ควา​มอ​ยู​รอด​ของSME ไทย
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