
MCL ยืนยัน​ตลาด​แขงขัน​สูง​วอน​ภาค​รัฐ​ดัน​แบรนด

ไทย​ไป AEC

เครื่อง​สําอาง​หมอ​จุฬา​เผย​ลูกคา​ใน​เวียดนาม​และ​ลาว​ตอบ​รับ​สูง

MCL ยืนยัน​ตลาด​แขงขัน​สูง​วอน​ภาค​รัฐ​ดัน​แบรนด​ไทย​ไป AEC

MCL เผย​ตลาด​เครื่อง​สําอาง​ใน​อาเซียน​มี​แนว​โนม​ดี​ ยืนยัน​ผู​บริโภค​เพื่อน​บาน​ไว​วางใจ​สินคา​จาก​ไทย​ ยํ้าตลาด​มี​การ

แขงขัน​สูง​ทัง้​จาก​แบรนด​ทอง​ถิ่น​และ​แบรนด​คน​ไทย​ มัน่ใจ​ลูกคา​ใน​เวียดนาม​และ​ลาว​ตอบ​รับ​สูง​ วอน​ภาค​รัฐ​ชวย

ผลัก​ดัน​แบรนด​ไทย​สู AEC ประสาน​งาน​ลด​ขัน้​ตอน​เปิด​ธุรกิจ​ใน​ตาง​แดน

นาย​จิ​รัฏฐ รุง​สิน​เดชา​พัฒน​ ประธาน​กรรม​การ​ บริษทั​ หมอ​จุฬา​ จํากัด​ ผู​ผลิต​และ​จําหนาย​ผลิตภัณฑ​เครื่อง​สําอาง​แบ

รน​ด MCL (เอม​ซี​แอ​ล) เปิด​เผย​วา​ หลัง​จาก​ได​เขาไป​ทดลอง​ตลาด​ใน​ประเทศ​เพื่อน​บา​นก​ลุม CLMV ไดแก​ประเทศ

กัมพู​ชา​ ลาว​ เมีย​นม​าร และ​เวียดนาม​ พ​บวา​ประเทศ​ที่​ใหการ​ตอบ​รับ​กับ​สินคา​ของ MCL เป็น​อยาง​ดี​คือ​เวียดนาม

และ​ลาว​ ตาม​มา​ดวย​เมีย​นม​ารและ​กัมพู​ชา​ ทัง้​น้ี​ การ​ทดลอง​ตลาด​ใน​ชวง​แรก​เป็นการ​นําเขา​สินคา​จาก​ตัวแทน

จําหนาย​ของ​แตละ​ประ​เทศ​ ซึ่ง​จะ​มี​กลุม​ลูกคา​ที่​ทดลอง​ใช​เครื่อง​สําอาง MCL แลว​ประทับ​ใจ​ จึง​เกิด​การ​สัง่​ซื้อ​อยาง​ตอ

เน่ือง​รวม​ทัง้​มี​การ​บอก​ตอ​ใน​กลุม​เพื่อ​น ​สง​ผล​ให​เกิด​ความ​ตองการ​ซื้อ​อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย​เฉพาะ​เมือง​ฮา​นอ​ย และ​โฮ​จิ

มิ​นหประเทศ​เวียดนาม​ที่​ตลาด​มี​แนว​โนม​ขยาย​ตัว​คอน​ขาง​ดี​ สําหรับ​ใน​ประเทศ​ลาว​ได​ทําการ​ทดลอง​ตลาด​ใน​เวียง

จันทร​และ​โพน​ทัน​ สวน​ประเทศ​เมีย​นม​ารใน​เมือง​มัณฑ​เลย สําหรับ​กัมพูชา​นัน้​ขณะ​น้ี​ยัง​ไมมี​ตัวแทน​อยาง​เป็น​ทาง

การ​ แต​กําลัง​มี​การ​เจรจา​และ​มี​แนว​โนม​วา​ภายใน​ตน​ปี​ 2​559 บริษทัฯ​ จะ​จัด​โรดโชว​เพื่อ​แนะนําสินคา​ทุก​กลุม​ของ

MCL ซึ่ง​คาด​วา​นา​จะ​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​ที่​ดี​ เน่ืองจาก​ผู​บริโภค​สวน​ใหญ​เชื่อ​มัน่​ใน​สินคา​ไทย​เป็น​ทุน​เดิม​อยู​แล​ว

อยางไร​ก็​ตาม​ การ​ทําตลาด​เครื่อง​สําอาง​ทัง้​ 4 ประเทศ​นัน้​มี​อุปสรรค​อยู​บาง​ เน่ืองจาก​ตลาด​ใน​เวียดนาม​นัน้​ตอง

แขงขัน​กับ​แบรนด​ทอง​ถิ่น​ ทัง้​สินคา​จาก​ประเทศ​ไทย​ รวม​ทัง้​แบรนด​จาก​ประเทศ​อื่น​ ๆ ที่​มี​อยาง​หลาก​หลาย​ โดย

เฉพาะ​สินคา​จาก​ประเทศ​จีน​ที่​ราคา​คอน​ขาง​ถูก​ สําหรับ​ประเทศ​ลาว​และ​กัมพูชา​นัน้​คู​แขง​สวน​ใหญ​เป็น​สินคา​จาก

แบรนด​ของ​ไทย​ดวย​กัน​ เน่ืองจาก​พฤติกรรม​ผู​บริโภค​ของ​ทัง้​สอง​ประเทศ​นิยม​ใช​สินคา​แบรนด​ไทย​ สวน​ประเทศ​เมีย

นม​ารนัน้​จะ​ตอง​แขงขัน​กับ​แบรนด​ทอง​ถิ่น​ที่​มี​จุด​เดน​เรื่อง​สมุนไพร​ใน​การ​บํารุง​ผิว​ โดย​เฉพาะ​ทา​นาคา​ซึ่ง​ชาว​พมา​ใช

กัน​แทบ​ทุก​ครัว​เรือ​น ​การ​สราง​แบรนด​ให​เป็น​ที่​ยอมรับ​ของ​ผู​บริโภค​ใน​ประเทศ​น้ี​จึง​ตอง​ใช​เวลา​พอ​สม​ควร

นาย​จิ​รัฏฐ เปิด​เผย​เพิ่ม​เติม​วา​ การ​ศึกษา​แนว​โนม​ของ​ตลาด​แตละ​ประ​เภท​ เป็นการ​เตรียม​พรอม​ใน​การ​เขาไป​เปิด

ตลาด​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ เน่ืองจาก​ขณะ​น้ี​กําลัง​อยู​ใน​ระหวาง​การ​ดําเนิน​การ​ให​ถูก​ตองตา​มก​ฎระเบียบ​ของ​แตละ​ประ

เทศ​ เชน​ การ​ขอ​อนุญาต​ใน​เรื่อง​ อย.​ของ​แตละ​ประเทศ​ให​กับ​สินคา​ทุก​ประ​เภท​ เพื่อ​ที่​จะ​สามารถ​วาง​ขาย​ได​ทัว่ไป​ใน

ประเทศ​เหลา​น้ี​ ซึ่ง​ตอง​ใช​เวลา​ใน​การ​ตรวจ​สอบ​ที่​คอน​ขาง​นา​น ​ถือวา​คอน​ขาง​เป็น​ปัญหา​หลัก​ของ​ธุรกิจ​เครื่อง​สําอา

https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%81%e0%b8%82%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%87%e0%b8%a7/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%81%e0%b8%82%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%87%e0%b8%a7/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%81%e0%b8%82%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%87%e0%b8%a7/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%81%e0%b8%82%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b8%82%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%87%e0%b8%a7/


งคที่​จะ​เขาไป​ขยาย​ตลาด​อยาง​ถูก​ตองตา​มก​ฎหมาย​ของ​แตละ​ประ​เทศ

“หลัง​จาก​มี​การ​เปิด​ประชาคม​เศรษฐกิจ​อา​เซี​ยน (AEC) จะ​เป็นการ​เพิ่ม​โอกาส​ให​ผู​ประกอบ​การ​ไทย​ขยาย​ชอง​ทางการ

ขาย​สู​ตลาด​เพื่อน​บาน​ได​งาย​ขึ้น​ แต​ก็​อยาก​วอน​หนวย​งาน​ของ​รัฐ​ที่​เกี่ยวของ​ให​มี​มาตรการ​ใน​การ​ชวย​เหลือ​ผู​ประกอบ

การ​ที่​ตองการ​เขาไป​เปิด​ตลาด​กับ​ประเทศ​เพื่อน​บาน​ให​มาก​ขึ้น​ เชน​ จัด​กิจกรรม​โรดโชว​ไป​ประเทศ​ตาง​ ๆ เพื่อ​เปิด

โอกาส​ให​นัก​ธุรกิจ​ไทย​ได​พบปะ​กับ​นัก​ธุรกิจ​ทอง​ถิ่น​ใน​แตละ​ประ​เทศ​ หรือ​ประสาน​งาน​กับ​หนวย​งาน​รัฐ​ของ​แตละ

ประเทศ​ใน​การ​อํานวย​ความ​สะดวก​หรือ​ลด​ขัน้​ตอน​ใน​การ​ขอ​ใบ​อนุญาต​ตาง​ ๆ ทัง้​น้ี​ บริษทัฯ​ คาด​วา​ใน​ชวง​แรก​ของ

การ​เปิด​ตลาด​ใน​กลุม​ประเทศ​เพื่อน​บา​น ​จะ​ชวย​ผลัก​ดัน​ผล​ประกอบ​การ​เติบโต​ไม​ตํ่ากวา​ 10%”น​ายจิ​รัฏฐกลา​ว

สําหรับ​ผู​ที่​สนใจ​สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ​ผลิตภัณฑ​ดาน​ผิว​พรรณ​และ​ เครื่อง​สําอาง MCL หรือ

ตองการ​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​สอบถาม​ได​ที่​ โทร​ศัพท 02-718-6661-3 www.mcl.co.th หรือ
https://www.facebook.com/MCLFanPage

สื่อมวลชน​สอบถาม​เพิ่ม​เติม​ได​ที่
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