
MCL ปลืม้ผูบริโภคตอบรับสินคาทุกกลุมแมตลาด

สกินแครแขงขันสูง

MCL ปลื้มผูบริโภคตอบรับสินคาทุกกลุมแมตลาดสกินแครแขงขันสูง

เรงพัฒนารอบดานวางแผนขยายชองทางขายตัง้เป าผูนําเครื่องสําอางไทย

MCL เผยผูบริโภคพึงพอใจคุณภาพและตอบรับสินคาทุกกลุม เรงพัฒนารอบดานทัง้เรื่องความทันสมัยและภาพ

ลักษณผลิตภัณฑเพื่อรับมือตลาดสกินแครและคอสเมติคสแขงขันสูง เนนขายทัง้ออนไลนและออฟไลนเตรียมขยาย

ชองทางจําหนายผานโมเดิรนเทรด ตัง้เป าผูนําตลาดเครื่องสําอางแบรนดไทย

นายจิรัฏฐ รุงสินเดชาพัฒน ประธานกรรมการ บริษทั หมอจุฬา จํากัด ผูผลิตและจําหนายผลิตภัณฑเครื่องสําอางแบ

รนด MCL (เอมซีแอล) เปิดเผยวา แมวาตลาดสกินแครและคอสเมติคสมีการแขงขันคอนขางสูงในชวงที่ผานมา แต

บริษทัฯ ไดเนนเรื่องคุณภาพของสินคาที่ใชแลวเห็นผล รวมทัง้เรื่องความปลอดภัย และราคาขายที่ตัดสินใจซื้อได

งาย ทําใหผลิตภัณฑทุกประเภทของ MCL ไดรับการตอบรับจากผูบริโภคอยางรวดเร็ว จึงตองใหความสําคัญกับการ

พัฒนารอบดานเพื่อรับมือกับการแขงขันของตลาด ทัง้การพัฒนาสูตรใหม ๆ ตามเทรนของตลาด การออกแบบแพ

กเกจจิง้ใหมีความทันสมัย และการสรางภาพลักษณสินคาใหสามารถตอบสนองความตองการของลูกคาระดับแมส

มากขึ้น โดยการรีแบรนดิง้จากครีมหมอจุฬามาเป็น MCL ( MIRACLE COSMETIC LEADER) โดยมีเป าหมายใน

การเป็นผูนําตลาดเครื่องสําอางในกลุมที่เป็นแบรนดของคนไทย

“สําหรับลูกคาเป าหมายหลักของเอมซีแอลมีหลากหลาย เชน กลุมผูหญิงเริ่มทํางาน (Frist Jobber) อายุระหวาง

18-35 ปี รายไดประมาณ 15,000 บาท โดยสินคาที่ผลิตสําหรับตอบสนองลูกคากลุมน้ีเนนทําการตลาดกับผูที่อาศัย

อยูในเขตในเมือง สวนกลุมเป าหมายอื่น ๆ นัน้ คือกลุมลุกคาผูชายที่ใหความสําคัญกับการการดูแลผิวหน าของตน

เอง รวมทัง้ผูหญิงที่อายุระหวาง 15-55 ปี ซึ่งกลุมน้ีเนนทําการตลาดกับลูกคาที่อาศัยอยูในตางจังหวัด” นายจิ

รัฏฐกลาวและเปิดเผยถึงชองทางในการกระจายสินคาวา สําหรับการเขาถึงกลุมลูกคานัน้ MCL ไดเนน 2 ชองทางคือ

การวางจําหนายสินคาผานระบบ Offline ซึ่งเป็นตัวแทนจําหนายทัว่ประเทศ และรานสะดวกซื้อเชน รานเซเวนอี

เลฟเวนเอ็กตรา รานวัตสัน รานขายยาดีเชน ทัง้น้ี บริษทัฯ มีเป าหมายในการเขาถึงลูกคาทุกกลุมเพื่อใหสามารถซื้อ

สินคาไดสะดวกยิ่งขึ้น ซึ่งในอนาคตไดวางแผนที่จะขยายชองทางการจัดจําหนายเพิ่มขึ้น โดยจะกระจายสินคาเขาสู

โมเดิรนเทรดอื่น ๆ เพิ่มเติม สวนการขายในชองทาง Online นัน้ที่ผานมาไดรับความสนใจจากลูกคาเพิ่มขึ้นอยางตอ

เน่ือง เพราะมีการจําหนายผานเว็บไซต www.mcl.co.th และFacebook Fanpage

(www.facebook.com/mclfanpage) , Line และ Instragram ( ID: mcl_morchula) รวมทัง้การขายผานระบบ

เปิดหน ารานผานเว็บไซตตาง ๆ อีกหลายแหง ขณะน้ีชองทางในการเขาถึงผูบริโภคนัน้แบงสัดสวนตามชองทางตาง

ๆ คือตัวแทนจําหนาย MCL Beauty Shop 50% Modern trade 20% Online 10% Export 20% โดยไดตัง้เป า

https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%9b%e0%b8%a5%e0%b8%b7%e0%b9%89%e0%b8%a1%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%82%e0%b8%a0%e0%b8%84%e0%b8%95%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%aa/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%9b%e0%b8%a5%e0%b8%b7%e0%b9%89%e0%b8%a1%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%82%e0%b8%a0%e0%b8%84%e0%b8%95%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%aa/
https://www.thaimediapr.com/mcl-%e0%b8%9b%e0%b8%a5%e0%b8%b7%e0%b9%89%e0%b8%a1%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%82%e0%b8%a0%e0%b8%84%e0%b8%95%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%aa/


ยอดขายภายในปี 2558 จะเพิ่มขึ้นจากปีที่ผานมาประมาณ 10%

สําหรับผูที่สนใจสอบถามขอมูลเพิ่มเติมเกี่ยวกับผลิตภัณฑดานผิวพรรณและ เครื่องสําอาง MCL หรือตองการเป็น

ตัวแทนจําหนายสอบถามไดที่ Call Center โทร. 02-718-6661-3 , www.mcl.co.th หรือ
https://www.facebook.com/MCLFanPage

สื่อมวลชนสอบถามเพิ่มเติมไดที่

ฝ ายประชาสัมพันธ PR BOOM โทร 081-191-6779 คุณปัญญา โทร.081-438-7353 คุณมนัสวิน


