
MCLเปิด​ตัว​พันธมิตร​ใหม​เตรียม​บุก​ตลาด​เวียดนาม

เต็ม​รูป​แบบ

MCLเปิด​ตัว​พันธมิตร​ใหม​เตรียม​บุก​ตลาด​เวียดนาม​เต็ม​รูป​แบบ

เผย​ผู​บริโภค​นิยม​สินคา​ไทย​ตัง้​เป า​กระจาย​ทัว่​ประเทศ​หวัง​โต​ 5-10%

MCL เตรียม​จัด​ทัพ​บุก​ตลาด​เวียดนาม​ เปิด​ตัว​พันธมิตร​ที่​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​การก​ระ​จา​ยสินคา​และ​เขา​ถึง​ลูกคา​ได

ทัว่​ประ​เทศ​ เผย​พฤติกรรม​การ​บริโภค​ใน​เวียดนาม​เนน​สินคา​มี​คุณ​ภาพ​ ยํ้าลูกคา​ตอบ​รับ​เครื่อง​สําอาง​ไทย​ มัน่ใจ

เศรษฐกิจ​เวียดนาม​ดัน​ยอด​ขาย​ทัง้​ปี​โต​ 5-10%

นาย​จิ​รัฏฐ รุง​สิน​เดชา​พัฒน​ ประธาน​กรรม​การ​ บริษทั​ หมอ​จุฬา​ จํากัด​ผู​ผลิต​และ​จําหนาย​ผลิตภัณฑ​เครื่อง​สําอาง​แบ

รน​ดMCLเปิด​เผย​ถึง​เป า​หมาย​ใน​การ​รวม​พันธมิตร​เพื่อ​เปิด​ตลาด​เครื่อง​สําอาง​ใน​ประเทศ​เวียดนาม​วา​ กอน​หน า​น้ี​แม

จะ​เคย​ไป​ทําตลาด​ที่​เวียดนาม​มา​กอน​ซึ่ง​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​เป็น​อยาง​ดี​ แต​แนวทาง​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ใน​การก​ระ​จา​ยสินคา

ยัง​ไม​ชัดเจน​มาก​นัก​ จึง​ได​รวม​มือ​กับ​พันธมิตร​ที่​ดําเนิน​ธุรกิจ​ใน​การก​ระ​จา​ยสินคา​ประเภท​อุปโภค​และ​บริโภค​ใน

เวียดนาม​อยู​แลว​ เพื่อ​ตองการ​พัฒนา​ตลาด​ให​มี​ศักยภาพ​และ​สามารถ​แขงขัน​ได​ จึง​ได​จับ​มือ​นัก​ลงทุน​เปิด​บริษทั​ เอม

ซี​แอ​ลคอส​เม​ติ​ค จํากัด​ (ประเทศ​เวียดนาม​)โดย​มัน่ใจ​วาการ​บุก​ตลาด​เวียดนาม​อีก​ครัง้​จะ​สามารถ​ทําได​อยาง​มี

ศักยภาพ​มากกวา​เดิม​เน่ืองจาก​ปัจจัย​ดาน​ประสบการณ​ใน​การ​ทําตลาด​ใน​ประเทศ​ดัง​กลาว​ และ​คุณภาพ​ของ​สินคา​ซึ่ง

เป็น​ที่​ยอมรับ​ของ​ผู​บริโภค​อยู​แลว​ เชื่อ​วาการ​ตอกยํ้าดาน​การ​ตลาด​และ​จัด​กิจกรรม​ตาง​ ๆ รวม​ทัง้​การ​เพิ่ม​ชอง​ทางใน

การ​จัด​จําหนาย​ จะ​ทําให​ยอด​ขาย​ใน​ตลาด​ดัง​กลาว​เป็น​ไป​ดวย​ดี​และ​มี​อัตรา​การ​เติบโต​ประ​มา​ณ 5-10%อยาง​แน​นอน

“กา​รรวม​มือ​กับ​พันธมิตร​การก​ระ​จา​ยสินคา​ใน​เวียดนาม​จะ​ไม​ทําให​เกิด​ปัญหา​กับ​ตัวแทน​ขาย​ที่​มี​อยู​แลว​ แต​จะ

เป็นการ​เพิ่ม​ความ​สะดวก​เพื่อ​ใน​การ​รับ​สินคา​ได​โดยที่​ไม​ตอง​สัง่​จาก​ประเทศ​ไทย​ โดย​ใน​เดือน​มีนาคม​ที่​จะ​ถึง​น้ี​บริษทั

จะ​ไป​จัด​กิจกรรม​การ​ตลาด​เพื่อ​เปิด​ตัว​สินคา​ที่​เมือง​โฮ​จิ​มิ​น ​ประเทศ​เวียดนาม​ รวม​ทัง้​ได​กําหนด​กลยุทธ​ใน​การ

โฆษณา​และ​ประชาสัมพันธ​ให​ผู​บริโภค​ใน​เวียดนาม​รับ​รู​ใน​แบ​รน​ดMCL เพิ่ม​ขึ้น​”น​ายจิ​รัฏฐกลา​ว

ทาง​ดาน​นาย​ณรัฐ​ชัย​ ชีวะ​ธร​รม​านนท​ กรรมการ​ผู​จัดการ​บริษทั​ เอม​ซี​แอ​ลคอส​เม​ติ​ค จํากัด​ (ประเทศ​เวียดนาม​)เปิด

เผย​วา​ การ​ตัดสิน​ใจ​เลือก​รวม​ลงทุน​กับ​เครื่อง​สําอาง MCL เน่ืองจาก​เห็น​วา​เป็น​แบรนด​ที่​อยู​ใน​ตลาด​มา​นาน​และ​ได​รับ

การ​ยอมรับ​จาก​ผู​บริโภค​ทัง้​ใน​ประเทศไทย​และ​เวียดนาม​ ที่​สําคัญ​หลัง​จาก​ได​มี​โอกาส​สัมผัส​กับ​แบ​รน​ดMCL ทําให

มัน่ใจ​เรื่อง​คุณภาพ​ของ​สิน​คา​ รวม​ทัง้​มอง​เห็น​จุด​เดน​ดาน​ตาง​ ๆ ของ​แบ​รน​ดMCL ทัง้​เรื่อง​การ​ยืน​หยัด​ใน​ตลาด​เครื่อง

สําอาง​ไทย​แมวา​ตลาด​จะ​แขงขัน​สูง​ก็​ตาม​ จึง​ตัดสิน​ใจ​ลง​นาม​ใน​สัญญา​แตง​ตัง้​การ​เป็น​ตัวแทน​ขาย​เพียง​ราย​เดียว​ใน

ประเทศ​เวียดนาม​ เน่ืองจาก​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​และ​มี​ประสบการณ​ใน​การ​สง​ออก​สินคา​ประเภท​อื่น​ ๆ ใน​ตลาด​ดัง​กลาว

อยู​แล​ว

https://www.thaimediapr.com/mcl%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b8%9e%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%a1%e0%b8%b4%e0%b8%95%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%80%e0%b8%95/
https://www.thaimediapr.com/mcl%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b8%9e%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%a1%e0%b8%b4%e0%b8%95%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%80%e0%b8%95/
https://www.thaimediapr.com/mcl%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b8%9e%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%a1%e0%b8%b4%e0%b8%95%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88%e0%b9%80%e0%b8%95/


สําหรับ​การ​แขงขัน​ของ​ตลาด​นัน้​นาย​ณรัฐ​ชัย​ให​ความ​เห็น​วา​ ตลาด​เครื่อง​สําอาง​ใน​แถบ​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​นัน้

คอน​คาง​จะ​ได​รับ​อิทธิพล​จาก​สินคา​แบ​รน​ดเนม​คอน​ขาง​สูง​ ทัง้​จาก​ยุ​โร​ป อเมริกา​ เกา​หลี​ ญี่ป ุน​ฯลฯ​ แต​จาก​การ​สํารวจ

ขอมูล​ของ​ผู​บริโภค​ใน​เวียดนาม​พบ​วา​ ลูกคา​สวน​ใหญ​ไม​ได​ยึด​ติด​กับ​แบ​รน​ดเนม​แต​ให​ความ​สําคัญ​กับ​สินคา​ที่​มี​คุณ

ภาพ​ ซึ่ง​เชื่อ​วา​แบ​รน​ดMCL จะ​สามารถ​ตอบ​โจทย​เรื่อง​ดัง​กลาว​ได​เป็น​อยาง​ดี​โดย​ใน​ชวง​แรก​นัน้​จะ​เลือก​ผลิตภัณฑ​ที่

ตรง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ตลาด​ เชน​ ผลิตภัณฑ​ที่​ชวย​ทําให​ผิว​ขาว​ใส​และ​บํารุง​ผิว​หน าฯ​ลฯ เชน​สินคา​กลุม​ไว​เท​นน่ิง

ประเภท​ไน​ทครีม​และ​เดย​ครีม​ มารค​ คลี​นซิ่ง​ และ​เซ​รัม่บํารุง​ผิว

“กอน​หน า​น้ี​บรษิทัฯ​ ได​สาํรวจ​พฤตกิรรม​และ​ความ​ตองการ​ของ​ลกูคา​ใน​เวยีดนาม​ เพื่อ​ให​ทาง MCL ปรบั​ภาพ​ลกัษณ

ของ​สินคา​ที่​ตรง​กับ​ความ​นิยม​ใน​การ​บริโภค​ ซึ่ง​เชื่อ​วา​สินคา​ที่​นําไป​ทัง้​หมด​ 5 ประเภท​ที่​นําเขาไป​ขาย​จะ​สามารถ

ตอบ​สนอง​ตลาด​ได​เป็น​อยาง​ดี​ สําหรับ​พฤติกรรม​การ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​ของ​ผู​บริโภค​ใน​เวียดนาม​นัน้​ไม​ตาง​จาก​ประเทศ

ไทย​ กวา​ 50% เลือก​ที่​จะ​บริโภค​สินคา​ที่​อยู​ใน​ระดับ​ราคา​ระหวาง​ 2​3-25 ดอลลาร​ สวน​ระดับ​ 2​5-40 ดอลลาร​จะ

เป็นก​ลุม​ลูกคา​ระดับ​กลาง​ขึ้น​ไป​” นาย​ณรัฐ​ชัย​กลาว​และ​เปิด​เผย​เพิ่ม​เติม​วา​ เหตุผล​ที่​บริษทัฯ​ สามารถ​เก็บ​ขอมูล​ดาน

การ​ตลาด​ได​อยาง​รวด​เร็ว​ เน่ืองจาก​ที่​ผาน​มา​เรา​มี​บริษทั​ใน​เวียดนาม​ที่​เป็น​ศูนย​กระจาย​สิน​คา​ การ​ทําตลาด​จึง​เนน​ไป

ใน​เรื่อง​การ​ตลาด​ขาย​ตรง​และ​สวน​หน่ึง​ก็​จะ​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​ เน่ืองจาก​มี​เครือ​ขาย​ที่​เชี่ยวชาญ​ใน​การก​ระ​จา

ยสินคา​ทัว่​ประเทศ​เวียดนาม​ ทําให​การ​เขา​ถึง​ผู​บริโภค​มี​ความ​ชัดเจน​และ​รวด​เร็ว

สําหรับ​เครื่อง​สําอาง MCLนัน้​ใน​ตลาด​เวียดนาม​ถูก​จัด​ระดับ​สินคา​อยู​ใน​กลุม​กลาง​ถึง​สูง​โดย​ใน​ชวง​ 6 เดือน​แรก​จะ

ทําการ​ทดลอง​ตลาด​วา​จะ​ได​รับ​การ​ตอบ​รับ​จาก​กลุม​เป า​หมาย​มาก​น อย​แค​ไห​น ​แต​มัน่ใจ​วา​จะ​ประ​สบ​ตความ​สําเร็จ

และ​ได​รับ​ความ​สนใจ​จาก​ตลาด​เป็น​อยาง​ดี​ เน่ืองจาก​เศรษฐกิจ​ใน​เวียดนาม​ใน​ชวง​ 2​-3​ ปี​ที่​ผาน​มา​ดี​กวา​ประเทศ​ไทย​

มี​อัตรา​การ​เติบโต​ของ​จี​ดี​พี​ประ​มา​ณ 6-7%นอกจาก​น้ี​แลว​เท​รน​ดการ​บริโภค​ของ​เวียดนาม​จะ​คลาย​กับ​ประเทศไทย

นัน้​ เพราะ​กลุม​วัย​รุน​นัน้​เป็น​ตลาด​ที่​คอน​ขาง​ใหญ​ และ​ให​ความ​สําคัญ​กับ​เรื่อง​สุขภาพ​และ​ความ​งาม​ รวม​ทัง้​นิยม​การ

บริโภค​สินคา​ที่​มี​คุณ​ภาพ​ รับ​ประทาน​อาหาร​ประเภท​ผัก​และ​ผล​ไม​ และ​ไม​นิยม​รับ​ประทาน​อาหาร​ที่​ไม​ปรุง​แตง​มาก​

จึง​เป็น​โอกาส​ที่​ดี​ใน​การนําสินคา​ที่​จะ​สามารถ​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ลุก​คา​กลุม​น้ี​เขาไป​จําหนาย​ เพราะ​ลูกคา

เวียดนาม​สวน​ใหญ​นิยม​สินคา​จาก​ประเทศไทย​และ​มอง​วา​เป็น​สินคา​ที่​มี​คุณภาพ​และ​เป็น​สินคา​ระ​ดับ​พรี​เมี่​ยม

สําหรับ​ผู​ที่​สนใจ​สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ​ผลิต​ภัณฑ MCLหรือ​ตองการ​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​สอบถาม​ไดที่

บริษทั​หมอ​จุฬา​จํากัด​โทร.02-101-3499,09-2264-7999www.mcl.co.thหรือ
https://www.facebook.com/MCLfanpage

สื่อมวลชน​สอบถาม​เพิ่ม​เติม​ได​ที่

ฝ าย​ประชา​สัมพันธ​ บริษทั​ หมอ​จุฬา​ จํากัด​ โทร​ 090-993-4548 คุณ​ปัญญา​ โทร​.​0​81-438-7353 คุณ​มนัส​วิน


