
MAT จัด​หลัก​สูต​ร FROM IDEA TO MARKET

การ​ลด​ราคา​และ​โปร​โม​ชัน่ตางๆ​ไมใช​คําตอบ​สุดทาย​ของ​การ​แขงขัน​ดาน​การ​ตลาด​ แต​มี​สิ่ง​สําคัญ​ยิ่ง​คือ​แนวคิด​การ

พัฒนา​ผลิตภัณฑ​ใหมๆ​ ป อน​เขา​สู​ตลาด​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ

เพื่อ​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ผู​บริโภค​อยาง​สมํ่าเสมอ​ นักการ​ตลาด​และ​เจาของ​ธุรกิจ​ที่​ตองการ​ประสบ​ความ

สําเร็จ​ไม​สามารถ​หยุด​น่ิง​และ​คิด​เพียง​การ​ทําโปร​โม​ชัน่ให​สินคา​เดิมๆ​ แต​ตอง​มี​การ​พัฒนา​และ​สรางสรรค​ผลิตภัณฑ

ขึ้น​ใหม ( The Product) ไม​วา​จะ​เป็น​ สิน​คา​ บริการ​ หรือ​ความ​คิด​สราง​สรรค​ ที่​โดน​ใจ​ผู​บริโภค​เป็น​สิ่ง​ที่​จําเป็น​อยาง

ยิ่ง​  ใน​สภาวะ​การ​แขงขัน​ที่​รุนแรง​ใน​ขณะ​น้ี

 

กระบวนการ​พัฒนา​ผลิตภัณฑ​ใหมๆ​ ประกอบ​ดวย​ขัน้​ตอน​ตางๆ​ เชน​  การ​สรางสรรค​ความ​คิด​ สินคา​หรือ​บริ​การ

(IDEA) การ​พัฒนา​แนว​ความ​คิด​และ​กลัน่​กรอง​ให​ได​สินคา​ตรง​ตาม​แนวทาง​ที่​วาง​ไว (CONCEPT) การ​พัฒนาการ

ผลิต​เพื่อ​ให​ออก​สินคา​ให​ตรง​ตาม​ความ​ตองการ​ของ​ผู​บริ​โภค ( PRODUCT)  การ​วิเคราะห​ธุรกิจ​และ​กลยุทธ​การ​วาง

ผลิต​ภัณฑ​ เพื่อ​นําสินคา​ใหม​ออก​สู​ตลาด​อยาง​มี​ประสิทธิภาพ​และ​ทําการ​ตลาด​อยาง​ตอ​เน่ือง  (MARKETING)

 

ทัง้หมด​นี้​เป็น​ที่มา​ของ  หลัก​สูตร​ FROM IDEA TO MARKET หลักสูตร​ที่​จะ​ทําให​สามารถ​นําสินคา​ใหม

ออก​สู​ตลาด​อยาง​ถกู​ที่​  ถกู​เวลา​  มี​ประ​สทิธิ​ภาพ​ และ​มี​โอกาส​เป็น​ผู​ชนะ​ใน​ตลาด​ที่​มี​แขงขนั​สงู​อยาง​ทกุ​วนั​นี้

 

 

 

 

 

 

 

 

ราย​ละเอียด​ของ​หลัก​สูต​ร

https://www.thaimediapr.com/mat-%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%95%e0%b8%a3-from-idea-to-market/
https://www.thaimediapr.com/mat-%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%95%e0%b8%a3-from-idea-to-market/
https://www.thaimediapr.com/mat-%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa%e0%b8%b9%e0%b8%95%e0%b8%a3-from-idea-to-market/
http://www.thaimediapr.com/wp-content/uploads/2014/03/BannerFromIDEA_to_Market_A.jpg


 

วัน​อังคาร​ที่​ 2​9 เมษายน​ 2​557

 

*IDEA: How to generate a good idea?
–  Benefits of New Product
–  Types of New Product
–  What is a Successful New Product?
–  Why need New Product Development Process?
– 8 Steps of New Product Development Process
 

โดย​ 
คุณ​กิตติ​พง​ษ วีระ​เตช​ะ
Chief Strategy & Innovation Officer
Y&R Thailand Ltd

** CONCEPT: How to formulate concept from
the idea?
–   Opportunity Identification (needs states
research)
–   Concept Development
–   Concept Screening
–   Refine Concept / Packaging / Name (packaging
test, name test)
–   Product / Formulation Test
–   Full Mixes Test
–   Advertising Test
–   Post Launch Evaluation
 

โดย​     
คุณ​อร​นา​ ตั๋นเจ​ริญ
กรรมการ​ผู​จัด​การ
The Interactive Research Co.,Ltd
 



วัน​พุธ​ที่​ 30  เมษายน​ 2​557
 
**PRODUCT:  How to create product from the
concept?
–   Brand Portfolio
–   Product Feature
–   Unique Selling Point
–   Ads Concept
 

โดย​    
รศ.​ดร​.​ภคพล​ จักร​พันธ​ อนุ​ฤทธิ์
อาจารย​สอน​และ​วิ​จัย
โครงการ​บริหารธุรกิจ​และ​การ​จัด​การ
มหาวิทยาลัย​ของ​รัฐ​และ​เอ​กชน

** MARKETING:  How to launch and evaluate
the new product?
–  Ads
–  PR & Event
–  Sales Conference
–  Consumer Promotion
–  Trade Promotion
–  Sales Force Promotion
–  Sales Conference
 

โดย​   
คุณ​เสาว​รัตน ​ โอภาส​ยาน​นท
Marketing Manager ,Deodorant &
Digital BB
Unilever Thai Trading Limited
 

 
 
ใคร​ควร​เขา​อบรม​สุด​ยอด​หลักสูตร​น้ี​ ?
 
–          ผู​จัดการ​ทัว่​ไป
–          บุคลากร​ใน​ฝาย​การ​ตลาด​ ,ฝาย​ขาย
–          บุคคล​ากร​ใน​ฝ าย​พัฒนา​ธุรกิจ
–          บุคลากร​ใน​ฝาย​สง​เสริม​การ​ตล​าด
–          นัก​วางแผน​กล​ยุ​ทธ
–          ผู​ประกอบ​การ​รุน​ใหม / SMEs
 
วัน​  เวลา​  สถาน​ที่
กําหนดการ​อบรม​ 2​ วัน​ วัน​อังคาร​ที่​ 2​9 และ​วัน​พุธ​ที่​ 30 เมษายน​ 2​557
สถาน​ที่​ :  โรงแรม​แมน​ดา​ริ​น ​สาม​ยา​น
 
คา​ลง​ทะเบียน​อบ​รม​ หลัก​สูต​ร FROM IDEA TO MARKET
สมาชิก​สมา​คมฯ​ ทาน​ละ 12,900  + VAT 7% =  903  รวม​เป็น​เงิน​   13,803  บาท
ผู​สนใจ​ทัว่​ไป​ ทาน​ละ  13,900 + VAT 7% =  973  รวม​เป็น​เงิน​   14,873  บาท
รวม​อาหาร​เที่ยง​  ,อาหาร​วาง​ 4  มื้อ​ และ​เอกสาร​ประกอบ​การ​อบ​รม 

สอบถาม​ราย​ละเอียด​และ​ติดตอ​ขอรับ​ใบ​สมัคร​ที่

 

สมาคม​การ​ตลาด​แหง​ประเทศ​ไทย​ ชัน้​ 14 อาคาร​ลุ​มพินี​ทาวน​เวอ​ร

เลข​ที่​ 1168/21 แขวง​พระ​ราม​ 4 ถ.​ทุง​มหา​เมฆ​ เขต​สา​ทร​ กรุง​เทพ​ฯ 10120

Tel: 0-2679-7360-3

Fax: 0-2285-5988

E-mail:  center@marketingthai.or.th / http://www.marketingthai.or.th
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