
ITI ดึง​มือดี​น่ัง​แท​น ​“ซี​อี​โอ​” ขับ​เคลื่อน​องคกร​ตาม

แผน​ 5 ปี​ พ​รอม​ปรับ​โครงสราง​ธุรกิจ​ ดัน​ยอด​ขาย​

4,800 ลาน​บาท

ITI เดิน​เกม​รุก​ตัง้​ผู​บริหาร​คนนอก​นัง่​แทน​ซี​อี​โอ​ ขับ​เคลื่อน​องคกร​เติบโต​กาว​กระโดด​ภาย​ใน​ 5 ปี​ พ​รอม​ปรับ

โครงสราง​ธุรกิจ​ตัง้​ 5 สาย​งา​น ​เจาะ​ตาม​เซกเมนท​ลูก​คา​ ตอบ​โจทย​ลูกคา​แบบ​ครบ​วง​จร​ ชู​นโยบาย​ “บริการ​เป็น​เลิศ​”

เสริม​แกรง​ สู​เป า​ยอด​ขาย​ 4,800 ลาน​บาท​ใน​ปี​ 2​559

นาย​ยุทธ​ชัย​ จรณะ​จิตต​ ประธาน​กรรมการ​และ​ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​กลุม​บริษทั​อิตัลไทย​ เปิด​เผย​ทิศทาง​ดําเนิน

ธุรกิจ​ของ​บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด (ITI) ผูนําเขา​จัด​จําหนาย​ และ​ให​บริการ​หลัง​การ​ขาย​เครื่องจักร​กล

หนัก​แบรนด​ชัน้​นําระดับ​โลก​ วา​ตาม​ที่​บริษทัฯ​ กําหนด​แผน​ธุรกิจ​ 5 ปี​ ตัง้​เป า​ผลัก​ดัน​ราย​ได​เติบโต​ 2​ เทา​จาก​ 4,000

ลาน​บาท​ เป็น​ 8,000 ลาน​บาท​ และ​เพิ่ม​สวน​แบง​การ​ตลาด​เครื่องจักร​กล​หนัก​ใน​ไทย​จาก​ 14 % เป็น​ 2​0 % ภายใน​ปี​

พ​.​ศ.​2562

ทัง้น้ี​เพื่อ​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​การ​บริหาร​จัดการ​ให​บรรลุ​ตาม​เป า​หมาย​ บริษทัฯ​ ได​ประกาศ​แตง​ตัง้​ นาย​อดิ​ศร พฤกษ

พัฒน​รักษ​ ซึ่ง​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​ดาน​การ​ตลาด​และ​การ​ขาย​จาก​องคกร​ธุรกิจ​ชัน้​นําทัง้​ใน​ประเทศ​และ​ตาง​ประเทศ​กวา​

2​5 ปี​ เขา​มา​ดํารง​ตําแหนง​ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ (ซี​อี​โอ​) บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ มี​ผล​ตัง้แต​วัน​ที่​ 1

เมษายน​ พ​.​ศ.​2559 เป็น​ตน​มา

โดย​มี​บทบาท​สําคัญ​ ใน​การ​ขับ​เคลื่อน​และ​บริหาร​จัดการ​องคกร​ภาย​ใต​ทิศทาง​ธุรกิจ​ใหม​ ซึ่ง​ได​ปรับ​กลยุทธ​การ​ตลาด

แบบ​มัลติ​แบรนด​ พ​รอม​ปรับ​โครงสราง​สาย​งาน​ตลาด​และ​งาน​ขาย​ใน​แบบ​เซ็ก​เมน​เท​ชัน่ตาม​กลุม​ลูก​คา​ เพื่อ​ให

ประสิทธิภาพ​การ​ทํางาน​มี​ความ​คลอง​ตัว​ สามารถ​นําเสนอ​สินคา​และ​บริการ​ที่​ตอบ​โจทย​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ได

แบบ​ครบ​วงจร​โดย​แบง​เป็น​ 5 สาย​งาน

ประกอบ​ดวย​ 1.​สาย​งาน​ขาย​กลุม​งาน​อุตสาหกรรม​ทัว่​ไป​ โดย​มี​วอ​ลโว​ – เอ​สดี​แอ​ลจี​ – ทา​ดา​โน เป็น​ 3 แบรนด​หลัก​

กลุม​ลูกคา​เป า​หมาย​คือ​ผูรับ​เหมา​ราย​ยอย​สําหรับ​โครงการ​ทัว่ไป​ 2​.​สาย​งาน​ขาย​กลุม​มัลติ​แบรนด​เพื่อ​ธุรกิจ​เห​มือ​ง โรง

โม​ โครง​การ​ และ​ราช​การ​ เนน​ลูก​คา​ 4 กลุม​ ดวย​การ​ทําตลาด​แบบ​มัลติ​แบ​รน​ด มุง​นําเสนอ​สินคา​ที่​ตอบ​โจทย​ทัง้​ดาน

ธุรกิจ​ ขนาด​โครง​การ​ และ​งบ​ประ​มา​ณ เพื่อ​ให​เขา​ถึง​ได​ครบ Value Chain ตาม​ที่​แตละ​กลุม​ตอง​การ​ โดย​มี​รถ

บรรทุก​แบรนด​ยู​ตง​เป็น​หัว​หอก​หลัก​สําหรับ​กลุม​เหมือง​โรง​โม​ 3.​สาย​งาน​ขาย​กลุม​เครื่องจักร​งาน​ถนน​ ทําตลาด​แบบ

มัลติ​แบรนด​กับ​กลุม​ผูรับ​เห​มา​ ซึ่ง​บริษทัฯ​ มอง​โอกาส​จาก​นโยบาย​รัฐ​บาล​ ทัง้​งาน​สราง​และ​ปรับ​ปรุง​ถนน

https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-3/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-3/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-3/
https://www.thaimediapr.com/iti-%e0%b8%94%e0%b8%b6%e0%b8%87%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%94%e0%b8%b5%e0%b8%99%e0%b8%b1%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b9%88%e0%b8%99-%e0%b8%8b%e0%b8%b5%e0%b8%ad%e0%b8%b5-3/


4.​สาย​งาน​กลุม​อุตสาหกรรม​เกษตร​ มุง​เนน​ลูกคา​กลุม​ลาน​มัน​ ขาว​ ออย​และ​ยาง​ โดย​มี​รถ​ตัก​ลอ​ยาง​แบรนด​เอ​สดี​แอ

ลจี​ เป็น​หัว​หอก​หลัก​ของ​กลุม​น้ี​ และ​ 5.​สาย​งาน​บริการ​หลัง​การ​ขาย​ และ​ลูกคา​สัมพันธ​ รับ​ผิด​ชอบ​งาน​บริการ​หลัง​การ

ขาย​ตางๆ​ อาทิ​ งาน​อะไหล​ ตรวจ​เช็ค​ ซอม​บํารุง​ ฯลฯ​ ที่​แยก​ออก​จาก​ทีม​ขาย​ เพื่อ​เพิ่ม​ความ​คลอง​ตัว​ใน​การ​ให​บริการ

ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ลูกคา​ได​อยาง​รวด​เร็ว

ทัง้น้ี​ภาย​ใต​โครงสราง​ใหม​จะ​ทําให​ทีม​ขาย​ ทีม​บริการ​ มี​การ​ทํางาน​รวม​กัน​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ สง​ไม​ตอ​กัน​ได​แบบ

ทันที​ พ​รอม​กัน​น้ี​บริษทั​ยัง​มุง​เนน​นโยบาย​ “บริการ​ที่​เป็น​เลิศ” (Service Excellence) ใน​การ​พัฒนา​ยก​ระดับ

มาตรฐาน​การ​ให​บริการ​ของ​ทุก​สวน​งาน​และ​ทุก​สาขา​ให​เป็น​มาตรฐาน​เดียว​กัน​ ซึ่ง​จาก​นโยบาย​ดัง​กลาว​คาด​วา​ปี​น้ี

บริษทัฯ​ จะ​สามารถ​ทํายอด​ขาย​ได​ 4,800 ลาน​บาท​ ตาม​ที่​ตัง้​เป า​ไว

นาย​ยุทธ​ชัย​ กลาว​เสริม​วา​ การ​ปรับ​โครงสราง​ธุรกิจ​ครัง้​น้ี​ เพื่อ​มุง​เสริม​ความ​แข็ง​แกรง​ และ​เพิ่ม​ชอง​ทาง​ธุรกิจ​ให

รองรับ​โอกาส​การ​เติบโต​ใน​อนาคต​ ที่​จะ​เกิด​ขึ้น​จาก​นโยบาย​สง​เสริม​การ​ลงทุน​ของ​รัฐ​บาล​ และ​การ​เติบโต​ของ

ประเทศ​เพื่อน​บา​น ​ทัง้​โครงการ​สาธารณูปโภค​พื้น​ฐาน​ขนาด​ใหญ​ อาทิ​ ถนน​ รถ​ไฟ​ รถไฟ​ฟ า​ ระบบ​ชลประทาน​และ

บริหาร​จัดการ​น้ํา รวม​ทัง้​งาน​กอสราง​ใน​พื้นที่​เขต​เศรษฐกิจ​พิเศษ​และ​ระดับ​ทอง​ถิ่น​ โดย​คาด​วา​จะ​ชวย​สราง​การ​เติบโต

ให​กับ​ธุรกิจ​เครื่องจักร​กล​หนัก​ได​อีก​อยาง​น อย​ 6-8 ปี​ และ​จะ​ทําให​บริษทัฯ​ สามารถ​เติบโต​อยาง​กาว​กระโดด​และ

แขงขัน​กับ​แบรนด​อื่นๆ​ ได​อยาง​ยัง่ยืน

สําหรับ​ภาพ​รวม​ธุรกิจ​เครื่องจักร​กล​หนัก​ปี​ 2​559 คาด​วา​จะ​มี​การ​เติบโต​ประ​มา​ณ 10% จาก​เดิม​ที่​ตลาด​มี​มูลคา​ประ​มา

ณ 40,000 – 50,000 ลาน​บาท

อน่ึง​ บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ หรือ ITI คือ​ หน่ึง​ใน​ธุรกิจ​หลัก​ของ​กลุม​บริษทั​อิตัลไทย​ ดําเนิน​ธุรกิจ​จัด

จําหนาย​และ​ให​บริการ​หลัง​การ​ขาย​เครื่องจักร​กล​หนัก​แบรนด​ชัน้​นําระดับ​โลก​ อาทิ​ วอ​ลโว​ – เอ​สดี​แอ​ลจี​ -ทา​ดา​โน –

ยู​ตง​ – บอบ​แค​ทส – ดู​ซา​น ​– แอ​ตล​าสตคอ​ปโค และ​ พ​าวเวอร​สก​รี​น ​ที่​สามารถ​ตอบ​โจทย​ภาค​อุตสาหกรรม​กอสราง

ได​แบบ​ครบ​วง​จร


