
“ITEL” กาง​แผน​ปี​ 63 ปัก​ธง​ราย​ได​ 2​,400 ลาน

บาท​ ชู​กลยุทธ​รุก​ประ​มูล​บิก๊โปร​เจ็กต เล็ง​เขา​รับ​งาน

ใหม​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ดัน​ผล​งาน​สราง​นิ​วไฮ

ITEL กาง​แผน​ธุรกิจ​ปี​ 2​563 ปัก​ธง​ราย​ได​ 2​,400 ลาน​บาท​ ชู​กลยุทธ​รุก​ประ​มูล​บิก๊โปร​เจ็กต ลุย​ตลาด​ทัง้​ภาค​รัฐ​และ

ภาค​เอกชน​ตอ​เน่ือง​ ดัน​ผล​งาน​ทํานิ​วไฮ เผย​ไตรมาส​สอง​สตอ​รี่​เด​น ​เตรียม​เสนอ​งาน​ตอ​ลูกคา​ทัง้​รัฐ​และ​เอกชน​ไม

น อย​กวา​ 1,000 ลาน​บาท​ อวด​ผล​งาน​ปี​ 2​562 เติบ​โต​ กวาด​ราย​ได​ 2​,346.​59 ลาน​บาท​ กําไร​ 181.​00 ลาน​บาท​ เพิ่ม

ขึ้น​รอย​ละ​ 36.​09 สวน​กระแส​เศรษฐ​กิจ​ จาก​การ​วางแผน​นําบิก๊ด​าตาเขา​มา​ใช​ทํางา​น ​ทัง้​การ​วาง​กลยุทธ​สราง​แบรนด

ดวย​คุณภาพ​และ​เสถียรภาพ​ของ​โครง​ขาย​และ​บริการ​ที่​ลูกคา​ไว​วางใจ​ พ​รอม​เดิน​หน า​ขยาย​การ​ลงทุน​ใน​ธุรกิจ​เกี่ยว

เน่ือง​ เพื่อ​เพิ่ม​โอกาส​สราง​การ​เติบโต​อยาง​ยัง่ยืน​ใน​อนาค​ต

นาย​ณัฐนัย​ อนันต​รัม​พร​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ อิน​เตอร​ลิง้ค เทเลคอม​ จํากัด​ (มหา​ชน​) หรือ ITEL เปิด​เผย​วา​

ใน​ปี​ 2​563 บริษทั​ตัง้​เป า​ราย​ได​ 2​,400 ลาน​บาท​ ขยับ​สัดสวน​โครงสราง​ราย​ได​จาก​งาน​โครงการ​มา​สู​ราย​ได​ตอ​เน่ือง

มาก​ขึ้น​ โดย​มี​ปัจจัย​สนับสนุน​มา​จาก​งาน​ติด​ตัง้​โครงการ​อินเทอรเน็ต​ใน​พื้นที่​หาง​ไกล (USO Phase 2) ที่​กําลัง​จะ

ขยับ​เขา​สู​ชวง​ให​บริการ​โครง​ขาย​ นอกจาก​น้ี​บริษทัฯ​ ยัง​คง​เล็ง​ที่​จะ​เขา​รับ​งาน​โครงการ​ขนาด​ใหญ​ทัง้​ใน​สวน​งาน​ภาค

รัฐ​ ที่​บริษทัฯ​ มี​ความ​เชี่ยว​ชาญ​ และ​งาน​ภาค​เอกชน​ที่​ปี​น้ี​คาด​วา​จะ​มี​การ​ลงทุน​ใน​เทคโนโลยี​ใหม​ ๆ อีก​ทัง้​บริษทั​มี

ตนทุน​ที่​ลด​ลง​จาก​การ​เจรจา​ปรับ​โครงสราง​ราคา​ทอ​รอย​สาย​ ซึ่ง​จะ​ชวย​สนับสนุน​ให​อัตรา​การ​ทํากําไร​ของ​บริษทั​ปรับ

ตัว​เพิ่ม​ขึ้น​ใน​ปี​ 2​563 ขณะ​เดียวกัน​บริษทัฯ​ มี​งาน​ใน​มือ (Backlog) อยู​แลว​ทัง้​สิน้​ 4,124 ลาน​บาท​ โดย​จะ​มี​การ

ทยอย​รับ​รู​ราย​ได​อยาง​ตอ​เน่ือง

ทัง้​น้ี​ ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ปี​ 2​562 บริษทัฯ​ มี​ราย​ได​รวม​ 2​,346.​59 ลาน​บาท​ เพิ่ม​ขึ้น​ 45.​63% จาก​ปี​ 2​561 มี​ราย​ได

รวม​อยู​ที่​ 1,611.​36 ลาน​บาท​ ขณะ​ที่​กําไร​สุทธิ​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​อยู​ที่​ 181.​00 ลาน​บาท​ เพิ่ม​ขึ้น​ 36.​09% จาก​ปี

กอน​ที่​มี​กําไร​สุ​ทธิ​ 133.​00 ลาน​บาท​ สําหรับ​ราย​ได​จาก​การ​ให​บริการ​โครง​ขาย​ใน​ปี​ 2​562 อยู​ที่​ 848.​86 ลาน​บาท​

ขณะ​ที่​ราย​ได​จาก​การ​ให​บริการ​ติด​ตัง้​โครง​ขาย​อยู​ที่​ 1,387.​53 ลาน​บาท​ และ​ราย​ได​จาก​การ​ให​บริการ​ดาตา​ เซ็นเตอร

อยู​ที่​ 9​3.​91 ลาน​บาท​ โดย​ผล​ประกอบ​การ​ไตร​มาส​ 4/2562 บริษทัฯ​มี​ราย​ได​รวม​อยู​ที่​ 550.​07 ลาน​บาท​ และ​มี​กําไร

สําหรับ​งวด​ไตร​มาส​ 4/2562 จํานว​น ​44.​45 ลาน​บาท​ โต​เพิ่ม​ขึ้น​ 30.​70% เทียบ​กับ​งวด​เดียวกัน​ของ​ปี​กอ​น

ขณะ​เดียว​กัน​ บริษทัฯ​ ยัง​คง​มอง​หา​โอกาส​ที่​จะ​ลงทุน​เพิ่ม​เติม​โดย​ปัจจุบัน​อยู​ระหวาง​การ​ศึกษา​โครง​การ

TELEHEALTH ที่​จะ​ชวย​สง​เสริมสุข​ภาพ​ให​กับ​ประชา​ชน​ โดย​คาด​วา​จะ​เห็น​ความ​ชัดเจน​ภายใน​ไตร​มาส​ 3/2563

นอกจาก​น้ี​บริษทัฯ​ จะ​เริ่ม​ให​บริการ​ดาน Smart Security ซึ่ง​เป็น​บริการ​โซลูชัน่​ดาน​การ​รักษา​ความ​ปลอดภัย​สําหรับ

องคกร​และ​ธุรกิจ​ ซึ่ง​ถือ​เป็น​ธุรกิจ​ที่​มี​แนว​โนม​การ​เติบโต​สูง​มาก​ใน​อนาคต​ ทัง้​จะ​ชวย​ผลัก​ดัน​ให​ธุรกิจ​หลัก​ของ
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บริษทัฯ​ เติบโต​ระยะ​ยาว​ ซึ่ง​ภายใน​ระยะ​เวลา​ 5 ปี​ (2563-2567) บริษทัฯ​ ตัง้​เป า​ราย​ได​จะ​เติบโต​ตอ​เน่ือง​ 2​0 – 30

% ตอ​ปี​ ทัง้น้ี​บริษทัฯ​ มี​การ​ระบุ​กลยุทธ​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ โดย​มุง​เนน​ใน​การ​สราง​รากฐาน​ที่​ยัง่ยืน​และ​ความ​สามารถ​ใน

การ​แขงขัน​ใน​ระยะ​ยาว​ดวย​การ​ให​บริการ​และ​ คําปรึกษา​แก​ลูก​คา​ รวม​ถึง​การ​ขยาย​พื้นที่​ให​บริการ​เพื่อ​ตอบ​สนอง

ปริมาณ​ความ​ตองการ​ใน​การ​เชื่อม​ตอ​สื่อสาร​ซึ่ง​ยัง​คง​เติบโต​สอดคลอง​กับ​การ​พัฒนา​เทคโนโลยี​การ​สื่อสาร​โทร​คม​นาค

ม

“จาก​กรณี​สถานการณ​การ​ระบาด​ของ​ไวรัส​โค​วิด​-19 ซึ่ง​กําลัง​แพร​กระจาย​ไป​ทัว่​โลก​ และ​ใน​แตละ​ประเทศ​มี​ความ

รุนแรง​แตก​ตาง​กัน​ตาม​ระ​ยะ​ บริษทัฯ​ ได​ติดตาม​สถานการณ​อยาง​ใกล​ชิด​และ​ไม​ได​รับ​ผลก​ระ​ทบ​จาก​เหตุการณ​ดัง

กลาว​ โดย​ใน​ปัจจุบัน​บริษทัฯ​ ยัง​สามารถ​ทําผล​งาน​ได​เกิน​เป า​หมาย​ ตอง​นับ​วา​เป็นการ​เติบโต​ที่​ดี​มาก​สําหรับ ITEL

ไม​วา​จะ​เป็น​ยอด​ขาย​ หรือ​กําไร​สุ​ทธิ​ ซึ่ง​เกิด​จาก​การ​วางแผน​โดย​การ​ใช​เทคโนโลยี​เขา​มา​ชวย​ใน​การ​ทํางา​น ​และ​วาง

กล​ยุทธ​ รวม​ถึง​การ​บริหาร​จัดการ​ลูก​คา​ ทําให​บริษทัฯ​ มี​การ​เดิน​หน า​วางแผน​เขา​รับ​งาน​อยาง​ตอ​เน่ือง​ เพื่อ​สราง​ผล

การ​ดําเนิน​งาน​ที่​แข็ง​แกรง​ และ​สราง​การ​เติบโต​อยาง​มัน่คง​ใน​อนาคต​” นาย​ณัฐนัย​กลา​ว


