
CIBA DPU เชิญ​ 2​ กู​รู​ดาน​ธุรกิจ​สง​ออก​ รวม​เสวนา

ทิศ​ทาง​ธุรกิจ Go Inter หลัง​ยุค Covid -19

CIBA DPU เชิญ​ 2​ กู​รู​ดาน​ธุรกิจ​สง​ออก​ รวม​เสวนา​ทิศ​ทาง​ธุรกิจ Go Inter หลัง​ยุค Covid -19 ชี้​สุข​อนามัย​เป็น

ลําดับ​แรก​ที่​ตอง​ให​ความ​สําคัญ

วิทยาลัย​บริหารธุรกิจ​นวัตกรรม​และ​การ​บัญช ี(CIBA) มหาวิทยาลัย​ธุรกิจ​บัณฑิต​ย (DPU) จัด​เส​วนา​ ใน​รูป​แบบ Live

CIBA TALK ผาน​ทาง​เพจ CIBA หรือ https://www.facebook.com/dpuciba/ ภาย​ใต​หัว​ขอ​ “ทิศ​ทาง​ธุรกิจ Go

Inter ยุค Covid-19” จะ​เดิน​ตอ​อยาง​ไร​ โดย​ได​รับ​เกียรติ​จาก​ ดร​.​จาตุ​รงค​ จรัส​ตระ​กูล CEO จัตุ​รงค​คู​ลลิ่ง ดร​.​ภู​มิ

พัฒณ พงศ​พฤฒิ​กุล​ ผู​เชี่ยว​ชาญ​ดาน International Business รวม​เส​วนา​ โดย​มี​ ดร​.​รชฏ ขําบุญ​ รอง​คณบดี​ฝ าย

วิชาการ​และ​เครือ​ขาย​บริการ​วิชาการ​และ​ผู​อํานวย​การ​หลักสูตร​บริหารธุรกิจ​มหา​บัณฑิต​ มหาวิทยาลัย​ธุรกิจ​บัณฑิต​ย

(DPU) เป็น​ผู​ดําเนิน​ราย​การ

ผศ.​ดร​.​ศิริ​เดช​ คําสุ​พรหม​ คณบดี​วิทยาลัย​บริหารธุรกิจ​นวัตกรรม​และ​การ​บัญชี (CIBA) มหาวิทยาลัย​ธุรกิจ​บัณฑิตย

(มธบ.​) เปิด​เผย​วา​ หลัง​ยุค​โค​วิด​-19 ทุก​ธุรกิจ​ของ​ไทย​สามารถ​โก​อินเตอร​ได​ โดย​อยู​ภาย​ใต​มาตรฐาน​การ​ควบคุม

ดาน​สุข​อนามัย​ ควบคู​กับ​การ​ตอบ​โจท​ย Pain Point ของ​ลูก​คา​ ซึ่ง​ไทย​ถือวา​ได​เปรียบ​เพราะ​สามารถ​ควบคุม​การ​แพร

ระบาด​ของ​โรค​ใน​ประเทศ​ได​ดี​และ​เป็น​ที่​ยอมรับ​ของ​คน​ทัว่​โลก​ ดัง​นัน้​การ​สง​ออก​ผลิตภัณฑ​ตางๆ​ จึง​มี​ความ​นา​เชื่อ

ถือ​ อยางไร​ก็ตาม​อาจ​สรุป​ได​วา​ ใน​ขณะ​น้ี​ปัจจัย​ดาน​อื่นๆ​ อาจ​ไมมี​ผล​ตอ​การ​สง​ออก​สินคา​เทียบ​เทากับ​ปัจจัย​ดาน

ความ​สะอาด​และ​ถูก​สุข​อนามัย​ เพราะ​ใน​ยุค​โค​วิด​-19 คน​ทัว่​โลก​จะ​คํานึง​เรื่อง​ดัง​กลาว​เป็น​สิ่ง​แรก​เส​มอ

ดร​.​จาตุ​รงค​ จรัส​ตระ​กูล CEO จัตุ​รงค​คู​ลลิ่ง กลาว​วา​ ภูมิ​หลัง​ของ​การ​เริ่ม​ทําธุรกิจ​มา​จาก​การ​สืบทอด​ธุรกิจ​ของ

ครอบครัว​ใน​รุน​ที่​ 2​ ซึ่ง​เป็น​ธุรกิจ SME ที่​มี​สินคา​หลาก​หลาย​ประ​เภท​ อาทิ​ เครื่อง​มือ​แพทย​ เครื่อง​ทําความ​เย็น​ ถัง

https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b8%b4%e0%b8%8d-2-%e0%b8%81%e0%b8%b9%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%aa%e0%b9%88-2/


บรรจุ​สาร​ทําความ​เย็น​ เครื่อง​สําอาง​จําพวก​สกิน​แคร​ เป็น​ตน​ โดย​ผลิต​เพื่อ​การ​สง​ออก​ 80 เปอร​เซ็น​ต และ​ขาย​ใน

ประเทศ​ 2​0 เปอร​เซ็น​ต มี​ลูกคา​ตาง​ประเทศ​ราย​ใหญ​ คือ​ ประเทศ​อิน​เดีย​ ญี่ป ุน​ ออสเตรเลีย​และ​กลุม​ประเทศ​อา

เซียน​ แต​เมื่อ​ 2​-3​ ปี​ที่​ผาน​มา​ เศรษฐกิจ​โลก​โดย​รวม​เริ่ม​ชะลอ​ตัว​ สง​ผล​ให​กําลัง​การ​ซื้อ​ระหวาง​ประเทศ​ลด​ลง​ มิ

หนําซํ้ายัง​เจอ​ประเทศ​คู​แขง​ที่​ผลิต​และ​สง​ออก​สินคา​ราย​ใหญ​ของ​โลก​อยาง​จี​น ​จึง​ตอง​หัน​กลับ​มา​ทําการ​ตลาด​ใน

ประเทศ​เพิ่ม​ขึ้น​ ขณะ​เดียวกัน​ตอง​วางแผน​วิธี​การ​จัด​จําหนาย​ใหม​ โดย​แบง​กลุม​สินคา​จําพวก​เครื่อง​สําอา​ง เครื่อง​มือ

แพทย​ มา​ขาย​ใน​ตลาด​ออนไลน​ สวน​กลุม​สินคา​จําพวก​เครื่อง​ทําความ​เย็น​ สาร​ทําความ​เย็น​ ตอง​ติดตอ​ขาย​ตรง​ตาม

โรงงาน​อุตสาหกรรม​ตางๆ

ดร​.​จาตุ​รงค​ กลาว​ตอ​วา​ ใน​ชวง​การ​แพร​ระบาด​ของ​โรค​โค​วิด​-19 เป็น​ชวง​ขา​ขึ้น​ของ​ธุรกิจ​ เพราะ​โชค​ดี​ที่​หวง​เวลา​ดัง

กลาว​ลูกคา​มี​ความ​ตองการ​ซื้อ​สินคา​จําพวก​แอลกอฮอล​สูง​ ซึ่ง​ทาง​โรงงาน​ของ​เรา​มี​วัตถุดิบ​และ​อุปกรณ​ใน​การ​ผลิต​อยู

แลว​ จึง​ผลิต​ออก​มา​ขาย​ใน​ชอง​ทาง​ออนไลน​ ผนวก​กับ​ชวง​นัน้​จีน​ไม​สามารถ​สง​ออก​สินคา​ได​ เรา​จึง​ได​สวน​แบง​ตลาด

จาก​จี​น ​ทําให​ยอด​ขาย​ดี​มาก​ สําหรับ​การ​สง​สินคา​กับ​ประเทศ​เพื่อน​บาน​เลือก​ใช​ระบบ​ขนสง​ทาง​บก​ เพราะ​ประหยัด

เวลา​และ​ตนทุน​การ​ขน​สง​ สวน​อุปสรรค​และ​ปัญหา​ที่​พบ​คือ​การ​สง​ออก​สินคา​ไป​บาง​ประเทศ​ลําบาก​ เพราะ​มี​การ​ล็อค

ดาวน​ประเทศ​สูง​ เชน​ ประเทศ​อิน​เดีย​ แต​เมื่อ​เทียบ​กับ​สัดสวน​โดย​รวม​ยัง​ถือวา​อยู​ใน​สัดสวน​ที่​น อย​ จึง​ไม​คอย​มี​ผลก

ระ​ทบ​มาก​นัก

“ผู​ประกอบ​การ SME สวน​ใหญ​ได​รับ​ผลก​ระ​ทบ​จาก​วิกฤต​โค​วิด​-19 เพราะ​กู​เงิน​จาก​ธนาคาร​มา​ลงทุน​ทําธุรกิจ​ ซํ้าราย

วิกฤต​ดัง​กลาว​ยัง​หนัก​กวา​สถานการณ​น้ําทวม​ใน​ปี​ 2​540 เพราะ​ดี​มาน​ลอย​อยู​ใน​อากาศ​คน​ไมมี​กําลัง​ซื้อ​ ทําให​นัก

ธุรกิจ​วางแผน​การ​ตลาด​ยาก​ ไม​สามารถ​คาด​เดา​การ​ผลิต​ได​ ดัง​นัน้​สิ่ง​ที่​ควร​ทําคือ​ ตัง้​สติ​อยา​ตกใจ​กับ​วิก​ฤต​ และ

นําวิกฤต​นัน้​มา​ปรับ​ใช​ให​เป็น​กลยุทธ​ทางการ​ตลาด​ อยางไร​ก็ตาม​ฝาก​ถึง​เด็ก​รุน​ใหม​ที่​กําลัง​เริ่ม​ทําธุรกิจ​ ทุก​ธุรกิจ​จะ

ประสบ​ความ​สําเร็จ​ได​ตอง​ผาน​อุปสรรค​มา​กอ​น ​สิ่ง​สําคัญ​ที่สุด​คือ​ตอง​มี​ทีม​งาน​ที่​ดี​”ดร​.​จาตุ​รงค​ กลาว​ทิง้​ทา​ย

ดร​.​ภู​มิ​พัฒณ พงศ​พฤฒิ​กุล​ ผู​เชี่ยว​ชาญ​ดาน International Business กลาว​วา​ การ​ทําธุรกิจ​ใน​ไทย​มี​ขอ​จํากัด​ที่​ไม

สามารถ​ควบคุม​ได​ใน​หลาย​ๆดาน​ เชน​ การ​เมือง​ เทคโนโลยี​ จึง​ทําให​เศรษฐกิจ​เกิด​การ​ถด​ถอย​ แม​ไทย​จะ​มี​คู​คา​ราย

ใหญ​ที่ทําการ​สง​ออก​อยู​เป็น​ประ​จํา ได​แก​ จี​น ​อเมริกา​ ญี่ป ุน​ เวียดนาม​ ฮอ​งก​ง และ​มาเลเซีย​ แต​เมื่อ​เกิด​วิกฤต

ซํ้ารอย​ทาง​เศรษฐกิจ​จาก​โรค​โค​วิด​-19 จึง​เกิด​การ​ตัง้​คําถาม​วา​ตอง​ตัง้​รับ​อยางไร​ถึง​จะ​สง​ออก​สินคา​ใน​ปริมาณ​เดิม​ได​

ดัง​นัน้​ผู​เชี่ยวชาญ​หลาย​ทาน​ได​วิเคราะห​สินคา​ที่​เป็น​พระเอก​ของ​ไทย​ แม​อยู​ใน​สถานการณ​ใด​ก็​ยัง​สง​ออก​ได​ ได​แก​

เครื่อง​สําอา​ง ยา​รักษา​โรค​ สิ่ง​ทอ​ เครื่อง​ทําความ​เย็น​ นอกจาก​น้ี​สินคา​ที่​กู​รู​ฟัน​ธง​วา​ยัง​ขาย​ได​ดี​ใน​อนาคต​ คือ​ ควา

มสวย​ความ​งาม​ ยาน​ยนต​ และ​สวน​ประกอบ​รถ​ยนต​ สําหรับ​ธุรกิจ​ที่​ยัง​ไป​ตอ​ได​ คือ​ ธุรกิจ​อา​หาร​ และ​โลจิ​สติ​กส สวน

ธุรกิจ​ที่​ยัง​ประสบ​ปัญหา​ตอง​ใช​เวลา​ใน​การ​ปรับ​ตัว​ คือ​ อุตสาหกรรม​การ​บิ​น ​ธุรกิจ​โรงแรม​และ​การ​ทอง​เที่​ยว

“กา​รทําธุรกิจ​ระหวาง​ประเทศ​หลัง​โค​วิด​ -19 ตอง​มีน​วัต​กรรม​หรือ​สินคา​ที่​มี​จุด​เดน​เป็น​ของ​ตน​เอง​ สวน​การ​ทําตลาด

ใน​2ประเทศ​ยักษ​ใหญ​อยาง​จีน​และ​อิน​เดีย​ ตอง​ศึกษา​ความ​ตองการ​ของ​แตละ​ประ​เทศ​ ที่​สําคัญ​ความ​หลาก​หลาย​ของ

สินคา​จะ​ทําให​ได​เปรียบ​ใน​ทุก​สถาน​การณ​ และ​ควร​หา​พาร​ทเนอ​รที่​ดี​ชวย​ซัพพอ​รทร​อง​รับ​สถานการณ​ที่​ไม​คาด​ฝัน​”ดร

.​ภู​มิ​พัฒณ กลา​ว


