
CIBA DPU ยก​ 2​ ผู​ประกอบ​การ​ แนะ​ทาง​รอด​ชวง

วิกฤต​โค​วิด​-19

CIBA DPU จัด Live CIBA TALK Ep3 เปิด​ใจ​ 2​ ผู​ประกอบ​การ​ ธุรกิจ​รถ​เชา​-ผลิตภัณฑ​เพื่อ​ความ​งาม​และ​สุข​ภาพ​

แนะ​ทาง​รอด​จาก​วิกฤต​โค​วิด​-19

วิทยาลัย​บริหารธุรกิจ​นวัตกรรม​และ​การ​บัญช ี(CIBA) มหาวิทยาลัย​ธุรกิจ​บัณฑิต​ย (DPU) จัด​สัมมนา​ให​ความ​รู​แก​ผู

ประกอบ​การ​ คน​วัย​ทํางา​น ​และ​คน​รุน​ใหม​ ใน​รูป​แบบ Live CIBA TALK Ep.3 ผาน​ทาง​เพจ CIBA หรือ

https://www.facebook.com/dpuciba/ ภาย​ใต​หัว​ขอ​ “ถอด​รหัส​.​.​ผู​ประกอบ​การ​กับ CIBA” โดย​ได​รับ​เกียรติ​จาก

นาย​ฉัตร​ชัย​ โค​ตถา​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ รถ​เชา​อี​โค​คา​ร จํากัด​ และ​นาย​ศิวะ​ ทิพ​ศิลา Business Development

Engineer บริ​ษทั Synergy Biotech รวม​แชร​ประสบการณ​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ยุค​โค​วิด​-19 ดําเนิน​รายการ​โดย​ นาง

สาว​วริ​ศร​า แหลม​ทอง​ ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​การ​ตล​าด CIBA DPU

นาง​สาว​วริ​ศร​า แหลม​ทอง​ ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​การ​ตล​าด CIBA DPU. กลาว​วา​ ใน​ชวง​การ​แพร​ระบาด​ของ​โรค​โค​วิด​-19

ภาค​เศรษฐกิจ​ได​รับ​ผลก​ระ​ทบ​หนัก​ที่​สุด​ แม​ภาค​รัฐ​จะ​ออก​มาตรการ​ตางๆ​ เขา​มา​อุม​ผู​ประกอบ​การ​และ​ประชา​ชน​

อาทิ​ การ​พัก​ชําระ​หน้ี​ มาตรการ​เยียว​ยา​ 5,000 บาท​ แต​ก็​เป็นการ​ชวย​ใน​ระยะ​สัน้​เทา​นัน้​ หลัง​ผอน​ปร​น ​เฟส​ 5

รัฐบาล​ได​มีน​โย​บาย​กระตุน​ภาค​การ​ทอง​เที่ยว​ ดวย​การ​ออก​แพค​เก​จสวนลด​คาที่​พัก​ คา​เดิน​ทาง​ และ​คา​อา​หาร​ ให​กับ

นัก​ทอง​เที่ยว​ แต​ประเด็น​สําคัญ​ไม​ได​อยู​ที่​โปร​โม​ชัน่ ​แต​อยู​ที่​เม็ด​เงิน​ใน​มือ​ของ​ประชา​ชน​ เมื่อ​มี​สัญญาณ​จาก​คน​สอง

https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/


กลุม​ คือ​ กลุม​คน​ที่​มี​เงิน​เก็บ​ และ​กลุม​คน​ที่​ตก​งา​น ​เกิด​ภาวะ​การ​ใช​เงิน​น อย​ลง​ สวน​เจาของ​ธุรกิจ​เริ่ม​มอง​หา​ธุรกิจ

ใหม​ หาก​ใน​อนาคต​หาก​เจอ​วิกฤต​รอบ​ 2​ จะ​ผาน​ไป​ได​อยาง​ไร CIBA DPU จึง​ได​เชิญ​ 2​ ผู​ประกอบ​การ​ มา​รวม​แชร

ประสบการณ​และ​เทคนิค​การ​เอา​ตัว​รอด​ใน​ยุค​ที่​เศรษฐกิจ​ซบ​เซา​ เพื่อ​เป็น​แนวทาง​ให​ผู​ประกอบ​การ​และ​นักศึกษา

นําไป​ปรับ​ใช​ใน​ธุรกิจ​ของ​ตน​เอง

นาย​ฉัตร​ชัย​ โค​ตถา​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ รถ​เชา​อี​โค​คา​ร จํากัด​ กลาว​วา​ เริ่ม​ตน​การ​ทําธุรกิจ​ได​เน่ืองจาก​บาน​อยู

ไกล​ตัว​เมือง​ตอง​เชา​รถ​จาก​สนาม​บิ​น ​เพราะ​การ​เดิน​ทาง​ดวย​รถ​สาธารณะ​ลําบาก​ จึง​เกิด​ไอ​เดีย​วา​ธุรกิจ​น้ี​นา​สน​ใจ​ จาก

นัน้​ได​ใช​เงิน​เก็บ​ที่​มี​ประมาณ​หลัก​แสน​ไป​ดาวน​รถ​ยนต​ 1 คัน​ เพื่อ​นําออก​มา​ให​คน​เชา​ ผาน​เว็บ​เพจ​ ตอน​แรก​คิด​เพียง

วา​มี​คน​เชา​รถ​ 7 วัน​ตอ​เดือน​ ก็​อยู​ได​แลว​ แต​ดวย​ความ​โชค​ดี​ที่​ปลอย​รถ​เชา​ใน​ชวง​เทศกาล​ทอง​เที่ยว​ เดือน​แรก​จึง​มี​ผู

เชา​จํานวน​ 2​5 วัน​ จึง​เห็น​โอกาส​ทาง​ธุรกิจ​ และ​ได​ใช​เงิน​เก็บ​จาก​รถ​คัน​แรก​ไป​ตอย​อด​ดาวน​รถ​คัน​ที่​ 2​ ขณะ​นัน้​คิด

ทําธุรกิจ​อยาง​จริง​จัง​ จึง​ลง​เรี​ยน DBA ที่​ ม.​ธุรกิจ​บัณฑิตย​ เพื่อ​ศึกษา​ดาน​การ​ตลาด​เพิ่ม​เติม​ และ​นํามา​ใช​ใน​ธุรกิจ

ของ​ตน​เอง​ ปัจจุบัน​มี​รถ​เชา​ทัง้​หมด​ 600 คัน​ โดย​แบง​ให​เชา​เพื่อ​การ​ดําเนิน​งา​น ​70% (สัญญา​เชา​รถ​ระยะ​ยาว​) และ

เชา​เพื่อ​การ​เดิน​ทาง​ 30% (สัญญา​เชา​รถ​ใน​ระยะ​สัน้​) เพื่อ​กระจาย​ความ​เสี่ย​ง

“วิกฤต​โค​วิด​-19 สง​ผลก​ระ​ทบ​หนัก​เมื่อ​ไมมี​คน​เดิน​ทาง​ รถ​เชา​ก็​ตอง​จอด​น่ิง​ถึง​ 60% ผม​ใช​วิธี​แก​ปัญหา​โดย​ขอ​พัก

ชําระ​หน้ี​รถ​ยนต​ คา​เชา​อาคาร​และ​สํานัก​งา​น ​โดย​ไม​ปรับ​ลด​พนักงาน​แต​ให​ชวย​ทําการ​ตลาด​ผาน​โซ​เชีย​ลมี​เดีย​ หลัง

ผอน​คลาย​มาตร​การ​ ได​รุก​ทําตลาด​ออนไลน​ ผาน​โมบาย​แอ​พพลิ​เคชัน่ ​รวม​ถึง​การ​อบรม​พนักงาน​ดาน​บริการ​ให​เนน

บริการ​หลัง​การ​ขาย​ อยางไร​ก็ตาม​ฝาก​ถึง​คน​ที่​กําลัง​ทําธุรกิจ​ ทุก​คน​สามารถ​เริ่ม​ตน​จาก​ความ​อยาก​ได​แลว​ทุก​อยาง​จะ

มา​เอง​ แต​อยา​ลืม​เตรียม​ตัว​ดาน​ความ​รู​ และ​เงิน​ทุน​ให​พรอม​ ประสบการณ​ก็​เป็น​เรื่อง​สําคัญ​หลัง​เรียน​จบ​ควร​ไป

ฝึกงาน​กับ​บริษทั​เล็กๆ​ เพื่อ​อยู​ใกล​ชิด​กับ​ผู​ประกอบ​การ​ จะ​ได​นําวิธี​คิด​ของ​นายจาง​มา​ปรับ​ใช​กับ​ธุรกิจ​ของ​ตน​เอง​”

นาย​ฉัตร​ชัย​ กลา​ว

นาย​ศิวะ​ ทิพ​ศิลา Business Development Engineer บริ​ษทั Synergy Biotech จํากัด​ กลาว​วา​ เท​รน​ดขาย​สินคา

ออนไลน​กําลัง​มา​แรง​ จึง​มี​แนวคิด​อยาก​เป็น​เจาของ​ธุรกิจ​ และ​เริ่ม​ศึกษา​การ​ขาย​สินคา​ออนไลน​จาก​ยู​ทู​ป รวม​ถึง​ไป

เท​คคอรส​ ลอง​ผิด​ลอง​ถูก​ใน​การ​ทําธุรกิจ​อยู​หลาย​ครัง้​ จน​ครัง้​ลาสุด​ได​มี​โอกาส​ฟัง​เรื่อง​ราว​ที่​ทําให​สราง​แรง​บันดาล​ใจ

จาก​เจา​ของ​ธุรกิจ Facebook ที่​กลาว​ไว​วา​ “ชีวิต​ใน​มหา​วิทยา​ลัย​เป็น Creative Space” เลย​ตัดสิน​ใจ​ลง​เรี​ยน MBA

ที ่DPU โดย​ตัง้​เป า​ไว​วา​เมื่อ​เรียน​จบ​จะ​ทําธุรกิจ​อยาง​จริง​จัง​ จึง​เลือก​เรี​ยน Marketing พรอม​เริ่ม​ทําธุรกิจ​ใน​ระหวาง

เรียน​ไป​ดวย​ เพื่อน​ใน​หองเรียน​สวน​ใหญ​เป็น​เจาของ​ธุรกิจ​หลาย​คน​มี​มุม​มอง​ของ​ผู​ประกอบ​การ​ที่​สามารถ​แนะนําเรา

ได​ หลัง​จาก​รวม​กลุม​กับ​เพื่อน​แชร​ไอ​เดีย​รวม​กัน​ ทุก​คน​ลง​ความ​เห็น​และ​แนะนําให​ทําผลิตภัณฑ​เพื่อ​สุข​ภาพ​ เพราะ

มอง​วา​คน​ทัว่​โลก​กําลัง​ให​ความ​สนใจ​ใน​เรื่อง​น้ี​ จึง​ออก​ผลิตภัณฑ​เพื่อ​ความ​งาม​และ​สุข​ภาพ​ ภาย​ใต​แบ​รน​ด GT มา

ขาย​ใน​ชอง​ทาง​ออนไลน​เป็น​หลัก

นาย​ศิวะ​ กลาว​ดวย​วา​ การ​แพร​ระบาด​ของ​โรค​โค​วิด​ -19 สง​ผล​ให​สินคา​ใน​กลุม​ขาย​ปลี​ก (Retail) ได​รับ​ผลก​ระ​ทบ

หนัก​ เพราะ​จัด​อยู​ใน​กลุม​สินคา​ฟ ุมเฟือย​ ตลาด​ขาย​สินคา​ใน​ชอง​ทาง​ออฟ​ไลน​ถูก​ยาย​มา​ขาย​ออนไลน​ ทําให​มี​คู​แขง​มี​

100% สินคา​ทุก​แบรนด​พยายาม​แยง​สวน​แบง​การ​ตลาด​กัน​ ใน​ขณะ​ที่​ลูกคา​กลับ​มี​กําลัง​ซื้อ​ลด​ลง​ ผู​ประกอบ​การ​ทุก



ราย​ตอง​ปรับ​ตัว​ยก​ใหญ​ สวน​บริษทั​ของ​ตน​ตอง​ปรับ​ตัว​ดวย​การ​ลด​ไลน​การ​ผลิต​ ลด​สต็อก​สิน​คา​ และ​รีบ​ปลอย​สินคา

เพื่อ​ดึง​เงินสด​ให​เขา​ระบบ​เร็ว​ที่​สุด​ ทําให​สภาพ​คลอง​ใน​บริษทั​เกิด​การ​หมุนเวียน​จน​สามารถ​ขับ​เคลื่อน​ตอ​ไป​ได​

สําหรับ​ขอ​ควร​ระ​วัง​ ถา​ขาย​ไม​ได​ ไม​ควร​ออก​มา​เท​ขาย​ดวย​การ​ลด​รา​คา​ เพราะ​จะ​ทําให​โครงสราง​ราคา​เสีย​ และ​หลัง

จาก​ผาน​ชวง​วิกฤต​ไป​ได​ จึง​หา​โอกาส​จาก​ผลิต​ภัณฑ​ โดย​การ​การ​แตก​โปร​ดัก​ไลน​ไป​กลุม​ลูกคา​ใหม​ เนน​การ​ให​ความ​รู

จาก​ผลิตภัณฑ​ใน​ชวง​ที่​มี​เท​รน​ดการ​รักษา​สุข​ภาพ​ เพื่อ​สราง​ความ​นา​เชื่อ​ถือ​ น้ี​คือ​โอกาส​ที่​ซอน​อยู​ใน​วิกฤต​ตอง​ดึง​มาตี

ตลาด​ให​ได

“ฝาก​ถึง​คน​ที่​เริ่ม​ทําธุรกิจ Startup ชวง​น้ี​ตอง​ลงทุน​ให​น อย​ที่​สุด​ ขณะ​เดียวกัน​ตองหา​ความ​รู​และ​ประสบการณ​ให​ได

มาก​ที่​สุด​ เพื่อ​กาว​ใน​ตลาด​ได​อยาง​มัน่​คง​ ที่​สําคัญ​อยา​ไป​แขงขัน​กับ​คน​อื่น​ตอง​แขง​กับ​ตน​เอง​ จะ​ได​ไม​เสีย​กําลัง​ใจ​ใน

การ​ทํางาน​” นาย​ศิวะ​กลาว​ทิง้​ทา​ย


