
CIBA DPU ยก 2 ผูประกอบการ แนะทางรอดชวง

วิกฤตโควิด-19

CIBA DPU จัด Live CIBA TALK Ep3 เปิดใจ 2 ผูประกอบการ ธุรกิจรถเชา-ผลิตภัณฑเพื่อความงามและสุขภาพ

แนะทางรอดจากวิกฤตโควิด-19

วิทยาลัยบริหารธุรกิจนวัตกรรมและการบัญช ี(CIBA) มหาวิทยาลัยธุรกิจบัณฑิตย (DPU) จัดสัมมนาใหความรูแกผู

ประกอบการ คนวัยทํางาน และคนรุนใหม ในรูปแบบ Live CIBA TALK Ep.3 ผานทางเพจ CIBA หรือ

https://www.facebook.com/dpuciba/ ภายใตหัวขอ “ถอดรหัส..ผูประกอบการกับ CIBA” โดยไดรับเกียรติจาก

นายฉัตรชัย โคตถา กรรมการผูจัดการ บริษทั รถเชาอีโคคาร จํากัด และนายศิวะ ทิพศิลา Business Development

Engineer บริษทั Synergy Biotech รวมแชรประสบการณการดําเนินธุรกิจยุคโควิด-19 ดําเนินรายการโดย นาง

สาววริศรา แหลมทอง ผูอํานวยการฝ ายการตลาด CIBA DPU

นางสาววริศรา แหลมทอง ผูอํานวยการฝ ายการตลาด CIBA DPU. กลาววา ในชวงการแพรระบาดของโรคโควิด-19

ภาคเศรษฐกิจไดรับผลกระทบหนักที่สุด แมภาครัฐจะออกมาตรการตางๆ เขามาอุมผูประกอบการและประชาชน

อาทิ การพักชําระหน้ี มาตรการเยียวยา 5,000 บาท แตก็เป็นการชวยในระยะสัน้เทานัน้ หลังผอนปรน เฟส 5

รัฐบาลไดมีนโยบายกระตุนภาคการทองเที่ยว ดวยการออกแพคเกจสวนลดคาที่พัก คาเดินทาง และคาอาหาร ใหกับ

นักทองเที่ยว แตประเด็นสําคัญไมไดอยูที่โปรโมชัน่ แตอยูที่เม็ดเงินในมือของประชาชน เมื่อมีสัญญาณจากคนสอง

https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/
https://www.thaimediapr.com/ciba-dpu-%e0%b8%a2%e0%b8%81-2-%e0%b8%9c%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3-%e0%b9%81%e0%b8%99%e0%b8%b0%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%87/


กลุม คือ กลุมคนที่มีเงินเก็บ และกลุมคนที่ตกงาน เกิดภาวะการใชเงินน อยลง สวนเจาของธุรกิจเริ่มมองหาธุรกิจ

ใหม หากในอนาคตหากเจอวิกฤตรอบ 2 จะผานไปไดอยางไร CIBA DPU จึงไดเชิญ 2 ผูประกอบการ มารวมแชร

ประสบการณและเทคนิคการเอาตัวรอดในยุคที่เศรษฐกิจซบเซา เพื่อเป็นแนวทางใหผูประกอบการและนักศึกษา

นําไปปรับใชในธุรกิจของตนเอง

นายฉัตรชัย โคตถา กรรมการผูจัดการ บริษทั รถเชาอีโคคาร จํากัด กลาววา เริ่มตนการทําธุรกิจไดเน่ืองจากบานอยู

ไกลตัวเมืองตองเชารถจากสนามบิน เพราะการเดินทางดวยรถสาธารณะลําบาก จึงเกิดไอเดียวาธุรกิจน้ีนาสนใจ จาก

นัน้ไดใชเงินเก็บที่มีประมาณหลักแสนไปดาวนรถยนต 1 คัน เพื่อนําออกมาใหคนเชา ผานเว็บเพจ ตอนแรกคิดเพียง

วามีคนเชารถ 7 วันตอเดือน ก็อยูไดแลว แตดวยความโชคดีที่ปลอยรถเชาในชวงเทศกาลทองเที่ยว เดือนแรกจึงมีผู

เชาจํานวน 25 วัน จึงเห็นโอกาสทางธุรกิจ และไดใชเงินเก็บจากรถคันแรกไปตอยอดดาวนรถคันที่ 2 ขณะนัน้คิด

ทําธุรกิจอยางจริงจัง จึงลงเรียน DBA ที่ ม.ธุรกิจบัณฑิตย เพื่อศึกษาดานการตลาดเพิ่มเติม และนํามาใชในธุรกิจ

ของตนเอง ปัจจุบันมีรถเชาทัง้หมด 600 คัน โดยแบงใหเชาเพื่อการดําเนินงาน 70% (สัญญาเชารถระยะยาว) และ

เชาเพื่อการเดินทาง 30% (สัญญาเชารถในระยะสัน้) เพื่อกระจายความเสี่ยง

“วิกฤตโควิด-19 สงผลกระทบหนักเมื่อไมมีคนเดินทาง รถเชาก็ตองจอดน่ิงถึง 60% ผมใชวิธีแกปัญหาโดยขอพัก

ชําระหน้ีรถยนต คาเชาอาคารและสํานักงาน โดยไมปรับลดพนักงานแตใหชวยทําการตลาดผานโซเชียลมีเดีย หลัง

ผอนคลายมาตรการ ไดรุกทําตลาดออนไลน ผานโมบายแอพพลิเคชัน่ รวมถึงการอบรมพนักงานดานบริการใหเนน

บริการหลังการขาย อยางไรก็ตามฝากถึงคนที่กําลังทําธุรกิจ ทุกคนสามารถเริ่มตนจากความอยากไดแลวทุกอยางจะ

มาเอง แตอยาลืมเตรียมตัวดานความรู และเงินทุนใหพรอม ประสบการณก็เป็นเรื่องสําคัญหลังเรียนจบควรไป

ฝึกงานกับบริษทัเล็กๆ เพื่ออยูใกลชิดกับผูประกอบการ จะไดนําวิธีคิดของนายจางมาปรับใชกับธุรกิจของตนเอง”

นายฉัตรชัย กลาว

นายศิวะ ทิพศิลา Business Development Engineer บริษทั Synergy Biotech จํากัด กลาววา เทรนดขายสินคา

ออนไลนกําลังมาแรง จึงมีแนวคิดอยากเป็นเจาของธุรกิจ และเริ่มศึกษาการขายสินคาออนไลนจากยูทูป รวมถึงไป

เทคคอรส ลองผิดลองถูกในการทําธุรกิจอยูหลายครัง้ จนครัง้ลาสุดไดมีโอกาสฟังเรื่องราวที่ทําใหสรางแรงบันดาลใจ

จากเจาของธุรกิจ Facebook ที่กลาวไววา “ชีวิตในมหาวิทยาลัยเป็น Creative Space” เลยตัดสินใจลงเรียน MBA

ที ่DPU โดยตัง้เป าไววาเมื่อเรียนจบจะทําธุรกิจอยางจริงจัง จึงเลือกเรียน Marketing พรอมเริ่มทําธุรกิจในระหวาง

เรียนไปดวย เพื่อนในหองเรียนสวนใหญเป็นเจาของธุรกิจหลายคนมีมุมมองของผูประกอบการที่สามารถแนะนําเรา

ได หลังจากรวมกลุมกับเพื่อนแชรไอเดียรวมกัน ทุกคนลงความเห็นและแนะนําใหทําผลิตภัณฑเพื่อสุขภาพ เพราะ

มองวาคนทัว่โลกกําลังใหความสนใจในเรื่องน้ี จึงออกผลิตภัณฑเพื่อความงามและสุขภาพ ภายใตแบรนด GT มา

ขายในชองทางออนไลนเป็นหลัก

นายศิวะ กลาวดวยวา การแพรระบาดของโรคโควิด -19 สงผลใหสินคาในกลุมขายปลีก (Retail) ไดรับผลกระทบ

หนัก เพราะจัดอยูในกลุมสินคาฟ ุมเฟือย ตลาดขายสินคาในชองทางออฟไลนถูกยายมาขายออนไลน ทําใหมีคูแขงมี

100% สินคาทุกแบรนดพยายามแยงสวนแบงการตลาดกัน ในขณะที่ลูกคากลับมีกําลังซื้อลดลง ผูประกอบการทุก



รายตองปรับตัวยกใหญ สวนบริษทัของตนตองปรับตัวดวยการลดไลนการผลิต ลดสต็อกสินคา และรีบปลอยสินคา

เพื่อดึงเงินสดใหเขาระบบเร็วที่สุด ทําใหสภาพคลองในบริษทัเกิดการหมุนเวียนจนสามารถขับเคลื่อนตอไปได

สําหรับขอควรระวัง ถาขายไมได ไมควรออกมาเทขายดวยการลดราคา เพราะจะทําใหโครงสรางราคาเสีย และหลัง

จากผานชวงวิกฤตไปได จึงหาโอกาสจากผลิตภัณฑ โดยการการแตกโปรดักไลนไปกลุมลูกคาใหม เนนการใหความรู

จากผลิตภัณฑในชวงที่มีเทรนดการรักษาสุขภาพ เพื่อสรางความนาเชื่อถือ น้ีคือโอกาสที่ซอนอยูในวิกฤตตองดึงมาตี

ตลาดใหได

“ฝากถึงคนที่เริ่มทําธุรกิจ Startup ชวงน้ีตองลงทุนใหน อยที่สุด ขณะเดียวกันตองหาความรูและประสบการณใหได

มากที่สุด เพื่อกาวในตลาดไดอยางมัน่คง ที่สําคัญอยาไปแขงขันกับคนอื่นตองแขงกับตนเอง จะไดไมเสียกําลังใจใน

การทํางาน” นายศิวะกลาวทิง้ทาย


