
6 สิ่ง​ที่​ตอง​รู​กอน​เริ่ม​ทําธุรกิจ

สมัย​น้ี​การ​ทําธุรกิจ​ไมใช​เรื่อง​ยาก​อีก​ตอ​ไป​ เทคโนโลยี​ดิจิทัล​ทําให​ทุก​อยาง​งาย​ และ​รวด​เร็ว​ การ​กอ​ตัง้​บริษทั​เพื่อ

ลงทุน​ทําธุรกิจ​ก็​เชน​กัน​ “ไม​ยาก​” แต​การ​ทําให​ประสบ​ความ​สําเร็จ​นัน้​กลับ​ไม​งาย​ เพราะ​ที่​ผาน​มา​มี​ธุรกิจ​จัด​ตัง้​ใหมๆ​

เกิด​ขึ้น​อยาง​รวด​เร็ว​ แต​ก็​จบ​ลง​อยาง​รวดเร็ว​เชน​กัน​ คําถาม​คือ​ พ​วก​เขา​พลาด​ตรง​ไหน

คุณ​ภาว​วิทย​ กลิ่น​ประ​ทุม​ ผู​อํานวย​การ​สวน​ที่​ปรึกษา​การ​ลง​ทุ​น ​บมจ.​หลัก​ทรัพย​บัว​หล​วง​ เจาของ​ผล​งาน​หนัง​สือ

Bestseller “แกะรอย​หยัก​สม​อง​ รวย​หุน​หมื่น​ลาน​” และ​ “คลินิก​หุน​มือ​ใหม​” ได​ให​ขอคิด​การ​เริ่ม​ตน​ทําธุรกิจ​ใน​หัว

ขอ​ “6 สิ่ง​ที่​ตอง​รู​กอน​เริ่ม​ทําธุรกิจ​” ใน​ราย​การ SME Clinic Influencer วา

ปัจจุบัน​คน​รุน​ใหม​มี​แนวคิด​ที่​ตองการ​เป็น​เจาของ​ธุรกิจ​แต​ยัง​ขาด​ประสบ​การณ​ และ​ความ​รู​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ ทําให​มี

ความ​เป็น​ไป​ได​สูง​วา​ธุรกิจ​ที่​ลงทุน​อาจ​ไม​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ เน่ืองจาก​รูป​แบบ​การ​ทําธุรกิจ​ใน​ปัจจุบัน​มี​การ​แขงขัน​สูง​

มี​ชอง​ทางการ​ขาย​หลาก​หลาย​ทัง้​รูป​แบบ​ออนไลน​ และ​ออฟ​ไลน​ ทําให​ธุรกิจ​ยุค​น้ี​ตอง​ปรับ​ตัว​ และ​เปลี่ยนแปลง​อยู​เส

มอ​ จะ​เห็น​ได​วา​ตลาด​ปัจจุบัน​ “คน​ขาย​มากกวา​คน​ซื้อ​” ทําให​หลาย​ธุรกิจ​ที่​เริ่ม​ตน​ไม​ดี​ ตอง​ลม​เลิก​กิจการ​ไป​อยาง

รวด​เร็ว​ เชน​นัน้​แลว​ 6 สิ่ง​ที่​ตอง​รู​กอน​คือ​อะไร​ ?

1.​ จุด​ขาย​ที่​แตก​ตาง​ : สิ่ง​ที่​ตอง​มี​ใน​การ​เริ่ม​ตน​ธุรกิจ​ คือ​ การ​สราง​ความ​แตก​ตาง​ของ​สิน​คา​ หรือ​บริการ​ ที่​สามารถ

แก​ปัญหา​ และ​สราง​ประโยชน​ให​กับ​ลูกคา​ได​ตรง​จุด​ ซึ่ง​มี​ปัจจัย​ดาน​เทคโนโลยี​ดิจิทัล​เป็น​ตัวแปร​สําคัญ​ ดัง​นัน้​ธุรกิจ

ตัง้​ตน​ใหม​ตอง​สราง​จุด​ขาย​สินคา​ให​แตก​ตาง​จาก​คู​แขง (Product Differentiation) ตอง​มี Concept ที่​ชัด​เจ​น ​สอด

รับ​กับ​พฤติกรรม​ผู​บริโภค​ใน​ปัจจุบัน​ และ​สิ่ง​สําคัญ​คือ​ ตอง​เริ่ม​จาก​สิ่ง​ที่​ถนัด​หรือ​สน​ใจ​ เพราะ​การ​ทําธุรกิจ​ให​ประสบ

ความ​สําเร็จ​อาจ​ตอง​ใช​เวลา​ ใช​ความ​อดทน​ใน​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ไป​สู​เป า​หมาย​จน​เกิด​ความ​เชี่ยว​ชาญ

https://www.thaimediapr.com/6-%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b9%88%e0%b8%87%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b9%88%e0%b8%95%e0%b9%89%e0%b8%ad%e0%b8%87%e0%b8%a3%e0%b8%b9%e0%b9%89%e0%b8%81%e0%b9%88%e0%b8%ad%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%88/


2.​ กลุม​เป า​หมาย​ชัด​เจ​น ​: การ​รูจัก​วา​ลูกคา​ที่​ใช​ผลิตภัณฑ​หรือ​บริการ​ของ​เรา​เป็น​ใคร​ ชอบ​อะไร​ มี​พฤติกรรม​ ควา

มสนใจ​อยาง​ไร​ คือ​ลายแทง​ไป​สู​ความ​สําเร็จ​ โดย​เฉพาะ​การ​ทําธุรกิจ​ยุค​น้ี​ที่​ขับ​เคลื่อน​ดวย​ขอ​มูล​ ใน​เบื้อง​ตน​ตอง​รู​วา​

สินคา​หรือ​บริการ​ของ​เรา​ขาย​ให​กับ​ใคร​ ซึ่ง​แตก​ตาง​จาก​การ​ทําธุรกิจ​สมัย​กอน​ที่​เนน​การ​ผลิต​ปริมาณ​มาก​ๆ ขาย​ให​คน

ทัว่​ไป (Mass Segmentation) ขณะ​ที่​การ​ทําธุรกิจ​ปัจจุบัน​เนน​การ​ขาย​สินคา​หรือ​บริการ​เพื่อ​ผู​บริโภค​เฉ​พา​ะกลุม

(Niche Market) ไม​ผลิต​เยอะ​ แต​เนน​สราง​มูลคา​เพิ่ม​ของ​สิน​คา (Value Added) ที่​สําคัญ​อาจ​ไม​ตอง​มี​โรงงาน​ผลิต

เอง​ แต​ใช​การ​จาง​ผลิ​ต (OEM) ที่​ประหยัด​ตนทุน​การ​ผลิต​ ทําให​สามารถ​มุง​เนน​ดาน​การ​ตลาด​ และ​สราง​แบรนด​ให

เกิด​การ​รับ​รู​เจาะ​กลุม​ลูกคา​ที่​ชัดเจน​ยิ่ง​ขึ้น

3.​ แผน​ธุรกิจ​ที่​ดี​ และ​ชัด​เจ​น ​: แผน​ธุรกิจ (Business Plan) ที่​ดี​ประกอบ​ดวย​ แผน​งาน​ดาน​การ​ตลาด​ การ​จัด​กําลัง

คน​ การ​ผลิต​ และ​การ​เงิน​ ซึ่ง​แผน​ธุรกิจ​น้ี​ นอกจาก​จะ​ชวย​ให​ผู​ประกอบ​การ​วางแผน​การ​ทํางาน​ได​อยาง​เป็น​ระบบ​

รอบ​คอบ​ และ​ชัดเจน​แลว​ ยัง​ชวย​สราง​โอกาส​เขา​ถึง​แหลง​เงิน​ทุ​น ​หรือ​การนําแผน​ธุรกิจ​ไป​ขอ​สิน​เชื่อ​จาก​สถาบัน​การ

เงิน​ ปัจจุบัน​ประเทศไทย​มี​นัก​ลงทุน​อิสร​ะ (Angel Investor) ที่​เลือก​ลงทุน​ใน​บริษทั​สตารท​อัพที่​นา​สน​ใจ​ ดัง​นัน้​แผน

ธุรกิจ​ที่​ดี​ และ​ชัด​เจ​น ​คือ​ใบเบิก​ทาง​ชัน้​ดี​ไป​สู​แหลง​เงิน​ทุ​น ​แต​แผน​ธุรกิจ​ที่​ดี​ตอง​จับ​ตอง​ได​ มี​ไอ​เดีย​ที่​ชัด​เจ​น ​แตก

ตาง​ และ​ตอบ​คําถาม​ได​วา​ธุรกิจ​น้ี​นา​ลงทุน​หรือ​ไม​ มี​แนว​โนม​หรือ​โอกาส​ที่​จะ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ตัง้แต​เมื่อ​แรก​ตัง้​มาก

นอย​แค​ไห​น ​รวม​ถึง​มี​ความ​ได​เปรียบ​ หรือ​ความ​สามารถ​ใน​การ​แขงขัน​มาก​น อย​เพียง​ใด

4.​ มี​ที่​ปรึกษา​ที่​ดี​ มี​ประสบ​การณ​ : ที่​ปรึกษา​ทาง​ธุรกิจ​หรือ​โคช​ จะ​ชวย​เพิ่ม​โอกาส​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ได​ เพราะ​โคช

คือ​คน​ที่​มอง​เห็น​ธุรกิจ​มา​กอ​น ​มี​ประสบการณ​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ ผู​ประกอบ​การ​สามารถ​เรียน​รู​จาก​โคช​ได​ โดย​ทัว่ไป​โคช

ดาน​ธุรกิจ​มี​มาก​มาย​ แมแต​ธนาคาร​ก็​สามารถ​เป็น​โคช​ได​ เน่ืองจาก​ได​เห็น​กรณี​ศึก​ษา (Case study) ใน​การ​ทําธุรกิจ

มา​มาก​ สามารถ​ระบุ​ได​วา​ไอ​เดีย​ธุรกิจ​แบบ​ไหน​จะ​ชวย​ให​มี​โอกาส​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ เป็น​ผู​ชวย​สราง​ทาง​ลัด​ให​เมื่อ

เริ่ม​ตน​ธุรกิจ​โดย​ไม​จําเป็น​ตอง​ลอง​ผิด​ ลอง​ถูก​เอง​ นัก​ธุรกิจ​ที่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​จะ​มอง​ทุก​คน​รอบ​ตัว​เป็น​อา​จาร​ย

แมแต​ความ​ลม​เหลว​ก็​เป็น​โคช​ที่​ดี​ เพราะ​ใน​ยุค​น้ี​กวา​พวก​เขา​จะ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ ลวน​เคย​ลม​เหลว​เฉลี่ย​มากกวา​ 2

-3​ ครัง้​มา​กอ​น

5. Connection หรือ​เครือ​ขาย​ทาง​ธุรกิจ : Connection เป็น​สิ่ง​สําคัญ​ที่​ทําให​ธุรกิจ​เติบโต​ขึ้น​ได​ มี​คํากลาว​เรื่อง​น้ี​ไว

วา “Know How” (องค​ความ​รู​) สําคัญ​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ แต “Know who” สําคัญ​กวา​ หมายความ​วา​ ใน​การ​ทําธุรกิจ

Connection หรือ​คน​ที่​รูจัก​จะ​พา​เรา​ไป​ยัง​ที่ๆ​ สามารถ​เขา​ถึง​แหลง​ขอมูล​มาก​มาย​ ไม​วา​จะ​เป็น​ขอมูล​ของ​สิน​คา​ การ

บริการ​ที่​ดี​ขึ้น​ การ​หา​ชอง​ทาง​เขา​ถึง​ลูกคา​ได​มาก​ขึ้น​ แนวทาง​การ​ทําธุรกิจ​ใหมๆ​ วิธี​หา Connection ที่​งาย​ที่สุด​ใน

ปัจจุบัน​คือ​ การ​เขา​คอรส​สัมมนา​ หรือ​คอรส​ที่​นัก​ธุรกิจ​มา​รวม​กลุม​กัน​ ซึ่ง​ปัจจุบัน​มี​คอรส​ดัง​กลาว​มาก​มาย​ แต​สิ่ง

สําคัญ​ใน​การ​หา Connection คือ​เรา​ตอง​เป็น​คน​ที่​นา​สน​ใจ​ มี​ความ​รู​ใน​สิ่ง​ที่​ทํา จะ​สามารถ​ดึงดูด​คนใน​แวดวง​เดียวกัน

เขา​มา​แลก​เปลี่ยน​ความ​รู​เพื่อ​นําสิ่ง​ตางๆ​ ไป​ตอย​อด​ธุรกิจ​ เพราะ​ยุค​น้ี​ไมใช​ยุค​ธุรกิจ​แบบ One Man Show เรา​ตอง

เอา​ความ​เกง​มา​รวม​กัน​ เพื่อ​แสวงหา​ชอง​ทาง​ไป​สู​ความ​สําเร็จ



6.​ ความ​คิด​สราง​สรรค​ : การ​ตอย​อด​ หรือ​สราง​มูลคา​เพิ่มสิน​คา​เพื่อ​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ตลาด​และ​สราง

โอกาส​เติบโต​ให​ธุรกิจ​ ควา​มคิด​สรางสรรค​คือ​สิ่ง​สําคัญ​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ​ เป็น​แนวคิด​ใน​การ​ตอย​อด​ธุรกิจ​เดิม​ให​เกิด

สิ่ง​ใหม​ โดย​อาศัย​เทคโนโลยี​ และ​นวัตกรรม​ใหมๆ​ มาส​ราง​ผลิต​ภัณฑ​ หรือ​บริการ​ให​มี​ความ​โดด​เด​น ​แตก​ตาง​ เพิ่ม

มูล​คา​ สอดคลอง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ผู​บริโภค​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ ซึ่ง​ความ​คิด​สรางสรรค​น้ี​เป็นการ​ตอย​อด​ที่​ไม​หยุด​น่ิง​

เพราะ​ปัจจุบัน​มี​คู​แขง​เกิด​ใหม​ตลอด​เวลา​ ธุรกิจ​จึง​ไม​สามารถ​ยํ่าอยู​ที่​เดิม​ จําเป็น​ตอง​พัฒนา​ความ​คิด​สรางสรรค​เพื่อ​ให

ธุรกิจ​เติบ​โต​ และ​ไป​ตอ​ได

ทัง้หมด​น้ี​คือ​ หลัก​สําคัญ​ 6 ขอ​ที่​ผู​ประกอบ​การ​ตอง​รู​กอน​เริ่ม​ธุรกิจ​ ลอง​ตรวจ​สอบ​ดู​วา​มี​ความ​พรอม​มาก​แค​ไหน​ใน

การ​เป็น​ผู​ประกอบ​การ​แบบ​เต็ม​ตัว​ ที่​สําคัญ​หมัน่​แสวงหา​ความ​รู​ใหมๆ​ อยู​เส​มอ​ ถา​พรอม​แลว​ก็​ลุย​เลย

อาง​อิง https://www.youtube.com/watch?v=CH_0cmTe2pM : 6 สิ่ง​ที่​ตอง​รู​กอน​เริ่ม​ทําธุรกิจ


