
ไป ​ตู​ แอ​คเซ​ส จับ​มือ​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​กาว​สู

ที่​หน่ึง​ให​บริการ​สื่อสาร​การ​ตลาด​จีน

ไป ​ตู​ แอ​คเซ​ส จับ​มือ​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​วางแผน​รวม​สนับสนุน​ผู​ประกอบ​การ​ธุรกิจ​ไทย​ เตรียม​ดัน​สินคา​และ

บริการ​ไป​ยัง​ตลาด​จีน​ตลอด​จน​นัก​ทอง​เที่ยว​ชาว​จีน​ที่​เขา​มา​ทอง​เที่ยว​ใน​ประเทศไทย​ พ​รอม​ทัง้​เป็น​ตัวกลาง​ใน​การ

ขยาย​องค​ความ​รู​ดาน​การ​สื่อสาร​การ​ตลาด​และ​ชี้​เป า​การ​เติบ​โต

นาย​ จิต​ติ​ ตัง้​สิทธิ ์​ภักดี​ ประธาน​หอการคา​ไท​ย-​จี​น ​และ​ประธาน​กรรมการ​บริษทั​ ที​ซี​ซี​ เน็ต​เวิรค​ เทคโนโลยี​ จํากัด​

กลาว​วา​ “ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​ภาย​ใต​หอการคา​ไท​ย-​จี​น ​และ​ไป ​ตู​แอ​คเซ​ส ได​มี​การ​วางแผน​และ​วาง

ยุทธศาสตร​ใน​การ​ทํางาน​รวม​กัน​เพื่อ​ชวย​เห​ลือ​ สนับสนุน​ผู​ประกอบ​การ​ไทย​ให​สามารถ​เพิ่ม​กลยุทธ​การ​สื่อสาร​กับ

ลูกคา​ชาว​จี​น ​โดย​ทัง้​สอง​ฝ าย​ที่​ตาง​มี​ความ​โดด​เด​น ​มี​ศักยภาพ​ทาง​ดาน​การ​สื่อสาร​และ​การ​เชื่อม​โยง​ธุรกิจ​ให​เขา​ถึง

ความ​สําเร็จ​อยาง​แทจริง​จะ​นําองค​ความ​รู​และ​ประสบการณ​การ​ทํางาน​มา​ประยุกต​ใช​เป็น​อาวุธ​สง​ตอ​ไป​ยัง​ผู​ประกอบ

การ​ เรา​ทราบ​ดี​วาการ​ทําการ​คา​กับ​ประเทศ​จีน​มี​มา​อยาง​ยาว​นา​น ​และ​มี​การ​เติบโต​ขึ้น​ตอ​เน่ือง​ทุก​ปี​ ยิ่ง​ใน​ปี​น้ี​มี​หลาย

ปัจจัย​ที่​เขา​มาส​นับ​สนุ​นก​ารเติบ​โต​ ไม​วา​จะ​เป็น​เรื่อง​ของ​เทคโนโลยี​ทางการ​สื่อสาร​ทาง​ดาน​การ​เงิน​ที่​พัฒนา​มาก​ขึ้น​

รวม​ถึง​การ​สนับสนุน​จาก​ทาง​ภาค​รัฐ​ เน่ือง​ดวย​จีน​เป็น​คู​คา​อัน​ดับ​ 1 ของ​ไทย​ติดตอ​กัน​เป็น​ปี​ที่​ 5 ซึ่ง​ใน​ปี​ 2​560 ไทย

ขยับ​ขึ้น​มา​เป็น​คู​คา​อัน​ดับ​ 3 ของ​จีน​ใน​ภูมิภาค​อาเซียน​ มู​ลคา​การ​คา​ระหวาง​ประเทศ​ของ​ไท​ย-​จี​น ​เทา​กับ​ 73,670

ลาน​ดอลลาร​สห​รัฐ​ เติบโต​รอย​ละ​ 11.​91 เมื่อ​เทียบ​กับ​ปี​ที่​ผาน​มา​ โดย​ไทย​สง​ออก​ไป​จีน​ 2​9,400 ลาน​ดอลลาร​สห​รัฐ​

เพิ่ม​ขึ้น​ 2​3.​6% และ​นําเขา​จาก​จีน​ประ​มา​ณ 44,230 ลาน​ดอลลาร​สห​รัฐ​ เพิ่ม​ขึ้น​ 5.​2% นับ​วา​เป็น​มูลคา​ทางการ​คา​

ทางการ​ตลาด​ที่​นา​จับตา​มอง​และ​สง​เสริม​อยาง​ยิ่ง​ แต​อีก​ปัจจัย​ที่​สําคัญ​ยัง​เป็น​เรื่อง​ของ​การ​เรียน​รู​และ​การ​พัฒนา

ตนเอง​ของ​ผู​ประกอบ​การ​ การ​รับ​เอา​เครื่อง​มือ​ใหมๆ​ ทาง​ดาน​การ​สื่อสาร​เขา​มา​เป็น​ตัว​เชื่อม​โยง​สินคา​ไป​ยัง​กลุม​ลูกคา

ชาว​จีน​”

“เรา​เชื่อ​วา​ทาง​ภาค​รัฐ​ และ​เอกชน​หลาย​แหง​ตาง​ก็​มี​โครงการ​ที่​จะ​เจาะ​กลุม​ตลาด​จีน​อยู​แลว​ จาก​น้ี​ไป​นา​จะ​ได​เห็น

หนวย​งาน​ใหญๆ​ ที่​เกี่ยวของ​ทัง้​ภาค​รัฐ​ และ​เอกชน​เขา​มา​ปรึกษา​และ​ได​ทํางาน​รวม​กัน​ เรา​ได​รับ​การ​สอบถาม​และ​ขอ

ความ​ชวย​เหลือ​จาก​ผู​ประกอบ​การ​นัก​ธุรกิจ​ไทย​ที่​เป็น​สมาชิก​หอการคา​ไทย​ และ​บุคคล​ทัว่​ไป​ เรื่อง​การ​เจาะ​ตลาด​จีน

มา​โดย​ตล​อด​ เมื่อ​ได​มา​จับ​มือ​รวม​กับ​ไป ​ตู​ แอ​คเซ​ส ที่​ปรึกษา​วางแผน​สื่อ​โฆษณา​ออนไลน​จี​น ​ใน​ฐานะ​ตัวแทน​ผู​ให

บริการ​อยาง​เป็น​ทางการ​ของ​ไป ​ตู​ แอ​คเซ​ส ทาง​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จีน​เอง​หวัง​วา​จะ​สามารถ​ชวย​เหลือ​ใน​การ​ให

ความ​รู​ใน​การ​ทําให​สินคา​หรือ​บริการ​ของ​ผู​ประกอบ​การ​ทัว่ไป​ของ​ลูกคา​สมาชิก​หอการคา​ไท​ย-​จี​น ​ได​เขาใจ​ถึง​ความ

สําคัญ​และ​การ​ทําการ​ตลาด​ออนไลน​ที่​ถูก​ตอง​และ​ครบ​วงจร​มาก​ขึ้น​ และ​อีก​ปัจจัย​ที่​สําคัญ​ยัง​เป็น​เรื่อง​ของ​การ​เรียน​รู
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และ​การ​พัฒนา​ตนเอง​ของ​ผู​ประกอบ​การ​ การ​รับ​เอา​เครื่อง​มือ​ใหมๆ​ ทาง​ดาน​การ​สื่อสาร​เขา​มา​เป็น​ตัว​เชื่อม​โยง​สินคา

ไป​ยัง​กลุม​ลูกคา​ชาว​จีน​”

นาย​ พ​อล เฉิน​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ ไป ​ตู​ เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ กลาว​วา​ “กา​รรวม​มือ​กัน​ทํางาน​ดาน​ขอ​มูล​ และ​การ

สื่อสาร​ที่​จะ​เกิด​ขึ้น​น้ี​ อยู​ภาย​ใต​การ​รวม​มือ​กัน​ทํางาน​ของ​ไป ​ตู​ ประเทศ​ไทย​ โดย​การ​ทํางาน​ของ​ ไป ​ตู​ แอ​คเซ​ส ที่​ให

บริการ​ดาน​ที่​ปรึกษา​การ​ทําการ​ตลาด​ออนไลน​กับ​กลุม​ลูกคา​ชาว​จี​น ​รวม​กับ​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​ภาย​ใต​การ

สนับสนุน​จาก​หอการคา​ไท​ย-​จีน​และ​สํานัก​ขาว​ซิ​น ​หัว​ โดย​เรา​เล็ง​เห็น​ศักยภาพ​และ​โอกาส​ใน​การ​ที่​จะ​ชวย​เหลือ​ผู

ประกอบ​การ​ไทย​ที่​มี​ความ​ตองการ​ผลัก​ดัน​สินคา​หรือ​บริการ​ไป​ยัง​ตลาด​จี​น ​ซึ่ง​ใน​ปัจจุบัน​ตลาด​จีน​เป็น​ตลาด​ใหญ​ มี

ศักยภาพ​ใน​การ​ซื้อ​สูง​ รวม​ไป​ถึง​ประเทศไทย​เป็น​อันดับ​แรก​ที่​นัก​ทอง​เที่ยว​จีน​ชื่น​ชอบ​และ​เดิน​ทาง​มา​ทอง​เที่ยว​ใน

จํานวน​มาก​ ซึ่ง​เหตุผล​ดัง​กลาว​น้ี​มี​ความ​สอดคลอง​ใน​การ​ที่​จะ​ดําเนิน​ธุรกิจ​การ​ให​บริการ​น้ี​ และ​ขยับ​ขยาย​เพื่อ​รองรับ

และ​ชวย​เหลือ​ผู​ประกอบ​การ​ไทย

“จาก​การ​รวม​มือ​กัน​ครัง้​น้ี​ ไป ​ตู​ จะ​รับ​ผิด​ชอบ​ใน​การ​ใช​สื่อ​โฆษณา​ออนไลน​จีน​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ ถูก​ตอง​ และ​เขา

ถึง​ลูกคา​อยาง​ตรง​กลุม​เป า​หมาย​ ตัง้แต​ขัน้​ตอน​ดําเนิน​การ​ นําเสน​อ ว​างแผน​ และ​ทํารายงาน​สรุป​ผล​การ​ใช​งาน​ให​แก

ลูก​คา​ และ​ทาง​ดาน​ของ​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​จะ​มี​ความ​เขาใจ​พื้น​ฐาน​ลูกคา​ชาว​ไทย​ ที่​มี​ความ​ตองการ​จะ

ทําตลาด​ใน​จี​น ​โดย​เป็น​ตัวกลาง​สื่อสาร​ระหวาง​ภาค​รัฐ​ และ​เอกชน​มายา​วนา​น ​และ​มี​ความ​สามารถ​ใน​การ​ผลัก​ดัน​และ

ให​ความ​รู​เรื่อง​ความ​สําคัญ​ของ​สื่อ​การ​การ​ตลาด​ที่​มี​คุณภาพ​และ​มี​ประสิทธิภาพ​ให​กับ​ลูกคา​ชาว​ไทย​ ที่​ตองการ​เจาะ

กลุม​เป า​หมาย​ชาว​จี​น ​จะ​คอย​สนับสนุน​การ​ตอย​อด​ ทัง้น้ี​แนว​โนม​การ​คา​ระหวาง​ไทย​และ​จีน​ปี​ 2​561 คาด​วา​จะ​ขยาย

ตัว​ราว​ 10.​4% มูลคา​อยู​ที่​ประ​มา​ณ 81,300 ลาน​ดอลลาร​สห​รัฐ​ ดังน้ี​เอง​หาก​ผู​ประกอบ​การ​ไทย​ได​เล็ง​เห็น​โอ​กา​ส

และ​เรียน​รู​ที่​จะ​ทําความ​เขาใจ​อยาง​ถูก​ตอง​กับ​กลุม​เป า​หมาย​ เพื่อ​ที่​จะ​วางแผน​ใน​การ​ทําการ​ตาด​และ​สื่อสาร​ที่​ถูก​ตอง​

นับ​วา​โอกาส​ทอง​อยู​ไม​ไกล​”

“นอกจาก​ที่​ไป ​ตู​จะ​เป็น​ผู​สนับสนุน​งาน​ดาน​การ​สื่อสาร​กับ​กลุม​ผู​ประกอบ​การ​ชาว​จี​น ​การ​วิ​เคราะห​ การ​วางแผน​การ

สื่อสาร​ให​เขา​ถึง​กลุม​ลูกคา​ชาว​จีน​อยาง​ที่​เคย​ทํามา​ สวน​ศูนย​บริการ​ธุรกิจ​ไท​ย-​จี​น ​จะ​เขา​มา​เสริม​ทัพ​ใน​การ​ตอย​อด

การ​เป็น​ตัวแทน​หลัก​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ และ​พัฒนาการ​ให​บริการ​เสริม​อื่นๆ​ รองรับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ที่​หลาก

หลาย​นําเสนอ​การ​ทํางาน​ที่​มี​ความ​ชัด​เจ​น ​และ​สราง​ประสิทธิภาพ​การ​สื่อสาร​ที่​มาก​ขึ้น​” นาย​ พ​อล เฉิน​ กลาว​สรุป


