
โซล​ฯ จับ​มือ​พันธมิตร​ใหม​เปิด​กลยุทธ​ออม​นิ​แช

นเนลม​ารเก็​ตติง้​บุก​ตลาด​ออ​นไลน

โซล​ฯ จับ​มือ​พันธมิตร​ใหม​เปิด​กลยุทธ​ออม​นิ​แช​นเนลม​ารเก็​ตติง้​บุก​ตลาด​ออ​นไลน

ปรับ​โฉม​ธุรกิจ​ขาย​ตรง​ทุม​งบ​ 50 ล.​พัฒนา​ระบบ​ “โซล​วัน​ทัช​” เนน​ซื้อ​สินคา​ได​ทุก​ที่

บริษทั​ โซล​ คอรปอเรชัน่​ อินเตอร​เนชัน่แนล​ จํากัด​ จับ​มือ​พันธมิตร​ที่​เชี่ยวชาญ​การ​ตลาด​ออ​ไลน​ ปรับ​กลยุทธ​เปลี่ยน

โฉมหน า​ขาย​ตรง​แบบ​เดิมๆ​ เดิน​หน า​มุง​สู​การ​เติบโต​ใน​ยุค​ดิจิตอล​กระชาก​ยอด​ขาย​ดวย​แนวคิด​การ​ตลาด​แบบ​ “ออม

นิ​แชนแนล​” พรอม​แนะนําระบบ​ “โซล​ วัน​ ทัช​ สาขา​ใน​มือ​คุณ” (SOL One Touch)เพิ่ม​จุด​แก​รง SOL Care Call

Center เนน​รับสัง่​ซื้อ​ ปรึกษา​ ติ​ ชม​เรง​ผลัก​ดัน M-Commerce ผาน​โซล​โมบาย​แอ​พพลิ​เคชัน่ ​และ E-Commerce

ผาน​โซล​ช็อป​ป้ิง​ออนไลน​เขา​ดวย​กัน​ เพื่อ​ให​ลูกคา​ซื้อ​สินคา​ได​ทุก​ที่​และ​ทําทุก​เวลา​ไม​วา​จะ​อยู​ที่​ไหน

นาง​เพ็ญ​ทิพย​ โป​ษยา​นนท​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ โซล​ คอรปอเรชัน่​ อินเตอร​เนชัน่แนล​ จํากัด​ กลาว​วา​ จาก

ขอมูล​การ​ใช​สมา​รทโฟน​และ​ตัวเลข​ผู​ใช​งาน​โซ​เชีย​ลมีเดีย​ตางๆ​ ที่​รายงาน​โดย​เดอะ​นี​ลเส็น​ คอม​ปะ​นี​ (ประเทศ​ไทย

)ใน​ปี​ 2​557 ที่​ผาน​มา​ ซึ่ง​ระบุ​วา​สถิติ​การ​ซื้อ​สินคา​ออนไลน​ได​เพิ่ม​ขึ้น​กวา​เทา​ตัว​ คือ​ จาก​ 11% ปี​ 2​556 เป็น​ 2​3%

ใน​ปี​ 2​557 เป็น​ขอมูล​ที่​ยืนยัน​การ​เติบโต​ของ​โลก​ดิจิตอล​ใน​ประเทศ​เทศ​ไทย​ที่​นําไป​สู​การ​เปลี่ยนแปลง​พฤติกรรม

แบบ​ใหม​ของ​ผู​บริโภค​ คือ​ ไลฟ ​สไตล​แหง​การ​เชื่อม​ตอ​บน​โลก​ออนไลน​ ไม​วา​จะ​เป็นการ​ติดตอ​สื่อ​สาร​ พูด​คุย​ หา​ขอ

มูล​ ซื้อ​สินคา​และ​บริการ​ตางๆ​ ซึ่ง​เป็น​โลก​ที่​ไร​พรม​แดน (borderless) อยาง​แท​จริง​ ไม​วา​จะ​อยู​ที่​ไห​น ​หรือ​เวลา​ใด​ ก็

สามารถ​เชื่อม​ตอ​กัน​อยาง​ลื่น​ไหล​ตล​อด​เวลา

บริษทัฯ​ เล็ง​เห็น​ความ​สําคัญ​ของ​การ​กาว​นําเท​รน​ด และ​ตอบ​รับ​ทุก​ๆ ความ​ตองการ​ของ​สมาชิก​และ​ผู​ที่​ชื่น​ชอบ​ใน

สินคา​โซล​ฯ จึง​วาง​กลยุทธ​การ​ขยาย​ชอง​ทางการ​ขาย​แบบ​ออม​นิ​แช​นแนล (Omni-Channel Marketing) ที่​ผสาน​จุด

แข็ง​ของ​ทุก​ชอง​ทางการ​ขาย​เขา​ดวย​กัน​ ทัง้ SOL Care Call Center 02-823 8899 คอ​ลเซนเตอร​ที่​รับสัง่​ซื้อ​

ปรึกษา​ ติ​ ชม​และ M-Commerce ผาน​โซล​โมบาย​แอ​พพลิ​เคชัน่ ​รวม​ทัง้ E-Commerce ผา​น ​โซล​ช็อป​ป้ิง​ออนไลน

ภาย​ใต​คอน​เซ็ป “โซล​ วัน​ ทัช​ สาขา​ใน​มือ​คุณ” (SOL One Touch) นับ​เป็นการ​เปลี่ยนแปลง​โฉม​รูป​แบบ​ธุรกิจ​ขาย

ตรง​แบบ​เดิมๆ​ ที่​สมาชิก​ตองตา​มหา​หน า​ราน​เพื่อ​ซื้อ​สิน​คา​ หรือ​นัด​ลูกคา​ตาม​สาขา​เทา​นัน้​ เพราะ​สิ่ง​สําคัญ​สูงสุด​ใน​การ

ทําธุรกิจ​ คือ​ความ​งาย​และ​สะดวก​สบาย​ของ​ลูก​คา​ เรา​จึง​ลงทุน​ใน​การ​สราง​ชอง​ทางการ​ขาย​ที่​หลาก​หลาย​ ให​ลูกคา

สามารถ​ซื้อ​สินคา​ได​ทุก​ที่​ ทุก​เวลา​ ใน​ชอง​ทาง​ที่​สะดวก​ที่สุด​สําหรับ​แตละ​บุ​คคล

โดย​ใน​ไตร​มาส​ 1–3 ของ​ปี​ 2​558 ทาง​บริษทัฯ​ได​ทุม​งบ​ประมาณ​ลงทุน​กวา​ 50 ลาน​บาท​ ใน​การ​พัฒนา​ชอง​ทางการ

ขาย​ตางๆ​ ภาย​ใต​โครงการ​น้ี​ รวม​ถึง​การ​เปิด​ตัว SOL Gallery ซึ่ง​เป็น Flagship Store ที ่W District กรุงเทพ​มหา

นคร​ เพื่อ​เป็น​ศูนย​การ​เรียน​รู​ของ​นัก​ธุรกิจ​ที่​ตองการ​พัฒนา​ศักยภาพ​ของ​ตัว​เอง​อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย​คาด​หวัง​วา​ชอง

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%af-%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%9e%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%a1%e0%b8%b4%e0%b8%95%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%82%e0%b8%8b%e0%b8%a5%e0%b8%af-%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%a1%e0%b8%b7%e0%b8%ad%e0%b8%9e%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%98%e0%b8%a1%e0%b8%b4%e0%b8%95%e0%b8%a3%e0%b9%83%e0%b8%ab%e0%b8%a1%e0%b9%88/


ทางการ​ซื้อ​สินคา​ที่​หลาก​หลาย​ จะ​ขยาย​ตลาด​ใน​กลุม​ของ​ผู​บริ​โภค (user) ให​กวาง​ขึ้น​ พ​รอม​การ​เติบโต​ของ​องคกร

นัก​ธรุกจิ​ที่​สามารถ​ดแูล​ผู​บรโิภค​ระ​ดบั User ได​โดย​สะดวก​ ซึ่ง​คาด​วา​จะ​สราง​ยอด​ขาย​ให​เตบิโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ได​ถงึ​ปี

ละ​ 10%

นาง​เพ็ญ​ทิพย​ เปิด​เผย​เพิ่ม​เติม​วา​เพื่อ​ยก​ระดับ​การ​บริการ​สู​ความ​เป็น​มือ​อา​ชีพ​ ทาง​บริษทัฯ​ จึง​ได​มี​การ​เชิญ​พันธมิตร

ทาง​ธุรกิจ​ผู​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​สาย​งาน​ตางๆ​ มา​รวม​ดําเนิน​การ​วางแผน​พัฒนา​และ​ปรับปรุง​ระบบ​ตางๆ​ให​กับ​ โซล​ฯ

กลาว​คือ​ บริษทั​ บัซซี่​บีส จํากัด​ มาส​ราง​ระ​บบ M-Commerce และ E-Commerce คือ​โซล​โมบาย​แอ​พพลิ​เคชัน่ ​และ

ระบบ​โซล​ช็อป​ป้ิง​ออนไลน​ บริษทั​ อมิ​ตี​คอน​ซัลติง​ จํากัด​ มา​วาง​กลยุทธ​การ​สื่อสาร​ทาง​ตรง (one-on-one

marketing) และ​ บริษทั​ ทรี​-อ​ารดี​ จํากัด​ มา​เป็น​ผู​ปฎิบัติ​การณ​ดาน​ระบบ​คอ​ลเซ็น​เต​อร SOL Care 02-8238899

พรอม​วาง​ระบบ​การ​สื่อสาร​ผาน​ออนไลน​ เน็ต​เวิรค​ มารเก็ต​ติง้​ซึ่ง​เชื่อม​โยง​การ​ยก​ระดับ​บริการ​ทาง​โทรศัพท​เขา​กับ

การ​สื่อสาร​และ​เก็บ​ขอมูล​ตางๆ​ผาน​ทาง​โซ​เชีย​ลมีเดีย​อีก​ดวย​นับ​เป็น​นวัตกรรม​ดาน​การ​ขาย​ที่ทาง​บริษทัฯ​มี​ความ​ภาค

ภูมิใจ​เป็น​อยาง​ยิ่ง

นอกจาก​น้ี​แล​ว SOL ยัง​พรอม​กาว​สู​ยุค​ใหม​ดวย​การ​ปรับ​แผน​กลยุทธ​การ​ตลาด​ให​เป็น​เชิง​รุก​ โดย​เนน​การ​ทําการ

สื่อสาร​ผาน​ทาง​สื่อ​ตางๆ​ ให​มาก​ขึ้น​ เนน​การ​สราง​การ​รับ​รู​เกี่ยว​กับ​แบรนด​และ​สราง​ความ​เขาใจ​ใน​ตัว​สินคา​ไลน​ตางๆ​

พ​รอม​จัด​แคมเปญ​การ​ตลาด​ใน​วง​กวาง​เพื่อ​กระตุน​ให​เกิด​ความ​ตองการ​ใช​สิน​คา​ เพื่อ​ชวย​ให​สมา​ชิ​ก โซล​ฯทุก​ทาน

สามารถ​ทําธุรกิจ​ได​สะดวก​ขึ้น

“เชื่อ​วาน​อก​จาก​สินคา​ที่​ดี​ คุณภาพ​สูง​ และ​ความ​สามารถ​ใน​การ​สราง​ผลลัพธ​ที่​แตก​ตาง​ของ​ผู​ใช​สิน​คา​ เป็น​อีก​หน่ึง

หัวใจ​ความ​สําเร็จ​ใน​โลก​ของ​ธุรกิจ​เครือ​ขาย​ คือ​ความ​เขาใจ​ความ​ตองการ​ของ​สมาชิก​และ​ผู​บริโภค​ ทาง​บริษทัฯ​จึง​ให

ความ​สําคัญ​กับ​การ​ลงทุน​เพื่อ​ให​เกิด​ความ​สะดวก​สูงสุด​ใน​การ​ทําธุรกิจ​ พ​รอม​พาส​มา​ชิ​กครอบครัว​โซล​ฯทุก​ทา​น ​ให

กาว​เดิน​ไป​ขาง​หน า​พรอม​กัน​อยาง​มัน่​ใจ​” นาง​เพ็ญ​ทิพย​กลา​ว
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