
แสนสิริสรุปผลงานปี 58 ยอดขายโต 222% คาดราย

ไดพุง 38,000 ลบ. เผยแผนธุรกิจปี 2559 เปิดตัว

โครงการใหมเพิ่ม 128% เนนตลาดไฮเอนด –

เตรียมเปิดตลาดใหมในจีน

แสนสิริสรุปผลการดําเนินงานปี 2558 มียอดขายกวา 28,512 ลานบาท เติบโตขึ้นถึง 222% จากปีกอน ขณะที่คาด

การณรายไดพุงทะลุ 38,000 ลานบาท สูงสุดเป็นประวัติการณ ประสบความสําเร็จกับการพัฒนาคอนโดมิเนียมภาย

ใตบริษทัรวมทุนกับบีทีเอส (BTS) sold-out ทุกคอนโดมิเนียมที่เปิดขาย สรางยอดขายตางชาติทะลุเกินเป าที่วางไว

เผยแผนธุรกิจปี 2559 เดินหน าเปิดตัวโครงการใหม 21 โครงการ มูลคา 50,500 ลานบาท สูงกวาปีกอน 128%

เนนตลาดไฮเอนด – ลุยตอตลาดตางประเทศ โดยเตรียมแผนเปิดตลาดใหมในจีน และไฮไลทเปิดตัว Flagship

Project คอนโดพรอมอยูบนถ.วิทยุ วางเป ายอดขาย 42,000 ลานบาท โตกวาปีกอน 50% ตัง้เป ารายไดปี59 ประมา

ณ 36,000 ลานบาท

นายเศรษฐา ทวีสิน กรรมการผูจัดการใหญ บริษทั แสนสิริ จํากัด (มหาชน) หรือ SIRI เปิดเผยถึงผลการดําเนิน

ธุรกิจปี 2558 บริษทัมียอดขาย(พรีเซล) ประมาณ 28,512 ลานบาท เติบโตขึ้นถึง 222% จากปีกอน ที่มียอดขาย

8,800 ลานบาท จากความสําเร็จทัง้จากการรวมทุนกับบีทีเอส (BTS) ตามแผนความรวมมือในระยะ 5 ปีที่แสนสิริ

และกลุมบีทีเอสมีแผนพัฒนาคอนโดมิเนียมในแนวเสนทางระบบขนสงมวลชนภายใตบริษทัรวมทุนจํานวน 25

โครงการ มูลคาโครงการรวม 1 แสนลานในชวง 5 ปีแสดงใหเห็นถึงศักยภาพของ 2 องคกรที่มีความพรอมและเสริม

สรางความแข็งแกรงซึ่งกันและกัน ดวยความสําเร็จจากการขายคอนโดมิเนียมหมดอยางรวดเร็วในวันเดียวทุก

โครงการที่เปิดในปีที่ผานมา ทัง้โครงการ เดอะ โมนูเมนต สนามเป า และ โครงการภายใตบริษทัรวมทุนกับบีทีเอส

(BTS) ในแบรนด “เดอะ ไลน” ทัง้ 3 โครงการ ไดแก เดอะ ไลน จตุจักร-หมอชิต, เดอะ ไลน สุขุมวิท 71 และ

เดอะ ไลน ราชเทวี รวมทัง้การที่ลูกคาใหการตอบรับโครงการที่อยูอาศัยพรอมอยู (Ready to Move in) เป็นอยางดี

ตอเน่ืองทําใหรับรูรายไดทันทีในปีที่ผานมา

ขณะที่บริษทัคาดวาจะมีรายไดรวมในปี 2558 ประมาณ 38,000 ลานบาท ซึ่งนับเป็นรายไดสูงสุดเป็นประวัติการณที่

แสนสิริเคยทําได โดยแบงเป็นรายไดจากการขายรวมกับการที่บริษทัเริ่มมีรายไดจากการบริหารโครงการภายใต

บริษทัรวมทุนกับบีทีเอส ซึ่งนับเป็นปีที่ดีที่สุดของแสนสิริ ทัง้น้ีรายไดที่ดีในปีที่ผานมาเติบโตโดดเดนจากการทยอย

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%aa%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%9b%e0%b8%9c%e0%b8%a5%e0%b8%87%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%b5-58-%e0%b8%a2%e0%b8%ad%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%aa%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%9b%e0%b8%9c%e0%b8%a5%e0%b8%87%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%b5-58-%e0%b8%a2%e0%b8%ad%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%aa%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%9b%e0%b8%9c%e0%b8%a5%e0%b8%87%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%b5-58-%e0%b8%a2%e0%b8%ad%e0%b8%94/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%aa%e0%b8%b4%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%aa%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%9b%e0%b8%9c%e0%b8%a5%e0%b8%87%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%b5-58-%e0%b8%a2%e0%b8%ad%e0%b8%94/


รับรูรายไดจากโครงการคอนโดมิเนียมที่ทยอยโอนทัง้ในกรุงเทพฯ และตางจังหวัด รวมถึงความสําเร็จจากการเปิด

การขายโครงการแนวราบตางๆ อาทิ โครงการเศรษฐสิริ จรัญฯ-ป่ินเกลา, เศรษฐสิริ กรุงเทพกรีฑาและฮาบิเทีย โมที

ฟ เป็นตน

นอกจากน้ีบริษทัยังประสบความสําเร็จจากการเปิดตลาดตางชาติที่ไดรับการตอบรับอยางดี จากเดิมที่มีสัดสวนคอน

ขางน อยเมื่อเทียบกับยอดขายรวมในแตละปี เกิดจากแผนการรุกตลาดตางชาติที่บริษทัเริ่มดําเนินการอยางจริงจังใน

เรื่องของการทําการตลาดมาอยางตอเน่ืองในชวง 2-3 ปีที่ผานมา อาทิ การตัง้ทีมInternational Marketing ที่

ทําหน าที่ดูแลตลาดตางชาติโดยเฉพาะ การแสวงหาตลาดดวยการจับมือกับพันธมิตรเอเจนทตางชาติตางๆ รวมทัง้

การออกโรดโชวในตางประเทศ นอกจากน้ียังมีการพาตัวแทนเอเจนทตางชาติเขาเยี่ยมชมโครงการตางๆ ของแสนสิ

ริ การทํากิจกรรมโฆษณาประชาสัมพันธผานทางสื่อตางประเทศ และกิจกรรมที่หลากหลายไมวาจะเป็นการสนับสนุน

หอการคาตางประเทศตางๆ อยางตอเน่ือง สงผลใหในปีที่ผานมา บริษทัสามารถทํายอดขายจากตลาดตางชาติไดถึง

3,500 ลานบาท สูงกวาปี 2557 ถึง 135% โดยสัดสวนลูกคาตางชาติสวนใหญเป็นชาวเอเชีย 83% (ญี่ป ุน, ฮองกง,

สิงคโปร, มาเลเซีย, จีนและไตหวัน) ยุโรป (รัสเซีย, อังกฤษ, ฝรัง่เศส, เยอรมัน, ออสเตรเลีย, เนเธอรแลนดและ

อิตาลี เป็นตน) 11% อเมริกา 4 % และอื่นๆ สําหรับโครงการที่ขายดีสําหรับตางชาติ คือ เดอะ ไลน สุขุมวิท 71 มี

สัดสวนยอดขายลูกคาตางชาติประมาณ 48% และเดอะไลน จตุจักร – หมอชิต 15%, ซึ่งความสําเร็จดังกลาว

สอดคลองและเป็นไปตามแผนงาน “การสรางพื้นฐานที่มัน่คง เพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให แสนสิริ

เจริญเติบโตอยางยัง่ยืนในระยะยาว” ทัง้การมองหาการดําเนินธุรกิจในรูปแบบใหม และแสวงหาตลาดใหมๆ เพื่อ

สนับสนุนการเจริญเติบโตของธุรกิจอยางตอเน่ือง ดังที่ไดเคยกลาวไว

“สําหรับปี 2559 นับเป็นความทาทายของแสนสิริในการสรางยอดขายและรักษาผลตอบแทนที่ดีแกนักลงทุนใน

สภาวะทิศทางเศรษฐกิจโลกและเศรษฐกิจในประเทศที่ทรงตัว โดยบริษทัไดวางแผนการดําเนินธุรกิจ ดวยการพัฒนา

โครงการอสังหาริมทรัพยเพื่อตอบรับความตองการที่อยูอาศัยของกลุมลูกคาทัง้ในกรุงเทพฯ และตางจังหวัด รวมถึง

กลุมลูกคาตางชาติ โดยวางแผนเปิดตัวโครงการใหมในปีน้ี 21 โครงการ มูลคา 50,500 ลานบาท โดยมูลคาโครงการ

ที่เปิดในปีน้ีสูงขึ้นกวาปีกอน 128% แบงเป็นมูลคาโครงการในเขตกรุงเทพฯ-ปริมณฑลและตางจังหวัดในสัดสวน 9

2% : 8% โดยโครงการในตางจังหวัดจะเป็นโครงการที่มีการพัฒนาในเฟสตอเน่ืองและพัฒนาจากที่ดินที่แสนสิริเคย

ซื้อไวเดิม ทัง้น้ีบริษทัไดแบงประเภทการพัฒนาโครงการเป็นที่อยูอาศัยประเภทคอนโดมิเนียม 11 โครงการ

โครงการบานเดี่ยว 7 โครงการและโครงการทาวนเฮาส 3 โครงการ ทัง้น้ี หากดูตามเซกเมนตหรือระดับราคาจาก

แผนเปิดตัวโครงการในปีน้ีจะอยูในระดับ medium–end และ hi–end เป็นสวนใหญ อาทิ คอนโดมิเนียมระดับราคา

ตํ่ากวา 100,000 บาทตอตารางเมตรประมาณ 14% คอนโดมิเนียมระดับราคา 100,000 – 200,000 ประมาณ 34%

และคอนโดมิเนียมระดับราคามากกวา 200,000 บาทตอตารางเมตร ประมาณถึง 52%, บานเดี่ยวระดับราคาตํ่ากวา

5 ลานบาท 13%, บานเดี่ยวระดับราคา 5.1 – 10 ลานบาทถึง 56% และบานเดี่ยวระดับราคา 10.1 ลานบาท 32%

และทาวนเฮาส ระดับราคา 3.1 – 7 ลานบาท 67% และมากกวา 7 ลานบาท 14% โดยบริษทัตัง้เป าหมายยอดขาย



รวมสําหรับปี 2559 ไวประมาณ 42,000 ลานบาท เติบโตจากปี 58 ซึ่งไดยอดขาย 28,512 ลานบาทประมาณ 50%

รวมทัง้ประมาณการณรายรวมไดไวที่ 36,000 ลานบาท” นายเศรษฐา กลาว

แนวทางการพัฒนาโครงการในปี 2559 บริษทัจะมีทัง้การตอยอดความสําเร็จจากปีที่ผานมาในเชิงลึกในจุดเดนที่

บริษทัทําไดดี ทัง้ในเรื่องแรก คือการตอกยํ้าความเป็นเจาตลาดคอนโดมิเนียมระดับบนที่บริษทัมองวายังมีโอกาส

รวมทัง้การปูพื้นฐานความนาเชื่อถือและความเป็นแบรนดสากลระดับโลกกับกลุมลูกคาใหมๆ โดยการสานตอความ

สําเร็จของโครงการภายใตบริษทัรวมทุนกับบีทีเอส ดวยการเปิดตัวโครงการใหมตอเน่ืองอีกจํานวน 6 โครงการ มู

ลคากวา 23,000 ลานบาท

2. บริษทัจะมีการบริหารแบรนดที่อยูอาศัยภายใตแบรนดแสนสิริอยางมีประสิทธิภาพ อันเป็นผลมาจากการที่บริษทั

ไดศึกษาแบรนด portfolio ของตัวเองใน 2-3 ปีที่ผานมา โดยจะใชศักยภาพของตัวโครงการเองในการสรางความนา

สนใจใหกับผูบริโภค ซึ่งจะสงผลใหไมมีความจําเป็นในการเปิดแบรนดใหม ยกตัวอยางเชน ความสําเร็จจากการเปิด

ตัวโครงการใหมภายใตแบรนด เดอะ ไลน ทัง้ 3 โครงการที่ผานมาในชวงปีเดียว ที่ทําใหบริษทัสามารถปรับลดคาใช

จายตางๆ ที่ตองใชในการสรางแบรนดใหมไดอยางดี

3. บริษทัจะมีการเปิดตัวโครงการระดับไฮเอนดในสัดสวนที่มากขึ้นในปีน้ี โดยเฉพาะคอนโดมิเนียมเพื่อรองรับความ

ตองการคอนโดมิเนียมในระดับพรีเมี่ยมของกลุมลูกคาระดับบน ซึ่งมีความตองการซื้อทัง้เพื่ออยูอาศัยเอง ลงทุนหรือ

เก็บเป็นสินทรัพย

4. การเปิดตัวโครงการระดับไฮเอนดในสัดสวนที่มากขึ้นน้ีจะสอดคลองกับการรุกทําการตลาดเจาะกลุมลูกคาตางชาติ

มากขึ้นอยางตอเน่ือง โดยในปีน้ีจะมีการเปิดตลาดในจีนแผนดินใหญเพิ่มเติมจากที่บริษทัไดเริ่มตนและประสบความ

สําเร็จในภูมิภาคใกลเคียงมาแลวอยางในฮองกง สิงคโปร ไตหวัน ซึ่งบริษทัเชื่อมัน่วาตลาดระดับบนยังคงมีความ

ตองการและแขงขันได โดยจะมีการทําการตลาดในระดับ International เพื่อสรางแบรนดอยางยัง่ยืน รวมทัง้

โปรโมทโครงการระดับบนแกลูกคาตางชาติและลูกคาไทยระดับบนอยางตอเน่ืองจากที่เริ่มทํามาแลวในปีที่ผานมา

นอกเหนือจากนัน้ จากการที่บริษทัพยายามจับกลุมลูกคาในตลาดตางชาติมากขึ้น การทํา Collaboration กับแบรนด

ระดับโลก เพื่อยกระดับแบรนดแสนสิริใหเขาสูระดับ International มากยิ่งขึ้นก็มีความสําคัญมากเชนกัน เพราะถึง

แมแบรนดแสนสิริจะแข็งแกรงมากในกลุมผูบริโภคในประเทศ แตตองยอมรับวาในระดับตางประเทศ แสนสิริจะได

เปรียบมากยิ่งขึ้น หากเลือกจับมือกับพันธมิตรระดับโลกที่เหมาะกับแบรนดแสนสิริในเรื่องตางๆ อันจะสงผลตอ

ความเชื่อมัน่ของผูบริโภคตางชาติเชนกัน ทัง้น้ี บริษทัตัง้เป ายอดขายตลาดตางชาติในปีน้ีประมาณ 5,000 ลานบาท

จากปีที่ผานมาซึ่งมียอดขาย 3,500 ลานบาท

5. และในไฮไลทที่ทุกคนรอคอยมาหลายปี ในปีน้ี แสนสิริยังเตรียมเปิดตัว flagship project ของแสนสิริบนถนน

วิทยุ ซึ่งจะเป็นโครงการที่พรีเมี่ยมที่สุดและราคาตอตารางเมตรสูงที่สุดในประวัติศาสตร โดยเป็นคอนโดสรางเสร็จ

พรอมอยู ซึ่งจะสามารถรับรูรายไดในทันที” นายเศรษฐา กลาวปิดทาย

สอบถามขอมูลเพิ่มเติม กรุณาติดตอ:
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