
แม็คโคร​รุด​ติด​อาวุธ​ผู​ประกอบ​การ​โชหวย​ไทย​ จัด

สัมมนา​ “เสริม​จุด​แข็ง​ สราง​จุด​ขาย​ ชนะ​ใจ​ลูก​คา​”

แม็คโคร​เดิน​หน า​สนับสนุน​โชหวย​ไทย​ตอ​เน่ือง​ จัด​“ง​านเพิ่ม​ศักยภาพ​ราน​โชหวย​ ปี​ 2​559” พบปะ​ผู​ประกอบ​การ​ราน

คา​ปลีก​ราย​ยอย​ที่​อยู​ใน​ภูมิภาค​ตางๆ​ เพื่อ​ให​องค​ความ​รู​ดาน​การ​บริหาร​จัดการ​ราน​คา​ปลีก​ ที่​สามารถ​นําไป​ประยุกต

ตอย​อด​ได​จริง​ ตอกยํ้าความ​เป็น​แม็คโคร​มิตร​แท​โชหวย​ไทย​ ดัง​ปณิธาน​ที่​วา​ “เพิ่ม​ศักยภาพ​ราน​คา​ปลีก​ไทย​ คือ​เป า

หมาย​ของ​เรา​”

คุณ​ศิริ​พร​ เดช​สิงห​ผู​อํานวย​การ​อาวุโส​ ฝาย​การ​ตลาด​และ​พัฒนา​ธุรกิจ​ วา​ “ตลอด​ระยะ​เวลา​กวา​ 2​7 ปี​ใน​การ​ดําเนิน

ธุรกิจ​ของ​แม็คโคร​ เรา​ยึด​มัน่​ใน​การ​ดําเนิน​ธุรกิจ​ที่​เนน​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ บน​ปรัชญา​ของ​การ​เป็น​

‘คูคิด​ธุรกิจ​คุณ​’ ​ดวย​การ​รวม​สราง​ความ​แข็งแกรง​และ​ความ​ได​เปรียบ​ทางการ​แขงขัน​ให​กับ​คู​คา​ของ​เรา​อยาง​ตอ​เน่ือง​

กิจกรรม​ตางๆ​ ของ​บริษทัฯ​ ถูก​ออกแบบ​และ​จัด​ขึ้น​โดย​มี​วัตุ​ประสงค​ใน​การ​สนับสนุน​ผู​ประกอบ​การ​ให​เพิ่ม​ศักยภาพ

ธุรกิจ​ของ​ตน​ให​โดด​เดน​นําไป​สู​ความ​ตองการ​ของ​ตลาด​ ลาสุด​บริษทัฯ​ จัด​กิจกรรม​สัมมนา​ เพื่อ​ตอย​อด​ความ​รู​ดาน

การ​บริหาร​จัดการ​ราน​คา​ปลีก​ ให​กับ​ผู​ประกอบ​การ​ราน​คา​ มิ​นิ​มา​รท และ​ราน​โชหวย​ทัว่​ประ​เทศ​ ที่​มี​จํานวน​กวา​

700,000ราย​ โดย​จัด​สัมมนา​ไป​ตาม​ภูมิภาค​ตางๆ​ ทัว่​ประ​เทศ​ ซึ่ง​เป็น​กิจกรรม​สืบ​เน่ืองจาก​งาน​ตลาด​นัด​โชหวย​ 8 ที่

ผาน​มา”

สําหรับ​งาน​เพิ่ม​ศักยภาพ​ราน​โชหวย​ ปี​ 2​559 น้ี​ ครัง้​น้ี​จัด​ขึ้น​ภาย​ใต​แนว​คิด​ “แม็คโคร​ มิตร​แท​ โชหวย​ไทย​ – เสริม

จุด​แข็ง​ สราง​จุด​ขาย​ ชนะ​ใจ​ลูก​คา​” ใน​ 3 ภูมิ​ภาค​ ซึ่ง​ได​เริ่ม​ที่​ภาค​ใต​ จัด​ขึ้น​ที่​จังหวัด​สง​ขลา​ และ​เดิน​ทาง​ตอ​ไป​ ภาค

เหนือ​ จังหวัด​เชียง​ใหม​ (10 มิถุนายน​ 2​559) และ​ ภาค​ตะวัน​ออก​เฉียง​เหนือ​จังหวัด​ขอน​แก​น ​(23 มิถุนายน​ 2​559)

โดย​เนน​การ​ให​ความ​รู​ดาน​การ​บริหาร​จัดการ​ธุรกิจ​คา​ปลีก​ พ​รอม​ให​คําแนะนําเกี่ยว​กับ​การ​สราง​เครือ​ขาย​ธุรกิจ​และ

การ​เพิ่ม​ศักยภาพ​การ​ให​บริการ​ของ​ราน​โชหวย​ให​อยู​รอด​ภาย​ใต​การ​แขงขัน​ที่​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​ใน​ภาวะ​เศรษฐกิจ​ปัจจุบัน​ พ

รอม​กัน​น้ี​ยัง​มี​การ​จัด​สัมมนา​ใน​หัว​ขอ​ “นวัตกรรม​การ​บริหาร​ราน​คา​ปลีก​ระบบ​ 3 มิ​ติ​” สุด​ยอด​เครื่อง​มือ​ใน​การ

วางแผน​ผัง​ราน​โชหวย​ ที่​จะ​ชวย​คํานวณ​ตนทุน​สิน​คา​ – อุปกรณ​ใน​รา​น ​การ​จัด​เรียง​สิน​คา​ ทัง้​ยัง​ชวย​วิเคราะห​สิน​คา​

เพื่อ​สราง​โอกาส​ใน​การ​ขาย​ได​มาก​ขึ้น​ พ​ลาด​ไม​ได​กับ​สัมมนา​ “เสริม​จุด​แข็ง​ สราง​จุด​ขาย​ ชนะ​ใจ​ลูก​คา​” กับ​วิทยากร

ชื่อ​ดัง​ที่​จะ​มา​ให​ความ​รู​กับ​ผู​ประกอบ​การ​ และ​ลับ​คม​ไอ​เดีย​ใหมๆ​ ใน​การ​ทําธุรกิจ​ใน​ยุค​ดิจิตอล​กับ​คุณ​ตัน​ ภาสกร​นที​

กับ​การ​สัมมนา​ใน​หัว​ขอ​ “กา​รตลาด​ โชหวย​ไทย​ ใน​ยุค​ดิจิ​ตัล”

เรียน​รู​กล​วิธี​-แนวคิด​ใน​การ​พัฒนา​ปรับปรุง​รา​น ​เพื่อ​ตอบ​โจทย​และ​บรรลุ​เป า​หมาย​ทางการ​คา​รวม​คนหา​แรง​บันดาล​ใจ
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ใน​การ​ปรับปรุง​ราน​ให​ทัน​สมัย​สามารถ​เติบโต​ได​อยาง​อิสระ​และ​ยัง่ยืน​ เพื่อ​เป็น​ชอง​ทางการ​เพิ่ม​ราย​ได​ให​แก​เจาของ

ราน​คา​ปลีก​ พ​รอม​เปิด​รับ​ไอ​เดีย​ใหมๆ​ กับ​ 5 ราน​โชหวย​ตน​แบบ​ ที่​ปรับ​แตง​ราน​คา​โชหวย​ดัง้เดิม​ให​ทัน​สมัย​ ตรง​ใจ​ผู

ซื้อ​โดย​ใช​งบ​ประมาณ​น อย​ มา​จัด​แสดง​เป็น​ไอ​เดีย​ให​ผู​ประกอบ​การ​ราน​โชหวย​ได​นําไป​ปรับ​ใช​ ประกอบ​ดวย​ราน

โชหวย​ออนไลน​, ราน​จิ๋ว​แจว​ โชหวย​, ราน​มิ​นิ​ทร​านสฟอรเม​อรส, ราน​นา​วา​โชหวย​ และ​ ราน​โชหวย​ 60 พลัส​ พ​รอม

องค​ความ​รู​ใน​การ​บริหาร​จัดการ​ราน​อีก​มากมาย​ภายใน​งาน

แม็คโคร​ ใน​ฐานะ​ ‘คูคิด​ธุรกิจ​คุณ​’ ​ยัง​คง​มุง​มัน่​เดิน​หน า​จุด​ประกาย​คน​รุน​ใหม​ สู​เท​รน​ดใหม​ธุรกิจ​โชหวย​ไทย​ เพื่อ

สราง​โอกาส​และ​แรง​บันดาล​ใจ​แก​ผู​ประกอบ​การก​ลุม​ธุรกิจ​ราน​คา​ปลีก​ราย​ยอย​ ดวย​การนําเสนอ​แนวคิด​ใน​การ​พัฒนา

ราน​คา​ปลีก​ ที่​สามารถ​นําไป​ประยุกต​ใช​งาน​ได​จริง​และ​สอดคลอง​กับ​พฤติกรรม​ผู​บริโภค​ใน​ปัจจุบัน​ รวม​ทัง้​เป็น

ตัวกลาง​ใน​การ​เชื่อม​โยง​ธุรกิจ​ราน​คา​ปลีก​ราย​ยอย​ ดวย​การ​สราง​กิจกรรม​ขยาย​ฐาน​และ​เพิ่ม​ชอง​ทางการ​จัด​จําหนาย

ให​แก​พันธมิตร​ทางการ​คา​ของ​แม็คโคร​ เพื่อ​ปลุก​กระ​แส​โชหวย​ไทย​ สู​ความ​สําเร็จ​อยาง​ยัง่ยืน


