
เอ​สเอ็มทีป​ริน้​เซ​ส งัด​กลยุทธ​เรง​ยอด​ขาย​และ​สราง

แบรนด​สบู​ “ควิน​นส”

เอ​สเอ็มทีป​ริน้​เซ​ส งัด​กลยุทธ​เรง​ยอด​ขาย​และ​สราง​แบรนด​สบู​ “ควิน​นส” ทุม​งบ​โฆษณา​ทุก​ชอง​ทาง​เจาะ​ลูกคา​ใหม​ตัง้

เป า​ยอด​ขาย​ทุก​สิน​คา​ 300 ล.​

เอ็สเอ็มทีป​ริน้​เซ​สเผย​แผน​ตลาด​รุก​ออนไลน​ควบคู​ออฟ​ไลน​ 50/50 เนน​สราง​แบรนด​สบู​ “ควิน​นส” ทุม​งบ​โฆษณา​ทุก

ชอง​ทาง​เจาะ​ลูกคา​กลุม​ใหม​ ยืนยัน​ให​ความ​สําคัญ​กับ​ภาพ​ลักษณ​กระตุน​จํานวน​ตัวแทน​จําหนาย​ หวัง​ดัน​ยอด​ขาย​ทุก

สินคา​ทัง้​กลุม​สบู​และ​อาหาร​เสริม​ทะ​ลุ​ 300 ลาน​บาท

นาง​สาว​ทมิ​ตา​ กิติ​รัตน​ชัย​ กรรมการ​บริหาร​ บริษทั​ เอ็สเอ็ม ที​ ปริน้​เซ​ส จํากัด​ เปิด​เผย​วา​ ใน​ชวง​ 2​ ปี​ที่​ผาน​มาบ​ริ

ษทัฯ ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​ทําตลาด​ผาน​สื่อ​ออนไลน​เป็น​อยาง​ดี​โดย​สามารถ​เขา​ถึง​กลุม​เป า​หมาย​ได​ใน​วง​กวาง​ทัง้

ใน​และ​ตาง​ประ​เทศ​ สง​ผล​ให​ผล​ประกอบ​การ​มี​แนว​โนม​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ทัง้​ยัง​ทําให​สินคา​และ​บริการ​ทุก​ประเภท

เขา​ถึง​กลุม​ลูกคา​ได​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ แต​ใน​ชวง​จาก​น้ี​ไป​บริษทัฯ​กําลัง​ศึกษา​ชอง​ทาง​ใหม​ ๆ ใน​การ​เขา​ถึง​ผู​บริโภค​

ผาน​กิจกรรม​การ​ตลาด​และ​สื่อ​ตาง​ ๆ เพื่อ​ตอกยํ้าผลิตภัณฑ​เขา​ถึง​กลุม​ลูกคา​ใหม​ โดย​ มีน​โย​บาย​ใน​การ​ให​ความ

สําคัญ​กับ​สื่อ​ออฟ​ไลน​มาก​ขึ้น​ โดย​จะ​ทําการ​สื่อสาร​การ​ตลาด​ออนไลน​และ​ออฟ​ไลน​ใน​สัด​สวน​ 50:50 เพื่อ​ตองการ​ให

สินคา​หลัก​ของ​บริษทั​ “สบู​ควิน​นส” เป็น​ที่​รูจัก​ของ​ลูกคา​ทุก​กลุม​ ซึ่ง​ได​ตัง้​งบ​ประมาณ​สําหรับ​การ​ทําตลาด​ใน​ปี​น้ี​ไว

ประ​มา​ณ 100 ลาน​บาท​ และ​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​สินคา​ทุก​กลุม​ทัง้​อาหาร​เสริม​และ​สบู​ไว​ที่​ 300 ลาน​บาท

บริษทัฯ​ ได​กําหนด​ให​ “สบู​ควิน​นส” เป็น​สินคา​นําตลาด​ของ​บริษทัฯ​ โดย​ขณะ​น้ี​ได​เริ่ม​สื่อสาร​ผาน​สื่อ​ป าย​โฆษณา​นอก

บาน​ประเภท​ตาง​ ๆ เชน​ ป าย​กันสาด​หน า​ราน​คา​ใน​เขต​ชุมชน​ตาง​ ๆ ใน​เขต​กรุงเทพฯ​และ​ปริมณฑล​ 2​00 ป าย​ รวม

ทัง้​จังหวัด​หัว​เมือง​ของ​ภูมิภาค​จํานว​น ​500 ป าย​ป าย​โฆษณา​ใน​สถานี​เติม​น้ํามัน​ บน​สถานี​รถ​ไฟ BTSและ​ป าย​โฆษณา

ใน​สนาม​บิน​จํานว​น ​18 แหง​ รวม​ทัง้​ป าย​โฆษณา​ใน​รถ​ขนสง​มวล​ชน​ นอกจาก​น้ี​แลว​ยัง​ให​ความ​สําคัญ​กับ​กิจกรรม​การ

ตลาด​ตาง​ ๆ เชน​ การ​โฆษณา​ผาน​รถ​แห​หรือ​ขบวน​คาราวาน​เพื่อ​แนะนําสิน​คา​ การ​สนับสนุน​ผลิตภัณฑ​ผาน​กิจกรรม

ตาง​ ๆ โดย​เมื่อ​เร็ว​ ๆ น้ี​ได​นําผลิตภัณฑ​ซัน​ซา (sunxa) วิตามิน​สําหรับ​ทาน​กันแดด​แจก​และ​สนันับ​สนุ​นกิจกรรม​ให

กับ​กลุม​นัก​ป่ัน​จักรยาน​กลาง​แจ​ง

ทาง​ดาน​นางสาว​สุภา​พร​ วิกรัย​ธนาคม​ กรรมการ​บริหาร​ดาน​การ​ตลาด​ บริษทั​ เอ​สเอ็ม ที​ ปริน้​เซ​ส จํากัด​ เปิด​เผย​วาที่

ผาน​มาย​อด​ขาย​สินคา​ประเภท​สบู​ได​เพิ่ม​ขึ้น​ประมาณ​ 2​0% ทุก​เดือน​ แต​ใน​ชวง​ฤดู​รอน​ของ​ทุก​ปี​ยอด​ขาย​สบู​จะ​มี

สัดสวน​เพิ่ม​ขึ้น​ โดย​เชื่อ​วา​ใน​ชวง​ไตรมาส​ 2​ ของ​ปี​น้ี​ความ​ตองการ​บริโภค​ “สบู​ควิน​นส” จะ​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​แน​นอ​น

เห็น​ได​จาก​ใน​ชวง​ที่​ผาน​มา​ตัวแทน​จําหนาย​เริ่ม​มี​การ​สัง่​ซื้อ​สิน​คา​ เพื่อ​รองรับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ใน​ชวง​ฤดู​รอน​

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b9%87%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%89%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8b%e0%b8%aa-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b8%aa%e0%b9%80%e0%b8%ad%e0%b9%87%e0%b8%a1%e0%b8%97%e0%b8%b5%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b9%89%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8b%e0%b8%aa-%e0%b8%87%e0%b8%b1%e0%b8%94%e0%b8%81%e0%b8%a5/


เน่ืองจาก​พฤติกรรม​ของ​ผู​บริโภค​จะ​เพิ่ม​ความถี่​ใน​การ​อาบ​น้ํา ใน​ขณะ​เดียวกัน​ลูกคา​สวน​ใหญ​ก็​พึง​พอใจ​ใน​สรรพคุณ

ของ​สบู​ควิน​นสใน​การ​แก​ปัญหา​ตางๆ​ ของ​ผิว​พร​รณ

“ที่​ผาน​มาบ​ริ​ษทัฯ ได​ให​ความ​สําคัญ​กับ​คุณภาพ​ของ​สินคา​ซึ่ง​ถือวา​เป็น​นโยบาย​หลัก​ของ​บริษทัฯ​ เพื่อ​ตองการ​ให​ลูกคา

เกิด​ความ​พึง​พอใจ​สูง​สุด​ แมวา​ที่​ผาน​มา​ฝ าย​การ​ตลาด​ไม​ได​จัด​โปร​โม​ชัน่ใด​ ๆ กับ​สินคา​ประเภท​สบู​เลย​ แต​ความ

ตองการ​ซื้อ​ยัง​สูง​อยาง​ตอ​เน่ือง​ เพราะ​ลูกคา​สวน​ใหญ​พึง​พอใจ​ใน​คุณ​ภาพ​ แต​การ​จัด​โปร​โม​ชัน่จัด​เฉพาะ​กับ​ตัวแทน

ฝาย​ขาย​ เพื่อ​สนับสนุน​และ​สง​เสริม​ให​เกิด​ยอด​ขาย​เพิ่ม​ขึ้น​ เชน​ การ​แจก​รางวัล​ทอง​เที่ยว​ตาง​ประเทศ​สําหรับ​ตัวแทน

ที่​สามารถ​ทํายอด​ขาย​ตาม​ที่​กําหน​ด โดย​ใน​เดือน​พฤษภาคม​น้ี​บริษทัฯ​ จะ​จัด​ทริ​ปทอง​เที่ยว​ประเทศ​ญี่ป ุน​ สําหรับ

ตัวแทน​ที่​สามารถ​ทํายอด​ขาย​ได​สูงสุด​ใน​รอบ​ปี​ที่​ผาน​มา​อยางไร​ก็​ตาม​ ใน​ชวง​ที่​บริษทัฯ​ กําลัง​สราง​แบ​รน​ด “สบู​ควิน

นส” ให​มี​ความ​นา​เชื่อ​ถือ​ผาน​สื่อ​ตางๆ​ มี​สวน​ทําให​ตัวแทน​ขาย​สินคา​ได​งาย​ขึ้น​ ทัง้​ยัง​มี​สัดสวน​ของ​ตัวแทน​ขาย​เพิ่ม

ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ทัง้​ตัวแทน​ขาย​ใหม​และ​ตัวแทน​ขาย​ที่​เคย​ทําธุรกิจ​ผาน​ออนไลน​และ​ธุรกิจ​ขาย​ตรง​มา​กอ​น ​ซึ่ง​ถือวา

เป็น​ปัจจัย​สําคัญ​ที่​จะ​สนับสนุน​ให​เป า​หมาย​ของ​บริษทั​มี​ความ​เป็น​ไป​ได​สูง​” นางสาว​สุภาพ​รก​ลา​ว

ผู​ที่​สนใจ​ผลิตภัณฑ​หรือ​ตองการ​สมัคร​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​ สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​ได​ที่​ โทร​ศัพท 061-657-2559
LINE: @quinns, https://www.facebook.com/quinnssoap/ , http://www.quinnssoap.com/,

สื่อมวลชน​สอบถาม​เพิ่ม​เติม​ไดที่​ฝ าย​ประชา​สัมพันธ​ โทร​ 090-993-4548 คุณ​ธีร​พร


