
เพ​ยออ​ลรับ​กระแส​อีคอมเมิรซ​พุง​รับ​ยอด​โต​สูง​กวา​ 2

00 % หลัง​เปิด​บริการ​เพียง​ 1 ปี​ เตรียม​อัด​งบ​อีก​

100 ลาน​บาท​ หวัง​ขึน้​แทน​ผูนําแอ​พพลิ​เคชั่น
FINTECH

เพ​ยออ​ล ตอบ​รับ​กระแส​การ​พัฒนา​ ประเทศ​ไทย​ 4.​0 ชู​ผล​สําเร็จ​ใน​รอบ​ 1 ปี​ของ​การ​เปิด​ให​บริการ​ใน​รูป​แบบ​แอ​พพลิ

เคชัน่ ​ที่​ดําเนิน​ธุรกิจ​การ​ให​บริการ​ดาน​การ​เงิน​ที่​ตอบ​สนอง​ไลฟ ​สไตล​ยุค​ดิจิตอล​พรอม​ปฏิบัติ​งาน​รวม​กับ​ระบบ​การ

บริหาร​งาน​เครือ​ขาย​ใน​รูป​แบบ MLC หรือ Multi Level Consumer สง​ผล​ให​ธุรกิจ​เติบโต​สูงสุด​กวา​ 2​00 % หรือ

ประมาณ​ 2​50 ลาน​บาท​จาก​จํานวน​สมาชิก​ที่​ดาวนโหลด​แอ​พพลิ​เคชัน่ไป​ใช​แลวก​วา​ 1 แสน​คน​ คาด​วา​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​

จํานวน​สมาชิก​ที่​เขา​มา​ใน​ระบบ​อาจ​สูง​เพิ่ม​ขึ้น​อีก​ 1 เทา​ตัว​ พ​รอม​เดิน​หน า​ขยาย​องคกร​เชิง​รุก​อัดฉีด​งบ​เพิ่ม​อีก​ 100

ลาน​บาท​ เตรียม​ผลัก​ดัน​ขึ้น​สู​ผูนํากลุม​แอ​พพลิ​เคชัน่ FINTECH

นาย​รัฐ​ภู​มิ​ โต​คง​ทรัพย​ ประธาน​กรรมการ​บริหาร​ ผู​กอ​ตัง้​ บริษทั​ เพ​ยออ​ล กรุป​ จํากัด​ เปิด​เผย​ถึง​ผล​การ​ดําเนิน​งาน

ที่​ผาน​มา​วา​ “ยอมรับ​วา​กระแส​การ​ตอบ​รับ​ดี​เกิน​คาด​ ภาย​หลัง​จาก​เปิด​ให​บริการ​เพียง​ 1 ปี​ ยอด​ดาวนโหลด​แอ​พพลิ

เคชัน่เพ​ยออ​ล ปัจจุบัน​มี​ถึง​ 1 แสน​คน​ คาด​วา​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​ จํานวน​สมาชิก​ที่​เขา​มา​ใน​ระบบ​อาจ​สูง​เพิ่ม​ขึ้น​อีก​ 1 เทา

ตัว​ และ​นา​จะ​ทําให​ราย​ได​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​ จะ​เติบโต​สูง​ถึง​ 300 % เน่ือง​มา​จาก​การนําแอ​พพลิ​เคชัน่เพ​ยออ​ล ที่​รวบรวม

สินคา​และ​บริการ​ที่​มี​อยู​ใน​ชีวิต​ประจําวัน​มา​รวม​อยู​ใน​ที่​เดียว​ ทําให​ผู​ใช​งาน​สามารถ​จับ​จาย​ใชสอย​สินคา​อุปโภค

บริโภค​ ใช​บริการ​ชําระ​เงิน​ตางๆ​ อยาง​เต็ม​รูป​แบบ​ รองรับ​การ​ใช​งา​นบน Smart Phone ทัง้​ระ​บบ IOS และ Android

ตาม​แนวคิด​เปลี่ยน​ราย​จาย​เป็น​ราย​รับ​ ไป Run บน Business Platform หรือ​ ระบบ​บริหาร​การ​จัดการ​แบบ MLC (

Multi Level Consumer ) ซอฟตแวร​ที่​พัฒนา​ขึ้น​โดย​เพ​ยออ​ล เพื่อ​เขา​มา​ชวย​บริหาร​การ​จัดการ​ดาน​การ​ทํางาน​ให​มี

ประสิทธิภาพ​มาก​ขึ้น​เป็น​ที่​แรก​ใน​โลก​ สง​ผล​ให​บริษทั​ตอง​เรง​พัฒนาการ​ให​บริการ​เพื่อ​รองรับ​การ​ขยาย​ตัว​ที่​เพิ่ม​มาก

ขึ้น​อยาง​กาว​กระ​โดด​ โดย​ภายใน​ปี​น้ี​ บริษทั​ได​เตรียม​เพิ่ม​งบ​ประมาณ​ใน​สวน​น้ี​ถึง​ 100 ลาน​บาท​โดย​แบง​เป็น​งบ

ประมาณ​ใน​สวน​การ​พัฒนา​ระบบ​การ​ปฏิบัติ​การ​และ​การ​ตลาด​ประ​มา​ณ 60 : 40 ทัง้น้ี​รวม​ถึง​ การ​ขยาย​พื้นที่

สํานักงาน​และ​การ​บริการ​เพิ่ม​เป็น​ 6 เทา​ของ​พื้นที่​เดิม​ที่​มี​อยู​เดิม​ประ​มา​ณ 500 ตาราง​เมตร​ เป็น​ 3,000 ตาราง​เมตร​

ไม​วา​จะ​เป็น​หอง​ประ​ชุม Lobby ใน​สวน​ตอนรับ​และ​การ​ให​บริการ​ ซึ่ง​ขณะ​น้ี​ กําลัง​อยู​ระหวาง​การ​ดําเนิน​การ​ โดย​คาด

วา​จะ​เป็น​สํานักงาน​ใหม​ ใน​ยาน​ถนน​รัช​ดา​ภิเษก รวม​ถึง​การ​ปรับ​ระบบ​งาน​โดย​ใชSoftware เขา​มา​ชวย​ใน​การ​บริหาร

จัดการ​แทน​คน​ เพื่อ​เป็นการ​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​ใน​การ​ทํางาน​ได​สะดวก​รวดเร็ว​ยิ่ง​ขึ้น​” นาย​รัฐ​ภู​มิ​ กลาว​และ​เพิ่ม​เติม

วา

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9e%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%ad%e0%b8%b5%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9e%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%ad%e0%b8%b5%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9e%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%ad%e0%b8%b5%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9e%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%ad%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%81%e0%b8%aa%e0%b8%ad%e0%b8%b5%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1/


นอกจาก​จะ​เป็น​แอ​พพลิ​เคชัน่ที่​ชวย​อํานวย​ความ​สะดวก​ตาม​ที่​กลาว​มา​แลว​ เพ​ยออ​ล ยัง​เป็น Startup Company ที่​มี

เเพล​ตฟอรม​อัฉริ​ยะ​ สามารถ​สราง​ราย​ได​ให​กับ​ผู​ที่​เป็น​สมา​ชิ​ก ดวย​คอน​เซ​ปต “ทําราย​จาย​ให​เป็น​ราย​ได​… สราง​คน

ไทย​ให​เป็น​เศรษฐี​…” สามารถ​สราง​ราย​ได​ให​กับ​สมาชิก​โดย​รับ​สวนลด​และ​สะสม​พอ​ยทจาก​การ​ซื้อ​สิน​คา​ และ​นําพอ

ยทมา​แลก​เป็น​ราย​ได​ โดย​พอ​ทยจะ​เกิด​ขึ้น​เมื่อ​มี​การ​แนะนําสมาชิก​ใหม​หรือ​มี​การ​ซื้อ​สิน​คา​ ยิ่ง​ใช​บริหาร​มาก​ขึ้น​เรื่อย

ๆ ก็​ยิ่ง​ทําให​สมาชิก​มี​ราย​ได​เพิ่ม​ขึ้น​มาก​ขึ้น​ ดวย​นโยบาย​ของ​ธุรกิจ​ที่​จะ​แบง​ปัน​สวนลด​ที่​ราน​คา​ได​ให​กับ​เพ​ยออ​ล

แบง​ไป​ยัง​สมาชิก​ตาม​แผน​งาน MLC (Multi Level Consumer) และ​เพื่อ​สมาชิก​มัน่ใจ​ระบบ​การ​ใช​งาน​เพ​ยออ​ล แอ

พพลิ​เคชัน่เพ​ยออ​ลได​วางแผน​การ​เชื่อม​ตอ​ระบบ​โครง​ขาย​ขยาย​ใหญ​ โดย​การ​ออกแบบ​สถาปัตยกรรม​เป็น​รูป​แบบ

Cloud Computing ที่​จะ​ทําให​ระบบ​สามารถ​ออนไลน​ได​ตลอด​เวลา​ โอกาส​เกิด​ลม​น อย​ที่​สุด​ อีก​ทัง้​สามารถ​รองรับ

การ​ขยาย​โครงสราง​พื้น​ฐาน​ได​อยาง​รวดเร็ว​ใน​อนาค​ต

ปัจจุบัน​ฐาน​ขอมูล​สมาชิก​ของ​เพ​ยออ​ล มี​ประ​มา​ณ 100,000 กวา​คน​ มี​เงิน​หมุนเวียน​เพื่อ​ใช​จาย​ใน​ระบบ​มูลคา​กวา​

30 ลาน​บาท​ตอ​เดือน​ และ​มี​แนว​โนม​เพิ่ม​ขึ้น​เป็น​ 2​ เทา​ทุก​เดือน​ ซึ่ง​เป็น​ตัว​บง​บอก​ความ​สําเร็จ​ของ​เพ​ยออ​ลแอ​พพลิ

เคชัน่ได​เป็น​อยาง​ดี​ โดย​คาด​วา​จํานวน​สมาชิก​ที่​เขา​มา​ใน​ระบบ​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​นา​จะ​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​อีก​ 1 เทา​ตัว​ ซึ่ง

สอดคลอง​กับ​เป า​หมาย​ของ​เพ​ยออ​ลที่​เตรียม​ขยาย​ฐาน​ขอมูล​สมาชิก​ให​ถึง​ 1,000,000 คน​ ภายใน​ปี​ 2​560

ทัง้​น้ี​ นาย​รัฐ​ภูมิ​ได​กลาว​สรุป​เพิ่ม​เติม​ ถึง​ทิศทาง​การ​เติบโต​ใน​ปี​น้ี​ของ​เพ​ยออ​ลวา​ “ สําหรับ​เป า​หมาย​ของ​บริษทั​คือ

การ​เรง​สราง​แบรนด​แอ​พพลิ​เคชัน่เพ​ยออ​ลให​เป็น​ที่​รู​จัก​ และ​ใช​งาน​ได​เต็ม​ประสิทธิภาพ​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​ทุก​ดาน​เพื่อ​ให

สมาชิก​และ​ผู​ที่​เขา​มา​ใช​บริการ​ได​รับ​ความ​สะดวก​สบาย​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​เพียง​ปลาย​น้ิว​สัมผัส​ ไม​วา​จะ​เป็น​ระบบ​ปฏิบัติ​การ​

หรือ​กลุม​สินคา​และ​บริการ​ที่​เขา​รวม​เป็น​พันธมิตร​กับ​บริษทั​ โดย​ปัจจุบัน​ มี​บริการ​ที่​หลาก​หลาย​ ได​แก​ เพ​ยชอป

(PayShop) เพ​ยดีล (PayDeal) เพ​ยแคช (PayCash) เพ​ยบิล (PayBill) เพ​ยสตา​ร (PayStar) มี​ราน​คา​ และ​บริการ​ที่

เขา​รวม​อยู​กวา​ 1,000 ราน​คา​ พ​รอม​เตรียม​เปิด​บริการ​ใหม​ใน​เร็ว​ ๆ น้ี​ ได​แก​ เพ​ยดรีม​ (ดูด​วง​กับ​หมอ​ลักษณ​ฟัง​ธง​)

เพ​ยอิน​ชัวร​ (ขาย​ประ​กัน​) เพ​ยไดรว​ (เรียก​ใช​บริ​การ Taxi) และ​อื่นๆ​ อีก​มาก​มาย​ ลาสุด​เพ​ยออ​ลยัง​เชื่อม​ระบบ​กับ​ ลา

ซา​ดา ( LAZADA ) ซึ่ง​มี​ราน​คา​อยู​ใน​เครือ​อีก​กวา​ 1 แสน​ราย​ จึง​มัน่ใจ​วา​แผน​รุก​ตลาด​และ​การ​สราง​แบรนด​อยาง​ตอ

เน่ือง​จะ​ผลัก​ดัน​ให​ แอ​พพลิ​เคชัน่เพ​ยออ​ลขึ้น​สู​แอ​พพลิ​เคชัน่ใน​ระดับ​สากล​ที่​สามารถ​สราง​ราย​ได​ให​กับ​สมาชิก​ได

สูงสุด​ตอบ​รับ​กระแส​ของ​เทคโนโลยี​ทางการ​เงิน​ หรือ FINTECH (Financial Technology) ที่มา​แรง​ทัว่​โลก​ ทําให

เพ​ยออ​ล ไม​หยุด​ที่​จะ​พัฒนา​ให​กาว​ไป​สู​ผูนําดาน​แอ​พพลิ​เคชัน่ FINTECH แนว​หน า​ของ​ประเทศไทย​ที่​ตอบ​โจทย​การ

ใช​ชีวิต​ประจําวัน​ลูกคา​ยุค​ดิจิตอล​ได​อยาง​ครบ​วง​จร

จาก​ผล​การ​วิจัย​ดาน​การ​ตลาด​จาก​เอ​ไอ​บี ที่​ระบุ​วา​ ใน​ปี​ 2​558 ที่​ผาน​มา​การ​ชอปป้ิง​ผาน​อุปกรณ​ไร​สาย​จะ​สราง​ราย​ได

รวม​กัน​ทัว่​โลก​ได​ 163 พัน​ลาน​เหรียญ​สห​รัฐ​ หรือ​คิด​เป็น​ 12% ของ​ราย​ได​จาก​การ​ขาย

ผาน​ชอง​ทาง​อี​-คอม​เมิ​รซ ซึ่ง​ผล​การ​วิจัย​ดัง​กลาว​สอดคลอง​กับ​การ​คาด​การณ​ของ​บริษทั​ ที่​มอง​วาการ​ซื้อ​ขาย​สินคา

และ​บริการ​ผาน​อุปกรณ​ไร​สาย​จะ​มี​มูล​คา​ 31 พัน​ลาน​เหรียญ​สหรัฐ​ใน​ปี​ 2​559


