
เปิด​ตัว ShopBack ใน​ประเทศ​ไทย​ สนุก​กับ​การ

ชอปป้ิง​ที่​คุม​คา​มาก​ยิ่ง​ขึน้

เปิด​ตัว​เว็บไซต​และ​แอ​พบ​นมือ​ถือ ShopBack ตอกยํ้าความ​เฟ่ือง​ฟู​ของ e-commerce ใน​ไทย​ มอบ​เงิน​คืน​เขา​บัญชี

ธนาคาร​ให​กับ​นัก​ชอปอ​อนไลน

กรุง​เทพ​ฯ ประเทศ​ไทย​ 14 กร​กฎ​าคม 2560 – ShopBack เว็บไซต​ให​เงิน​คืน​สําหรับ​ นัก​ชอปอ​อนไลน​ซึ่ง​เปิด​ให

บริการ​ใน​หลาย​ประเทศ​ทัว่​ภูมิ​ภาค​ ได​เปิด​ตัว​เว็บ​ไซ​ต ShopBack Thailand และ​แอ​พพลิ​เคชัน่บ​นมือ​ถือ​อยาง​เป็น

ทางการ​ใน​วัน​น้ี ShopBack เป็น​ตัวกลาง​ที่​เชื่อม​ระหวาง​ราน​คา​ชัน้​นําจาก​ใน​และ​ตาง​ประเทศ​เพื่อ​นัก​ชอปชาว​ไทย​

โดย​นําเสนอ​วิธี​การ​ชอปป้ิง​ที่​ชาญ​ฉลาด​ยิ่ง​กวา​ นอกจาก​จะ​มี​สวนลด​ตางๆ​ ไม​วา​จะ​เป็น​คู​ปอง​ บัตร​กํานัล​ โคด​สวน​ลด​

และ​เงิน​คืน​สําหรับ​บัตร​เครดิต​จาก​ราน​คา​ออนไลน​แลว​ ยัง​มอบ​เงิน​คืน​สูงสุด​ถึง​ 30% ให​แก​ลูกคา​อีก​ดวย

ShopBack เปิด​ตัว​ครัง้​แรก​ใน​ประเทศ​สิงคโปร​ใน​ปี​ 2​557 โดย​มี​คอน​เซ็ปตการ​ทํางาน​ที่​งายๆ​ ตรง​ไป​ตรง​มา​ เมื่อ​มี

การ​ซื้อ​ขาย​สําเร็จ​ใน​แต​ละ​ครัง้ ShopBack จะ​ได​รับ​คา​คอมมิชชัน่​จาก​ราน​คา​ออนไลน​ จาก​นัน้ ShopBack ก็​จะ​นําคา

คอมมิชชัน่​นัน้​มา​แชร​ให​กับ​ลูกคา​ใน​รูป​แบบ​ของ​การ​คืน​เงิน​ ซึ่ง​เป็น​เหมือน​โบนัส​ให​กับ​นัก​ชอป

นายก​วิ​น ​ประชา​นุ​กูล​ ผู​กอ​ตัง้​และ​ผู​จัด​การ ShopBack ประจําประเทศ​ไทย​ ซึ่ง​เคย​รวม​งาน​กับ Lazada Thailand

และ Uber มา​กอน​หน า​น้ี​ กลาว​วา​ประเทศไทย​มี​ความ​พรอม​สูง​มาก​สําหรับ​ธุรกิจ E-commerce ใน​รูป​แบบ​น้ี

“กา​รชอปป้ิง​ทาง​ออนไลน​ใน​ประเทศไทย​ไมใช​เพียง​แค​เป็น​เท​รน​ดเทา​นัน้​ แต​เป็น​สวน​หน่ึง​ใน​การ​ซื้อ​ขาย​สินคา​ใน

ชีวิต​ประจําวัน​ใน​ยุค​น้ี​ เรา​พยายาม​คนหา​วิธี​การ​ที่​จะ​เชื่อม​โยง​ระหวาง​ราน​คา​กับ​นัก​ชอปเขา​ดวย​กัน​ ใน​ขณะ​เดียวกัน​ก็

ชวย​สราง​มูลคา​เพิ่ม​ให​กับ​ทัง้​สอง​ฝ าย​ดวย​ ใน​สวน​ของ ShopBack น้ี​ นัก​ชอปจะ​ได​รับ​เงิน​คืน​ทุก​ครัง้​ที่​ซื้อ​สินคา​หรือ

บริการ​กับ​ราน​คา​ออนไลน​ของ​เรา​ที่​มี​กวา​ 1,300 ราย​ รู​ปแบบ​การ​คืน​เงิน​น้ี​จะ​แตก​ตาง​จาก​ขอ​เสนอ​อื่นๆ​ เชน​ การ​มอบ

สวนลด​ให​ลวง​หน า ShopBack เป็น​ระบบ​การ​ให​รางวัล​เพื่อ​สรา​ง loyalty ใน​ทุก​ๆ ราน​คา​ออนไลน​ ซึ่ง​จะ​จาย​เงิน​จริงๆ​

คืนให​ลูกคา​ที่ทําการ​สัง่​ซื้อ​ทาง​ออนไลน​”

เงิน​คืน​น้ี​จะ​โอน​เขา​สู E-wallet ใน​เว็บไซต​ของ ShopBack ซึ่ง​นัก​ชอปสามารถ​นําสิทธิ​ประโยชน​เหลา​น้ี​เปลี่ยน

เป็นการ​โอน​เงิน​เขา​สู​บัญชี​ธนาคาร​ของ​ลูกคา​เอง​ได​ หรือ​เรียก​ได​วา ShopBack คืน​เงิน​ที่​เป็น​เงิน​จริงๆ​ ให​กับ​นัก

ชอปทุก​ครัง้​ที่มา​เลือก​ซื้อ​สินคา​หรือ​บริการ​กับ​ทาง​เรา ShopBack ได​จาย​เงิน​คืนให​กับ​นัก​ชอปใน​ภูมิภาค​น้ี​รวม​กัน​ถึง

มาก​กวา​ 10 ลาน​เหรียญ​สหรัฐ​แล​ว

https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-shopback-%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%97%e0%b8%a8%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2-%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%b8/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-shopback-%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%97%e0%b8%a8%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2-%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%b8/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-shopback-%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%97%e0%b8%a8%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2-%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%b8/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7-shopback-%e0%b9%83%e0%b8%99%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b9%80%e0%b8%97%e0%b8%a8%e0%b9%84%e0%b8%97%e0%b8%a2-%e0%b8%aa%e0%b8%99%e0%b8%b8/


นายก​วิ​น ​เนน​ยํ้าถึง​สิทธิ​ประโยชน​สําหรับ​ทัง้​ราน​คา​และ​นัก​ชอป

“ธุรกิจ​ดาน​การ​ขาย​และ​การ​ตลาด​ใน​ทุก​วัน​น้ี​เปลี่ยน​ไป​มาก​ ปัจจุบัน​น้ี​ ธุรกิจ e-commerce เป็นการ​ตอบ​สนอง​ความ

ตองการ​ของ​นัก​ชอป โดย​ใช​แพ​ลทฟอรม​ที่​ใช​งาน​งาย​ ซึ่ง​ไม​เพียง​แต​สรรหา​สิ่ง​ที่​นัก​ชอปตองการ​เทา​นัน้​ แต​ยัง​มี

รางวัล​ให​กับ​นัก​ชอปดวย​เพื่อ​ที่​จะ​ได​กลับ​มา​เป็น​ลูกคา​ของ​เรา​อีก​ ราน​คา​ตางๆ​ ที่​อยู​บน​หน า​เว็บ​ไซ​ต ShopBack ก็​จะ

ได​ประโยชน​จาก​การ​อยู​รวม​กัน​บน​หน า​เว็บไซต​เดียว​ ผลลัพธ​ที่​ได​ก็​คือ​ จะ​ชวย​ดึงดูด​ใจ​นัก​ชอปให​มา​เลือก​ซื้อ​มาก​ขึ้น​

ใน​อีก​มุม​หน่ึง​ ราน​คา​อื่นๆ​ ที่​ดึง​นัก​ชอปให​เขา​มา​นัน้​ ก็​ไม​ได​เขา​มา​แค​ซื้อ​สินคา​ของ​ราน​นัน้​เพียง​อยาง​เดียว​ แต​ยัง​มี

โอกาส​ที่​จะ​ซื้อ​สินคา​จาก​ราน​คุณ​ดวย​ ใน​ขณะ​เดียว​กัน ShopBack ก็​ชวย​เจาะ​เขา​สู​กลุม​นัก​ชอปที่​มี​ความ​หลาก​หลาย

ใน​วง​กวาง​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ไป​พรอม​กัน​”

ShopBack มี​ราน​คา​พาร​ทเนอ​รมาก​กวา​ 1,300 รา​น ​จาก​ทัง้​ใน​และ​ตาง​ประ​เทศ​ โดย​ใน​ประเทศไทย​มี​มาก​กวา​ 100

รา​น ​ไม​วา​จะ​เป็น​เว็บไซต​สําหรับ​จอง​การ​เดิน​ทาง​ทอง​เที่ยว​ชัน้​นําอยา​ง Expedia และ Booking.com ราน​คา​ความ

งาม​จาก​ฝรัง่เศส​อยา​ง Sephora เว็บไซต​สําหรับ​ชอปป้ิง​ออนไลน​ชัน้​นําใน​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​อยา​ง Lazada ราน

คา​แฟชัน่​ออนไลน​อยา​ง Pomelo รวม​ไป​ถึง Grab และ Uber ซึ่ง​เป็น​แอ​พเรียก​รถ​รับ​สง​ และ​อื่นๆ​ อีก​มาก​มาย​ นัก

ชอปยัง​มี​สิทธิ ์​ได​รับ​เงิน​คืน​สูงสุด​ถึง​ 30% ขึ้น​อยู​กับ​เงื่อนไข​ของ​แตละ​ราน​คา​อีก​ดวย

เพื่อ​เป็นการ​ฉลอง​การ​เปิด​ตัว​ของ ShopBack อยาง​เป็น​ทางการ​ใน​ประเทศ​ไทย ShopBack ได​จัด​โปร​โม​ชัน่สุด​พิเศษ

ใน​แคม​เปญ Let’s ShopBack ตัง้แต​วัน​ที่​ 13 กร​กฎ​าคม​ – 9 สิงหาคม​ 2​560 ซึ่ง​ลูกคา​จะ​ได​เงิน​คืน​สูงสุด​ถึง​ 50%

จาก​ราน​คา​ชัน้​นํา เชน Lazada, Sephora, Pomelo, Expedia, Eatigo, Uber และ Grab และ​สําหรับ​ลูกคา​ที่​ถือ​บัตร

เครดิต Visa จะ​ได​รับ​เงิน​คืน​สุด​เซอร​ไพร​ซเพิ่ม​ถึง​ 5% จาก​เปอรเซ็นต​เงิน​คืน​ปก​ติ

แคมเปญ​น้ี​จะ​สลับ​เปลี่ยน​หมุนเวียน​ประเภท​สินคา​และ​บริการ​ไป​ใน​แตละ​สัปดาห​ โดย​ใน​วัน​ที่​ 2​0-26 กร​กฎ​าคม​ จะ

เป็น​สินคา​อิเล็กทรอนิกส​ วัน​ที่​ 2​7 กร​กฎ​าคม​ – 2 สิง​หา​คม​ จะ​เป็น​สินคา​เพื่อ​ความ​งาม​ และ​ วัน​ที่​ 3-9 สิง​หา​คม​ จะ

เป็น​อาหาร​และ​การ​ทอง​เที่​ยว

นายก​วิน​กลาว​เพิ่ม​วา ShopBack เป็น​ “ผู​พลิก​โฉม​” วงการ​คา​ปลีก​ใน​อนาค​ต

“ShopBack จะ​ชวย​ยก​ระดับ​ประสบการณ​ใน​การ​ชอปป้ิง​ โดย​เฉพาะ​สําหรับ​คน​รุน​ใหม​ที่​หลงใหล​ใน​การ​ชอปป้ิง​ทาง

ออนไลน​ โดย​เป็นการ​เพิ่ม​มูลคา​และ​สง​ผล​ตอ​พฤติกรรม​ของ​นัก​ชอปดวย​ ควา​มสําเร็จ​ของ ShopBack ใน​ภูมิภาค​น้ี

เป็น​ขอ​พิสูจน​วา​ เว็บไซต​ให​เงิน​คืน​น้ี​เป็น​ที่​นา​ดึงดูด​ใจ​ของ​นัก​ชอปใน​ยุค​ไฮเทค​ผู​ซึ่ง​ตองการ​ความ​สะดวก​สบาย​ใน​การ

สัง่​ซื้อ​สินคา​และ​บริการ​ทาง​ออนไลน​และ​ชื่น​ชอบ​การ​ได​รับ​เงิน​คืน​ซึ่ง​ถือวา​เป็น​โบนัส​อีก​ตอ​หน่ึง​”

กลไก​การ​คืน​เงิน​ของ ShopBack จะ​แยก​ออก​จาก​สวน​ลด​ บัตร​กํานัล​ โคด​สวน​ลด​ หรือ​ขอ​เสนอ​ตางๆ​ จาก​ราน​คา​

คอน​เซ็ปตการ​คืน​เงิน​ของ ShopBack จะ​แตก​ตาง​จาก​เว็บไซต​ที่​จําหนาย​สินคา​หรือ​บริการ​ทาง​ออนไลน​อื่นๆ​ หรือ​โปร

โม​ชัน่เงิน​คืน​ของ​บัตร​เครดิต​ ซึ่ง​มัก​จะ​มี​ขอ​จํากัด​มาก​มาย​ (เชน​ สามารถ​ใช​สวนลด​ภายใน​ชวง​เวลา​ที่​กําหนด​เทา​นัน้​)



และ​มี​ขอ​จํากัด​เกี่ยว​กับ​ประเภท​สินคา​หรือ​บริการ​ (เชน​ ดี​ลน้ี​สามารถ​ใชได​กับ​สินคา​หรือ​บริการ​เฉพาะ​บาง​รายการ​เทา

นัน้​) ใน​ขณะ​ที่​เงิน​คืน​ที่​ได​จาก ShopBack นัน้​ สามารถ​โอน​เขา​สู​บัญชี​ธนาคาร​ของ​นัก​ชอปได​โดย​ตรง

ราน​คา​ที่​เขา​รวม​กับ ShopBack สามารถ​รวม​ตัว​กัน​เพื่อ​เขา​ถึง​กลุม​นัก​ชอปอ​อนไลน​ และ​ดึงดูด​ความ​สนใจ​ให​เขา​มา

ซื้อ​ของ​ทาง​ออนไลน​มาก​ขึ้น​ โดยที่​ราน​คา​ไม​ตอง​เสีย​คา​ใช​จาย​ใน​การ​ดําเนิน​งาน​มาก​ พ​รอม​ทัง้​ได​โปรโมท​สินคา​ใหมๆ​

และ​แนะนําสินคา​ให​แก​นัก​ชอปอีก​ดวย

David Jou (เดวิด​ โจ​ว) ผู​กอ​ตัง้ Pomelo แบรนด​แฟชัน่​ออนไลน​ชัน้​นํา กลาว​วา​ ราน​คา​ออนไลน​จะ​ตองหา​วิธี​สราง

ราย​ได​อยาง​ตอ​เน่ือง

“ShopBack เป็น​ชอง​ทางการ​ทําตลาด​ที่​คุม​คา​และ​เหมาะ​สม​สําหรับ​บริ​ษทั e-commerce ทัง้​ราย​ใหญ​และ​ราย​ยอย​

เรา​พบ​วา ShopBack มี​กลยุทธ​ยอด​เยี่ยม​สําหรับ​การ​ทําตลาด​ของ Pomelo และ​เรา​มี​ความ​ยินดี​ที่​ได​รวม​งาน​กับ

ShopBack เพื่อ​สราง​แบรนด​ให​กับ​เรา​ให​ดี​ขึ้น​ และ​เพื่อ​รักษา​ตําแหนง​ผูนําดาน​แฟชัน่​ใน​ตล​าด e-commerce ที่​มี​การ

แขงขัน​สูง” David Jou กลา​ว

กลไก​การ​ให​เงิน​คืน (Cashback) ได​รับ​ความ​นิยม​อยาง​มาก​ใน​อเมริกา​ อยางไร​ก็​ตา​มธุร​กิจ Cashback นัน้​ได​มา​เปิด

ตัว​ไม​นาน​มา​น้ี​ใน​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ การ​เปิด​ตัว ShopBack ใน​ประเทศไทย​นับ​เป็น​ประเทศ​ที่​ 6 ใน​ภูมิภาค​น้ี​

โดย​ประ​เทศ​ที่ ShopBack ได​เปิด​ให​บริการ​ไป​แลว​ ได​แก​ อิน​โด​นี​เซี​ย สิงคโปร​ มาเลเซีย​ ฟิลิปปินส​ และ​ไต​หวัน

ใน​ภูมิ​ภาค​น้ี ShopBack มี​ผู​ใช​งาน​รวม​กวา​ 3 ลาน​คน​ โดย​มี​ จํานวน​การ​สัง่​สิน​คา​ 1,000 รายการ​ตอ​ชัว่​โมง​ จาก​การ

คาด​การณ​วา​จํานวน​ผู​ใช​อินเตอรเน็ต​จะ​เพิ่ม​ขึ้น​อีก​ 3 เทา​เป็น​ 600 ลาน​คน​ภายใน​ปี​ 2​568 และ​คาด​การณ​วาย​อด​ขาย

จาก​ธุรกิจ e-commerce ใน​ภูมิภาค​น้ี​จะ​พุง​สูง​ขึ้น​จาก​ 5.​5 พัน​ลาน​เหรียญ​สหรัฐ​เป็น​ประ​มา​ณ 88 พัน​ลาน​เหรียญ

ภายใน​ปี​ 2​568* ดัง​นัน้ ShopBack จึง​มุง​มัน่​เดิน​หน า​ขยาย​การ​ให​บริการ​ให​ครอบคลุม​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​เพื่อ​มอบ​สิ่ง​ดีๆ​ ให

แก​นัก​ชอปใน​ภูมิ​ภาค​น้ี
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