
อลิ​อัน​ซ เผย​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ครึ่ง​ปี​แรก​ใน​ภูมิภาค

เอเชีย​แปซิฟิก​ยัง​แข็ง​แก​รง

ราย​ได​รวม​คง​ที่​ 3.​6 พัน​ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 144 พัน​ลาน​บาท​)

กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​พุง​แตะ​ 2​19 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 8.​77 พัน​ลาน​บาท​)

สํานักงาน​ภูมิภาค​ใน​เอเชีย​แปซิฟิก​ของ​กลุม​อลิ​อัน​ซ ซึ่ง​เป็น​หน่ึง​ใน​ผู​ถือ​หุน​หลัก​ของ​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี

วิ​ต รายงาน​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​รอบ​ครึ่ง​ปี​แรก​ 2​555 วา​มี​ผล​กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​เพิ่ม​ขึ้น​จาก​ 131 ลาน​ยู​โร​

(ประ​มา​ณ 5.​24 พัน​ลาน​บาท​) เป็น​ 2​19 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 8.​77 พัน​ลาน​บาท​) ขณะ​ที่​ราย​ได​รวม​ยัง​อยู​ใน​ระดับ

มัน่คง​ที่​ 3.​6 พัน​ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 144 พัน​ลาน​บาท​) เมื่อ​เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่​ผา​นมา

 

นาย​มา​นูเอ​ล บา​วเออ​ร กรรมการ​บริหาร​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ เอ​สอี​ ซึ่ง​รับ​ผิด​ชอบ​ใน​สวน​ของ​ธุรกิจ​ใน​ตลาด​ที่​กําลัง​เติบ​โต
(Manuel Bauer, member of the Board of Management of Allianz SE, responsible for growth markets)
เปิด​เผย​วา​ “ผล​ประกอบ​การ​ใน​รอบ​ครึ่ง​ปี​แรก​ 2​555 ของ​บริษทั​อลิ​อัน​ซใน​ภูมิภาค​เอเชีย​ถือวา​ประสบ​ความ​สําเร็จ

อยาง​มาก​ และ​ยัง​คง​รักษา​สถานภาพ​การ​เป็น​พันธมิตร​ทาง​ธุรกิจ​ที่​แข็งแกรง​สําหรับ​ผู​ถือ​ผล​ประโยชน​รวม​ทุก​ฝ า​ย ซึ่ง

ทา​งอ​ลิ​อัน​ซเอง​ ยืนยัน​เดิน​หน า​พัฒนา​ธุรกิจ​ตอ​ไป​ทามกลาง​ภาวะ​เศรษฐกิจ​ที่​มี​แนว​โนม​สดใส​ขึ้น​ ใน​ขณะ​ที่​ความ

ตองการ​ผลิตภัณฑ​ประกัน​ภัย​ใน​ประเทศ​เหลา​น้ี​ตาง​ขยาย​ตัว​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​เชน​กัน​ ทัง้​น้ี​ ทา​งอ​ลิ​อัน​ซมี​ความ

ตองการ​ที่​จะ​ผลัก​ดัน​สถานะ​ของ​กลุม​อลิ​อัน​ซให​กาว​สู​ความ​เป็น​ผู​นํา ใน​ฐานะ​บริษทั​ประกัน​ภัย​ขาม​ชาติ​อันดับ​หน่ึง​ ใน

ภูมิภาค​เอเชีย​แปซิฟิก​น้ี​ดวย​”

 

ผล​กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​เติบโต​อยาง​แข็ง​แก​รง

บริษทั​อลิ​อัน​ซใน​ภูมิภาค​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ตาง​รายงาน​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ที่​มี​การ​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ โดย

บริษทั​ที่​มี​อัตรา​การ​เติบโต​สูง​ที่​สุด​ ได​แก​ อลิ​อัน​ซ ไลฟ ​ อิน​โด​นี​เซี​ย มี​ยอด​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​รวม​เพิ่ม​ขึ้น​ใน​สัดสวน​ 2

/3 จาก​ 2​48 ลาน​ยู​โร​ (ประมาณ​ 9​.​93 พัน​ลาน​บาท​) เป็น​ 424 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 16.​97 พัน​ลาน​บาท​) มี​ผล​กําไร

จาก​การ​ดําเนิน​งาน​เพิ่ม​ขึ้น​รอย​ละ​ 15 ขณะ​เดียว​กัน​ ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​ครึ่ง​ปี​แรก​ของ​บริษทั​อลิ​อัน​ซ ประกัน​ชีวิต

ใน​ไทย​และ​มาเลเซีย​ก็​ประสบ​ความ​สําเร็จ​เชน​กัน​ โดย​มี​ยอด​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​รวม​เพิ่ม​ขึ้น​รอย​ละ​ 12 เทา​กัน

สวน​บริษทั​ บา​จา​จ อลิ​อัน​ซ (Bajaj Allianz) ยัง​คง​ครอง​ตําแหนง​ผูนําอันดับ​หน่ึง​ใน​ฐานะ​ผู​ให​บริการ​ประกัน​ภัย​ชัน้
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นําของ​ภาค​เอกชน​ใน​ประเทศ​อิน​เดีย​ โดย​มี​กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​เพิ่ม​ขึ้น​รอย​ละ​ 37 มา​อยู​ที่​ 9

5 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 3.​8 พัน​ลาน​บาท​)

 

บริษทั​ อลิ​อัน​ซ ไลฟ ​ ประเทศ​เกา​หลี​ มี​ยอด​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​รวม​เพิ่ม​ขึ้น​รอย​ละ​ 8 คิด​เป็น​เงิน​ 9​65 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา

ณ 38.​63 พัน​ลาน​บาท​) ขณะ​ที่​ผล​กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งาน​เพิ่ม​ขึ้น​รอย​ละ​ 44 จาก​ 36 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 1.​44 พัน

ลาน​บาท​) ที่​ทําได​ใน​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่​ผาน​มา​ มา​อยู​ที่​ 54 ลาน​ยู​โร​ (ประมาณ​ 2​.​16 พัน​ลาน​บาท​) ทัง้​น้ี​ ประเทศ

เกาหลี​เป็น​ตลาด​ประกัน​ชีวิต​ที่​ใหญ​ที่สุด​ของ​บริษทั​อลิ​อัน​ซใน​ภูมิภาค​เอ​เชีย

 

อยางไร​ก็​ตาม​ บริษทั​ อลิ​อัน​ซ ไลฟ ​ ตอง​ประสบ​กับ​ภาวะ​ที่​มี​ยอด​ขาย​ชะลอ​ตัว​ โดย​มี​สาเหตุ​หลัก​มา​จาก​ความ​ตองการ

ที่​ลด​ลง​ใน​ผลิตภัณฑ​ประกัน​ชีวิต​ควบ​การ​ลง​ทุ​น ​หรือ Unit-linked ที่​ไมมี​การ​กา​รัน​ตี​ผล​ตอบ​แทน​ ผนวก​กับ

ผลิตภัณฑ​ประกัน​ชีวิต​ที่​เนน​การ​ออม​ทรัพย​ตอง​เผชิญ​กับ​สภาวะ​ตลาด​ที่​ยาก​ลําบาก​ ทําให​บริษทั​มุง​เนน​ที่​ผลิตภัณฑ​ที่

มี​ระยะ​เวลา​การ​จาย​เบีย้​ประกัน​แบบ​ตอ​เน่ือง (Regular Premium Products) และ​มุง​เนน​การ​พิจารณา​รับ​ประกัน​ภัย

อยาง​มี​วิ​นัย​ สง​ผล​ให​สามารถ​สราง​ยอด​เบีย้​ประกัน​ภัย​รับ​รวม​ได​ 503 ลาน​ยู​โร​ (ประมาณ​ 2​0.​13 พัน​ลาน​บาท​) โดย​มี

กําไร​จาก​การ​ดําเนิน​งา​น ​4 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 160 ลาน​บาท​)

 

ธุรกิจ​ประกัน​วินาศ​ภัย​ โชว​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​คง​เสน​คง​วา​ แม​เผชิญ​สภาวะ​ที่​ยาก​ลําบาก​

บริษทั​ประกัน​วินาศภัย​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซเกือบ​ทุก​บริษทั​ใน​ภูมิภาค​เอ​เชีย​ ซึ่ง​รวม​ถึง​อิน​เดีย​ มาเลเซีย​ จี​น ​และ​ไทย​ ตาง​ก็​มี

ยอด​เบีย้​ประกัน​ที่​ปรับ​ตัว​เพิ่ม​ขึ้น​ โดย​มี​ปัจจัย​หลัก​มา​จาก​ธุรกิจ​ยาน​ยนต​ที่​มี​การ​ขยาย​ตัวอยาง​แข็ง​แกรง​ โดย​บริ​ษทั

Bajaj Allianz อิน​เดีย​ และ​อลิ​อัน​ซ ใน​มาเลเซีย​ เป็น​บริษทั​ที่​มี​ยอด​เบีย้​ประกัน​รับ​รวม​เพิ่ม​ขึ้น​มาก​ที่​สุด​ คือ​รอย​ละ​ 2​4

และ​รอย​ละ​ 14 คิด​เป็น​ยอด​เงิน​ 337 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 13.​49 พัน​ลาน​บาท​) และ​ 2​13 ลาน​ยู​โร​ (ประ​มา​ณ 8.​53

พัน​ลาน​บาท​) ตาม​ลําดับ

ขณะ​เดียว​กัน​ บริษทั​ อลิ​อัน​ซ ซี​.​พี​.​ ประกัน​ภัย​ จํากัด​ ตอง​ประสบ​กับ​ภาวะ​ที่​อัตราสวน​คา​สินไหม​โดย​ประมาณ​เพิ่ม​สูง

ขึ้น​ เน่ืองจาก​ผลก​ระ​ทบ​จาก​เหตุการณ​มหา​อุทกภัย​ใน​ปี​ 2​554 ที่​ผาน​มา​ สง​ผล​ให​บริษทั​ขาดทุน​เชน​เดียว​กับ​บริษทั

อื่นๆ

 

ที่​ประเทศ​จี​น ​บริษทั​อลิ​อัน​ซสามารถ​เพิ่ม​โอกาส​ทางการ​ตลาด​ได​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ ดวย​การ​รุก​ตลาด​ประกัน​ภัย​บุคคล​ที่​สาม​

โดย​ที่​อลิ​อัน​ซ ไช​นา​ ประกัน​ภัย​จะ​สามารถ​นําเสนอ​ผลิตภัณฑ​ประกัน​ภัย​รถยนต​ตัว​ใหมๆ​ แก​ลูกคา​ได​มาก​ขึ้น​ ทัง้​น้ี​

บริษทัฯ​ เพิ่ง​ทําการ​เปิด​สาขา​ที่​สอง​ที่​นคร​เซี่ยงไฮ​ไป​เมื่อ​เดือน​เมษายน​ที่​ผา​นมา



 

นาย​เดวิด​ ฟรี​ด ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ สํานักงาน​ภูมิภาค​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซใน​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก (David Fried, regional

CEO of Allianz Asia Pacific) กลาว​วา​ “ประเทศ​จีน​เป็น​หน่ึง​ใน​กุญแจ​สําคัญ​สําหรับ​เรา​ใน​ภูมิภาค​เอ​เชีย​ ซึ่ง​การ

เพิ่ม​ขีด​ความ​สามารถ​ใน​การ​เขา​ถึง​ลูก​คา​ และ​การ​มุง​ขยาย​ฐาน​ลูกคา​ถือ​เป็น​สวน​สําคัญ​ของ​กลยุทธ​การ​เติบโต​ของ​เรา​

และ​สํานักงาน​แหง​ใหม​ของ​เรา​ได​แสดง​ให​เห็น​ถึง​ยาง​กาว​ที่​สําคัญ​ของ​การ​พัฒนา​ธุรกิจ​ของ​เรา​ใน​ประเทศ​จี​น ​ที่​มุง

นําเสนอ​บริการ​ที่​ครบ​ครัน​ใน​ทุก​หนวย​ธุรกิจ​ของ​เรา​ ซึ่ง​สอดคลอง​กับ​ความ​มุง​มัน่​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ ใน​การ​ที่​จะ​ขยาย​ธุรกิจ

และ​สราง​อิทธิพล​ใน​ตลาด​ประกัน​ชีวิต​ที่​กําลัง​เติบโต​ของ​จีน​”

 

มุม​มอง​เชิง​บวก

ปัจจัย​สําคัญ​สําหรับ​การ​เจริญ​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ใน​ภูมิภาค​เอ​เชีย​ คือ​การ​ขยาย​ชอง​ทาง​จําหนาย​ที่​หลาก​หลาย​ โดย

เฉพาะ​ชอง​ทาง​ตัวแทน​และ​กับ​คู​คา​ที่​เป็น​ผู​จัด​จําหนาย​อยาง​ยัง่ยืน

 

ฟรี​ด กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ “ดวย​จุด​แข็ง​ของ​เรา​ที่​สามารถ​ทํากําไร​ได​ สะทอน​ให​เห็น​ถึง​การ​ผสม​ผสาน​ธุรกิจ​ที่​ลง​ตัว​ ดวย

การ​มุง​เนน​ให​ความ​สําคัญ​กับ​ผลิตภัณฑ​ประเภท​ออม​ทรัพย​ที่​มี​ความ​ผันผวน​น อย​กวา​ ขณะ​ที่​อัตรา​กําไร​ขัน้​ตน​และ​ผล

ตอบแทน​สูง​กวา​ ผนวก​กับ​การ​จัด​จําหนาย​ที่​เนน​การ​รักษา​วินัย​อยาง​เขม​งวด​ ควบคู​กับ​การ​มุง​เนน​ความ​ยัง่ยืน​ใน​การ

ทํากําไร​ ทําให​เรา​อยู​ใน​ฐานะ​ที่​จะ​เดิน​หน า​ตอ​ไป​ใน​การ​สง​มอบ​ผลิตภัณฑ​และ​บริการ​ที่​เป็น​เลิศ​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​ตอ

ไป​ ทัง้​น้ี​ เรา​เล็ง​เห็น​ศักยภาพ​ใน​การ​เติบโต​ของ​ผล​กําไร​ใน​ภูมิภาค​เอ​เชีย​ จาก​ปัจจัย​ของ​ความ​มัง่คัง่​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​ รวม​ถึง

จํานวน​ประชากร​ผู​สูง​วัย​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​รวด​เร็ว​ และ​ชอง​วาง​ที่​ขยาย​กวาง​ขึ้น​ใน​สวน​ของ​หลัก​ประกัน​สําหรับ​ผู​สูง​อา​ยุ​

ใน​ขณะ​ที่​อัตรา​การ​เขา​ถึง​การ​ประกัน​ชีวิต​ใน​ภูมิภาค​ยัง​คง​อยู​ใน​อัตรา​ที่​ตํ่า”

 

ผลิตภัณฑ​ระดับ​โลก​ใน​ภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก

ธุรกิจ​การ​ประกัน​ภัย​องคกร​และ​ประกัน​ภัย​คุมครอง​แบบ​พิเศษ

ธุรกิจ​การ​ประกัน​ภัย​องคกร​และ​ประกัน​ภัย​คุมครอง​แบบ​พิเศษ​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ (AGCS) สามารถ​เดิน​หน า​สราง​การ​เติบโต

ได​อยาง​แข็ง​แกรง​ ครอบคลุม​ทัว่​ภูมิภาค​เอเชีย​แปซิฟิก​ใน​ชวง​ครึ่ง​แรก​ของ​ปี​ 2​555 โดย​มี​ปัจจัย​สนับสนุน​จาก​ความ

ตองการ​ที่​มี​มาก​ใน​ผลิตภัณฑ​สําหรับ​ผู​เชี่ยวชาญ​ใน​ภาค​ธุรกิจ​อสังหาริมทรัพย​และ​วิศว​กรร​ม

 

ลุท​ซ ฟู​ลกราฟ​ ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ของ AGCS เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก (Lutz Fullgraf, CEO of AGCS Asia Pacific)



 กลาว​วา​ “เมื่อ​เปรียบ​เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่​แลว​ ปี​น้ี​ภูมิภาค​เอเชีย​แปซิฟิก​ยัง​คง​ปลอดภัย​จาก​ภัย​พิบัติ​ทาง

ธรรมชาติ​ครัง้​รุน​แรง​ และ​ภูมิภาค​น้ี​ก็​ยัง​คง​เป็น​หน่ึง​ใน​ตลาด​สําคัญ​ที่​มี​การ​เติบ​โต​ และ​เรา​ได​เล็ง​เห็น​ถึง​ความ​ตองการ

ที่​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​ใน​ผลิตภัณฑ​ประกัน​ชีวิต​ใน​แบบ​ตางๆ​ ซึ่ง​เป็น​ผล​มา​จาก​การ​เปลี่ยนแปลง​ของ​สังคม​ที่​กําลัง​กาว​เขา​สู

สังคม​เมือง​มาก​ขึ้น​ รวม​ถึง​ภาวะ​เศรษฐกิจ​ที่​มี​การ​เติบโต​และ​ความ​มัง่คัง่​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​ ซึ่ง​บริษทั​ตางๆ​ จําเป็น​จะ​ตอง​รวม

งาน​อยาง​ใกล​ชิด​กับ​บริษทั​ประกัน​ชีวิต​เพื่อ​ลด​ความ​เสี่ยง​ที่​จะ​เกิด​จาก​การ​เติบโต​น้ี​”

เขา​กลาว​อีก​วา AGCS เอเชีย​แปซิฟิก​มี​แผนที่​จะ​เพิ่ม​ปริมาณ​ธุรกิจ​ใน​ภูมิภาค​น้ี​เป็น​สอง​เทา​ตัว​ภาย​ใน​ 3 ปี​ขาง​หน า​

โดย​มี​การ​เติบโต​ใน​ทุก​กลุม​ผลิต​ภัณฑ​ โดย​เฉพาะ​อยาง​ยิ่ง​ บริษทัฯ​ คาด​หวัง​วา​จะ​เห็น​การ​เติบโต​ใน​ธุรกิจ​การ​ประกัน

ภัย​ความ​รับ​ผิด​ตอ​บุคคล​ภาย​นอก​ ธุรกิจ​ประกัน​ภัย​ทางการ​เงิน​ การ​ประกัน​ภัย​ทาง​ทะเล​ และ​การ​ประกัน​วินาศภัย​ระ

ดับ​โลก

 

ธุรกิจ​รับ​ประกัน​ภัย​ตอ

ใน​ชวง​ครึ่ง​แรก​ของ​ปี​ 2​555 ธุรกิจ​รับ​ประกัน​ภัย​ตอ​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ รี (Allianz Re) ดําเนิน​การ​ภาย​ใต​สภาวะ​ตลาด​ที่

แข็งแกรง​ขึ้น​ใน​ชวง​ที่​มี​การ​ตอ​อายุ​เบีย้​ประกัน​ใหม​ สืบ​เน่ืองจาก​ขอ​กําหนด​และ​เงื่อน​ไข​ คา​รล ไฮนส จุ​ง ประธาน​เจา

หน าที่​บริหาร​ อลิ​อัน​ซ รี​ เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก (Karl-Heinz Jung, CEO of Allianz Re Asia Pacific) กลาว​วา​ “เรา​ได​เห็น

การ​พัฒนา​ครัง้​สําคัญ​ใน​เงื่อนไข​ของ​ธุรกิจ​การ​รับ​ประกัน​ภัย​ตอ​ และ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​ดําเนิน​งาน​ดวย​ความ

โปรงใส​มาก​ขึ้น​”

 

ภัย​พิบัติ​ทาง​ธรรมชาติ​ได​เปลี่ยนแปลง​การ​รับ​รู​ใน​เรื่อง​ของ​ความ​เสี่ยง​ให​กับ​อุตสาหกรรม​รับ​ประกัน​ภัย​ตอ​ นับ​ตัง้แต

เหตุการณ​ใน​ปี​ 2​554 อุตสาหกรรม​น้ี​ตอง​ประสบ​ภาวะ​ขาดทุน​ครัง้​ใหญ​ อัน​เกิด​ขึ้น​จาก​การ​หยุด​ชะงัก​ของ​ธุรกิจ​ และ

การ​หยุด​ชะงัก​ของ​หวง​โซ​อุป​ทา​น ​และ​แม​จะ​มี​ปัจจัย​ความ​เสี่ยง​ที่​เกิด​ขึ้น​ใหม​ บริษทั​อลิ​อัน​ซ รี​ ยัง​คง​สามารถ​รักษา

บทบาท​หลัก​ใน​การ​ปกป อง​ลูกคา​ไม​ให​ได​รับ​ความ​เสีย​หาย​จาก​ผลก​ระ​ทบ​จาก​เหตุการณ​ที่​ไม​คาด​ฝัน​เหลา​น้ี​ โดย​มี​จุด

มุง​หมาย​เพื่อ​บรรลุ​การ​รักษา​ความ​ปลอดภัย​ใน​ระยะ​ยาว

 

ทีม​ผู​เชี่ยวชาญ​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ รี​ ได​ผสาน​มาตรการ​บริหาร​จัดการ​ความ​เสี่ยง​ที่​ใช​กัน​ใน​ระดับ​โลก​เขา​กับ​การ​จัด​จําหนาย

ใน​รูป​แบบ​ของ​ทอง​ถิ่น​ใน​การ​ทําตลาด​ ซึ่ง​บริษทั​เป็น​ผูรับ​ประกัน​ตอ​ที่​มี​ความ​มุง​มัน่​สูง​ราย​หน่ึง​ใน​ภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ

ฟิก

 

ธุรกิจ​บริหาร​สิ​นท​รัพย



จาก​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​ปี​ 2​554 ตอ​เน่ือง​มา​จน​ปัจจุบัน​ ธุรกิจ​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ โก​ลบ​อล อิน​เวสเตอร​ใน​ภูมิภาค​เอเชีย

แปซิฟิก​ยัง​คง​มี​อัตรา​การ​เติบโต​ใน​เชิง​บวก​ โดย​ทรัพยสิน​ที่​อยู​ภาย​ใต​การ​ดูแล​ใน​ภูมิภาค​น้ี​เติบโต​ตอ​เน่ือง​ โดย​เพิ่ม

ขึ้น​ถึง​รอย​ละ​ 11

 

ดัก​ลา​ส ยู​ ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ ประจําภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ บริษทั​อลิ​อัน​ซ โก​ลบ​อล อิน​เวสเต​อร (Douglas

Eu, CEO Asia Pacific of Allianz Global Investors) กลาว​วา​ “ธุรกิจ​ของ​เรา​เดิน​หน า​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ แม​จะ

ประสบ​กับ​ภาวะ​ตลาด​ที่​ผัน​ผวน​ ทัง้น้ี​เป็น​ผล​มา​จาก​ยอด​ขาย​ที่​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​แข็ง​แกรง​ บวก​กับ​การ​ควบคุม​คา​ใช​จาย

อยาง​ระ​มัด​ระ​วัง​ ซึ่ง​เรา​ยินดี​มาก​กับ​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ใน​ครัง้​น้ี​ โดย​เฉพาะ​กับ​ตลาด​เอเชีย​ที่​คอน​ขาง​เงียบ​ และ​มี​การ

ขยาย​ตัว​เพียง​เล็ก​น อย​ใน​กลุม​ธุรกิจ​บริหาร​สิน​ทรัพย​”

หมาย​เห​ตุ: อัตรา​แลก​เปลี่ยน​ ณ วัน​ที่​ 30 มิ​ถุน​ายน  2555  เทา​กับ 1 ยู​โร = 40.0277  บาท

 อางอิง​จาก​ธนาคาร​แหง​ประเทศ​ไทย


