
อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เปิด​หลักสูตร​ระ​ดับ​โลก Allianz

Masters พัฒนา​ฝ าย​ขาย​มือ​อา​ชีพ

อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เปิด​หลักสูตร​ระ​ดับ​โลก Allianz Masters พัฒนา​ฝาย​ขาย​มือ​อา​ชีพ​ ติด​อาวุธ​ดิจิตอล​ พ​รอม​ลุย​ตล​าด

Gen Y สราง​มาตรฐาน​เดียวกัน​ทัว่​เอ​เชีย

อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​ตัว Allianz Masters หลักสูตร​ฝึก​อบรม​ฝาย​ขาย​ใน​ระดับ​สากล​หลักสูตร​แรก​ของ

กลุม​อลิ​อัน​ซ ที่​จัด​ขึ้น​เพื่อ​ความ​เป็น​เลิศ​ของ​ฝ าย​ขา​ยอ​ลิ​อัน​ซทัว่​ภูมิภาค​เอเชีย​โดย​เฉ​พา​ะ ให​มี​มาตรฐาน​เดียว​กัน​ โดย

ได​รวบรวม​หลักสูตร​การ​เรียน​การ​สอน​ระดับ​โลก​จาก LIMRA มา​ใช​พัฒนา​ฝาย​ขาย​ให​มี​ความ​เป็น​มือ​อา​ชีพ​ ติด​อาวุธ

ดาน​ดิจิตอล​ พ​รอม​ลุย​ตล​าด Gen Y

นาย​วิ​ทยา​ ชาญ​พา​นิ​ชย รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ สาย​งาน​บริหาร​ชอง​ทาง​ขาย​ผาน​ตัว​แทน​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​

ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​เผย​วา​ ใน​ฐานะ​ที่​ประเทศ​ไทย​ ถือ​เป็น​หน่ึง​ใน​ตลาด​ที่​สําคัญ​ของ​ อลิ​อัน​ซ ภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิค โดย

เฉพาะ​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ ซึ่ง​เป็น​ชอง​ทาง​สําคัญ​ใน​การ​สราง​การ​เติบโต​และ​ผลัก​ดัน​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ให​เป็น​ผูนําดาน

ความ​คุมครอง​ชีวิต​และ​สุข​ภาพ​ ทาง​กลุม​อลิ​อัน​ซ จึง​ได​มุง​เนน​พัฒนา​ชอง​ทาง​ดัง​กลาว​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ลาสุด​ได​เปิด​ตัว

Allianz Masters โดย​นําหลักสูตร​การ​เรียน​การ​สอน​ระดับ​โลก​จาก​สถา​บัน LIMRA มา​พัฒนา​ศักยภาพ​และ​ยก​ระดับ

ฝาย​ขาย​มือ​อาชีพ​ให​มี​มาตรฐาน​สูง​ขึ้น​และ​มี​มาตรฐาน​เดียวกัน​ทัว่​ทัง้​ภูมิภาค​เอ​เชีย​ โดย​เปิด​ใช​ใน​ 5 ประเทศ​ดวย​กัน​

ได​แก​ ไทย​ จี​น ​ไตหวัน​ อิน​โด​นี​เซี​ย และ​มาเลเซีย​ ซึ่ง​ถือ​วา​ เป็นการ​สง​เสริม​ที่​สอดคลอง​กับ​กลยุทธ​หลัก​ของ​ชอง​ทาง

ตัวแทน​ของ​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ที่​เรียก​วา RTMS ได​แก​ การ​สรร​หา(Recruitment), การ​อบ​รม (Training), การ​สราง

แรง​บัน​ดาล​ใจ (Motivation), และ​ การ​บริหาร​ทีม​งาน (Supervision) ได​เป็น​อยาง​ดี​ โดย​เฉพาะ​ดาน​การ​สรรหา​และ

อบรม​ฝาย​ขา​ยก​ลุม Gen Y ซึ่ง​ปัจจุบัน​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ มี​สัดสวน​ฝาย​ขาย Gen Y อยู​ถึง​ 60% เฉก​เชน​เดียว​กับ​เท​รน

ดผู​บริโภค​ใน​อนาคต​ที่​กําลัง​กาว​เขา​สู​ยุค Gen Y เชน​กัน

“ปัจจุบัน​ถือ​เป็น​โลก​ของ​ขอมูล​ขาวสาร​ที่​ผู​บริโภค​สามารถ​คนหา​ขอมูล​ตางๆ​ ได​บน​โลก​ออนไลน​ เรา​จึง​ตอง​ให​ความ

สําคัญ​กับ​การ​ให​ความ​รู​และ​ขอมูล​เกี่ยว​กับ​ประกัน​ชีวิต​ผาน​ชอง​ทาง​สื่อ​ดิจิตอล​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ โดยAllianz

Masters จะ​มุง​เนน​เพิ่ม​ทักษะ​ดาน​ดิจิตอล​ให​แก​ฝ าย​ขาย​ใน​แตละ​ภูมิภาค​เพื่อ​ให​สามารถ​ตอบ​โจทย​ความ​ตองการ​ของ

ผู​บริโภค​ใน​กลุม Gen Y ได​เป็น​อยาง​ดี​” นาย​วิ​ทยา​ กลา​ว

สําหรับ​การ​อบรม​ฝาย​ขาย​ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ปัจจุบัน​ เรา​มี Allianz Ayudhya Academy เป็น​หลัก​ที่​เป็น​เลิศ​อยู​แลว​

ไม​วา​จะ​เป็นการ​เตรียม​ความ​พรอม​ เชน​ หลักสูตร​ขอรับ​และ​ขอ​ตอ​ใบ​อนุญาต​หลักสูตร​ความ​รู​เบื้อง​ตน​ การ​จัดสรร

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%b4%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b9%8c-%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%98%e0%b8%a2%e0%b8%b2-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%b4%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b9%8c-%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%98%e0%b8%a2%e0%b8%b2-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%b4%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b9%8c-%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%98%e0%b8%a2%e0%b8%b2-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%ad%e0%b8%a5%e0%b8%b4%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b9%8c-%e0%b8%ad%e0%b8%a2%e0%b8%b8%e0%b8%98%e0%b8%a2%e0%b8%b2-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1/


แบบ​ประกัน​ที่​เหมาะ​สม​ให​ตรง​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ การ​ขาย​ การ​ใช​ดิจิตอล​และ​โซ​เชีย​ลมี​เดีย​ ไป​จนถึง​หลักสูตร

ขัน้​สูง​สําหรับ​ผู​บริหาร​ตัว​แทน​ เชน​ หลัก​สูต​ร RTMS หลัก​สูต​ร Leadership โดย​ทุก​ๆหลัก​สูตร​ บริษทั​ได​มี​การ​แตง

ตัง้​วิทยากร​ฝาย​ขาย​มา​เป็น​โคช​และ​ชวย​สอน​ตัวแทน​และ​ผู​บริหาร​ ซึ่ง​ถือ​เป็นการ​ผสาน​ทฤษฎี​กับ​ภาค​ปฏิบัติ​ที่​ใชได​ใน

สนาม​การ​ขาย​จริง

ดัง​นัน้ Allianz Masters จึง​เป็นการ​นําเอา​หลัก​สูตร​ ที่​ให​ความ​รู​ ทักษะ​และ​แนว​ปฏิบัติ​ที่​เป็น​เลิศ​จาก​ตาง​ประเทศ​มา

ปรับ​ใช​และ​สง​เสริม​ใหการ​อม​รม​มี​ความ​สมบูรณ​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ โดย​ประกอบ​ดวย​เครื่อง​มือ​ที่​หลาก​หลาย​ อาทิ​ คอน​เท

นตมัลติมีเดีย​และ​การ​เรียน​รู​ดาน​โซ​เชี่​ยล​มี​เดีย​ ที่​จะ​ชวย​ให​พลัง​ฝ าย​ขาย​ได​พัฒนา​ดาน​การ​มี​สวน​รวม​ของ​ลูกคา​กับ

บริษทั​ ทัง้​ใน​แง​ออฟ​ไลน​และ​ออนไลน​ รวม​ถึง​การ​เพิ่ม​มูลคา​ให​กับ​ลูก​คา​ ขอ​งอ​ลิ​อัน​ซทามกลาง​การ​เปลี่ยนแปลง​ที่​เกิด

ขึ้น​อยาง​รวดเร็ว​ของ​ตลาด​การ​เงิน

Allianz Masters จะ​มุง​เนน​ 7 แนวทาง​การ​เรียน​รู​ ได​แก​ 1.​การ​เรียน​รู​อยาง​เป็น​ระ​บบ (Structured Learning)

2.คุณวุฒิ​การ​ศึกษา​ระดับ​นานา​ชา​ติ (International Qualifications) 3.เนน​เรียน​รู​ผาน​การ​ปฏิบัติ​และ​เครื่อง​มือ

(Action and Tools).4.เนน​แนว​ปฏิบัติ​อัน​เป็น​เลิศ (Best Practice) 5.สราง​ชุมชน​แหง​การ​เรียน​รู​และ​แบง​ปัน​ความ​รู

(Community Sharing and Learning) 6.เป็น​หลักสูตร​ที่​เปิด​กวาง​สู​สาก​ล (Global Exposure) และ​ 7.​ สามารถ

เรียน​รู​ได​ตลอด​เวลา​ โดย​ไม​จํากัด​อยู​เพียง​ใน​หองเรียน​เทา​นัน้ (Learning 24/7 beyond classroom)

ใน​ระดับ​ตัว​แทน​ จะ​เนน​ทักษะ​ดาน​ขาย​แบบ​ที่​ปรึกษา​ทางการ​เงิน​ การ​บริหาร​การ​ขาย​แบบ​เจาของ​ธุรกิจ​ โดย​หลักสูตร

ที่​เปิด​สอ​น ​ได​แก PDS101: How to sell in the new financial service industry/ PDS102: How to Manage

your business as a producer/ PDS103: how to target and penetrate market จบ​ สาม​คอรส​น้ี​ตัวแทน​จะ​ได

รับ​คุณ​วุฒิ AFA (Associate Financial Advisor qualification)จาก​สถา​บันLIMRA / TOP Agent program-TAP

(KBI)เป็น​หลัก​สูตร​ มุง​เนน​สราง​นัก​ขาย​ระ​ดับ MDRT (Million Dollar Roundtable) ซึ่ง​เป็น​สมาคม​ของ​สุด​ยอด​มือ

อาชีพ​ทาง​ดาน​การ​เงิน​นานา​ชา​ติ)

สวน​ใน​ระดับ​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ที่​สูง​ขึ้น​ไป​ มี​ความ​สําคัญ​ที่​ตอง​เขาใจ​เรื่อง​ของ​การ​ บริหาร​หนวย​งาน​ขาย​ หลักสูตร​ที่

เปิด​สอ​น ​ได​แก 1. Fast Track to Management การ​เริ่ม​ตน​เป็น​ผู​จัดการ​หนวย​ตอง​เรียน​รู​การ​บริหาร​ที่​จําเป็น​เบื้อง

ตน​เชน​ ทักษะ​ใน​การ​มอง​เห็น​โอ​กา​ส การ​ขาย​โอกาส​ทาง​อา​ชีพ​ และ​การ​สนับสนุน​ให​ตัวแทน​ประสบ​ความ​สําเร็จ 2.

Pacesetter เรียน​รู​รากฐาน​การ​บริหาร​งาน​ขาย​และ​การ​กําหนด​เป า​หมาย​ การ​เรียน​รู​จะ​ผาน​เกม​หนวย​งาน​จําลอง​ จบ​

สอง​คอรส​น้ี​ ผู​จัดการ​หนวย​จะ​ได​รับ​คุณ​วุฒิ CIAM (Chartered Insurance Agency Manager) จาก​สถา​บัน

LIMRA 3. Agency Management training course (AMTC) หลักสูตร​ที่​เจาะ​ลึก​เกี่ยว​กับ​การ​บริหาร​ทีม​ขาย​ และ

4.Profitable Management workshop (PMW) เป็น​หลักสูตร​สําหรับ​ผู​บริหาร​ฝ าย​ขาย​ระ​ดับ GM AVP ที่​เนน​การ

สราง​ทีม​ ขยาย​ธุรกิจ​ และ​การ​บริหาร​กลุม​อยาง​มี​กําไร

“Allianz Masters เป็นการ​ตอกยํ้าความ​มุง​มัน่​ของ​เรา​ที่​เดิน​หน า​สง​มอบ​บริการ​ที่​โดด​เดน​และ​ใหการ​สนับสนุน​ลูกคา



อยาง​ตอ​เน่ือง​ และ​ยัง​เป็นการ​วาง​รากฐาน​ที่​มัน่คง​ให​กับ​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ เพื่อ​สราง​ฝ าย​ขาย​สาย​พันธุ​ใหม​ สาย​พันธุ

ดิจิตอล​ ของ​เรา​ใน​ภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ ทัง้​น้ี​ จาก​การ​ที่​ผู​บริโภค​ใน​ยุค​ดิจิตอล​มี​การ​ใช​งาน​อินเทอรเน็ต​เพื่อ​คนหา

ขอมูล​บน​โลก​ออนไลน​กอน​ที่​จะ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​ เรา​จึง​ตระหนัก​ถึง​ความ​จําเป็น​ที่​จะ​ตอง​เพิ่มพูน​ศักยภาพ​ให​กับ​ฝ าย​ขาย

ของ​เรา​ เพื่อ​ให​มี​ทักษะ​ที่​พรอม​รับมือ​กับ​พฤติกรรม​ของ​ผู​บริโภค​ยุค​ใหม​ โดย​มี​เป า​หมาย​เพื่อ​ให​ผู​บริโภค​ได​รับ​ความ

พึง​พอใจ​มาก​ขึ้น​ ซึ่ง​หลักสูตร​น้ี​ถูก​ออกแบบ​มา​เพื่อ​ยก​ระดับ​ความ​เป็น​มือ​อา​ชีพ​ เพิ่ม​ทักษะ​ดาน​ดิจิตอล​ และ​สราง​ความ

เป็น​ผู​ประกอบ​การ​ให​เกิด​ขึ้น​กับ​ฝ าย​ขาย​ของ​เรา​และ​ให​กับ​วงการ​ประกัน​ชีวิต​โดย​รวม​อีก​ดวย​” นาย​วิ​ทยา​ กลาว​ทิง้​ทา

ย

เกี่ยว​กับ LIMRA

LIMRA หรือ Life Insurance and Market Research Association เป็น​สถาบัน​วิจัย​ ให​คําปรึกษา​และ​พัฒนา​อาชีพ

ทัว่​โลก​ที่​มี​สวน​ชวย​ให​บริษทั​ผู​ให​บริการ​ดาน​การ​เงิน​และ​การ​ประกัน​ชีวิต​เพิ่ม​ประสิทธิภาพ​ใน​แง​การ​ตลาด​และ​การ​จัด

จําหนาย​ โดย​องคกร​ดัง​กลาว​ให​บริการ​งาน​วิจัย​ การ​ฝึก​อบรม​และ​พัฒนา​ศักย​ภาพ​ การ​ให​คําปรึกษา​ การ​ประเมิน​ผล​

การ​ปฏิบัติ​ตาม​กฎ​ และ​สิทธิ​ประโยชน​อื่นๆ​ และ​บริการ​ตางๆ​ แก​สมา​ชิก


