
อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เปิด​ตัว​แมทัพ​ใหม​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​

ตัง้​เป า​ขึน้​แทน​ท็อป 3 ภายใน​ปี​ 2​560

บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เปิด​ตัว​แมทัพ​ใหม​ เดิน​หนา​สรา​งการ​เติบโต​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ ประกาศ​แตง​ตัง้นาย

วิ​ทยา​ ชาญ​พา​นิ​ชย มือ​เกา​ชื่อ​ดัง​ของ​วงการ​ประกัน​ชี​วิ​ต ขึ้น​เป็นรอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​สาย​งาน​บริหาร​ตัว​แทน

ลัน่​เดิน​หนาขึ้น​แทน​เป็น​ผูนําดาน​ผลิตภัณฑ​คุมครอง​ชีวิต​และ​สุข​ภาพ​ สาน​ตอกลยุทธ​บาน​สี​น้ําเงิน​ ลุย​สราง​และ

พัฒนา​ตัวแทน​มือ​อา​ชีพ พ​รอม​เป็น​บริษทั​ประกัน​ชีวิต​ที่​ตัวแทน​อยาก​รวม​งาน​ดวย​มาก​ที่​สุด​  มัน่ใจ​สา​มา​รถ​ นําพา​ชอง

ทาง​ตัว​แทน​  ของ​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ขึ้น​แทน​ท็อป 3 ภายใน​ปี​ 2​560 

 

มร​.​ไบร​อัน​ สมิ​ธ กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​และ​ประธาน​เจา​หนาที่​บริหาร​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิต เปิด​เผย​วา​

จาก​เปา​หมาย​ของ​บริษทั​ใน​ปี​น้ี​ ที่​จะ​กาว​ขึ้น​เป็น​ผูนําดาน​ผลิตภัณฑ​คุมครอง​ชีวิต​ของ​ไทย​ บริษทั​ได​ออก​ผลิตภัณฑ

เพื่อ​คุมครอง​ชีวิต​และ​สุขภาพ​เพื่อ​ขาย​ผาน​ชอง​ทาง​ตัวแทน​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ไม​วา​จะ​เป็น​ “สุข​ภาพ​ ปลด​ล็อค​” และ​

“แพค​คู​ สุขภาพ​ดี​”  ซึ่ง​ได​รับ​เสียง​ตอบ​รับ​ที่​ดี​ โดย​เบื้อง​หลังค​วาม​สําเร็จ​ครัง้​น้ี​ เป็น​ผล​มา​จาก​การ​ทํางาน​ที่​มี

ประสิทธิภาพ​ของ​ชอง​ทาง​ตัวแทน​ซึ่ง​เป็น​ชอง​ทาง​หลัก​ที่​สราง​ราย​ได​ให​กับ​บริษทัฯ​  และ​เพื่อ​เป็นการ​เสริม​ชอง​ทาง​น้ี​ให

มี​ความ​แข็ง​แกรง​ และ​เติบโต​ตอ​เน่ือง​อยาง​มัน่​คง​ บริษทัฯ​จึง​ได​แตง​ตัง้​ คุณวิ​ทยา​ ชาญ​พา​นิ​ชย ซึ่ง​เป็น​ผู

มีประสบการณ​และ​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​มาก​วา​ 34 ปี​ ขึ้นดํารง​ตําแห​นงรอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​

สาย​งา​นบ​ริ​หารตัว​แทน  จากความ​สําเร็จ​ใน​การ​บริหาร​งาน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​โดย​เฉพาะ​ชอง​ทาง​ตัวแทน​ที่​ผาน​มา​ของ

คุณ​วิทย​า ทําให​ผม​มัน่ใจ​วา​ คุณ​วิ​ทยา​ จะ​นําพา​ชอง​ตัว​แทน​ ไป​สู​ความ​สําเร็จ​อัน​โดด​เด​น ​และ​บรรลุ​เป า​หมาย​ของ​ อลิ

อัน​ซ อยุธยา​ ที่​จะ​ขึ้น​สู​ท็อป 3 ภายใน​ปี​ 2​560  ได​อยาง​แน​นอน

 

ดานนาย​วิ​ทยา​ ชาญ​พา​นิ​ชย รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ สาย​งาน​บริหาร​ตัว​แทน​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิต

เปิด​เผย​ถึง​แนวทาง​การ​บริหาร​งาน​ชอง​ทาง​ตัวแทน​วา​  ใน​ฐานะ​ที่​ชอง​ทาง​ตัวแทน​เป็น​หน่ึง​ใน​เสา​หลัก​ที่​สําคัญ​ของ

บริษทัฯ​ เรา​มี​เป า​หมาย​ชัดเจน​ที่​จะ​เติบโต​ตอ​เน่ือง​ และ​กาว​สู​การ​เป็น​ท็อป 3 ของ​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​ภายใน​ปี​ 2​560

โดย​กลยุทธ​สําคัญ​ที่​เนน​ให​ความ​สําคัญ​ คือ​ 1) การ​ฝึก​อบรม​เพื่อ​สราง​ความเป็น​มือ​อาชีพ​ให​กับ​ฝ าย​ขาย​ 2) การ​สรรหา

ตัวแทน​ใหม​ และ​ผลัก​ดัน​ให​อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เป็น​บริษทั​ที่​ตัวแทน​อยาก​รวม​งาน​มาก​ที่​สุด​ 3) การ​พัฒนา​ผลิตภัณฑ​ที่

มีน​วัต​กรรม​ใหมๆ​และ​ตอบ​โจทย​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ และ​ 4) การ​บริหาร​กิจกรรม​การ​ขาย​เพื่อ​สง​เสริม​การ​สราง

ผล​งาน​ของ​ตัวแทน​อยาง​ตอ​เน่ือง​
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“ดวย​ประสบการณ​การ​ทํางาน​ที่​ยาวนาน​และ​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​ธุรกิจ​ประกัน​ชีวิต​ของ​ตัว​ผม​ ประกอบ​กับ​ความ​มุง​มัน่

ของ​ทีม​งาน​ฝาย​ขาย​ทุก​คน​ที่​ทุมเท​ทํางาน​อยาง​หนัก​ไป​พรอมๆ​ กัน​ ผม​มัน่ใจ​วา​ จะ​สามารถ​ขับ​เคลื่อน​     อลิ​อัน​ซ

อยุธยา​ ไป​สู​ความ​สําเร็จ​ สามารถ​นําพา​ชอง​ทาง​ตัวแทน​ของ​ อลิ​อัน​ซ อยุ​ธยา ขึ้น​สู​ท็อป 3 ภายใน​ปี 2560 ได​ตาม​เปา

หมาย​อยาง​แน​นอน” รอง​กรรมการ​ผู​จัด​การ​ใหญ สาย​งาน​บริหาร​ตัว​แทน กลาว​ทิง้​ทาย​ 


