
อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ จัด​สัมมนา​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทั่ว​ประ

เทศ​ อัดฉีด​ความ​รู​ ดวย​คอน​เซ็ปต “SEE &CARE”

เดิน​หนา​สราง​กองทัพ​ตัวแทน​มือ​อา​ชีพ​ เพื่อ​รับ​ผล

ประโยชน ​ไร​ขีด​จํากัด

บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิ​ต เดิน​หน า​เต็ม​สูบ​จัด​งาน​สัมมนา​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทัว่​ประเทศ​ประจําปี​ ภาย​ใต​แนว

คิด “SEE & CARE” เพิ่ม​ศักยภาพ​ผู​บริหาร​ตัว​แทน​ ดวย​หลักสูตร​อบรม​เขม​ขน​ ตอบ​โจทย​โครงสราง​ผล​ประโยชน

ฝาย​ขาย​ใหม​ที่​ดี​ที่สุด​ใน​ธุรกิจ​  สง​เสริม​การ​เติบโต​อยาง​ยัง่ยืน ที่​จะ​พา​นัก​ขาย​พุง​ ทะยาน​สู​ความ​สําเร็จ​ แบบ​ไร​ขีด

จํากัด​ ดวย​คอน​เซ็ป อยาก​โลด​แลน​แบบ One Man Show [ถนัด​ขาย​] หรือ​อยาก​จะ Go กัน​เป็น​ทีม​ [ถนัด​สราง​ทีม​]

อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ เปิด​โอกาส​ให​เลือก​ทะยาน​สู​เสน​ชัย​ได​ตาม​สไตล​คุณ​ พ​รอม​อัดฉีด​ความ​รู​และ​รางวัล​คุณวุฒิ​การ​ขาย​

หวัง​สราง​แรง​บันดาล​ใจ​สู​การ​สราง​นัก​ขาย​มือ​อา​ชีพ​ มุง​พิชิต​เป า​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ “ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ​” ภายใน​ปี​

2​556

สงา​ พิชญังกู​ร รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​ สาย​งาน​บริหาร​ผาน​ตัว​แทน​ บมจ.​ อลิ​อัน​ซ อยุธยา​ ประกัน​ชี​วิต

เปิด​เผย​วา​ จาก​นโยบาย​ของ​บริษทัฯ​ที่​กําหนด​ให​ปี​น้ี​เป็น​ “ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ” สําหรับ​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ บริษทัฯ​

ได​มุง​มัน่​ทํางาน​อยาง​ใกล​ชิด​เพื่อ​สนับสนุน​การ​ทํางาน​ของ​ฝาย​ของ​ชอง​ทาง​ตัว​แทน​ ซึ่ง​ถือ​เป็น​ชอง​ทาง​หลัก​ใน​การ

สราง​ราย​ได​สูงสุด​ให​กับ​บริษทั​มา​โดย​ตล​อด​ เรา​ให​ความ​สําคัญ​อยาง​มาก​ใน​เรื่อง​การ​พัฒนา​ศักยภาพ​ตัวแทน​ขาย​ของ

เรา​อยาง​สมํ่าเสมอ​เพื่อ​ให​มี​ประสทิธภิาพ​สงูสดุ​ใน​การ​ทาํงา​น ​โดย​เฉพาะ​อยาง​ยิง่​เพื่อ​ตอบ​โจทย​โครงสราง​ผล​ประโยชน

ฝาย​ขาย​ใหม​ของ​เรา​ซึ่ง​ถือ​เป็น​สุด​ยอด​นวัตกรรม​ของ​ธุรกิจ​ ที่​สนับสนุน​ให​ตัวแทน​ทํางาน​ตาม​ถนัด​ ไม​วา​จะ​อยาก​โลด

แลน​แบบ One Man Show [ถนัด​ขาย​] หรือ​อยาก​จะ Go กัน​เป็น​ทีม​ [ถนัด​สราง​ทีม​] ก็​มี​โอกาส​กาวหน า​ใน​อาชีพ

ตัวแทน​ได​ นอกจาก​นัน้​ยัง​มี​การ​อัดฉีด​รางวัล​คุณวุฒิ​การ​ขาย​เพื่อ​ให​ให​เกิด​การ​สราง​ผล​งาน​อยาง​สมํ่าเสมอ​ และ

โครงสราง​ผล​ตอบแทน​ที่​ชัด​เจ​น ​สามารถ​ผลัก​ดัน​ให​ตัวแทน​มี​โอกาส​เติบโต​ใน​สาย​อาชีพ​อยาง​รวด​เร็ว​ ทัง้น้ี​เพื่อ​สราง

แรง​จูงใจ​ให​ทีม​ขาย​สราง​ผล​งาน​ให​บรรลุ​เป า​หมาย​ที่​วาง​ไว

 

ดวย​เหตุ​น้ี​บริษทัฯ​ จึง​ได​จัด​งาน​ประชุม​สัมมนา​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทัว่​ประเทศ​ขึ้น​เป็น​ประจําทุก​ปี​ โดย​มี​วัตถุประสงค​เพื่อ

เสริม​สราง​ความ​แข็งแกรง​ใน​ดาน​ทฤษฎี​และ​การ​ปฏิบัติ​แก​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ของ​บริษทัฯ​ ให​มี​ความ​พรอม​อยู​เสมอ​ตาม
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ความ​ถนัด​ ทัง้​ที่​เกี่ยว​กับ​ทักษะ​ความ​เป็น​มือ​อาชีพ​ใน​ดาน​การ​ขาย​ และ​ความ​รู​ความ​ชํานาญ​ใน​การ​บริหาร​ทีม​งาน​ให

เกิด​ประ​สิทธิ​ผล​ โดย​เฉพาะ​หลัก​การ​ทํางาน​ที่​สําคัญ​ที่​จะ​ชวย​นําไป​สู​ความ​สําเร็จ​ใน​วิชาชีพ​สําหรับ​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทุก

ทา​น

 

งาน​สัมมนา​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทัว่​ประเทศ​ใน​ปี​น้ี​ จัด​ขึ้น​ภาย​ใต​แนว​คิด SEE & CARE ซึ่ง​ประกอบ​ดวย​กิจกรรม​นา

สนใจ​และ​เป็น​ประโยชน​มุง​ให​ความ​รู​ สราง​แรง​บันดาล​ใจ​ เพื่อ​ติด​อาวุธ​ทาง​ปัญญา​แก​ผู​บริหาร​ตัว​แทน​ รวม​ถึง​การ​แบง

ปัน​ประสบการณ​เพื่อ​สราง​แรง​บันดาล​ใจ​จาก​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ระดับ​สูง​ และ​ผู​บริหาร​ของ​บริษทั​ ใน​หลาก​หลาย​หัว​ขอ​

อา​ท ิ‘Miracle of Life’ ‘Breakthrough’ ‘Go to the Top’ ทัง้น้ี​เพื่อ​จะ​กระตุน​ให​ผู​บริหาร​ตัวแทน​เกิด​ความ​เขาใจ​ใน

การ​ขาย​และ​การ​บริหาร​ ทัง้​การ​ทํางาน​แบบ​เดี่ยว​และ​แบบ​ทีม​ และ​สามารถ​เรง​สราง​ผล​งาน​ยอด​ขาย​ให​บรรลุ​เป า​หมา​ย

 

“กา​รจัด​งาน​สัมมนา​ผู​บริหาร​ตัวแทน​ทัว่​ประเทศ​ใน​ครัง้​น้ี​ จะ​มี​ความ​แตก​ตาง​จาก​ปี​ที่​ผาน​มา​อยาง​แนนอน​โดย​เฉพาะ​ใน

เรื่อง​ของ​รูป​แบบ​และ​เน้ือหา​ใน​การ​สัมมนา​เพื่อ​ให​ตอบ​โจทย​โครงสราง​ผล​ประโยชน​ฝ าย​ขาย​ใหม​ แต​เรา​มัน่ใจ​วา​ยัง​คง

อัด​แนน​ดวย​คุณภาพ​เชน​เคย​ พ​รอม​ที่​จะ​เสริม​สราง​ความ​พรอม​ให​กับ​ตัว​แทน​ เติบโต​ไป​ดวย​กัน​ตาม​ความ​ถนัด​ พ​รอม

พิชิต​เป า​หมาย​ “ปี​แหง​การ​เติบโต​ทวี​คูณ​” สําหรับ​ชอง​ทาง​ตัวแทน​ภายใน​ปี​ 2​556 ตาม​เป า​ที่​ตัง้​ไว​” นาย​สงา​ กลาว​ทิง้

ทา​ย


