
“วอ​ลโว​เอ​เชีย​ จับ​มือ​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​” เปิด

เกม​รุก​ตลาด​รถ​ขุด​ตัก​ ชิง​เคก​ “ง​านถนน​-กอสราง​ทั่ว

ไป​” ชู​ไทย​เป็น​ฮับขยาย​ฐาน CLMV

“วอ​ลโว​เอ​เชีย​ จับ​มือ​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​” เปิด​เกม​รุก​ตลาด​รถ​ขุด​ตัก

ชิง​เคก​ “ง​านถนน​-กอสราง​ทัว่​ไป​” ชู​ไทย​เป็น​ฮับขยาย​ฐาน CLMV

“วอ​ลโว​เอ​เชีย​” ผนึก​ “อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​” รุกข​ยาย​ตลาด​รถ​ขุด​ตัก​สําหรับ​ “ง​านถนน​-กอสราง​ทัว่​ไป​” ชี้​ทิศทาง

ตลาด​โต​ตอ​เน่ือง​มูลคา​รวม​ปี​ละ​กวา​ 2​.​5 หมื่น​ลาน​บาท​ ประเดิม​สง​รถ​ขุด​วอ​ลโว EC200D ลุย​หัว​เมือง​ใหญ​ทัว่​ประ

เทศ​ ปี​แรก​หวัง​กวาด​แชร​ 10% พรอม​ชู​ไทย​เป็น​ฮับขยาย​ฐาน​ตล​าด CLMV

นาย​อดิ​ศร พฤกษ​พัฒน​รักษ​ ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ เปิด​เผย​วา​ บริษทั​

อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ รวม​มือ​กับ​ วอ​ลโว​ คอน​สตรัคชัน่ ​อี​ควิ​ปเมน​ท เปิด​ตัว​รถ​ขุด​วอ​ลโว EC200D รุน​ลาสุด

เพื่อ​รองรับ​การ​ขยาย​ฐาน​ลูก​คา​ “ก​ลุม​งาน​ถนน​และ​กอสราง​ทัว่​ไป​” ซึ่ง​ตลาด​รถ​ขุด​สําหรับ​งาน​กอสราง​ดัง​กลาว​ มู​ลคา

ตลาด​ปี​น้ี​อยู​ที่​ประมาณ​ 2​5,000 ลาน​บาท​ นับ​วา​เป็น​ตลาด​ที่​มี​การ​เติบโต​ที่​ดี​ตาม​ทิศทาง​ขยาย​การ​ลงทุน​โครงสราง​พื้น

ฐาน​ และ​ระบบ​คมนาคม​ใน​ประเทศ​ไทย​ รวม​ทัง้​ใน​กลุม​ประเทศ​เพื่อน​บา​น CLMV (กัมพู​ชา​-ลา​ว-​ เมีย​นม​า-เวียดนาม

)

ทัง้​น้ี​ การ​ที่​บริษทัฯ​ ผนึก​กําลัง​รวม​เป็น​พันธมิตร​ธุรกิจ​กับ​วอ​ลโว​ คอน​สตรัคชัน่ ​อี​ควิ​ปเมน​ท แบรนด​เครื่องจักร​กล

หนัก​ระดับ​โลก​ที่​ได​รับ​การ​ยอมรับ​ดาน​คุณภาพ​ ควา​มปลอดภัย​มายา​วนา​น ​จึง​สอด​รับ​กับ​ยุทธศาสตร​การ​ขับ​เคลื่อน

ธุรกิจ​ของ​บริษทัฯ​ ที่​วาง​ไว​ คือ​ มุง​เนน​ “กา​รหา​โซลูชัน่​ที่​เหมาะ​สม​ให​กับ​ลูกคา​แตละ​กลุม​ผสาน​กับ​การ​จัด​ตัง้​สาย​งาน

ขาย​กลุม​มัลติ​แบ​รน​ด เพื่อ​บริหาร​จัดการ​ให​ตอบ​โจทย​ครบ​ทุก​ความ​ตองการ​ของ​งาน​กอ​สราง​” ตัง้แต​กลุม​โครงการ

และ​งาน​ราช​การ​ กลุม Key Account กลุม​เหมือง​และ​โรง​โม​ กลุม​งาน​กอ​สราง​ถนน

นาย​อดิ​ศร กลาว​วา​ บริษทัฯ​ มุง​เนน​ 3 กลยุทธ​หลัก​ใน​การ​ขยาย​ตลาด​ คือ​ 1.​ เลือก​พันธมิตร​ธุรกิจ​ที่​เหมาะ​สม​ 2​.​

สรางสรรค​กิจกรรม​สง​เสริม​การ​ตลาด​ที่​เขา​ถึง​ลูก​คา​ โดย​ชู​จุด​เดน​ผลิต​ภัณฑ​ “คง​ทน​ คุม​คา​ คุม​รา​คา​” 3.​ ความ​พรอม

ดาน​งาน​บริการ​หลัง​การ​ขาย​และ​ลูกคา​สัมพันธ​ที่​มี​ศูนย​บริการ​อิตัลไทย​เซ็น​เตอร​ 14 แหง​ ครอบคลุม​พื้นที่​สําคัญ​ทัง้​ใน

ไทย​ และ​ สปป.​ลาว

“ยุทธศาสตร​ดัง​กลาว​ทําให​ปี​ที่​ผาน​มา​ บริษทัฯ​ ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​เขา​ถึง​ลูกคา​ได​ทุก​ระดับ​ตัง้แต​ผูรับ​เหมา​ราย

ยอย​และ​ขนาด​กลาง​ จนถึง​โครงการ​ขนาด​ใหญ​ ทัง้​เจาะ​ตลาด​กลุม​เหมือง​และ​โรง​โม​ได​แลว​ใน​ระดับ​หน่ึง​ และ​ปี​น้ี​ตัง้
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เป า​ที่​จะ​ผลัก​ดัน​ราย​ได​ให​เติบโต​กวา​ 40% จาก​ปี​ที่​ผาน​มา”

มร​.​โร​เจอร​ ตัน​ รอง​กรรมการ​ผู​จัดการ​ศูนย​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​ บริษทั​ วอ​ลโว​ คอน​สตรัคชัน่ ​อี​ควิ​ปเมน​ท

ประจําภูมิภาค​เอเชีย​แป​ซิ​ฟิก​ กลาว​วา​ เหตุผล​ที่​วอ​ลโว​เลือก​อิตัลไทย​อุตสาหกรรม​เป็น​คู​คา​ใน​การ​ทําตลาด​เครื่องจักร

กล​หนัก​มายา​วนา​น ​เพราะ​เล็ง​เห็น​ถึง​ศักยภาพ​วา​เป็น​องคกร​ที่​มี​ความ​เขาใจ​ตลาด​ใน​ประเทศไทย​เป็น​อยาง​ดี​ มี​ความ

พรอม​และ​พัฒนาการ​ที่​ตอ​เน่ือง​ ทัง้​ดาน​ระบบ​รวม​ถึง​ทีม​งาน​ที่​ได​รับ​การ​อบรม​โดยตรง​จาก​ทาง​วอ​ลโว

ขณะ​ที่​การ​เปิด​ตัว​รถ​ขุด​วอ​ลโว EC200D เพิ่ม​เติม​จาก​รุน​อื่นๆ​ ที่​มี​อยู​ใน​ตลาด​ ก็​เพราะ​เชื่อ​มัน่​และ​มอง​เห็น​โอกาส​จาก

ตลาด​เครื่องจักร​กล​หนัก​ใน​ประเทศไทย​อัน​เป็น​ตลาด​ใหญ​ของ​ภูมิ​ภาค​ วา​มี​ความ​นา​สนใจ​ทัง้​ดวย​นโยบาย​ขับ​เคลื่อน

การ​ลงทุน​โครงสราง​พื้น​ทาง​ของ​รัฐ​บาล​ รวม​ถึง​การ​ลงทุน​ภาค​เอกชน​ที่​มี​การ​ขยาย​ตัว

ทัง้​น้ี​ วอ​ลโว​และ​อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ ได​เตรียม​แผน​ขยาย​ตลาด​เครื่องจักร​กล​หนัก​รวม​กัน​ โดย​ระยะ​สัน้​จะ​เนน​การ

ทําตลาด​ใน​กลุม​งาน​กอสราง​สําหรับ​โครงสราง​พื้น​ฐาน​ ขณะ​ที่​ระยะ​ยาว​ จะ​เนน​การ​สราง​ความ​เชื่อ​มัน่​ถึง​คุณภาพ​และ

เทคโนโลยี​เครื่องจักร​กล​ รวม​ถึง​บริการ​ระดับ​สากล​ให​กับ​ภาค​อุตสาหกรรม​กอสราง​ไทย​ โดย​วอ​ลโว​พรอม​ใหการ

สนับสนุน​ทัง้​ดาน​เทคโนโลยี​ การ​ฝึก​อบรม​และ​ให​ความ​รู​ใน​การ​ดูแล​เครื่องจักร​กล​ให​กับ​อิตัลไทย​อุตสาห​กรร​ม

นาย​สม​เกีย​รติ​ จิ​วิ​ริ​ยะ​วัฒน ผู​อํานวย​การ​สาย​งาน​อาวุโส​ ฝาย​ขาย​ บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ กลาว​วา​ จุด

เดน​รถ​ขุด​วอ​ลโว EC200D คือ​ รถ​ขุด​ขนาด​ 2​0 ตัน​ที่​มี​ “ผลิตผล​สูง​ ทน​ทา​น ​ตัก​ไว​ และ​ใช​งาน​ได​คุม​คา​ ภาย​ใต

มาตรฐาน​วอ​ลโว​” จึง​เหมาะ​สําหรับ​ลูกคา​กลุม​งาน​กอสราง​ถนน​ กอสราง​อา​คา​ร ปรับ​พื้นที่​และ​สาธารณูปโภค​ทัว่​ไป​ ที่

ถือ​เป็น​สัด​สวน​ 75% ของ​ตลาด​รถ​ขุด​ 2​0 ตัน​ใน​ไทย

สําหรับ​แผนการ​ทําตลาด​รถ​ขุด​วอ​ลโว​ รุน EC200D จะ​มุง​เนน​ทัง้​การ​ตอย​อด​ฐาน​ลูกคา​เดิม​และ​การ​ขยาย​ฐาน​ลูกคา

ใหม​ ปู​พรม​ตัง้แต​ผูรับ​เหมา​ราย​ยอย​จนถึง​ผู​ประกอบ​การ​ขนาด​ใหญ​ โดย​นําขอมูล​ลูกคา​มา​วิเคราะห​หา​โอกาส​และ​ชอง

วาง​ทางการ​ตลาด​ พ​รอม​การ​จัด​ทํากิจกรรม​สง​เสริม​การ​ขาย​ที่​เหมาะ​สม​กับ​แตละ​หัว​เมือง​หลัก​ ที่​มี​ศูนย​บริการ

อิตัลไทย​เซ็นเตอร​ตัง้​อยู​ ได​แก​ ลําปาง​ ชล​บุ​รี​ ขอน​แก​น ​อุบล​ราช​ธานี​ และ​สุ​ราษฎร​ธานี​ กอน​ขยาย​ฐาน​ให​ครอบคลุม

ทัว่​ประ​เทศ​ และ CLMV อาทิ​ ลาว​ กัมพู​ชา​ ตอ​ไป

บริษทัฯ​ คาด​วา​ปี​ 2​561 รถ​ขุด​วอ​ลโว EC200D จะ​สามารถ​ทํายอด​ขาย​ได​ประ​มา​ณ 350 ยู​นิต​ ดวย​มูลคา​มาก​กวา​

1,500 ลาน​บาท​ ครอง​สวน​แบง​ใน​ตลาด​รถ​ขุด​ 2​0 ตัน​ ประ​มา​ณ 10%

อน่ึง​ บริษทั​ อิตัลไทย​อุตสาห​กร​รม​ จํากัด​ หรือ ITI คือ​ หน่ึง​ใน​ธุรกิจ​หลัก​ของ​กลุม​บริษทั​อิตัลไทย​ ดําเนิน​ธุรกิจ​จัด

จําหนาย​และ​ให​บริการ​หลัง​การ​ขาย​เครื่องจักร​กล​หนัก​แบรนด​ชัน้​นําระดับ​โลก​ อาทิ​ วอ​ลโว​ – เอ​สดี​แอ​ลจี​ – ทา​ดา​โน

– ยู​ตง​ – บอบ​แค​ท – แอ​ตล​าส คอบ​โก​ – พา​วเวอร​เคิรบเบอร​แอนด​พา​วเวอร​เพ​ฟเวอร​ และ​ดี​เอ็มไอ​ ที่​สา​มา​รถ​ ตอบ

โจทย​ภาค​อุตสาหกรรม​กอสราง​ได​แบบ​ครบ​วง​จร
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