
ยาง​โย​โกฯ​ สง A.drive เจาะ​ตลาด​เกง​ซี​ดาน

YOKOHAMA กาง​แผน​ธุรกิจ​ปี​ 2​558 เดิน​หน า​ขยาย​ดี​ลเลอ​รเพิ่ม​อีก​ 40 แหง​ และ​ศูนยฯ “YCN” ครบ​ 49 แหง​ ขณะ

ที ่“YCN TRUCK & BUS” ศูนย​ยาง​เพื่อ​รถ​บรรทุก​ขนาด​ใหญ​ เปิด​รับ “AEC” แน​ ภายใน​ตน​ปี​ 2​559 พรอม​ทัง้​เติม

เกม​รุก​บุก​ตลาด​ สง “A.drive” ยาง​สําหรับ​รถ​กลุม Mid-Size Sedan ยอด​นิ​ยม​ ทัง้​ โต​โย​ตา อัลติ​ส, ฮอนดา ซี​วิ​ค,

มาส​ดา3 และ​ะเชฟ​โร​เลต​ ครู​ซ ฯลฯ​ ลง​ตลาด​รับ​ไตรมาส​สอง​ ราคา​ 2​,100-3,100 บาท​ ตอ​เสน​ วาง​จําหนาย​แลว​ตัง้แต

วัน​น้ี​ ขณะ​ที่ GEOLANDAR H/T G056” ยาง​เพื่อ​รถ​ยนต Pick-up, SUV, PPV ยัง​เป็น​ผลิต​ภัณฑ​ไฮไลท ชวย​เติม

ยอด​ขาย​ชวง​ 5 เดือน​แรก​ของ​ปี​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ 12% เมื่อ​เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ปี​ที่​ผาน​มา​ มัน่ใจ​แม​ตอง​เผชิญ​กับ

ภาวะ​เศรษฐกิจ​ชะลอ​ตัว​กําลัง​ซื้อ​หด​ตัว​ แต​ดวย​ความ​หลาก​หลาย​ของ​กลยุทธ​ทางการ​ตลาด​ จะ​ทําให​ปิด​ยอด​ขาย​ตาม

ที่​ตัง้​เป า​ไว

มร​.​ทา​เคโต​ชิ​ โม​ริ​ตะ (Mr.Taketoshi Morita) : Managing Director) บริษทั​ โย​โก​ฮา​มา​ ไทร​ เซลส​ (ประเทศ​ไทย

) จํากัด​ กลาว​ถึง​การ​จัด​งาน​ประชุม​และ​เลีย้ง​ขอบคุณ​ราน​คา​เครือ​ขาย​ยาง​รถ​ยนต YOKOHAMA ทัว่​ประเทศ​และ​ศูนย

บริการ​ยาง​รถยนต​มาตรฐาน​สาก​ล “YCN : YOKOHAMA Club Network” เพื่อ​มอบ​นโยบาย​และ​แผน​งาน​ธุรกิจ

ประจําปี​ 2​558 จัด​ขึ้น​ที่​โรงแรม​คอน​ราด​ ภาย​ใต​ชื่อ​งาน “YOKOHAMA Thank You Party Dealer 2015 The way

to Happiness” เพื่อ​ให​เครือ​ขาย​และ​บริษทั​ ทํางาน​รวม​กัน​อยาง​มี​ความ​สุข​ สง​มอบ​ผลิตภัณฑ​และ​การ​บริการ​ที่

สามารถ​สราง​ความ​พึง​พอใจ​เหนือ​ความ​คาด​หมาย​ให​แก​ผู​บริโภค​ แม​จะ​ตอง​เผชิญ​กับ​สถานการณ​ตางๆ​ ทัง้​เรื่อง​การ

แขงขัน​ใน​ตลาด​และ​สภาวะ​เศรษฐกิจ​ที่​ชะลอ​ตัว​ ถือ​เป็นการ​สง​สัญญาณ​การ​ขับ​เคลื่อน​กลยุทธ​การ​ตลาด​ของ​บริษทั​ที่

จะ​ดําเนิน​งาน​อยาง​เขม​ขน

“ปัจจุบัน​มี​ราน​คา​ผู​แทน​จําหนาย​ 2​32 แหง​ทัว่​ประเทศ​ไทย​ (ไม​นับ​รวม​ศูนย​บริการ​แบบ Quick Service เชน B-

Quik) แผน​งาน​ใน​ปี​น้ี​จะ​เปิด​เพิ่ม​อีก​ 40 แหง​ ขณะ​ที่​ศูนย​บริการ​ยาง “YCN : YOKOHAMA Club Network” เปิด

ให​บริการ​แลว​ 35 แหง​ทัว่​ประเทศ​ไทย​ ภายใน​สิน้​ปี​ 2​558 จะ​เปิด​ให​ครบ​ 49 แหง​ ซึ่ง​แตละ​แหง​บริษทั​ได​สนับสนุน​งบ

ประ​มา​ณ 1-2 ลาน​บาท​ (ขึ้น​อยู​กับ​ขนาด​ของ​ศูนยฯ​) โดย​มี​ทัง้​พื้นที่​กรุง​เทพ​ฯ-ปริ​มณฑล​ สวน​ตาง​จังหวัด​จะ​เนน​พื้นที่

ภาค​อีสาน​และ​ภาค​ใต​ เพื่อ​รองรับ​การ​เปิด AEC เพราะ​จาก​สถิติ​ที่​ผาน​มา​พบ​วา​ บาง​จังหวัด​ใน​ภาค​อีสาน​มี​พี่​น อง​ชาว

ลาว​เขา​มา​ใช​บริการ​บอย​ครัง้​ สวน​สิ่ง​ที่​เนน​ยํ้าเป็น​พิเศษ​ นอก​เหนือ​จาก​การ​ให​บริการ​ที่​ดี​และ​สง​มอบ​ผลิตภัณฑ​ที่​มี

คุณภาพ​ตาม​มาตรฐาน​เขม​งวด​ของ YOKOHAMA แลว​คือ​ การ​บริหาร​จัด​กา​รส​ต็อก​ยาง YOKOHAMA ให​อยู​ใน

ระดับ​ที่​เหมาะ​สม​ ใน​สวน​ของ YCN เนน​การ​สราง​เครือ​ขาย​การ​บริการ​ สง​เสริม​การ​ขาย​ รวม​ถึง​ปรับปรุง​สภาพ​ราน​ให

มี​เอกลักษณ​ที่​เป็น​หน่ึง​เดียว​ควบคู​ไป​ดวย​”

ดาน​ความ​คืบ​หน า “YCN TRUCK & BUS” ยาง​เพื่อ​รถ​ขนาด​ใหญ YOKOHAMA ได​เรง​พัฒนาการ​ขาย​ยาง​รถยนต

ใหญ​กับ​ราน​คา​ผู​แทน​จําหนาย​ และ​เพิ่ม​ชอง​ทางการ​ขาย​ใน​พื้นที่​เป า​หมาย​ พ​รอม​ทัง้​ทําการ​คัด​เลือก​ราน​คาฯ​ เหลา​น้ี​

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%87%e0%b9%82%e0%b8%a2%e0%b9%82%e0%b8%81%e0%b8%af-%e0%b8%aa%e0%b9%88%e0%b8%87-a-drive-%e0%b9%80%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%b0%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%81/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%87%e0%b9%82%e0%b8%a2%e0%b9%82%e0%b8%81%e0%b8%af-%e0%b8%aa%e0%b9%88%e0%b8%87-a-drive-%e0%b9%80%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%b0%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%81/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%a2%e0%b8%b2%e0%b8%87%e0%b9%82%e0%b8%a2%e0%b9%82%e0%b8%81%e0%b8%af-%e0%b8%aa%e0%b9%88%e0%b8%87-a-drive-%e0%b9%80%e0%b8%88%e0%b8%b2%e0%b8%b0%e0%b8%95%e0%b8%a5%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%81/


เพื่อ​ยก​ระดับ​ให​เป็น​ศูนย YCN TRUCK & BUS ที่​จะ​เกิด​ขึ้น​ใน​ปี​ 2​559 ลาสุด​ภายใน​งาน​ประชุม​มอบ​นโยบาย​ครัง้​น้ี​

ได​จัด​งาน “YCN 2nd MEETING” โดย​เชิญ​กู​รู​ทางการ​ตลาด​ชื่อ​ดัง​ ดร​.​พนม​ ปี​ยเจ​ริ​ญ มา​เป็น​วิทยากร​ให​ความ​รู​และ

แนะนํากลยุทธ​ทําการ​ตลาด​ เพื่อ​เสริม​ศักยภาพ​และ​เปิด​วิสัย​ทัศน​ให​แก​ผู​บริ​หาร YCN ทัง้​ 35 แหง​ และ​ผู​ประกอบ

การ​ราย​ใหม​อีก​ดวย

มร​.​ทา​เคโต​ชิ​ โม​ริ​ตะ​ กลาว​วา​ จาก​ภาวะ​เงิน​เฟ อ​ ราคา​พืช​ผล​ทางการ​เกษตร​ตก​ตํ่า ผู​บริโภค​ขาด​ความ​เชื่อ​มัน่​จาก

เศรษฐกิจ​ที่​ชะลอ​ตัว​ ลาสุด​อุตสาหกรรม​ยาน​ยนต​ได​ปรับ​ยอด​จําหนาย​รถยนต​ลด​ลง​ไม​ถึง​ 9​00,000 คัน​จาก​ที่​คาด​ไว​

9​60,000 คัน​ ทัง้​น้ี YOKOHAMA ประเมิน​ภาพ​รวม​ตลาด​ยาง​รถยนต​จะ​รับ​ผลก​ระ​ทบ​เชน​เดียว​กัน​ โดย​ปี​ 2​558 คาด

วา​จะ​ไม​เติบโต​ไป​กวา​ปี​ที่​ผาน​มา​ ที่​จํานวน​ไม​ถึง​ 10 ลาน​เสน

อยางไร​ก็​ตาม​ การ​ที ่YOKOHAMA แนะนํายาง​รุน​ใหม GEOLANDAR H/T G056” ที่​ถูก​คิดคน​และ​พัฒนา​ขึ้น​ภาย

ใต​เทคโนโลยี​ใหม​ลา​สุด​ เพื่อ​ใหการ​ขับ​ขี่​รถ Pick-up, SUV, PPV ที่​นุม​เงียบ​ พัฒนา​ภาย​ใต​นวัตกรรม​การ​ออกแบบ

โครงสราง​ยาง​, สวน​ผสม​เน้ือ​ยาง​และ​ดอก​ยาง​ใหม​ ให​ความ​มัน่ใจ​ใน​ความ​นุม​เงียบ​ได​ยาว​นา​น ​พัฒนา​บล็อก​ดอก​ยาง

ให​มี​ขนาด​ตาง​กัน​ถึง​ 5 ขนาด​ ชวย​ลด​เสียง​รบกวน​ได​ดี​ รอง​ยาง​แบบ 3D และ​รอง​ยาง Multiple Lug ชวย​ให​ผู​ขับขี่

บังคับ​ควบคุม​รถ​ได​แมน​ยํา ชวย​ประหยัด​เชื้อ​เพ​ลิง​ ให​สมรรถนะ​การ​ยึด​เกาะ​ถนน​ที่​ดี​เยี่ยม​ ให​ระยะ​เบรก​ที่​สัน้​กวา​

มีอายุ​การ​ใช​งาน​ที่​ยาวนาน​มากกวา​รุน​เดิม​ถึง​ 2​1% มี​ให​เลือก​ใช​ตัง้แต​ขอบ​ 15-20 น้ิว​ รวม​ 13 ขนาด​ ราคา​จําหนาย​

2​,125-6,500 บาท​ เมื่อ​ปลาย​ไตรมาส​แรก​ที่​ผาน​มา​ มี​สวน​ชวย​ให​ยอด​จําหนาย​ยาง​ของ YOKOHAMA เป็น​ไป​ตาม​ที่

คาด​ไว

“5​ เดือน​ที่​ผาน​มา​ (ม.​ค.​-พ.​ค.2558) YOKOHAMA มี​ยอด​ขาย​ที่​เติบโต​ขึ้น​ 12% เมื่อ​เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่

ผาน​มา​ ไตรมาส​สอง​น้ี​ได​แนะนําผลิตภัณฑ​อีก​รุน​คือ A.drive : AA01 เป็น​ยาง​รุน​เดิม​ที่​นํากลับ​มา​ทําตลาด​ใหม​อีก​ครัง้​

ผลิต​และ​มี​จําหนาย​เฉพาะ​ตลาด​ใน​ประเทศ​ไทย​ มี​ให​เลือก​ใช​ 5 ขนาด​ คือ 195/60R15, 195/65R15, 205/65R15,

205/55R16, 215/60R16 ราคา​ 2​,100-3,100 บาท​ ตอ​เสน​ มี​คุณสมบัติ​โดด​เดน​คือ​ หน า​ยาง​มี​การ​สัมผัส​พื้น​ผิว​ถนน

ที่​เต็ม​พื้น​ที่​ ทําให​ยึด​เกาะ​ถนน​ดี​ตลอด​การ​ขับ​ขี่​ แม​อุณหภูมิ​ของ​ยาง​จะ​สูง​ขึ้น​ รอง​ดอก​ยาง​ 3 รอง​ที่​ลึก​และ​กวาง​ ชวย

รีด​น้ําได​ดี​ ทนทาน​สูง​มีอายุ​การ​ใช​งาน​ที่​ยาว​นา​น ​คาด​วา​จะ​มาส​ราง​สีสัน​ให​กับ​ตลาด​ยาง​รถ​ยนต​กลุม Mid-Size

Sedan ให​มี​ความ​คึก​คัก​ รองรับ​กลุม​รถยนต​นัง่​ยอด​นิ​ยม​ อาทิ​ โต​โย​ตา อัลติ​ส, ฮอนดา ซี​วิ​ค, มาส​ดา3 และ​เชฟ​โร

เลต​ ครู​ซ เป็น​ตน​ วาง​จําหนาย​ตัง้แต​วัน​น้ี​ ณ ราน​คา​ผู​แทน​จําหนาย​กวา​ 2​32 แหง​ และ YCN 35 แหง​ทัว่​ประเทศ

ไทย​”

มร​.​ทา​เคโต​ชิ​ โม​ริ​ตะ​ กลาว​ใน​ทาย​สุด​วา​ ดวย​กลยุทธ​การ​ตลาด​ตางๆ​ ที่​จะ​ดําเนิน​อยาง​เขม​ขน​ใน​ปี​ 2​558 ทัง้​ใน​รูป

แบบ Push, Pull และ Motor Sport Marketing ผาน​การ​สนับสนุน​การ​แขงขัน​รถยนต​ทาง​เรียบ​รายการ​ใหญ​ระดับ

ประ​เทศ​ การ​ยก​ระดับ​การ​บริการ​ราน​คา​ผู​แทน​จําหนาย​ การ​เปิด​ศูนยฯ YCN และ​การ​แนะนํายาง​รถยนต​รุน​ใหม​ 2​ รุน​

คือ“GEOLANDAR H/T G056” (จี​โอ​แลน​ดา​ จี​ศูนย​หา​หก​) และ A.drive : AA01 จะ​ชวย​ให​บริษทั​บรรลุ​เป า​หมาย

ยอด​ขาย​ตาม​ที่​ตัง้​ไว​แน​นอน
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