
มิต​ซู​บิ​ชิ​ แจง​ยอด​ขาย​ปี​ 2​555 โต​เกือบ​ 100% – ตัง้

เป า​การ​ทํางาน​เนน​สราง​ความ​สุข​ให​ลูก​คา

ปทุม​ธานี​ : 11 มกราคม​ 2​556 – มิต​ซู​บิ​ชิ​ มอ​เตอร​ส ประเทศ​ไทย​ รายงาน​ตัวเลข​ยอด​ขาย​รถยนต​รวม​หลัง​จบ​ปี​ 2

555 จํานว​น ​129,460 คัน​ สูง​กวา​เปา​หมาย​ที่​วาง​ไว​ เดือน​ธันวาคม​ทําลาย​สถิติ​ยอด​ขาย​ราย​เดือน​สูงสุด​อีก​ครัง้​ดวย​ตัว

เลข​ 14,836 คัน​ ประกาศ​ชัด​แนวทาง​การ​ดําเนิน​งาน​พุง​เปา​ “ให​ลูกคา​มี​ความ​สุข​ใน​การ​ใช​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​” ประเดิม

มอบ​ขอ​เสนอ​พิเศษ​ “มิต​ซู​บิ​ชิ​ โปร​เท็คชัน่ ​แพ็คเกจ​” สําหรับ​ลูกคา​ที่​จอง​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ทุก​รุน​ภายใน​เดือน​มกราคม​น้ี​

มร​.​โน​บุ​ยู​กิ มูรา​ฮา​ชิ​ กรรมการ​ผู​จัดการ​ใหญ​  บริษทั​ มิต​ซู​บิ​ชิ​ มอ​เตอร​ส (ประเทศ​ไทย​) จํากัด​ เปิด​เผย​ถึง​ภาพ​รวม

ของ​ตลาด​รถยนต​ปี​ 2​555 ที่​ผาน​มา​วา​ “ปี​ที่​ผาน​มา​ถือ​เป็น​ปี​ทอง​ของ​อุตสาหกรรม​ยาน​ยนต​ แต​อยางไร​ก็ตาม​ความ

ตองการ​ที่แท​จริง​ของ​รถยนต​ใน​ปี​ที่​ผาน​มา​คอน​ขาง​จะ​มอง​ยาก​เพราะ​ไม​สามารถ​วัด​จาก​ยอด​จอง​ได​เน่ืองจาก​สวน​ใหญ

เกิด​จาก​แรง​กระตุน​ของ​นโยบาย​รถ​คัน​แรก​ซึ่ง​ทําให​รถ​บาง​กลุม​มี​ยอด​ขาย​สูง​กวา​ปก​ติ​ เชน​ กลุม​ B-segment ซึ่ง​ได

รับ​เงิน​ภาษี​คืน​สูง​สุด​ หรือ​รถ​กระบะ​แบบ​สี่​ประตู​ก็ได​รับ​ความ​นิยม​มาก​ขึ้น​”

 

“สําหรับ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ ใน​เดือน​ธันวาคม​ที่​ผาน​มา​เรา​มี​ยอด​ขาย​รวม​อยู​ที่​ 14,836 คัน​ เติบโต​ขึ้น​ถึง​ 175.​05% เมื่อ​เทียบ​กับ

ชวง​เวลา​เดียวกัน​กับ​ปี​กอน​หนา​ ซึ่ง​ถือ​เป็น​สถิติ​สูงสุด​ใหม​ของ​บริษทั​ ใน​ขณะ​ที่​ยอด​ขาย​รถยนต​โดย​รวม​ตลอด​ทัง้​ปี

เติบโต​ขึ้น​เกือบ​ 100% โดย​มี​ยอด​ขาย​อยู​ที่​ 129,460 คัน​ เติบโต​ขึ้น​ 9​8.​07% เมื่อ​เทียบ​กับ​ชวง​เวลา​เดียวกัน​กับ​ปี

กอน​หนา​ ใน​จํานวน​น้ี​เป็น​ยอด​ขาย​ มิต​ซู​บิ​ชิ​ ไทร​ทัน​ 61,012 คัน​ เติบโต​ขึ้น​  50.​23%  มิต​ซู​บิ​ชิ​ ปา​เจ​โร​ สปอรต​ 2

6,021 คัน​ เติบโต​ขึ้น​ 48.​29% ใน​ขณะ​ที่​กลุม​รถยนต​นัง่​ (แลน​เซอร​ 1.​6 ลิตร​ แลน​เซอร​ อี​เอ็กซ​ และ​มิ​รา​จ) มี​ยอด

ขาย​รวม​อยู​ที่​  42,417 คัน​ เติบโต​ขึ้น​ถึง​  561.​83% โดย​ใน​จํานวน​ดัง​กลาว​เป็น​ยอด​ขาย​มิต​ซู​บิ​ชิ​ มิ​รา​จ ใหม​ จํานว​น

38,762 คัน​”

 

“สําหรับ​ปี 2556 น้ี​ ผม​มอง​วา​ตลาด​นา​จะ​สะทอน​ความ​ตองการ​ที่แท​จริง​มาก​ขึ้น​ โดย​เรา​ได​วาง​เปา​หมาย​คราวๆ​ ไว

เทากับ​ปี​น้ี​ คือ​ประ​มา​ณ 120,000 คัน​ แต​จะ​มี​การ​ปรับ​เปลี่ยน​หรือ​ไม​ตอง​รอ​ดู​สถานการณ​ของ​ตลาด​อีก​ครัง้​ สําหรับ

แนวทาง​การ​ดําเนิน​งาน​ของ​บริษทัฯ​ นัน้​ โดย​ภาพ​รวม​ก็​คง​เหมือน​เชน​ทุก​ปี​ที่​เรา​จะ​ตอง​ผลิต​รถยนต​ที่​ตรง​กับ​ความ

ตองการ​ของ​ลูกคา​และ​เหมาะ​สม​กับ​สภาพ​แวดลอม​ที่​เป็น​อยู​ แนวคิด​ทาง​ธุรกิจ​ของ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ไม​ได​ให​ความ​สําคัญ​เฉพาะ

แค​ยอด​จําหนาย​ แต​เนน​การ​พัฒนา​ทุก​ๆ สวน​งาน​ที่​เกี่ยวของ​ครอบคลุม​ทัง้​ดาน​การ​ขาย​และ​การ​บริการ​หลัง​การ​ ภาย
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ใต​แนวคิด​หลัก​ของ​การ​ดําเนิน​งาน​ของ​เรา​คือ​ “การ​ทําให​ลูกคา​มี​ความ​สุข​ใน​การ​ใช​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​”  มร​.​มูรา​ฮา​ชิ​กลา

ว

 

ทัง้น้ี​ มร​.​มูรา​ฮา​ชิ​ ยัง​ได​กลาว​ถึง​กิจกรรม​สง​เสริม​การ​ตลาด​ของ​บริษทัฯ​ ใน​ปี​น้ี​วา​ชวง​ครึ่ง​ปี​หลัง​วา​ บริษทัฯ​ จะ​ยัง​คง

เนน​กลยุทธ​การ​จัด​กิจกรรม​ให​กับ​ทัง้​ลูกคา​เดิม​และ​ลูกคา​กลุม​เป า​หมาย​ใน​รูป​แบบ​ตางๆ​ ตอ​ไป​ พ​รอมๆ​ ไป​กับ​การ​จัด

แคมเปญ​พิเศษ​เพื่อ​ให​ลูกคา​สามารถ​เป็น​เจาของ​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ได​งาย​ขึ้น​  โดย​ใน​เดือน​มกราคม​น้ี​ บริษทัฯ​ ได​จัด

แคมเปญ​พิเศษ​ใน​ชื่อ​  มิต​ซู​บิ​ชิ​ โปร​เท็คชัน่ ​แพ็คเกจ (Mitsubishi Protection Package) สําหรับ​ลูกคา​ที่​จอง​รถ​มิต​ซู

บิ​ชิ​ทุก​รุน​ภายใน​เดือน​มกราคม​และ​รับ​มอบ​รถ​ใน​เดือน​เมษายน​น้ี​ จะ​ได​รับ​ฟรี​ประกัน​ภัย​ชัน้​ 1  ฟรี​คา​บํารุง​รักษา​สูง​สุด​

30,000 กิโลเมตร​แรก​ หรือ​ระยะ​ไม​เกิน​ 18 เดือน​ แลว​แต​ระยะ​ใด​ถึง​กอน​ พ​รอม​ฟิลม​รถยนต​ พ​รม​ปู​พื้น​ และ​กรอบ

ป าย​ทะเบียน​จาก​แร​ลลี่​อารต​ และ​ขอ​เสนอ​ดอกเบีย้​ตํ่าสําหรับ​รุน​ตางๆ​ ดัง​น้ี

ดอกเบีย้​ตํ่า 1.​79%*  สําหรับ​มิต​ซู​บิ​ชิ​  ไทร​ทัน​ รุน​ดับเบิล้​แค็บ

ดอกเบีย้​ตํ่า 1.​99%*  สําหรับ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ ปา​เจ​โร​ สปอรต​ ทุก​รุน

ดอกเบีย้​ตํ่า 0.​77%*  สําหรับ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ แลน​เซอร​ อี​เอ็กซ​ ทุก​รุน

* ดาวน​ 2​5% ผอน​ 48 เดือน​

 

สําหรับ​ผู​ที่​สนใจ​สามารถ​สอบถาม​ราย​ละเอียด​เพิ่ม​เติม​ไดที่​ผู​จําหนาย​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ทัว่​ประ​เทศ​ หรือ​ สอบถาม​ขอมูล

เพิ่ม​เติม​ได​ที่​  1800 900 009 ใน​วัน​จันทร​ถึง​เสาร​ ระหวาง​เวลา​ 8.​30-17:00 น.​

########

 

ยอด​ขาย​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ มก​รา​คม​ – ธันวา​คม

รุน 2555 2554 %
ไทร​ทัน 61,012 40,613 50.23%
ปา​เจ​โร​ สปอ​รต 26,021 17,547 48.29%
แลน​เซอร​  1.​6 1,181 3,298 -64.19%
แลน​เซอร​ อี​เอ็กซ 2,474 3,111 -20.48%
มิ​ราจ 38,762 – –
อื่นๆ 10 791 -98.74%
รวม 129,460 65,360 98.07%

 


