
มิต​ซู​บิ​ชิ​ มอ​เตอร​ส ปลืม้​แคมเปญ​“จัด​ให​” ได​ผล​แรง

เกิน​คาด

มิต​ซู​บิ​ชิ​ มอ​เตอร​ส ประเทศ​ไทย​ เผย​เดิน​ถูก​ทาง​หลัง​กระหน่ําสง​แคมเปญ​ “จัด​ให​”  ชวง​ปลาย​ปี​ที่​ผาน​มา​

ตาม​มา​ดวย​ “ซู​ปเปอร​โบ​นัส” ตอนรับ​ศักราช​ใหม​ เพื่อ​ชวย​สราง​ความ​สุข​ให​ลูก​คา​ มั่นใจ​มี​สวน​ชวย​หนุน

ยอด​ขาย​เติบ​โต

 

มร​.​โน​บุ​ยู​ก ิมรูา​ฮา​ชิ​ กรรมการ​ผู​จดัการ​ใหญ​ บรษัิท​ มติ​ซู​บิ​ชิ​ มอ​เตอร​ส (ประเทศ​ไทย​) จาํกดั เปิด​เผย​วา​ใน​ปี

ที่​ผาน​มาน​อก​เหนือ​จาก​การนําเสนอ​ผลิตภัณฑ​ที่​มี​คุณ​ภาพ​ การ​เนน​พัฒนา​ดาน​การ​บริการ​ให​ได​มาตรฐาน​และ

ครอบคลุม​ดวย​ผู​จําหนาย​กวา​ 178 แหง​ทัว่​ประ​เทศ​  และ​การ​จัด​กิจกรรม​ทางการ​ตลาด​ใน​รูป​แบบ​ของ​โรดโชว​เพื่อ​ให

ลูกคา​ได​มี​โอกาส​สัมผัส​กับ​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​กอน​การ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​แลว​ การ​มอบ​ขอ​เสนอ​พิเศษ​ หรือ​ที่​เรียก​ แคมเปญ​การ

ขาย​ ถือ​เป็น​หน่ึง​ใน​ปัจจัย​สําคัญ​ที่​มี​สวน​ชวย​สราง​ยอด​ขาย​ให​กับ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ได​เป็น​อยาง​ดี​จน​ทําให​ปี​ที่​ผาน​มาย​อด​ขาย

ของ​มิต​ซู​บิ​ชิ​เติบโต​ขึ้น​อยาง​มาก​ โดย​มี​ตัวเลข​ยอด​ขาย​รถยนต​รวม​หลัง​จบ​ปี​ 2​555 สูง​ถึง​ 129,460 คัน​ ซึ่ง​สูง​กวา​เป า

หมาย​ที่​บริษทัฯ​ วาง​ไว​

 

“ปี​ที่​ผาน​มาย​อด​ขาย​รถยนต​รวม​ของ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ถือวา​สูง​กวา​เปา​หมาย​ที่​วาง​ไว​ ซึ่ง​เป็น​ผล​มา​จาก​ปัจจัย​สนับสนุน​ตางๆ​

ทัง้​ใน​แง​ของ​นโยบาย​สง​เสริม​จาก​ภาค​รัฐ​  ผลิตภัณฑ​ใหม​ของ​บริษทั​ การ​จัด​กิจ​กร​รม​ รวม​ไป​ถึง​การ​จัด​ทําขอ​เสนอ

พิเศษ​ให​กับ​ลูก​คา​ โดย​ใน​สวน​ของ​การ​จัด​ทําขอ​เสนอ​พิเศษ​ หรือ​ แคมเปญ​สง​เสริม​การ​ขาย​ของ​บริษทัฯ​ นัน้​เรา​ไม​ได

ให​ความ​สําคัญ​เฉพาะ​ยอด​จําหนาย​เทา​นัน้​ แต​ยัง​เนน​การ​ทําให​ลูกคา​มี​ความ​สุข​ใน​การ​ใช​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ดวย​การ​มอบ

ขอ​เสนอ​ที่​สามารถ​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​อยาง​แท​จริง​ ซึ่ง​จะ​เห็น​ได​วา​ขอ​เสนอ​พิเศษ​ของ​มิต​ซู​บิ​ชิ​นัน้​ เรา

ไม​ได​จํากัด​อยู​ที่​การ​มอบ​สวนลด​หรือ​ดอกเบีย้​อัตรา​พิเศษ​ให​กับ​ลูกคา​เทา​นัน้​ เรา​จะ​มอง​ไป​ถึง​การ​บริการ​หลัง​การ​ขาย​

และ​การ​สราง​ความ​สุข​ให​กับ​ลูกคา​ที่​ใช​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ดวย​เชน​กัน​  โดย​ใน​ปี​ที่​ผาน​มาบ​ริ​ษทัฯ ได​มอบ​ขอ​เสนอ​พิเศษ

ให​กับ​ลูกคา​ใน​โอกาส​ตางๆ​ มา​อยาง​ตอ​เน่ือง​  สําหรับ​หน่ึง​ใน​กิจกรรม​สง​เสริม​การ​ขาย​ที่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​สูงสุด​คือ

การ​มอบ​ขอ​เสนอ​พิเศษ​ “จัด​ให​” ซึ่ง​ลูกคา​ที่​ซื้อ​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ใน​ชวง​เวลา​ของ​การ​จัด​ทําแคมเปญ​จะ​ได​ทัง้​ฟรี​ประกัน

ภัย​ชัน้​หน่ึง​ ฟรี​คา​บํารุง​รักษา​สูง​สุด​ 30,000 กิโล​เมตร​ ฟรี​คา​แรง​ 100,000 กิโลเมตร​ พ​รอม​เงื่อนไข​พิเศษ​ทัง้​ ดาวน

ตํ่า ผอน​นอย​ เพิ่ม​มูลคา​นํารถ​เกา​แลก​รถ​ใหม​ หรือ​รับ​บัตร​เติม​น้ํามัน​ ซึ่ง​สราง​ความ​สนใจ​ให​กับ​ผู​ที่​จะ​ซื้อ​รถ​ยนต​ รวม

ทัง้​ยัง​สราง​ความ​พึง​พอใจ​ให​กับ​ลูกคา​ที่​ได​รับ​ขอ​เสนอ​ดัง​กลาว​ได​เป็น​อยาง​ดี และ​เป็น​หน่ึง​ใน​ปัจจัย​ทีส่ง​ผล​ให​ยอด

จองและ​ยอด​ขายรถ​ใน​ชวง​ดัง​กลาว​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​จาก​เฉลี่ย​เดือน​ละ 10,000 คัน​ตอ​เดือน​เป็น​ 13,500 – 14,500 คัน​ตอ
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เดือน​ ”

 

“ใน​ปี​น้ี​บริษทัฯ​ จะ​ยัง​คง​เนน​ขอ​เสนอ​พิเศษ​ที่​สราง​ความ​สุข​ให​กับ​ลูกคา​เหมือน​ปี​ที่​ผาน​มา​ โดย​ใน​ชวง​เดือน​มกราคม​ที่

ผาน​มาบ​ริ​ษทัฯได​จัด​แคมเปญ​พิเศษ​ใน​ชื่อ​  “ซู​ปเปอร​ โบนัส​” รับ​รถ…รับ​คุม​ สําหรับ​ลูกคา​ที่​จอง​รถ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ทุก​รุน​ซึ่ง

จะ​ได​รับ​ฟรี​ประกัน​ภัย​ชัน้​ 1  ฟรี​คา​บํารุง​รักษา​สูง​สุด​ 30,000 กิโลเมตร​แรก​ พ​รอม​ขอ​เสนอ​โปร​เท​คชัน่ ​แพ็คเกจ​ ซึ่ง

ประกอบ​ดวย​ฟิลม​รถยนต​ พ​รม​ปู​พื้น​ และ​กรอบ​ปาย​ทะเบียน​จาก​แร​ลลี่​อารต​ และ​ยัง​มี​ขอ​เสนอ​ดอกเบีย้​ตํ่าเริ่ม​ตน​ที่​

0.​77% หรือ​จะ​เลือก​เพิ่ม​มูลคา​นํารถ​เกา​แลก​รถ​ใหม​ รวม​ไป​ถึง​การ​เลือก​รับ​บัตร​เติม​น้ํามัน​ ซึ่ง​ผม​เชื่อ​วา​จะ​เป็นการ

ตอย​อด​ความ​แรง​ของ​ขอ​เสนอ​สุด​พิเศษ​ของ​บริษทั​ รวม​ทัง้​สะทอน​แนวคิด​ทาง​ธุรกิจ​ของ​มิต​ซู​บิ​ชิ​ที่​ไม​ได​ให​ความ​สําคัญ

เฉพาะ​แค​ยอด​จําหนาย​ แต​เนน​ “การ​ทําให​ลูกคา​มี​ความ​สุข​ใน​การ​ใช​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ” นัน่​เอง​” มร​.​ มูรา​ฮา​ชิ​ กลา​ว

 

สําหรับ​ลูกคา​ที่​สนใจ​สามารถ​สอบถาม​ราย​ละเอียด​เพิ่ม​เติม​ไดที่​โชวรูม​รถยนต​มิต​ซู​บิ​ชิ​ทั่ว​ประ​เทศ​ หรือ​

ติดตอ​มิต​ซู​บิ​ชิ​คอ​ลลเซ็น​เต​อรMitsubishiCallCenterโทร​.​ 1800 900 009   ฟรี​ เฉพาะ​โทรศัพท​พืน้​ฐาน​

และ​โทรศัพท​เคลื่อนที่​เครือ​ขา​ย AIS ใน​วัน​จันทร​-เส​าร เวลา​ 8:30 -17:00 หรือ​ที่​เว็บ​ไซ​ต
www.mitsubishi-motors.co.th


