
มิตซูบิชิ มอเตอรส ปลืม้แคมเปญ“จัดให” ไดผลแรง

เกินคาด

มิตซูบิชิ มอเตอรส ประเทศไทย เผยเดินถูกทางหลังกระหน่ําสงแคมเปญ “จัดให”  ชวงปลายปีที่ผานมา

ตามมาดวย “ซูปเปอรโบนัส” ตอนรับศักราชใหม เพื่อชวยสรางความสุขใหลูกคา มั่นใจมีสวนชวยหนุน

ยอดขายเติบโต

 

มร.โนบุยูก ิมรูาฮาชิ กรรมการผูจดัการใหญ บรษัิท มติซูบิชิ มอเตอรส (ประเทศไทย) จาํกดั เปิดเผยวาในปี

ที่ผานมานอกเหนือจากการนําเสนอผลิตภัณฑที่มีคุณภาพ การเนนพัฒนาดานการบริการใหไดมาตรฐานและ

ครอบคลุมดวยผูจําหนายกวา 178 แหงทัว่ประเทศ  และการจัดกิจกรรมทางการตลาดในรูปแบบของโรดโชวเพื่อให

ลูกคาไดมีโอกาสสัมผัสกับรถยนตมิตซูบิชิกอนการตัดสินใจซื้อแลว การมอบขอเสนอพิเศษ หรือที่เรียก แคมเปญการ

ขาย ถือเป็นหน่ึงในปัจจัยสําคัญที่มีสวนชวยสรางยอดขายใหกับมิตซูบิชิไดเป็นอยางดีจนทําใหปีที่ผานมายอดขาย

ของมิตซูบิชิเติบโตขึ้นอยางมาก โดยมีตัวเลขยอดขายรถยนตรวมหลังจบปี 2555 สูงถึง 129,460 คัน ซึ่งสูงกวาเป า

หมายที่บริษทัฯ วางไว

 

“ปีที่ผานมายอดขายรถยนตรวมของมิตซูบิชิถือวาสูงกวาเปาหมายที่วางไว ซึ่งเป็นผลมาจากปัจจัยสนับสนุนตางๆ

ทัง้ในแงของนโยบายสงเสริมจากภาครัฐ  ผลิตภัณฑใหมของบริษทั การจัดกิจกรรม รวมไปถึงการจัดทําขอเสนอ

พิเศษใหกับลูกคา โดยในสวนของการจัดทําขอเสนอพิเศษ หรือ แคมเปญสงเสริมการขายของบริษทัฯ นัน้เราไมได

ใหความสําคัญเฉพาะยอดจําหนายเทานัน้ แตยังเนนการทําใหลูกคามีความสุขในการใชรถยนตมิตซูบิชิดวยการมอบ

ขอเสนอที่สามารถตอบสนองความตองการของลูกคาอยางแทจริง ซึ่งจะเห็นไดวาขอเสนอพิเศษของมิตซูบิชินัน้ เรา

ไมไดจํากัดอยูที่การมอบสวนลดหรือดอกเบีย้อัตราพิเศษใหกับลูกคาเทานัน้ เราจะมองไปถึงการบริการหลังการขาย

และการสรางความสุขใหกับลูกคาที่ใชรถยนตมิตซูบิชิดวยเชนกัน  โดยในปีที่ผานมาบริษทัฯ ไดมอบขอเสนอพิเศษ

ใหกับลูกคาในโอกาสตางๆ มาอยางตอเน่ือง  สําหรับหน่ึงในกิจกรรมสงเสริมการขายที่ประสบความสําเร็จสูงสุดคือ

การมอบขอเสนอพิเศษ “จัดให” ซึ่งลูกคาที่ซื้อรถยนตมิตซูบิชิในชวงเวลาของการจัดทําแคมเปญจะไดทัง้ฟรีประกัน

ภัยชัน้หน่ึง ฟรีคาบํารุงรักษาสูงสุด 30,000 กิโลเมตร ฟรีคาแรง 100,000 กิโลเมตร พรอมเงื่อนไขพิเศษทัง้ ดาวน

ตํ่า ผอนนอย เพิ่มมูลคานํารถเกาแลกรถใหม หรือรับบัตรเติมน้ํามัน ซึ่งสรางความสนใจใหกับผูที่จะซื้อรถยนต รวม

ทัง้ยังสรางความพึงพอใจใหกับลูกคาที่ไดรับขอเสนอดังกลาวไดเป็นอยางดี และเป็นหน่ึงในปัจจัยทีส่งผลใหยอด

จองและยอดขายรถในชวงดังกลาวเพิ่มสูงขึ้นจากเฉลี่ยเดือนละ 10,000 คันตอเดือนเป็น 13,500 – 14,500 คันตอ
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เดือน ”

 

“ในปีน้ีบริษทัฯ จะยังคงเนนขอเสนอพิเศษที่สรางความสุขใหกับลูกคาเหมือนปีที่ผานมา โดยในชวงเดือนมกราคมที่

ผานมาบริษทัฯไดจัดแคมเปญพิเศษในชื่อ  “ซูปเปอร โบนัส” รับรถ…รับคุม สําหรับลูกคาที่จองรถมิตซูบิชิทุกรุนซึ่ง

จะไดรับฟรีประกันภัยชัน้ 1  ฟรีคาบํารุงรักษาสูงสุด 30,000 กิโลเมตรแรก พรอมขอเสนอโปรเทคชัน่ แพ็คเกจ ซึ่ง

ประกอบดวยฟิลมรถยนต พรมปูพื้น และกรอบปายทะเบียนจากแรลลี่อารต และยังมีขอเสนอดอกเบีย้ตํ่าเริ่มตนที่

0.77% หรือจะเลือกเพิ่มมูลคานํารถเกาแลกรถใหม รวมไปถึงการเลือกรับบัตรเติมน้ํามัน ซึ่งผมเชื่อวาจะเป็นการ

ตอยอดความแรงของขอเสนอสุดพิเศษของบริษทั รวมทัง้สะทอนแนวคิดทางธุรกิจของมิตซูบิชิที่ไมไดใหความสําคัญ

เฉพาะแคยอดจําหนาย แตเนน “การทําใหลูกคามีความสุขในการใชรถยนตมิตซูบิชิ” นัน่เอง” มร. มูราฮาชิ กลาว

 

สําหรับลูกคาที่สนใจสามารถสอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมไดที่โชวรูมรถยนตมิตซูบิชิทั่วประเทศ หรือ

ติดตอมิตซูบิชิคอลลเซ็นเตอรMitsubishiCallCenterโทร. 1800 900 009   ฟรี เฉพาะโทรศัพทพืน้ฐาน

และโทรศัพทเคลื่อนที่เครือขาย AIS ในวันจันทร-เสาร เวลา 8:30 -17:00 หรือที่เว็บไซต
www.mitsubishi-motors.co.th


