
มาส​ดาสราง​ประวัติศาสตร​ยอด​ขาย​เดือน​มิถุนายน​ทะ

ลุ​ 6,300 คัน​ ครึ่ง​ปี​หลัง​ปรับ​เป า​ยอด​ขาย​เพิ่ม​เป็น​

70,000 คัน​ เพิ่ม​ขึน้​ 67%

เดือน​มิถุนายน​ปิกอัพ​ฮีโร​มาส​ดา บีที-50 โปร​ใหม​ โต​สูงสุด​ 2​18%

ยอด​ขาย​ครึ่ง​ปี​แรก​รอน​แรง​ทะ​ลุ 30,000 คัน​ เพิ่ม​ขึน้​ 51%

กรุง​เทพ​ฯ – ประเทศ​ไทย, 5 กร​กฎ​าคม 2555 – บริษัท​ มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย) จํากัด​ เปิด​เผย​ตัวเลข

ยอด​ขาย​เดือน​มิถุนายน​ที่​ทําสถิติ​ใหม​สราง​ประวัติศาสตร​การ​ขาย​รถ​ของ​มาส​ดาใน​รอบ​ 61 ปี​ ดวย​ยอด​ขาย

รวม​ทัง้​สิน้​สูง​ถึง​ 6,301 คัน​ เพิ่ม​ขึน้​สูง​ถึง​ 61% สง​ผล​ให​ยอด​ขาย​รวม​ของ​ครึ่ง​ปี​แรก​ 2​555 ประสบ​ความ

สําเร็จ​เกิน​เป า​หมาย​ที่​วาง​ไว​ ทะลุ​เกิน​ 30,000 คัน​ พ​รอม​งัด​กลยุทธ​เด็ด​ออก​โชว​ศักยภาพ​ใน​ครึ่ง​ปี​หลัง

เตรียม​เข็น​รุน​พิเศษ​ทัง้​มาส​ดา2 มาส​ดา3 และ​บีที​-5​0 โปร​ เอาใจ​คอส​ปอรต​ แยม​อาจ​เห็น​เทคโนโลยี​แหง

อนาคต​มา​เร็ว​กวา​ที่​คาด​การณ ​ รวม​ทัง้​เดิน​หนา​แผน​เด็ด​เจาะ​ตลาด​ใน​แตละ​เซ็ก​เมน​ตอยาง​ชัด​เจ​น ​มั่นใจ​จะ

สราง​ความ​เชื่อ​มั่น​ให​กับ​ลูกคา​เพิ่ม​ขึน้​ พ​รอม​ประกาศ​เพิ่ม​เป า​ยอด​ขาย​จาก​เดิม​เป็น​ 70,000 คัน​ หรือ​เพิ่ม

ขึน้​จาก​เดิม​เป็น​ 67 เปอร​เซ็น​ต

นาย​โชอิชิ​ ยู​กิ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษัท​ มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด กลาว​วา​ แมวา​จะ​มาส​ดาเผชิญ​กับ

อุปสรรค​ตางๆ​ นานัปการ​และ​ผลก​ระ​ทบ​จาก​ปัจจัย​ภายนอก​ใน​ครึ่ง​ปี​แรก​ที่​ผาน​มา​ รวม​ทัง้​การ​เปิด​ตัว​รถยนต​รุน​ใหมๆ​

ออก​สู​ตลาด​อยาง​คึกคัก​ของ​หลาย​ๆ คาย​ แต​นัน่​ไม​ได​สง​ผลก​ระ​ทบ​กับ​ยอด​ขาย​ของ​มาส​ดาเลย​ มาส​ดายัง​คง​รักษา​ฐาน

ลูกคา​เกา​อยาง​เหนียว​แนน​รวม​ทัง้​สราง​ฐาน​ลูกคา​ใหมๆ​ ให​เกิด​ขึ้น​อยู​ตลอด​เวลา​ พ​รอม​แนวทาง​การ​ตลาด​ที่​ชัดเจน​มี

เอกลักษณ​เฉพาะ​ตัว​ ประกอบ​กับ​การ​เสริม​ทัพ​ดวย​กิจกรรม​ทางการ​ตลาด​และ​การ​สื่อสาร​ดาน​โฆษณา​ที่​ตรง​กลุม​เป า

หมาย​ สง​ผล​ให​รถยนต​มาส​ดามี​ยอด​ขาย​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง

สําหรับ​ยอด​ขาย​รถยนต​มาส​ดาใน​ชวง​ 6 เดือน​แรก​ของ​ปี​ 2​555 ที่​ผาน​มา​นับ​เป็น​ความ​สําเร็จ​อยาง​สูงสุด​ใน

ประวัติศาสตร​ที่​ตอง​ถูก​จารึก​ไว​บน​ทําเนียบ​การ​ขาย​รถยนต​ของ​มาส​ดา ที่​สามารถ​เติบโต​สูงสุด​กวา​ 51% แมวา​ใน​ชวง

ที่​ผาน​มา​จะ​ประสบ​ปัญหา​ดาน​การ​ผลิต​ที่​ไม​เพียง​พอ​ตอ​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ แต​ดวย​ศักยภาพ​อัน​เต็ม​เป่ียม​ของ

ทีม​งาน​และ​การ​วางแผน​จัดการ​อยาง​เรง​ดวน​และ​เป็น​ระบบ​ ทําให​วัน​น้ี​เรา​กาว​ขาม​ปัญหา​นัน่​มา​ได​อยาง​งาย​ดาย​ รวม

ทัง้​การ​ตอบ​รับ​เป็น​อยาง​ดี​จาก​ลูกคา​ที่​ยัง​คง​ยึด​มัน่​และ​รอ​รับ​รถยนต​รุน​ใหม​อยาง​ใจ​จด​ใจ​จอ​ ทําให​เรา​ตอง​เรง​มือ​เพื่อ

สง​มอบ​ความ​สุข​ทัง้หมด​ให​กับ​ลูกคา​โดย​เร็ว​ ยู​กิ กลาว​เส​ริม
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ที่​สําคัญ​ยอด​ขาย​ครึ่ง​ปี​แรก​แรง​ทะลุ​ถึง​ 30,577 คัน​ มี​อัตรา​การ​เติบโต​สูงสุด​ถึง​ 51% เมื่อ​เปรียบ​เทียบ​กับ​ชวง

เดียวกัน​ของ​ปี​ 2​554 โดย​เฉพาะ​รถยนต​นัง่​มาส​ดา2 ที่​วัน​น้ี​ได​ฝัง​ราก​ลึก​อยู​ใน​กลุม​วัย​รุน​นัก​ศึกษา​ กลุม​คน​เริ่ม​ตน​การ

ทํางา​น ​และ​ผู​ที่​ชื่น​ชอบ​รถ​สปอรต​ไป​แลว​ ทําให​มี​ยอด​ขาย​มาก​ที่สุด​ถึง​ 18,064 คัน​ เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​จาก​ปี​กอน​ถึง​ 44%

ตาม​มา​ดวย​พระเอก​ฮีโร​ตัว​จริง​ที่​วัน​น้ี​ได​สราง​มาตรฐาน​ใหม​ดาน​การ​ดีไซน​และ​สามารถ​ลบ​ภาพ​ความ​เป็น​ปิกอัพ​แบบ

เดิมๆ​ จน​หมด​สิน้​ เหนือ​ชัน้​ดวย​รูป​ลักษณ​ดีไซน​ที่​สปอรต​โฉบ​เฉ่ียว​สไตล​ ซู​ม-​ซูม​ แรง​มา​ตัง้แต​เปิด​ตัว​ดวย​ยอด​ขาย​ทัง้

สิน้​ 10,155 คัน​ และ​ถือ​เป็น​รถ​ของ​มาส​ดารุน​ที่​เติบโต​สูง​สุด​ คือ​ เติบโต​ขึ้น​เกิน​เทา​ตัว​ถึง​ 108 เปอร​เซ็น​ต เมื่อ​เทียบ

กับ​ปี​ที่​ผาน​มา​ สวน​รถ​ธง​อีก​รุน​คือ​มาส​ดา3 2.​0 ลิตร​ใหม​ และ​เพิ่ง​เสริม​ทัพ​เขีย้ว​เล็บ​ใหม​ดวย​เครื่อง​ยนต​ 1.​6 ลิตร​ ที่

ได​ฤกษ​สง​มอบ​ให​ลูกคา​ใน​เดือน​ที่​ผาน​มา​ประสบ​ความ​สําเร็จ​อยาง​งดงาม​จน​ทําให​ยอด​ขาย​รวม​ของ​มาส​ดา3 ทัง้​ 2​ รุน​

มี​ยอด​ขาย​พุง​แตะ​ 2​,343 คัน

ใน​ชวง​ครึ่ง​ปี​แรก​ถือ​เป็น​ชวง​ที่​สําคัญ​ใน​กระตุน​ตลาด​และ​การ​รุก​คืบ​ดาน​การ​ตลาด​เพื่อ​ตอย​อด​ใน​ชวง​ครึ่ง​ปี​หลัง​ ซึ่ง

ปกติ​จะ​ทวี​ความ​ดุ​เดือด​มากกวา​ชวง​ครึ่ง​ปี​แรก​ และ​ที่​สําคัญ​มาส​ดาเตรียม​พรอม​รับมือ​อยาง​เต็ม​ที่​ดวย​การเต​รี​ยม​ทัพ

รถยนต​รุน​พิเศษ​และ​เสริม​ดวย​เทคโนโลยี​แหง​อนาคต​และ​เป็น​มิตร​ตอ​สิ่ง​แวด​ลอม​ สําหรับ​แนว​โนม​สถานการณ​ใน​ชวง

ครึ่ง​หลัง​ของ​ปี​ 2​555 คาด​วา​อุตสาหกรรม​รถยนต​ใน​ประเทศ​จะ​เริ่ม​กลับ​เขา​สู​ภาว​การณ​แขงขัน​ที่​ดุ​เดือด​มาก​ขึ้น​ ทัง้

การ​เรง​มือ​ผลิต​ป อน​ตลาด​ที่​มี​ดีมานด​สูง​ และ​การ​สง​ออก​ที่​กําลัง​เบง​บา​น ​โดย​คาด​หมาย​วา​อุตสาหกรรม​รถยนต​ใน

ประเทศ​จะ​เติบโต​อยู​ที่​ประ​มา​ณ 50% และ​คาด​วา​จะ​มี​ยอด​ขาย​รวม​สูง​มาก​กวา​ 1,200,000 คัน​ และ​แนนอน​วา​ มาส

ดาเอง​ก็​คาด​วา​จะ​มี​เป า​การ​ขาย​ที่​สูง​ขึ้น​เชน​กัน​ โดย​คาด​วา​จะ​มี​ยอด​ขาย​มาก​ที่สุด​นับ​ตัง้แต​เขา​มา​ดําเนิน​ธุรกิจ​ใน

ประเทศไทย​ถึง​ 70,000 คัน​ เพิ่ม​ขึ้น​อีก​ 17% จาก​เป า​หมาย​เดิม​ 60,000 คัน​ ยู​กิ กลาว​เส​ริม

ทัง้น้ี​หาก​โฟกัส​ไป​ที่​ยอด​การ​จําหนาย​รถยนต​มาส​ดาเฉพาะ​เดือน​มิถุนายน​ของ​ปี​ 2​555 ที่​ผาน​มา​ รถยนต​นัง่​สปอรต

น อง​ใหม​อยาง​มาส​ดา2 สปอรต​ แฮ​ตชแบค​ 5 ประ​ตู​ ได​สราง​ระดับ​ยอด​ขาย​ขึ้น​มา​ใหม​ดวย​ตัวเลข​สูง​ถึง​ 1,392 คัน​

สูงสุด​ใน​รอบ​ปี​ ตาม​มา​ดวย​เอ​ลิ​แกน​ซ ใหม​ ซี​ดา​น ​4 ประ​ตู​ ที่​ยัง​คง​รอน​แรง​มี​ยอด​ขาย​สูง​ถึง​ 1,733 คัน​ ซึ่ง​ยอด​รวม

ทัง้​ 2​ รุน​ มี​จํานวน​ทัง้​สิน้​ถึง​ 3,125 คัน​ ใน​ขณะ​ที่​รถยนต​นัง่​สปอรต​มาส​ดา3 มี​จํานวน​ทัง้​สิน้​ 797 คัน​ ที่​สําคัญ​รถ

ปิกอัพ​ฮีโร​ มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​ ซึ่ง​มี​การ​เติบโต​สูง​ที่สุด​ถึง​ 2​18% มี​ยอด​ขาย​จํานวน​ทัง้​สิน้​ 2​,379 คัน​ ซึ่ง​เดือน

มิถุนายน​เป็น​เดือน​ที่​มาส​ดาสามารถ​ทําลาย​ทุก​สถิติ​ของ​ตัว​เอง​ลง​อยาง​ราบคาบ​ดวย​ตัวเลข​ยอด​ขาย​ที่​สูง​ถึง​ 6,301 คัน​

สูงสุด​ใน​ประวัติศาสตร​การ​ขาย​รถ​ของ​มาส​ดาใน​ประเทศไทย​ตลอด​กาล​ ดวย​อัตรา​การ​เติบโต​สูง​ 61 เปอร​เซ็น​ต เมื่อ

เทียบ​กับ​ชวง​เดียวกัน​ของ​ปี​ที่​ผา​นมา

นาย​ยู​กิ กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ การ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ดาน​ยอด​ขาย​เป็น​เพียง​สวน​หน่ึง​ของ​เรา​ ซึ่ง​เรา​จะ​ยัง​พัฒนา​ใน​ดาน

อื่นๆ​ ควบคู​กัน​ไป​ เรา​ยัง​คง​มุง​มัน่​เสริม​สราง​ความ​แข็งแกรง​ให​กับ​องคกร​และ​แบรนด​มาส​ดา โดย​เฉพาะ​การ​ยก​ระดับ

คุณภาพ​ของ​การ​บริการ​และ​การ​พัฒนา​เครือ​ขาย​ผู​จําหนาย​ของ​มาส​ดาให​ครอบคลุม​ใน​ทุก​พื้น​ที่​ โดย​มี​เป า​หมาย​ขยาย

โชวรูม​ให​ครบ​ 150 แหง​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​ โดย​เฉพาะ​ใน​เขต​กรุง​เทพ​ฯ หรือ​แหลง​ที่​มี​ประชาชน​อาศัย​อยู​อยาง​หนา​แน​น

อาทิ​เชน​ ยาน​ถนน​สุขุม​วิ​ท ยาน​ราม​อิน​ทร​า เขต​บาง​แค​ บางใหญ​ พ​รอม​ปรับ​โฉม​โชวรูม​ภาย​ใต​ภาพ​ลักษณ​ใหม MCI



(Mazda Corporate Identity) ให​ครบ​ 100% เชน​เดียว​กัน​ นอกจาก​น้ี​ยัง​มี​การ​พัฒนา​บุคลากร​ใน​มาส​ดา ประเทศ

ไทย​ รวม​ทัง้​บุคลากร​ของ​ดี​ลเลอ​ร เพื่อ​เสริม​ทัพ​รองรับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​และ​การ​ขยาย​ตัว​ทาง​ธุรกิจ​ หลาก

หลาย​ดวย​หลักสูตร​การ​อบรม​ได​กําหนด​ไว​สําหรับ​พัฒนา​ทักษะ​ทัง้​ทาง​ดาน​เทคนิค​ และ​ดาน​อื่นๆ​ ทัง้​ที่​ปรึกษา​การ​ขาย​

ชาง​เทคนิค​ และ​ฝาย​บริการ​ลูก​คา​ ได​รับ​การ​ฝึก​อบรม​เพื่อ​สง​มอบ​บริการ​ที่​เป็น​เลิศ​แก​ลูก​คา​ เป า​หมาย​ของ​มาส​ดา คือ​

การ​สราง​ความ​มัน่​คง​ และ​การ​เติบโต​อยาง​ยัง่ยืน​ของ​องค​กร​ ซึ่ง​จะ​เป็น​พื้น​ฐาน​สําคัญ​ใน​การ​เติบโต​ของ​ธุรกิจ​มาส​ดาใน

ประเทศ​ไทย

นางสาว​สุ​รี​ทิพย​ ละออง​ทอง​ โฉม​ทอง​ดี​ ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​การ​ตล​าด กลาว​วา​ แนนอน​วา​ความ​สําเร็จ​ไม​ได​เกิด

ขึ้น​เพียง​ชัว่​ขาม​คืน​ วัน​น้ี​มาส​ดาสามารถ​กาว​ขาม​สิ่ง​ที่​ยาก​ที่สุด​มา​แลว​ เรา​กําลัง​ตอย​อด​สราง​ความ​เติบโต​สราง​สังคม​ที่

ยัง่ยืน​ดวย​การ​ สราง​สังคม​แหง​การ​เติบโต​ดวย​การ​ให​ขอมูล​ที่​ชัด​เจ​น ​รวม​ทัง้​การ​ชู​จุด​ขาย​ที่​สําคัญ​และ​ตอบ​สนอง​ความ

ตองการ​ของ​ลูกคา​ที่​สามารถ​จับ​ตอง​ได​และ​มอง​เห็น​ภาพ​ได​ นัน่​คือ​ การนําเอา​รถยนต​ที่​ตรง​กับ​ความ​ตองการ​ของ

ลูกคา​มาก​ที่​สุด​ ดวย​รูป​ลักษณ​การ​ออกแบบ​ที่​มี​ความ​เป็น​สปอรต​โฉบ​เฉ่ียว​ โดด​เดน​ดวย​ดี​ไซน​ มี​สมรรถนะ​ที่​เป็น​เลิศ​

มี​ระบบ​ความ​ปลอดภัย​รอบ​คัน​  และ​สนุกสนาน​ใน​การ​ขับ​ขี่​ โดย​เฉพาะ​ใน​งาน​ออ​โต​ซาน​ลอน​ที่​ผาน​มา​ถือ​เป็น​ความ

สําเร็จ​ของ​มาส​ดาที่​สามารถ​สื่อสาร​แนว​คิด​ ซู​ม-​ซูม​ ไป​ยัง​ลูกคา​ได​ชัดเจน​ที่​สุด​ รวม​ทัง้​การ​จัด​งาน Mazda Show-Off

contest มี​ลูกคา​ให​ความ​สนใจ​เป็น​อยาง​มาก​ได​มี​เวที​ใน​การ​แสดงออก​ใน​สิ่ง​ที่​หลงใหล​ผาน​ทาง​รถ​แตง​ที่​สง​เขา​ประ

กวด​ ซึ่ง​ถือ​เป็น​กิจกรรม​หน่ึง​ที่​มี​คุณคา​และ​จะ​อยู​ใน​ใจ​ของ​ลูกคา​ตล​อด​ไป

รวม​ทัง้​การ​สื่อสาร​เขา​ถึง​กลุม​ลูกคา​เป า​หมาย​ วัน​น้ี​มาส​ดาทุก​รุน​ได​รับ​การ​ยอมรับ​จาก​ลูกคา​อยาง​รวด​เร็ว​ ทัง้​มาส​ดา2

มาส​ดา3 รวม​ถึง​มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​ ดวย​การ​รุก​คืบ​ดาน​การ​สื่อสาร​เขาไป​ใน​ทุก​ชอง​ทาง​ และ​ตรง​ตาม​ไลฟ ​สไตล

ของ​ลูก​คา​ ซึ่ง​ใน​รถ​แตละ​เซ็ก​เมน​ตอาจ​มี​ความ​แตก​ตาง​กัน​แต​ภาพ​รวม​ความ​เป็น​แบรนด​มาส​ดาตอง​มี​ความ

สนุกสนาน​อยู​ใน​ทุก​คัน​ที่​ได​ขับ​ขี่​ ซึ่ง​ตรง​จุด​น้ี​คือ​สิ่ง​ที่​มาส​ดายํ้ากับ​ลูกคา​มา​โดย​ตลอด​และ​วัน​น้ี​ทิศทาง​ของ​มาส​ดาคอน

ขาง​ชัด​เจ​น ​โดย​เฉพาะ​การ​วาง​ตําแหนง​ของ​รถยนต​นัง่​มาส​ดา2 และ​มาส​ดา3 ที่​มี​ความ​เป็น​สปอรต​ชัด​เจ​น ​มี​สไตล​ที่

เป็น​เอกลักษณ​เฉ​พา​ะ ใน​ขณะ​ที่​มาส​ดา2 ถือ​เป็น​ตัวแทน​ของ​ความ​เป็น​สปอรต​ สวน​มาส​ดา3 ถือ​เป็น​ผูนําใน​เรื่อง

ดีไซน​ที่​โดด​เดน​ที่สุด​ใน​เซ็ก​เมน​ต นอกจาก​น้ี​ยัง​ให​ความ​หรูหรา​สะดวก​สบาย​และ​ทัน​สมัย​ โดย​เฉพาะ​รูป​ลักษณ​ดีไซน

ทัง้​ภายนอก​และ​ภาย​ใน​ สง​ผล​ให​ยอด​ขาย​ใน​เดือน​มิถุนายน​ที่​ผาน​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ทันที​หลัง​การ​เปิด​ตัว​และ​ทําสถิติ

สูงสุด​ใน​ประวัติศาสตร​ทะลุ​ถึง​ 797 คัน

ตาราง​ยอด​จําหนาย​รถยนต​มาส​ดา มก​ราค​ม-​มิ​ถุน​ายน ​ปี​ พ​.​ศ.​ 2554 และ​ปี​ พ​.​ศ.​ 2555

Model มิ​ถุน​ายน 54 มิ​ถุน​ายน 55 เปลี่ยน​แป​ลง% ม.​ค.​-มิ​.​ย.​ 54 ม.​ค.​-มิ​.​ย.​ 55 เปลี่ยน​แป​ลง%
Mazda2 2,387 3,125 + 31% 12,580 18,064 + 44%
Mazda3 774 797 + 3% 2,808 2,343 – 17%
Mazda
BT-50 747 2,379 + 218% 4,893 10,155 + 108%
Mazda MX-5 1 0 na 12 8 – 33%

http://www.thaimediapr.com/wp-content/uploads/2012/07/Sureetip.jpg


Mazda CX-9 2 0 na 11 7 – 36%
ยอ​ดร​วม 3,911 6,301 + 61% 20,304 30,577 + 51%

http://www.mazda.co.th

Zoom-Zoom เรา​ใส​ความ​เป็น​สปอรต​ลง​ไป​ใน​รถ​ทุก​คัน​ที่​เรา​ผลิ​ต

http://www.mazda.co.th/

