
มาส​ดาชี ้​ปัจจัย​บวก​เพียบ​ 4 เดือน​สุดทาย​เตรียม​โกย

ยอด​ เรง​ขยาย​เครือ​ขาย​และ​ทีม​ชาง​รองรับ​บริการ​หลัง

การ​ขาย

กรุง​เทพ​ฯ – ประเทศ​ไทย, 5 กัน​ยาย​น 2555 – บริษัท​ มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด​ ประกาศ​ความ

พรอมรับมือ​กับ​ตลาด​รถยนต​ใน​ชวง​ 4 เดือน​สุดทาย​ของ​ปี​นี้​ ซึ่ง​จะ​ทวี​ความ​รอน​แรง​มาก​ยิ่ง​ขึน้​ และ​คาด

วาย​อด​ขาย​สิน้ปี​นี้​ทะลุ​เกิน​ 1.​2 ลาน​คัน​อยาง​แน ​นอ​น ​โดย​เฉพาะ​ตลาด​หลัก​ทัง้​ปิกอัพ​และ​รถยนต​ยนต​น่ัง

ขนาด​เล็ก​ โดย​ได​แรง​หนุน​จาก​โครงการ​รถยนต​คัน​แรก​ ประกอบ​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ตลาด​ที่​มี​เขา​มา​มาก​

รวม​ถึง​ความ​เชื่อ​มั่น​ตอ​ระบบ​เศรษฐกิจ​ของ​ไทย​ที่​มี​ความ​แข็ง​แกรง​ ใน​ขณะ​ที่​ยอด​ขาย​เดือน​สิงหาคม​ยัง​แรง

ตอ​ทะ​ลุ​ 7,000 คัน​เป็น​เดือน​ที่​สอง​ติด​ตอ​กัน

สําหรับ​ยอด​ขาย​รถยนต​มาส​ดาใน​เดือน​สิงหาคม​ที่​ผาน​มายัง​คง​รอน​แรง​ทะลุ​เพ​ดาน​ 7,000 คัน​เป็น​เดือน​ที่​

2​ ติดตอ​กัน​ โดย​มี​ยอด​ขาย​ทําสถิติ​ใหม​สูง​ถึง​ 7,291 คัน​ เติบโต​เพิ่ม​ขึน้​ 87% โดย​แบง​เป็น​รถยนต​น่ัง​มาส

ดา2 ทัง้​รุน​สปอรต​และ​เอ​ลิ​แกน​ซ จํานว​น ​3,490 เพิ่ม​ขึน้​ 42% รถ​ปิกอัพ​ฮีโร​มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​

จํานว​น ​3,129 คัน​ เติบโต​สูงสุด​ถึง​ 2​29% รถยนต​น่ัง​สปอรต​มาส​ดา3 เครื่อง​ยนต​ 1.​6 และ​ 2​.​0​ ลิตร​ใหม​

จํานว​น ​670 เพิ่ม​ขึน้​ 38% และ​รถยนต​ประ​เภท​พรี​เมี่​ยม​คา​ร จํานวน​ 2​ คัน​ สง​ผล​ให​ยอด​ขาย​รวม​ 8 เดือน

ทะลุ​ถึง​ 44,933 คัน​ มี​อัตรา​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึน้​สูง​ถึง​ 61 เปอร​เซ็น​ต

นาย​โชอิชิ​ ยู​กิ กลาว​วา​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษัท​ มาส​ดา เซลส​ (ประเทศ​ไทย​) จํากัด​ กลาว​ ตลาด​รถยนต

ของ​ประเทศไทย​ใน​ปี​น้ี​ถือ​เป็น​สิ่ง​ที่​นา​อัศจรรย​อยาง​ยิ่ง​หลัง​จาก​ที่​สถานการณ​ตางๆ​ กลับ​เขา​สู​ภาวะ​ปกติ​แลว​ ซึ่ง​คาด

วา​ตลาด​รถยนต​ใน​ปี​น้ี​จะ​ทะ​ลุ​ 1,200,000 คัน​อยาง​แน​นอ​น ​รวม​ทัง้​ใน​สวน​ของ​มาส​ดาใน​ชวง​ที่​ผาน​มา​การ​เปิด​ตัว

รถยนต​มาส​ดาทุก​รุน​ได​รับ​ความ​นิยม​เป็น​อยาง​สูง​ โดย​เฉพาะ​รถ​ปิกอัพ​มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​ ที่​วัน​น้ี​ได​เปลี่ยน​ภาพ

ลักษณ​ของ​ลูกคา​ที่​ใช​รถ​ปิกอัพ​ไป​อยาง​สิน้​เชิง​ โดย​เฉพาะ​รุน​ดับเบิล้​แค็บ 4 ประ​ตู​ ไฮ-เรซเซอร​ ขับ​เคลื่อน​ 2​ ลอ​แบบ

ยก​สูง​ ที่​มาส​ดาว​างตําแหนง​สินคา​เขา​ตลาด​ตรง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​มาก​ที่​สุด​ นัน่​คือ​ ปิกอัพ​สไตล​เกง​ ที่​พรอม

ขับ​เคลื่อน​ทุก​สิ่ง​…ให​เป็น​จริง​ได​ และ​น่ี​คือ​บท​พิสูจน​ให​เห็น​ถึง​การ​ฉีก​กฎ​ของ​การ​ออกแบบ​รถ​ปิกอัพ​สไตล​เดิมๆ​ ไป​จน

หมด​สิน้​ ควบคู​กับ​การ​ใช​งาน​ที่​มี​มากกวา​รถ​เกง​ ประกอบ​กับ​ขนาด​ตัว​รถ​ที่​มี​ตัว​ถัง​ขนาด​ใหญ​กวา​คู​แขง​ใน​ตลาด​ มา

พรอม​สมรรถนะ​ของ​เครื่อง​ยนต Di-Thunder PRO แรง​สุด​ มา​พรอม​เกียร​ 6 สปี​ด และ​ชวง​ลา​ง Super DE-S ที่​แนน

และ​หนึบ​ สง​ผล​ให​วัน​น้ี​รถ​ปิกอัพ​มาส​ดา บีที​-5​0 โปร​ใหม​คือ​รถ​ปิกอัพ​ที่​ตรง​กับ​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​มาก​ที่​สุด
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นาย​โชอิชิ​ กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ สําหรับ​รถยนต​มาส​ดาที่​ผลิต​ออก​มา​ใน​แตละ​เดือน​นัน้​ ทาง​มาส​ดาได​เรง​ทยอย​สง​มอบ​ให

กับ​ลูกคา​ใน​ทันที​เพื่อ​ให​ลูกคา​สามารถ​รับ​รถ​ได​เร็ว​ขึ้น​ แต​ยัง​คง​มี​ยอด​คาง​สง​อีก​จํานวน​มาก​ รวม​ถึง​มี​ยอด​จอง​เพิ่ม​สูง

ขึ้น​ตอ​เน่ือง​ดวย​เชน​กัน​ ทัง้น้ี​มาส​ดาได​มี​การ​ประสาน​งาน​กับ​โรงงาน​ผลิต​อยู​ตลอด​เวลา​เพื่อ​ปรับ​กลยุทธ​และ​เพิ่ม​กําลัง

การ​ผลิต​ โดย​เฉพาะ​การ​เพิ่ม​เงิน​ลงทุน​อีก​ 800 ลาน​บาท​ เพื่อ​เพิ่ม​กําลัง​การ​ผลิต​ใน​สวน​ของ​รถ​ปิกอัพ​ และ​การ​โยก

สัดสวน​การ​สง​ออก​ไป​ยัง​ตลาด​ใน​ตาง​ประเทศ​มา​ให​กับ​ลูกคา​ชาว​ไทย​ แต​ก็​ไม​เพียง​พอ​ตอ​ความ​ตองการ​ของ​ผู​บริโภค​ที่

มี​อยู​จํานวน​มาก​ ซึ่ง​ปัจจุบัน​มี​ยอด​จอง​สะสม​อยู​เกือบ​ 2​0,000 คัน​ และ​คาด​วา​จะ​สูง​ขึ้น​อีก​นับ​จาก​วัน​น้ี​จนถึง​สิน้​ปี​

เน่ืองจาก​ลูกคา​ตอง​เรง​จอง​รถ​เพื่อ​ให​ทัน​กับ​สิทธิ​การ​คืน​เงิน​ภาษี​ใน​โครงการ​รถยนต​คัน​แรก​ ซึ่ง​อยางไร​ก็ตาม​มาส

ดายืนยัน​วา​รถยนต​ที่​ลูกคา​จอง​ใน​วัน​น้ี​จะ​สามารถ​สง​มอบ​ได​ทุก​คัน​ทุก​รุน​ทุก​สี

“ที่​สําคัญ​จาก​การ​ที่​มี​ปริมาณ​รถยนต​มาส​ดาออก​สู​ตลาด​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​นัน้​ การเต​รี​ยม​รับมือ​กับ​การ​บริการ​หลัง​การ​ขาย​เป็น

สิ่ง​ที่​มาส​ดายึด​มัน่​มา​โดย​ตล​อด​ นอกจาก​การ​เพิ่ม​จํานวน​บุคลากร​แลว​ การ​พัฒนา​ทักษะ​ดาน​การ​บริการ​ การ​ดูแล​เอาใจ

ใส​ดูแล​ลูกคา​อยาง​มือ​อาชีพ​แลว​ การ​เพิ่ม​โชวรูม​และ​ศูนย​บริการ​เป็น​สิ่ง​ที่​สําคัญ​อยาง​ยิ่ง​ เมื่อ​เร็วๆ​ น้ี​มาส​ดาเพิ่ม​แนว

รุก​ดาน​ชานเมือง​กรุงเทพ​ดาน​ตะวัน​ตก​ ดวย​การ​เปิด​โชวรูม​แหง​ใหม​ มาส​ดาไทย​เพชร​เกษม​ ซึ่ง​ตัง้​อยู​บน​ถนน

กาญจนา​ภิเษก เพื่อ​รองรับ​ลูกคา​ยาน​บาง​ใหญ​ บาง​แค​ นอกจาก​น้ี​ยัง​เปิด​โชว​รู​ม มาส​ดาม​หา​ราช​ ที่​จังหวัด​ตราด​ เพื่อ

รองรับ​ลูกคา​ภาค​ตะวัน​ออก​ดวย​เชน​กัน​ ซึ่ง​ปัจจุบัน​มาส​ดาได​ขยาย​ครอบคลุม​ทุก​จังหวัด​แลว​ และ​กําลัง​ขยาย​ออก​ไป​สู

ตาม​อําเภอ​ใหญๆ​ และ​คาด​วา​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​จะ​ขยาย​ครบ​ทัง้​ 150 แหง​ทัว่​ประ​เทศ​” นาย​โชอิชิ​   ยู​กิ กลาว​เส​ริม

นางสาว​สุ​รี​ทิพย​ ละอง​ทอง​ โฉม​ทอง​ดี​ ผู​อํานวย​การ​ฝ าย​การ​ตลาด​ กลาว​วา​ ปัจจัย​หลัก​ที่​สง​ผล​ให​รถยนต​มาส

ดาประสบ​ความ​สําเร็จ​อยาง​ตอ​เน่ือง​นัน่​คือ​ การ​ใช​กลยุทธ​ดาน​การ​ตลาด​อยู​ตลอด​เวลา​ โดย​เฉพาะ​การ​ปรับ​โฉม​รถยนต

มาส​ดาให​มี​ความ​สด​ใหม​และ​การ​เพิ่ม​อุปกรณ​มาตรฐาน​เพื่อ​เพิ่ม​มูลคา​และ​ความ​คุม​คา​ให​กับ​ตัว​รถ​ ประกอบ​กับ​การ​ที่

มาส​ดาได​มอบ​แคมเปญ​พิเศษ​ให​ลูกคา​ทันที​ตัง้แต​เปิด​ตัว​คือ​ การ​มอบ​ประกัน​ภัย​ชัน้​หน่ึง​ให​กับ​ลูกคา​ที่​จอง​ซื้อ​รถ​ ยนต

มาส​ดาใน​ทุก​รุน​ รวม​ทัง้​การ​ที่​มาส​ดาจับ​มือ​กับ​พาร​ทเนอ​รดาน​สิน​เชื่อ​รถยนต​ที่​สามารถ​มอบ​เงื่อนไข​สุด​พิเศษ​ทัง้​เงิน

ดาวน​ตํ่า ดอกเบีย้​ถูก​ และ​ผอน​ชําระ​นา​น ​ทําให​ลูกคา​สามารถ​ตัดสิน​ใจ​เป็น​เจาของ​ได​ทัน​ที

สุ​รี​ทิพย​ กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ ตลาด​รถยนต​กําลัง​ปัจจัย​บวก​เขา​มา​ใน​หลาย​ๆ ดาน​ โดย​เฉพาะ​ใน​ชวง​ 4 เดือน​สุดทาย​ของ

ปี​น้ี​ ทัง้​ภาวะ​เศรษฐกิจ​ที่​มี​ความ​แข็ง​แกรง​ นโยบาย​รถ​คัน​แรก​ของ​ภาค​รัฐ​ การ​ใช​จาย​ของ​ภาค​ครัว​เรือน​ที่​เพิ่ม​สูง​ขึ้น​

การ​เพิ่ม​การ​ลงทุน​ของ​ภาค​เอก​ชน​ อุตสาหกรรม​การ​ทอง​เที่ยว​ที่​จะ​เขา​สู​ฤดู​กาล​ การ​ขยาย​ตัว​ของ​ภาค​อุตสาห​กร​รม​

การ​เก็บ​เกี่ยว​ผลผลิต​ของ​ภาค​เกษตรกร​รม​ และ​การ​สง​สินคา​ออก​ ซึ่ง​มาส​ดากําลัง​เตรียม​ความ​เพื่อ​รับมือ​กับ​ปริมาณ

ลูกคา​ที่​จะ​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​มาก​ใน​ชวง​ 4 เดือน​สุด​ทาย​ ซึ่ง​แนนอน​วา​ปัจจัย​สําคัญ​ที่​มี​ผล​ตอ​อุตสาหกรรม​รถยนต​โดยตรง​ก็

คือ​ลูกคา​ตองการ​ที่​จะ​เขา​รวม​โครงการ​รถ​คัน​แรก​เป็น​จํานวน​มาก​ โดย​เฉพาะ​ลูกคา​ใน​ตาง​จังหวัด​ที่​มี​ความ​ตองการ​เขา

รวม​โครงการ​สูง​มาก​ ซึ่ง​ตอง​สราง​ทําความ​กระจาง​ชัด​ให​กับ​ทีม​งานการ​ขาย​เพื่อ​รองรับ​กับ​ปริมาณ​ของ​ลูกคา​ที่​หลัง่​ไหล

เขา​มา​ใน​ชวง​โคง​สุดทาย​ของ​ปี​น้ี​  และ​การ​ที่​แบรนด​มาส​ดาได​รับ​ความ​นิยม​สูง​ แนนอน​วา​ปริมาณ​รถ​ของ​มาส​ดาก็​จะ

เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​รวด​เร็ว​ ซึ่ง​ทําให​บริษทั​ได​ทําการ​วางแผน​เรื่อง​โครงสราง​ระบบ​งาน​บริการ​ การ​วางแผน​เรื่อง​กําลัง​คน​ที่



จะ​รองรับ​จํานวน​รถ​และ​ลูกคา​ที่​โต​ขึ้น​อยาง​รวด​เร็ว​ การเต​รี​ยม​การ​ทัง้หมด​ก็​เพื่อ​ให​ลูกคา​มัน่ใจ​วา​ผู​ใช​รถ​มาส​ดาทุก

ราย​จะ​ได​รับ​การ​ดูแล​หลัง​การ​ขาย​อยาง​รวด​เร็ว​ ทัง้​เรื่อง​งาน​ตรวจ​เช็ค​ งาน​ซอม​บํารุง​ และ​การ​ซัพพลาย​ชิน้​สวน​อะไห​ล

ตาราง​ยอด​จําหนาย​รวม​รถยนต​มาส​ดา มก​รา​คม​ – สิง​หา​คม​ ปี​ พ​.​ศ.​ 2​555 และ​ปี​ พ​.​ศ.​ 2554

Model สิง​หา​คม 55 สิง​หา​คม 54 เปลี่ยน​แป​ลง% ม.​ค.​-ส.​ค.​ 55 ม.​ค.​-ส.​ค.​ 54 เปลี่ยน​แป​ลง%
Mazda2 3,490 2,460 + 42% 24,894 17,235 + 44%
Mazda3 670 486 + 78% 3,776 3,962 – 4.7%
Mazda
BT-50 3,129 950 + 229% 16,243 6,637 + 145%
Premium
car 2 4 – 50% 20 29 – 31%
ยอ​ดร​วม 7,291 3,900 + 87% 44,933 27,863 + 61%

ตาราง​ยอด​การ​จําหนาย​รถยนต​มาส​ดาเดือน​มก​รา​คม​ – สิง​หา​คม​ ประจําปี 2555

Model มก​ราค​ม กุมภา​พัน​ธ มี​นาค​ม เมษ​ายน พฤษภา​คม มิ​ถุน​ายน กร​กฎ​าคม สิง​หา​คม ยอ​ดร​วม
Mazda2 3,097 3,327 3,317 2,485 2,713 3,125 3,340 3,490 24,894
Mazda3 353 269 259 160 505 797 763 670 3,776
Mazda
BT-50 360 851 2,422 1,959 2,184

2,379 2,959 3,129
16,243

Premium
car 2 4 3 5 1 – 3 2

20
ยอ​ดร​วม 3,812 4,451 6,001 4,609 5,403 6,301 7,065 7,291 44,933

http://www.mazda.co.th

Zoom-Zoom เรา​ใส​ความ​เป็น​สปอรต​ลง​ไป​ใน​รถ​ทุก​คัน​ที่​เรา​ผลิ​ต

http://www.mazda.co.th/

