
มาสดาชี ้ปัจจัยบวกเพียบ 4 เดือนสุดทายเตรียมโกย

ยอด เรงขยายเครือขายและทีมชางรองรับบริการหลัง

การขาย

กรุงเทพฯ – ประเทศไทย, 5 กันยายน 2555 – บริษัท มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด ประกาศความ

พรอมรับมือกับตลาดรถยนตในชวง 4 เดือนสุดทายของปีนี้ ซึ่งจะทวีความรอนแรงมากยิ่งขึน้ และคาด

วายอดขายสิน้ปีนี้ทะลุเกิน 1.2 ลานคันอยางแน นอน โดยเฉพาะตลาดหลักทัง้ปิกอัพและรถยนตยนตน่ัง

ขนาดเล็ก โดยไดแรงหนุนจากโครงการรถยนตคันแรก ประกอบกับความตองการของตลาดที่มีเขามามาก

รวมถึงความเชื่อมั่นตอระบบเศรษฐกิจของไทยที่มีความแข็งแกรง ในขณะที่ยอดขายเดือนสิงหาคมยังแรง

ตอทะลุ 7,000 คันเป็นเดือนที่สองติดตอกัน

สําหรับยอดขายรถยนตมาสดาในเดือนสิงหาคมที่ผานมายังคงรอนแรงทะลุเพดาน 7,000 คันเป็นเดือนที่

2 ติดตอกัน โดยมียอดขายทําสถิติใหมสูงถึง 7,291 คัน เติบโตเพิ่มขึน้ 87% โดยแบงเป็นรถยนตน่ังมาส

ดา2 ทัง้รุนสปอรตและเอลิแกนซ จํานวน 3,490 เพิ่มขึน้ 42% รถปิกอัพฮีโรมาสดา บีที-50 โปรใหม

จํานวน 3,129 คัน เติบโตสูงสุดถึง 229% รถยนตน่ังสปอรตมาสดา3 เครื่องยนต 1.6 และ 2.0 ลิตรใหม

จํานวน 670 เพิ่มขึน้ 38% และรถยนตประเภทพรีเมี่ยมคาร จํานวน 2 คัน สงผลใหยอดขายรวม 8 เดือน

ทะลุถึง 44,933 คัน มีอัตราการเติบโตเพิ่มขึน้สูงถึง 61 เปอรเซ็นต

นายโชอิชิ ยูกิ กลาววา กรรมการผูจัดการ บริษัท มาสดา เซลส (ประเทศไทย) จํากัด กลาว ตลาดรถยนต

ของประเทศไทยในปีน้ีถือเป็นสิ่งที่นาอัศจรรยอยางยิ่งหลังจากที่สถานการณตางๆ กลับเขาสูภาวะปกติแลว ซึ่งคาด

วาตลาดรถยนตในปีน้ีจะทะลุ 1,200,000 คันอยางแนนอน รวมทัง้ในสวนของมาสดาในชวงที่ผานมาการเปิดตัว

รถยนตมาสดาทุกรุนไดรับความนิยมเป็นอยางสูง โดยเฉพาะรถปิกอัพมาสดา บีที-50 โปรใหม ที่วันน้ีไดเปลี่ยนภาพ

ลักษณของลูกคาที่ใชรถปิกอัพไปอยางสิน้เชิง โดยเฉพาะรุนดับเบิล้แค็บ 4 ประตู ไฮ-เรซเซอร ขับเคลื่อน 2 ลอแบบ

ยกสูง ที่มาสดาวางตําแหนงสินคาเขาตลาดตรงกับความตองการของลูกคามากที่สุด นัน่คือ ปิกอัพสไตลเกง ที่พรอม

ขับเคลื่อนทุกสิ่ง…ใหเป็นจริงได และน่ีคือบทพิสูจนใหเห็นถึงการฉีกกฎของการออกแบบรถปิกอัพสไตลเดิมๆ ไปจน

หมดสิน้ ควบคูกับการใชงานที่มีมากกวารถเกง ประกอบกับขนาดตัวรถที่มีตัวถังขนาดใหญกวาคูแขงในตลาด มา

พรอมสมรรถนะของเครื่องยนต Di-Thunder PRO แรงสุด มาพรอมเกียร 6 สปีด และชวงลาง Super DE-S ที่แนน

และหนึบ สงผลใหวันน้ีรถปิกอัพมาสดา บีที-50 โปรใหมคือรถปิกอัพที่ตรงกับความตองการของลูกคามากที่สุด
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https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%a1%e0%b8%b2%e0%b8%aa%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%8a%e0%b8%b5%e0%b9%89%e0%b8%9b%e0%b8%b1%e0%b8%88%e0%b8%88%e0%b8%b1%e0%b8%a2%e0%b8%9a%e0%b8%a7%e0%b8%81%e0%b9%80%e0%b8%9e%e0%b8%b5%e0%b8%a2/
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นายโชอิชิ กลาวเพิ่มเติมวา สําหรับรถยนตมาสดาที่ผลิตออกมาในแตละเดือนนัน้ ทางมาสดาไดเรงทยอยสงมอบให

กับลูกคาในทันทีเพื่อใหลูกคาสามารถรับรถไดเร็วขึ้น แตยังคงมียอดคางสงอีกจํานวนมาก รวมถึงมียอดจองเพิ่มสูง

ขึ้นตอเน่ืองดวยเชนกัน ทัง้น้ีมาสดาไดมีการประสานงานกับโรงงานผลิตอยูตลอดเวลาเพื่อปรับกลยุทธและเพิ่มกําลัง

การผลิต โดยเฉพาะการเพิ่มเงินลงทุนอีก 800 ลานบาท เพื่อเพิ่มกําลังการผลิตในสวนของรถปิกอัพ และการโยก

สัดสวนการสงออกไปยังตลาดในตางประเทศมาใหกับลูกคาชาวไทย แตก็ไมเพียงพอตอความตองการของผูบริโภคที่

มีอยูจํานวนมาก ซึ่งปัจจุบันมียอดจองสะสมอยูเกือบ 20,000 คัน และคาดวาจะสูงขึ้นอีกนับจากวันน้ีจนถึงสิน้ปี

เน่ืองจากลูกคาตองเรงจองรถเพื่อใหทันกับสิทธิการคืนเงินภาษีในโครงการรถยนตคันแรก ซึ่งอยางไรก็ตามมาส

ดายืนยันวารถยนตที่ลูกคาจองในวันน้ีจะสามารถสงมอบไดทุกคันทุกรุนทุกสี

“ที่สําคัญจากการที่มีปริมาณรถยนตมาสดาออกสูตลาดเพิ่มสูงขึ้นนัน้ การเตรียมรับมือกับการบริการหลังการขายเป็น

สิ่งที่มาสดายึดมัน่มาโดยตลอด นอกจากการเพิ่มจํานวนบุคลากรแลว การพัฒนาทักษะดานการบริการ การดูแลเอาใจ

ใสดูแลลูกคาอยางมืออาชีพแลว การเพิ่มโชวรูมและศูนยบริการเป็นสิ่งที่สําคัญอยางยิ่ง เมื่อเร็วๆ น้ีมาสดาเพิ่มแนว

รุกดานชานเมืองกรุงเทพดานตะวันตก ดวยการเปิดโชวรูมแหงใหม มาสดาไทยเพชรเกษม ซึ่งตัง้อยูบนถนน

กาญจนาภิเษก เพื่อรองรับลูกคายานบางใหญ บางแค นอกจากน้ียังเปิดโชวรูม มาสดามหาราช ที่จังหวัดตราด เพื่อ

รองรับลูกคาภาคตะวันออกดวยเชนกัน ซึ่งปัจจุบันมาสดาไดขยายครอบคลุมทุกจังหวัดแลว และกําลังขยายออกไปสู

ตามอําเภอใหญๆ และคาดวาภายในสิน้ปีน้ีจะขยายครบทัง้ 150 แหงทัว่ประเทศ” นายโชอิชิ   ยูกิ กลาวเสริม

นางสาวสุรีทิพย ละองทอง โฉมทองดี ผูอํานวยการฝ ายการตลาด กลาววา ปัจจัยหลักที่สงผลใหรถยนตมาส

ดาประสบความสําเร็จอยางตอเน่ืองนัน่คือ การใชกลยุทธดานการตลาดอยูตลอดเวลา โดยเฉพาะการปรับโฉมรถยนต

มาสดาใหมีความสดใหมและการเพิ่มอุปกรณมาตรฐานเพื่อเพิ่มมูลคาและความคุมคาใหกับตัวรถ ประกอบกับการที่

มาสดาไดมอบแคมเปญพิเศษใหลูกคาทันทีตัง้แตเปิดตัวคือ การมอบประกันภัยชัน้หน่ึงใหกับลูกคาที่จองซื้อรถ ยนต

มาสดาในทุกรุน รวมทัง้การที่มาสดาจับมือกับพารทเนอรดานสินเชื่อรถยนตที่สามารถมอบเงื่อนไขสุดพิเศษทัง้เงิน

ดาวนตํ่า ดอกเบีย้ถูก และผอนชําระนาน ทําใหลูกคาสามารถตัดสินใจเป็นเจาของไดทันที

สุรีทิพย กลาวเพิ่มเติมวา ตลาดรถยนตกําลังปัจจัยบวกเขามาในหลายๆ ดาน โดยเฉพาะในชวง 4 เดือนสุดทายของ

ปีน้ี ทัง้ภาวะเศรษฐกิจที่มีความแข็งแกรง นโยบายรถคันแรกของภาครัฐ การใชจายของภาคครัวเรือนที่เพิ่มสูงขึ้น

การเพิ่มการลงทุนของภาคเอกชน อุตสาหกรรมการทองเที่ยวที่จะเขาสูฤดูกาล การขยายตัวของภาคอุตสาหกรรม

การเก็บเกี่ยวผลผลิตของภาคเกษตรกรรม และการสงสินคาออก ซึ่งมาสดากําลังเตรียมความเพื่อรับมือกับปริมาณ

ลูกคาที่จะเพิ่มขึ้นอยางมากในชวง 4 เดือนสุดทาย ซึ่งแนนอนวาปัจจัยสําคัญที่มีผลตออุตสาหกรรมรถยนตโดยตรงก็

คือลูกคาตองการที่จะเขารวมโครงการรถคันแรกเป็นจํานวนมาก โดยเฉพาะลูกคาในตางจังหวัดที่มีความตองการเขา

รวมโครงการสูงมาก ซึ่งตองสรางทําความกระจางชัดใหกับทีมงานการขายเพื่อรองรับกับปริมาณของลูกคาที่หลัง่ไหล

เขามาในชวงโคงสุดทายของปีน้ี  และการที่แบรนดมาสดาไดรับความนิยมสูง แนนอนวาปริมาณรถของมาสดาก็จะ

เพิ่มขึ้นอยางรวดเร็ว ซึ่งทําใหบริษทัไดทําการวางแผนเรื่องโครงสรางระบบงานบริการ การวางแผนเรื่องกําลังคนที่



จะรองรับจํานวนรถและลูกคาที่โตขึ้นอยางรวดเร็ว การเตรียมการทัง้หมดก็เพื่อใหลูกคามัน่ใจวาผูใชรถมาสดาทุก

รายจะไดรับการดูแลหลังการขายอยางรวดเร็ว ทัง้เรื่องงานตรวจเช็ค งานซอมบํารุง และการซัพพลายชิน้สวนอะไหล

ตารางยอดจําหนายรวมรถยนตมาสดา มกราคม – สิงหาคม ปี พ.ศ. 2555 และปี พ.ศ. 2554

Model สิงหาคม 55 สิงหาคม 54 เปลี่ยนแปลง% ม.ค.-ส.ค. 55 ม.ค.-ส.ค. 54 เปลี่ยนแปลง%
Mazda2 3,490 2,460 + 42% 24,894 17,235 + 44%
Mazda3 670 486 + 78% 3,776 3,962 – 4.7%
Mazda
BT-50 3,129 950 + 229% 16,243 6,637 + 145%
Premium
car 2 4 – 50% 20 29 – 31%
ยอดรวม 7,291 3,900 + 87% 44,933 27,863 + 61%

ตารางยอดการจําหนายรถยนตมาสดาเดือนมกราคม – สิงหาคม ประจําปี 2555

Model มกราคม กุมภาพันธ มีนาคม เมษายน พฤษภาคม มิถุนายน กรกฎาคม สิงหาคม ยอดรวม
Mazda2 3,097 3,327 3,317 2,485 2,713 3,125 3,340 3,490 24,894
Mazda3 353 269 259 160 505 797 763 670 3,776
Mazda
BT-50 360 851 2,422 1,959 2,184

2,379 2,959 3,129
16,243

Premium
car 2 4 3 5 1 – 3 2

20
ยอดรวม 3,812 4,451 6,001 4,609 5,403 6,301 7,065 7,291 44,933

http://www.mazda.co.th

Zoom-Zoom เราใสความเป็นสปอรตลงไปในรถทุกคันที่เราผลิต

http://www.mazda.co.th/

