
บ.​ลี​ดเวยฯ ตัวแทน​จําหนาย​เครื่องจักร​กล​หนัก​

แบรนด​ซู​มิ​โต​โม​ ฉลอง​ยอด​ขาย​ 1000 คัน​ สุด

อลังการ​ คาด​สิน้​ปี​ยอด​ขาย​พุง​ 1500 ลา​น

บริษทั​ ลี​ดเวย เฮ​ฟวี่ แมชชีน​เนอ​รี่​ จํากัด​ จัด​งาน​ฉลอง​ยอด​ขาย​เครื่องจักร​กล​หนัก​รถ​ขุด​ไฮโด​รลิ​ค ยี่​หอ​ ซู​มิ​โต​โม​ทะ​ลุ​

1000 คัน​ใน​ระ​ยะ​ 5 ปี​ พ​รอม​รุก​ตลาด​รถ​ขุด​ขนาด​ใหญ​ รุน SH 800 LDH -5 คาด​สิน้​ปี​ฟัน​ยอด​ขาย​ฉลุ​ย 1500 ลาน

บาท

นาย​ ฉกาจ​ แสน​จัน​ กรรมการ​ผู​จัดการ​บริษทั​ ลี​ดเวย เฮ​ฟวี่ แมชชีน​เนอ​รี่​ จํากัด​ ซึ่ง​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​เครื่องจักร

กล​หนัก​จาก​ญี่ป ุน​อยาง​เป็น​ทาง​การ​ ภาย​ใต​แบ​รน​ด ซู​มิ​โต​โม​ หน่ึง​เดียว​ใน​ประเทศ​ไทย​ กลาว​ถึง​ความ​สําเร็จ​ของ

บริษทัฯ​ ใน​การ​ทําตลาด​เครื่องจักร​กล​หนัก​ใน​ประเทศไทย​วา​ “ปัจจุบัน​ บริษทั​ ลี​ดเวยฯ ได​ดําเนิน​ธุรกิจ​มา​นับ​เป็น​ปี​ที่​

5 แลว​ (ตัง้แต​ปี​ 2​555-2560) ซึ่ง​ผล​การ​ดําเนิน​งาน​ตลอด​ระยะ​เวลา​ 5 ปี​ที่​ผาน​มาบ​ริ​ษทัฯ มี​ยอด​ขาย​เติบโต​อยาง​ตอ

เน่ือง​จน​กระทัง่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​มี​ยอด​ขาย​ครบ​ 1000 คัน​ ใน​ปี​น้ี​ อัน​เป็น​ผล​สืบ​เน่ือง​มา​จาก​ การ​ทําตลาด

เครื่องจักร​กล​หนัก​ครอบคลุม​ทุก​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ ไม​วา​จะ​เป็น​รถ​ขุด​ขนาด​เล็ก​ 8-20 ตัน​ รถ​ขุด​ขนาด​กลาง​ 2

0-40 ตัน​ และ​รถ​ขุด​ขนาด​ใหญ​ 40-80 ตัน​ โดย​บริษทั​มี​อัตรา​การ​เติบโต​เพิ่ม​ขึ้น​ทุก​ปี​ สําหรับ​รถ​ 2​ รุน​ ที่​ลี​ดเวยฯ

นําเขา​มา​ทําตลาด​ใน​ประเทศ​ไทย​ แบง​เป็น​ 2​ ประ​เภท​ คือ​ รถ​ขุด​และ​รถ​ปู​ยาง (Paver) แยก​ตาม​น้ําหนัก​และ​กําลัง

การ​ใช​งา​น ​ทัง้น้ี​จุด​แข็ง​ของ​รถ​ขุด​ไฮโด​รลิ​คแบรนด​ซู​มิ​โต​โม​ที่​ลี​ดเวยฯ นําเขา​มา​จําหนาย​คือ​เทคโนโลยี​ระบบ​ไฮโด​รลิ

คที่​มี​สมรรถนะ​ดี​ มี​แรง​ขุด​ ขณะ​เดียวกัน​ยัง​ขึ้น​ชื่อ​วา​ประหยัด​น้ํามัน​มาก​ที่สุด​อีก​ดวย​”

นอกจาก​น้ี​ยัง​มี​ปัจจัย​อื่นๆ​ ที่​สําคัญ​นอก​เหนือ​จาก​สินคา​ที่​ประหยัด​น้ํามัน​ดี​ที่สุด​สามารถ​ตอบ​สนอง​ทุก​ความ​ตองการ

ของ​ลูกคา​แลว​ บริษทั​ลี​ดเวยฯ ยัง​คง​รักษา​ความ​สามารถ​ใน​การ​แขงขัน​ใน​ตลาด​อยาง​ตอ​เน่ือง​ เชน​ การ​ขยาย​ตลาด

ใหม​เขา​ภาค​รัฐ​ การ​ให​บริการ​ขาย​ล็อตใหญ​ รวม​ทัง้​การ​พัฒนา​บุคลากร​อยาง​ตอ​เน่ือง​ อีก​ทัง้​ยัง​มี​การนําเสนอ​รูป​แบบ

การ​เงิน​ที่​หลาก​หลาย​และ​รวดเร็ว​เพื่อ​ความ​พึง​พอใจ​ของ​ลูกคา​และ​ที่​สําคัญ​คือ​เรื่อง​บริการ​หลัง​การ​ขาย​ที่​มี

ประสิทธิภาพ​สูง​อีก​ดวย

สวน​เป า​หมาย​ยอด​ขาย​ของ​บริษทั​ ลี​ดเวยฯ ตัง้​เป า​ใน​การ​ขยาย​ตัว​เพิ่ม​ขึ้น​ทุก​ปี​ ซึ่ง​ใน​ปี​ 2​560 น้ี​ บริษทั​ ลี​ดเวยฯ และ

ซู​มิ​โต​โม​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​รถ​ขุด​ไว​ที่​ 300 คัน​ รถ​ปู​ยาง​ 15 คัน​ นอกจาก​น้ี​บริษทั​ยัง​ได​นํารถ​ขุด​ขนาด​ใหญ​อยา​ง SH800

LHD เขา​มา​เพื่อ​ตอบ​สนอง​ความ​ตองการ​ของ​ลูกคา​ที่​ใช​งาน​ใน​เหมือง​แร​เป็น​หลัก​ ซึ่ง​คาด​วา​จะ​ทําให​ยอด​ขาย​รวม​ของ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%9a-%e0%b8%a5%e0%b8%b5%e0%b8%94%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a2%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%81%e0%b8%97%e0%b8%99%e0%b8%88%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%a2/


ปี​หน า​เพิ่ม​ขึ้น​เป็น​ประ​มา​ณ 350 คัน​ สง​ผล​ให​บริษทั​ ลี​ดเวยฯ สามารถ​กาว​ขึ้น​สู​อันดับ​ที่​ 5 ของ​ตลาด​ภายใน​ระยะ

เวลา​เพียง​ 5 ปี

นอกจาก​น้ี​ เรา​ก็ได​วาง​แนว​นโยบาย​ใน​การ​รุก​ตลาด​ซึ่ง​อยู​ใน​เขต​พื้นที่​เมือง​สําคัญ​ และ​กลุม​ลูกคา​บริษทั​กอสราง​ราย

ใหญ​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​เน่ืองจาก​ใน​ปัจจุบัน​เรา​มีชื่อ​เสียง​และ​เป็น​ที่​ยอมรับ​ใน​ตลาด​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ เพราะ​รถ​ขุด Sumitomo นัน้​ได

รับ​การ​ตอบ​รับ​เป็น​อยาง​มาก​ทัง้​ใน​เรื่อง​การ​ประหยัด​น้ํามัน​ พ​ละ​กําลัง​ใน​การ​ขุด​ และ​ ควา​มประหยัด​ใน​การ​บํารุง​รักษา​

อีก​ทัง้​ลี​ดเวยก็ได​มี​การ​ขยาย​ศูนย​บริการ​อยาง​ตอ​เน่ือง​โดย​ใน​ปี​น้ี​เรา​มี​แผนที่​จะ​ขยาย​ศูนย​บริการ​เพิ่ม​อีก​ 3 แหง​รวม

เป็น​ 12 แหง​ภายใน​สิน้​ปี​น้ี​เพื่อ​รองรับ​งาน​บริการ​หลัง​การ​ขาย​สําหรับ​ลูกคา​ให​ดี​ที่​สุด​ รวม​ถึง​ได​มี​การนํารถ​ขุด​รุน​ขนาด​

8 ตัน (SH80-6B) และ​ 13 ตัน (SH130-5) ซึ่ง​เป็น​รุน​ที่​มี​ความ​กระ​ทัด​รัด​เหมาะ​กับ​พื้นที่​หน า​งาน​ที่​จํากัด​อีก​ทัง้​ยัง

ประหยัด​น้ํามัน​แบบ​สุด​ ๆ มา​ทําตลาด​อยาง​จริงจัง​เพื่อ​ตอบ​โจทย​การ​ทํางาน​ใน​เขต​เมือง​ พ​รอม​เสริม​ทัพ​ความ​เป็น

One Stop Service ดวย​ธุรกิจ​เครื่องจักร​มือ​สอง​คุณภาพ​สูง​ที่​คัด​สรร​มา​อยาง​ดี​ทัง้​รถ​เกา​นอก​และ​ใน​ประเทศ​ที่​มี​ให

ลูกคา​เลือก​ทัง้​ใน​สวน​รถ​ขุด​และ​รถ​ปู​ยาง​ เชื่อ​ยอด​ราย​ได​ปี​น้ี​ทะ​ลุ​ 1500 ลาน​อยาง​แน​นอน

ดาน​นาย​ โชจิ​ ยู​ชิ​ดะ​ ประธาน​เจา​หน าที่​บริหาร​ บริษทั​ ซู​มิ​โต​โม​ เอ​ส.​เอ​ข.​ไอ​.​ คอน​สตรัคชัน่ ​แมชชีน​เนอ​รี่​ จํากัด​

กลาว​วา​ “ตลาด​เครื่องจักร​กล​หนัก​ใน​ประเทศไทย​เติบโต​สูงสุด​เป็น​อันดับ​ที่​ 2​ ใน​แถบ​เซาธอีส​ เอ​เชีย​ นัน่​เป็น​เพราะ

ได​รับ​ผล​พวง​จาก​เศรษฐกิจ​และ​อุตสาหกรรม​กอสราง​ภาค​รัฐ​ที่​เติบโต​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ มี​หลาย​เมกะ​โปร​เจ็กตที​ดําเนิน

การ​อยู​ใน​ขณะ​น้ี​ ทัง้​รถไฟฟ า​สาย​สี​ตางๆ​ การ​ขยาย​ถนน​หน​ทาง​ อยาง​เชน​ โครงการ​ระเบียง​เศรษฐ​กิจ (EEC) และ​อีก

หลาย​โครงการ​ที่​สําคัญ​ๆ นัน่​คือ​เหตุผล​ที่​ทําให​บริษทั​ ซู​มิ​โต​โมฯ​ ให​ความ​สําคัญ​ใน​การ​ตัง้​เป า​หมาย​และ​ทําตลาด​รวม

กับ​ บริษทั​ ลี​ดเวยฯ ซึ่ง​เป็น​ตัวแทน​จําหนาย​สินคา​ของ​ซู​มิ​โต​โม​ เจา​เดียว​ใน​ประ​เทศ​ เรา​ใสใจ​ราย​ละเอียด​ลูกคา​คน

สําคัญ​ทุก​คนใน​ตลาด​ประเทศ​ไทย​ สนับสนุน​ทุก​กิจกรรม​จน​กระทัง่​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​ระยะ​เวลา​เพียง​ 5 ปี​ ดวย

ยอด​ขาย​ 1000 คัน​ นัน่​คือ​ความ​ภาค​ภูมิใจ​ที่​สินคา​ของ​บริษทั​ซู​มิ​โต​โม​ เป็น​สวน​หน่ึง​ใน​ความ​สําเร็จ​ของ​บริษทั​ ลี

ดเวยฯ ใน​วัน​น้ี

ดาน​แผนการ​ลงทุน​ใน​อนาคต​ ลี​ดเวยฯ จะ​ใช​งบ​ประ​มา​ณ 80 ลาน​บาท​ใน​การนําเขา​รถ​ขุด​พรอม​ทัง้​ขยาย​สาขา​เพิ่ม​อีก​

3 สา​ขา​ คือ​ เชียง​ใหม​ นคร​ราช​สี​มา​ และ​ระ​ยอง​ รวม​การ​ใช​สื่อ​ใน​รูป​แบบ​ผสม​ผสาน​ เพื่อ​ให​สอด​รับ​การ​การ​ตลาด​ใน​ยุค

ดิจิตอล​ที่​มี​ความ​รวด​เร็ว​ ปรับปรุง​ระบบ​ฐาน​ขอมูล​ตางๆ​ ใน​ปี​น้ี​เพื่อ​ให​ครอบคลุม​กลุม​ลูกคา​และ​การ​ดู​และ​การ​ให

บริการ​หลัง​การ​ขาย​ได​สะดวก​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ รวม​ทัง้​มี​การ​เพิ่ม​บุคลากร​เพื่อ​ขยาย​ตลาด​ครอบคลุม​การ​ดูแล​บริการ​หลัง​การ

ขาย​มาก​ยิ่ง​ขึ้น

ไม​เพียง​แต​ตลาด​ใน​ประเทศ​เทานัน้​ที่​ลี​ดเวยฯ จะ​ขยาย​การ​ลง​ทุ​น ​บริษทั​ลี​ดเวยฯ ให​ความ​สําคัญ​กับ​ตลาด​ใน​ตาง

ประเทศ​เชน​เดียว​กัน​ โดย​จะ​เริ่ม​ผลัก​ดัน​ตลาด​ที่​พมา​ให​แข็งแกรง​มาก​ยิ่ง​ขึ้น​ โดย​เรา​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ไว​ 1,000 ลาน

บาท​ภายใน​สิน้​ปี​ 2​560 น้ี​ สวน​ปี​หน า​ตัง้​เป า​ยอด​ขาย​ไว​ที่​ 1,200 ลาน​บาท​ เป็น​ตน


