
บารเ​ทอ​รคา​รด แนะ​ระบาย​สตอก​สินคา​ดวย​ ระบบ

บารเ​ทอ​ร

บารเ​ทอ​รคา​รค ผู​ให​บริการ​ระบบ​แลก​เปลี่ยน​สินคา​และ​บริการ​โดย​ไม​ตอง​ใช​เงินสด​ราย​ใหญ​ที่สุด​ใน​โลก​ แนะ​ทาง​เลือก

ใหม​ที่​จะ​ชวย​แก​ปัญหา​สินคา​คาง​สตอก​ เพิ่ม​ยอด​ขาย​ และ​สราง​ผล​กําไร​ให​กับ​ธุรกิจ​ได​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ ผาน​การ

แลก​เปลี่ยน​โดย​อาศัย​แนวคิด​การ​บารเ​ทอ​ร ( Barter ) ที่​มี​มา​อยาง​ยาว​นา​น ​และ​มี​เครือ​ขาย​สมาชิก​ธุรกิจ​กวา​ 35,000

ธุรกิจ​ จาก​กวา​ 100 สา​ขา​ ใน​ 7 ประเทศ​ทัว่​โลก​ รอง​รับ

คุณ​เรวดี​ วัฏฏานุ​รักษ​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ บารเ​ทอ​รคา​รด ( ประเทศ​ไทย​ ) จํากัด​ เปิด​เผย​วา​ปัจจุบัน​เจาของ

ธุรกิจ​สวน​ใหญ​มัก​ให​ความ​สนใจ​กับ​สินคา​ที่​ขาย​ดี​ หรือ​สินคา​ที่​ทํากําไร​ให​กับ​ธุรกิจ​ได​มาก​ แต​มัก​ลืม​นึกถึง​สินคา​ที่นอน

น่ิง​ไมมี​การ​เคลื่อนไหว​ใน​สตอก​ สินคา​เหลา​นัน้​เอง​ที่​ทําให​เกิด​สิ่ง​ที่​เรียก​วา​ สตอก​จม​ ” สตอก​สินคา​ทุก​ชิน้​ลวน​เป็นตน

ทุน​ทัง้​สิน้​ การ​เกิด​สตอก​จม​แนนอน​วา​เงิน​ทุน​ของ​ธุรกิจ​ก็​จะ​จม​ไป​ดวย​ ซึ่ง​เป็น​สิ่ง​ที่​ธุรกิจ​ไม​อยาก​ให​เกิด​ขึ้น​ เจาของ

ธุรกิจ​จําเป็น​ตอง​รู​วา​ใน​สตอก​ของ​ตนเอง​นัน้​ สินคา​ประเภท​ใด​ที่​เป็น​สตอก​จม​ และ​มี​อยู​มาก​เทา​ไหร​ นอกจาก​น้ี​ยัง​ควร

พิจารณา​ถึง​ระยะ​เวลา​ของ​สตอก​วา​อยู​ใน​ขัน้​ไห​น ​กลาว​คือ​สินคา​ไมมี​การ​ขาย​เลย​เป็น​เวลา​ 30 วัน​ 60 วัน​ 9​0 วัน​ 180

วัน​ หรือ​มากกวา​นัน้​ แลว​จึง​วางแผน​จัดการ​กับ​สตอก​จม​เหลา​นัน้​ตอ​ไป​ ซึ่ง​สามารถ​ทําได​หลาย​วิธี​ตาม​กลยุทธ​ของ

แตละ​ธุรกิจ​ เชน​ การ​ลด​ แลก​ แจก​ แถม​ เป็น​ตน​ แต​วิธี​สวน​ใหญ​มัก​ทําให​เกิด​ผล​ตอ​กําไร​ที่​ลด​ลง​ รวม​ถึง​สราง​ตนทุน

ที่​เพิ่ม​ขึ้น​ดวย

“ บารเ​ทอ​รคา​รด เล็ง​เห็น​ถึง​ปัญหา​น้ี​ของ​ธุรกิจ​ จึง​มุง​มัน่​ที่​จะ​สราง​ความ​เขาใจ​ให​เจาของ​ธุรกิจ​ใน​การ​ใช​บารเ​ทอ​รคา

รด มา​เป็น​หน่ึง​ใน​เครื่อง​มือ​สําหรับ​บริหาร​จัดการ​สตอก​สินคา​ของ​ตนเอง​ได​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ โดย​ บารเ​ทอ​รคา​รด

จะ​นําเสนอ​สินคา​ของ​ทาน​ไป​ยัง​กลุม​ลูกคา​เป า​หมาย​ ซึ่ง​เป็น​เจาของ​กิจการ​โดย​ตรง​ ทําให​กระบวนการ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​เป็น

ไป​ได​อยาง​รวด​เร็ว​ ดวย​วิธี​การ​ตาง​ ๆ เชน​ การ​ออก​บูธ​งาน​แสดง​สิน​คา​ ใน​งาน Bartercard Trade Show ที่​สมาชิก

จะ​มา​รวม​ตัว​กัน​เพื่อ​ซื้อ​สิน​คา​ เป็น​โอกาส​ที่​เจาของ​กิจการ​จะ​ได​นําสตอก​ สินคา​ของ​ตน​ไป​ขาย​ใน​งา​น ​หรือ​การ​เพิ่ม​ชอง

ทาง​ขาย​โดย​จาย​เชา​คา​พื้นที่​ดวย​บารเ​ทอ​รคา​รด และ​นําสตอก​ สินคา​ไป​ขาย​เป็น​เงิน​สด​ หรือ​การ​ซื้อ​สินคา​จาก​กลุม

สมาชิก​เพื่อ​นํามา​ทําโปร​โม​ชัน่รวม​กับ​สตอก​ที่​มี​แลว​เพื่อ​ขาย​ใน​ตลาด​เงิน​สด​ หรือ​ รวม​งาน Networking ที่​จัด​ขึ้น​เป็น

ประจําทุก​เดือน​ เพื่อ​เพิ่ม​โอกาส​ใน​การ​สราง​พันธมิตร​ทาง​ธุรกิจ​ รวม​ถึง​การ​มี​ทีม​งาน​ฝาย​ดูแล​ลูก​คา​ ซึ่ง​จะ​ทําหน าที่

เป็น​ฝ าย​ขาย​อีก​ทีม​หน่ึง​เพิ่ม​จาก​ทีม​ขาย​ที่​ลูกคา​มี​อยู​แลว​ เพื่อ​รวม​กัน​ระบาย​สตอก​ จุด​แข็ง​ตางๆ​ เหลา​น้ี​ ทําให​ บารเ

ทอ​รคา​รด สามารถ​เป็น​สวน​หน่ึง​ที่​จะ​ชวย​ผู​ประกอบ​การ​ใน​เรื่อง​สตอก​ได​เป็น​อยาง​ดี​ ” กรรมการ​ผู​จัด​การ​ กลา​ว
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