
นูทา​นิ​คซเปิด​ตัว​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ใหม
Power to the Partner

โปรแกรม​ใหม​น้ี​จะ​จัดหา​เครื่อง​มือ​เพื่อ​ให​พาร​ทเนอ​รที่​ลงทุน​กับ​นูทา​นิ​คซ

นําไป​ใช​ใน​การ​เพิ่ม​การ​เติบโต​ให​กับ​ธุรกิจ​ของ​ตน

กรุง​เทพ​ฯ ประเทศ​ไทย​ – 8 สิงหาคม​ 2​561 – นูทา​นิ​คซ (Nutanix) ผูนําดาน​ระบบ​คลา​วดคอม​พิวติง้​ระดับ​องค​กร​

เปิด​เผย​วา​ บริษทัฯ​ เตรียม​เปิด​ตัว​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ใหม​ภาย​ใต​ชื่อ Power to the Partner ซึ่ง​แตก​ตาง

จาก​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​แบบ​เดิม​ โดย​จะ​มุง​เนน​การ​ลงทุน​ของ​พาร​ทเนอ​รตอ

นูทา​นิ​คซ แทนที่​จะ​โฟกัส​เฉพาะ​ยอด​ขาย​เพียง​อยาง​เดียว​ นอกจาก​น้ี​ โปรแกรม​ดัง​กลาว​ยัง​มุง​เนน​การ​เสริม​สราง

ศักยภาพ​ให​กับ​พาร​ทเนอ​ร ดวย​การ​จัดหา​เครื่อง​มือ​ที่​จําเป็น​เพื่อ​ให​พาร​ทเนอ​รสามารถ​สนับสนุน​ลูกคา​ใน​การ​ปรับ​ใช

เทคโนโลยี​ดาตา​เซ็นเตอร​ใหมๆ​ โดย​ทัง้หมด​น้ี​จะ​ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รมี​ชอง​ทาง​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ​ให​เติบโต

ไป​พรอม​กับ​นูทา​นิ​คซ และ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​อยาง​ตอ​เน่ือง

นูทา​นิ​คซเผย​วิสัย​ทัศน​เกี่ยว​กับ​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ดัง​กลาว​น้ี​เป็น​ครัง้​แรก​ระหวาง​การ​ประ​ชุม Partner

Xchange ของ​บริษทัฯ​ เมื่อ​เดือน​พฤษภาคม​ที่​ผาน​มา​ โดย​โปรแกรม​น้ี​จะ​แบง​ระดับ​สถานะ​ของ​พาร​ทเนอ​รตาม​จํานวน

โปรแกรม​ที่​ปิด​การ​ขาย​ได​สําเร็จ​ รวม​ถึง​ระดับ​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​เทคโนโลยี​ของ​นูทา​นิ​คซ แทนที่​จะ​อางอิง​ยอด​ราย​ได

ตาม​เป า​หมาย​ที่​กําหน​ด โครงสราง​แบบ​ใหม​น้ี​จะ​ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รทัง้​ขนาด​เล็ก​และ​ขนาด​ใหญ​สามารถ​ไต​ขึ้น​สู​ระดับ

พาร​ทเนอ​รขัน้​สูง​สุด​ ซึ่ง​แยก​ตาม​หมวด​หมู​ดัง​ตอ​ไป​น้ี

● Master Partner – พาร​ทเนอ​รระดับ​สูงสุด​ของ​นูทา​นิ​คซ มี​ความ​เชี่ยวชาญ​สูง​สุด​ สามารถ​ปิด​การ​ขาย​ได​มาก​ที่​สุด​

และ​มี​ใบรับ​รอง​มาก​ที่​สุด​ ใบรับ​รอง​มุง​เนน​การ​ขาย​ผลิตภัณฑ​หลัก​ของ​นูทา​นิ​คซ

อยา​ง HCI (Hyper Converged Infrastructure) รวม​ถึง​ผลิตภัณฑ​ใหมๆ​ เชน Flow, Era และ Beam

● Scaler Partner – พาร​ทเนอ​รของ​นูทา​นิ​คซที่​กําลัง​เติบโต​และ​กําลัง​เพิ่มพูน​ความ​รู​ โดย​มี​การ​พัฒนา​โซลูชัน่​แบบ

ครบ​วงจร​บน​ซอ​ฟตแวร Nutanix Enterprise Cloud OS และ​มี​จํานวน​พนักงาน​ที่​ได​รับ​ใบรับ​รอง​และ​มี​การ​ขาย​เพิ่ม

มาก​ขึ้น

● Pioneer Partner – พาร​ทเนอ​รระดับ​เริ่ม​ตน​ของ​นูทา​นิ​คซ ที่​สามารถ​แนะนําลูกคา​ราย​แรก​ให​เลือก​ซื้อ​โซลูชัน่

ไฮเปอร​คอน​เวอร​จ (Hyperconverged) และ​มี​การ​เสริม​สราง​ทักษะ​เบื้อง​ตน​เกี่ยว​กับ​ผลิตภัณฑ​หลัก​ของ​นูทา​นิ​คซ

โปร​แก​รม Power to the Partner ประกอบ​ดวย​คุณลักษณะ​ตางๆ​ ที่​จะ​ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รแนะแนว​ทาง​แก​ลูกคา​ใน

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%99%e0%b8%b9%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b8%84%e0%b8%8b%e0%b9%8c%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b9%81%e0%b8%81%e0%b8%a3/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%99%e0%b8%b9%e0%b8%97%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b8%84%e0%b8%8b%e0%b9%8c%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%95%e0%b8%b1%e0%b8%a7%e0%b9%82%e0%b8%9b%e0%b8%a3%e0%b9%81%e0%b8%81%e0%b8%a3/


การ​ปรับปรุง​องคกร​โดย​อาศัย​เทคโนโลยี​ดิจิทัล​ โดย​มี​เครื่อง​มือ​และ​ทรัพยากร​ที่​จะ​ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รประสบ​ความ

สําเร็จ​ใน​แตละ​ขัน้​ตอน​ของ​การ​ติดตอ​ประสาน​งาน​กับ​ลูก​คา​ เชน

● เริ่ม​ตน (Land) – แพลตฟอรม​และ​เครื่อง​มือ​สําหรับ​การก​ระ​ตุนให​เกิด​ความ​ตองการ​ใช​เทคโนโลยี​เต็ม​รูป​แบบ​ ชวย

เพิ่ม​ความ​สะดวก​ใน​การ​ติดตอ​ลูกคา​ราย​ใหมๆ

● ปรับ​ใช (Adopt) – ทรัพยากร​สําหรับ​พาร​ทเนอ​รที่​จะ​ใช​ใน​การ​สาธิต​โซลูชัน่​และ​เทคโนโลยี​ของ​นูทา​นิ​คซ, เครื่อง​มือ

Sizer, TCO/ROI และ Xtract ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รดําเนิน​การ​ติด​ตัง้​โซลูชัน่​บน​แพลตฟอรม​ของ​นูทา​นิ​คซได​อยาง

รวดเร็ว​และ​ราบ​รื่น

● ขยาย (Expand) – การ​ฝึก​อบรม​ดาน​ผลิตภัณฑ​ตางๆ​ เชน Beam, Calm, Flow, Era และ​เทคโนโลยี​ใหมๆ​ เพื่อ

ชวย​ให​ลูกคา​ได​รับ​ประโยชน​เพิ่ม​ขึ้น​จาก​สภาพ​แวดลอม​ของ​นูทา​นิ​คซที่​มี​อยู

● ตอ​อา​ย ุ(Renew) – องค​ประกอบ​สําคัญ​ใน​การ​สราง​ราย​ได​ตอ​เน่ือง​ โดย​มี​การ​จัดหา​ทรัพยากร​เพื่อ​ชวย​ให​นูทา​นิ

คซและ​พาร​ทเนอ​รสราง​ความ​พึง​พอใจ​ให​แก​ลูกคา​ได​อยาง​ตอ​เน่ือง

ภาย​ใต​โปร​แก​รม Power to the Partner มี​การ​ให​สวนลด​และ​รางวัล​จูง​ใจ​ การ​ฝึก​อบ​รม​ ใบรับ​รอง​ เครื่อง​มือ​ดาน

การ​ตลาด​ และ​กระบวนการ​สนับสนุน​งาน​ขาย​แบบ​อัต​โน​มัติ​ โปรแกรม​น้ี​ผสาน​รวม​ทรัพยากร​ของ​นูทา​นิ​คซเขา​กับ

บุคลากร​ที่​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​ของ​พาร​ทเนอ​ร เพื่อ​ให​บริการ​ที่​ดี​ที่สุด​แก​ลูก​คา​ และ​เมื่อ​ไม​นาน​มา​น้ี​ นูทา​นิ​คซได​เปิด​ตัว

โปร​แก​รม Velocity สําหรับ​ตัวแทน​จําหนาย​ ซึ่ง​นับ​เป็น​กาว​ยาง​แรก​ของ​โปรแกรม​สนับสนุน​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ โดย

นําเสนอ​โซลูชัน่​และ​ขอมูล​สําหรับ​ลูก​คา​ รวม​ไป​ถึง​กระบวนการ​ขาย​และ​การ​ลงทุน​ที่​เป็น​รูป​ธร​รม​ เพื่อ​ให​พาร​ทเนอ

รประสบ​ความ​สําเร็จ​ได​รวดเร็ว​ยิ่ง​ขึ้น​ใน​ตลาด​ระดับ​กล​าง

นาย​ทิม​ จีน​ส ผู​จัดการ​ฝ าย​ดาตา​เซ็นเตอร​และ​คลา​วดของ Softcat กลาว​วา​ “เรา​ได​รับ​ผล​ตอบแทน​การ​ลงทุน​ที่​ดี

เยี่ยม​ใน​ทรัพยากร​และ​กิจกรรม​ของ​นูทา​นิ​คซ เพราะ​ลูกคา​ของ​เรา​มี​ความ​ตองการ​โซลูชัน่​ที่​ใช​เทคโนโลยี​ของ​นูทา​นิ

คซ เรา​ยินดี​ที่​มี​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ใหม​น้ี​ เพราะ​เป็น​อีก​หน่ึง​สัญญาณ​ที่​แสดง​ให​เห็น​วา​นูทา​นิ​คซจริงจัง​ใน

การ​ลงทุน​เพื่อ​สนับสนุน​พาร​ทเนอ​ร และ​เรา​หวัง​วา​จะ​บรรลุ​ความ​สําเร็จ​และ​การ​เติบโต​รวม​กัน​ใน​อนาคต​”

นาย​เดน​นิส ​ดา​ล หัวหน า​ฝ าย​ราย​ได, Trace3 ซึ่ง​เป็น​พาร​ทเนอ​รของ​นูทา​นิ​คซ กลาว​วา​ “เรา​ขอ​ปรบ​มือ​ให​กับ

โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ที่​นูทา​นิ​คซริเริ่ม​ใหม​น้ี​ ซึ่ง​มี​จุด​มุง​หมาย​เพื่อ​ชวย​ให​พาร​ทเนอ​รทุกข​นาด​ประสบ​ความ

สําเร็จ​ ขณะ​ที่​นูทา​นิ​คซเติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ จําเป็น​อยาง​ยิ่ง​ที่​บริษทัฯ​ จะ​ตอง​ให​ความ​ชวย​เหลือ​แก​พาร​ทเนอ​รหลาก

หลาย​กลุม​ ซึ่ง​มี​ความ​เชี่ยวชาญ​ใน​การ​ให​คําแนะนําแก​ลูก​คา​ เพื่อ​กระตุน​ให​ตลาด​มี​การ​ปรับ​ใช​เทคโนโลยี​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​

เรา​รูสึก​ตื่น​เตน​กับ​การ​ดําเนิน​การ​กาว​ตอ​ไป​ใน​การ​ขยาย​ธุรกิจ​ให​เติบโต​ไป​พรอม​กับ​นูทา​นิ​คซ”

นาย​รอด​นี​ย ฟอรแมน​ รอง​ประธาน​ฝาย​ขาย​ผาน​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ทัว่​โลก​ของ​นูทา​นิ​คซ กลาว​วา​ “เรา​ตื่น​เตน​กับ

การ​เปิด​ตัว​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ของ​นูทา​นิ​คซ ซึ่ง​จัด​ทําขึ้น​เพื่อ​ประโยชน​ของ​พาร​ทเนอ​รโดย​ตรง​ ขณะ​ที่

ธุรกิจ​ของ​นูทา​นิ​คซมี​ความ​แข็งแกรง​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​ เรา​มอง​วา​โปรแกรม​น้ี​เป็น​กาว​ยาง​สําคัญ​ใน​การ​เสริม​สราง​ขีด​ความ



สามารถ​ให​แก​พาร​ทเนอ​รของ​เรา​ ดวย​การ​สนับสนุน​ดาน​บริการ​และ​ทรัพยากร​ที่​จําเป็น​ เพื่อ​ให​สามารถ​ขยาย​ธุรกิจ​ได

อยาง​เต็ม​ศักยภาพ​ควบคู​ไป​กับ​นูทา​นิ​คซ เมื่อ​พาร​ทเนอ​รของ​เรา​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ ธุรกิจ​ของ​ลูกคา​ก็​จะ​ได​รับ

ประโยชน​เพิ่ม​มาก​ขึ้น​จาก​ดาตา​เซ็นเตอร​ที่​มี​ความ​เรียบ​งาย​และ​สอดคลอง​ตาม​มาตร​ฐาน​ ตอบ​โจทย​ความ​ตองการ

ดาน​ระบบ​คลา​วดของ​ลูกคา​ได​อยาง​ครบ​ถวน​ทัง้​ใน​ปัจจุบัน​และ​อนาคต​”

ทรัพยากร​เพิ่ม​เติม​และ​การ​ให​บริ​การ

ดูรา​ยล​ะเอียด​เพิ่ม​เติม​เกี่ยว​กับ​โปรแกรม​ชอง​ทาง​จัด​จําหนาย​ของ​นูทา​นิ​คซ Power to the Partner ได​ที่

nutanix.com/partners พาร​ทเนอ​รจะ​ตอง​ล็อก​ออ​นเขา​สู​พอรทัล​สําหรับ​พาร​ทเนอ​รใน​เดือน​สิง​หา​คม​ เพื่อ​ตรวจ​สอบ

ราย​ละเอียด​ของ​ระดับ​สถานะ​ปัจจุบัน​ และ​ขัน้​ตอน​ที่​จําเป็น​สําหรับ​การ​เลื่อน​ระดับ​สถานะ​ใน​อนาค​ต

เกี่ยว​กับ​นูทา​นิ​คซ

นูทา​นิ​คซเป็น​หน่ึง​ใน​ผูนําระดับ​โลก​ดาน​ซอฟตแวร​ระบบ​คลา​วดและ​โซลูชัน่​โครงสราง​พื้น​ฐาน​แบบ​ไฮเปอร​คอน​เวิ​รจ

ชวย​ให​ฝ าย​ไอที​ไม​ตอง​กังวล​เรื่อง​โครงสราง​พื้น​ฐาน​ และ​สามารถ​มุง​เนน​กับ​ความ​สําคัญ​บน​แอ​ปพลิ​เคชัน่และ​บริการ​ที่

เป็น​แรง​ขับ​เคลื่อน​การ​เติบโต​ของ​ธุรกิจ​ บริษทั​ทัว่​โลก​ใช​ซอ​ฟตแวร Enterprise Cloud OS ของ​นูทา​นิ​คซ เพื่อ​ให

บริหาร​จัดการ​แอ​ปพลิ​เคชัน่ได​ใน​คลิก​เดียว​และ​สามารถ​โยก​ยาย​ไป​มา​ได​ทัง้​พับ​ลิ​คคลา​วด ไพร​เวท​คลา​วด และ​ดิสทริ​บิ

วเต็ดเอ​จดคลา​วด ดัง​นัน้​จึง​สามารถ​ใช​แอ​ปพลิ​เคชัน่ได​ทุกข​นาด​และ​ทุก​รูป​แบบ​ดวย​ตนทุน​รวม​ที่​ลด​ลง​อยาง​มาก​ สง

ผล​ให​องคกร​สามารถ​ให​บริการ​สภาพ​แวดลอม​ไอที​ประสิทธิภาพ​สูง​ตาม​ความ​ตองการ​ได​อยาง​รวด​เร็ว​ ทําให​ผู​ดูแล​การ

ทํางาน​ของ​แอ​ปพลิ​เชัน่ตางๆ​ สัมผัส​ประสบการณ​เสมือน​คลา​วดอยาง​แท​จริง​ ดู​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​ได​ที่
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