
ธุรกิจ​บาน​เชา​กับ​โอกาส​ของ​ผู​ซือ้​และ​ผู​ขาย

การ​มี​บาน​เป็น​ของ​ตัว​เอง​นา​จะ​เป็น​ความ​ตองการ​ของ​คน​สวน​ใหญ​ สวน​หน่ึง​เพราะ​คา​นิยม​ใน​สังคม​วาการ​มี​บาน​แสดง

ถึง​ความ​มัน่คง​ใน​ชี​วิ​ต และ​ยัง​สนอง​ความ​ตองการ​ดาน​จิตใจ​ใน​การ​ใช​ชีวิต​อยาง​มี​อิสระ​ดวย​ อยางไร​ก็ตาม​ใช​วา​ทุก​คน

จะ​สามารถ​มี​บาน​เป็น​ของ​ตัว​เอง​ได​ ดวย​ปัจจุบัน​มี​หลาย​ปัจจัย​ที่​ไม​เอื้อ​อํานวย​ให​หลาย​ ๆ คน​เป็น​เจาของ​บาน​ได​งาย​ ๆ

ไม​วา​จะ​เป็น​ราคา​ที่​อยู​อาศัย​ที่​ปรับ​ตัว​สูง​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ ปัจจัย​การ​ทํางา​น ​การ​เดิน​ทาง​ การ​ใช​ชีวิต​หรือ​การ​บริหาร

จัดการ​การ​เงิน​สวน​ตัว

ถึง​แมวา​ปัจจุบัน​ตัว​เลือก​ของ​ที่​อยู​อาศัย​จะ​มี​มาก​ขึ้น​ ทวา​ระดับ​ราคา​ก็​ปรับ​สูง​ตาม​เน่ืองจาก​ที่ดิน​สําหรับ​พัฒนา

โครงการ​มี​น อย​ลง​ ราคา​จึง​แพง​ตาม​ดีมานด​ที่​มี​มาก​ขึ้น​ สง​ผล​ให​ตนทุน​ใน​การ​พัฒนา​โครงการ​ที่​อยู​อาศัย​สูง​ขึ้น​ จึง​ตอง

ขาย​ใน​ราคา​ที่​แพง​ขึ้น​ตาม​ลําดับ​ โดย​เฉพาะ​ทําเล​ที่​มี​ความ​ตองการ​สูง​ นอกจาก​น้ี​การ​ขยาย​ตัว​ของ​เศรษฐ​กิจ​ โครงการ

เมกะ​โปร​เจ็กตของ​รัฐ​บาล​ การ​ลงทุน​ขยาย​เสน​ทาง​รถไฟฟ า​ไป​ยัง​ปริ​มณฑล​ ลวน​สง​ผล​ให​ราคา​ที่ดิน​โดย​เฉพาะ​แถบ​ซี

บดีี​เพิม่​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ จาก​ราย​งาน DDproperty Property Index พบ​วา​แนว​โนม​การ​เตบิโต​ของ​ราคา​ใน​รอบ​ 2​ ปี

ที่​ผาน​มา​เพิ่ม​ขึ้น​ถึง​รอย​ละ​ 17 โดย​ปัจจัย​สําคัญ​อยู​ที่​ตนทุน​ใน​การ​พัฒนา​โครง​การ​ โดย​เฉพาะ​ราคา​ที่ดิน​ที่​สูง​ขึ้น

เน่ืองจาก​การ​ขยาย​เสน​ทาง​รถ​ไฟ​ฟ า

พฤติกรรม​และ​การ​ใช​ชีวิต​ก็​เป็น​อีก​ปัจจัย​หน่ึง​ที่​มี​ผล​ตอ​การ​เลือก​เป็น​เจาของ​ที่​อยู​อาศัย​ ผล​สํารวจ​ ควา​มคิด​เห็น​ของ​ผู

บริโภค​ตอ​สภาพ​ตลาด​อสังหา​ริม​ทรัพย (DDproperty Consumer Sentiment Survey) รอบ​ลาสุด​ของดี​ดี​พร็อพเพ

อรตี ้เว็บไซต​สื่อ​กลาง​อสังหาริมทรัพย​อัน​ดับ​ 1 ของ​ไทย​ และ​เว็บไซต​ใน​เครือ​พร็อพเพ​อรตีกู้​รู​ใน​ประเทศ​สิงคโปร​

มาเลเซีย​ และ​อินโดนีเซีย​ พ​บวา​ผู​บริโภค​กลุม​มิ​ลเลน​เนีย​ล (ใน​ 4 ประ​เทศ​) กวา​ 1 ใน​ 4 ยัง​อาศัย​อยู​กับ​พอ​-แม​ แต​ก็

มี​แนวคิด​ที่​จะ​มี​ที่​อยู​อาศัย​เป็น​ของ​ตัว​เอง​ และ​เมื่อ​เจาะ​ลึก​เขา​มา​ที่​ไทย​พบ​วา​ คน​ไทย​ 2​6% ยัง​อาศัย​อยู​กับ​พอ​-แม​ 2

9% มี​แผน​จะ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​ภาย​ใน​ 1 ปี​ ใน​ขณะ​ที่​ 9​% อาศัย​ใน​บา​น-​หอง​เชา​ หรือ​กําลัง​มอง​หา​อสังหาฯ​ เพื่อ​การ​เชา

อยู​ ซึ่ง​เหตุผล​ที่​คน​ไทย​ยัง​ไม​พรอม​ที่​จะ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​ เน่ือง​จาก​ 43% ยัง​ไมมี​ความ​พรอม​ทาง​ดาน​การ​เงิน​ และ​อีก​

33% ยัง​มอง​วา​อสังหาฯ​ มี​ราคา​สูง​เกิน​ไป

แต​เมื่อ​คน​กลุม​น้ี​ตัดสิน​ใจ​จะ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​ มัก​จะ​ใช​เวลา​ใน​การ​พิจารณา​จนกวา​จะ​เจอ​ตัว​เลือก​ที่​ตรง​กับ​ความ​ตองการ

และ​เขา​กับ​วิถี​การ​ใช​ชีวิต​ของ​ตน​เป็น​หลัก

สําหรับ​ดาน​การ​บริหาร​จัดการ​การ​เงิน​ของ​ผู​บริโภค​ใน​ปัจจุบัน​พบ​วา​มี​ภาระ​หน้ี​สิน​เพิ่ม​ขึ้น​อยาง​ตอ​เน่ือง​ จาก​ขอมูล​ของ

ธนาคาร​แหง​ประเทศไทย​พบ​วา​ไตร​มาส​ 3 ปี​ 2​561 สัดสวน​หน้ี​ครัว​เรือน​ตอ GDP ของ​ไทย​อยู​ที่​ 77.​9% ซึ่ง​สูง​กวา​คา

เฉลี่ย​ของ​ประเทศ​เกิด​ใหม​อื่น​ ๆ ที่​โดย​ปกติ​จะ​อยู​ที่​ 40% สะทอน​ให​เห็น​ปัญหา​การ​ขาด​วินัย​ทางการ​เงิน​ ทัง้​ดาน​การ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%9a%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%99%e0%b9%80%e0%b8%8a%e0%b9%88%e0%b8%b2%e0%b8%81%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82%e0%b8%ad%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%aa/


วางแผน​การ​ใช​จาย​รวม​ไป​ถึง​การ​ออม​ดวย

การ​ขยาย​ตัว​ของ​ธุรกิจ​ที่​เกี่ยวของ​กับ​เศรษฐกิจ​แบบ​แบง​ปัน (Sharing Economy) ก็​มี​บทบาท​อยาง​มาก​ใน​การ

อํานวย​ความ​สะดวก​ให​กับ​คน​ที่​ชอบ​โยก​ยาย​ที่​อยู​อยา​งก​ลุม Digital Nomads ตัวอยาง​ที่​เห็น​ได​ชัด​คือ​การ​เกิด​ขึ้น​ของ

แพ​ล็ตฟอรม​อยา​ง Airbnb ที่​ให​บริการ​ปลอย​เชา​ที่พัก​ที่​ได​รับ​ความ​นิยม​อยาง​แพร​หลาย​ใน​หลาย​ประเทศ​รวม​ทัง้​ไทย​

ซึ่ง​สอดคลอง​กับ​ผล​สํารวจ​ความ​คิด​เห็น​ของ​ผู​บริโภค​ตอ​สภาพ​ตลาด​อสังหาริมทรัพย​ของดี​ดี​พร็อพเพ​อรตี ้ที่​พบ​วา​คน

ไทย​กวา​ครึ่ง​หน่ึง​ที่ทําการ​สํารวจ​มี​ความ​สนใจ​โมเดล​การ​ให​บริการ​ของ Airbnb และ​อยาก​ให​ภาค​รัฐ​เขา​มาส​นับ​สนุ​นท

างดาน​อุตสาหกรรม​การ​เชา​อยาง​เป็น​ระบบ​มาก​ขึ้น​ นอกจาก​น้ี​ขอมูล​ลาสุด​ยัง​พบ​อีก​วา​ใน​ปี​น้ี​มี​นัก​ทอง​เที่ยว​จอง​ที่พัก

ผา​น Airbnb เพื่อ​ทอง​เที่ยว​ชวง​เทศกาล​สงกรานต​ใน​ไทย​เพิ่ม​ขึ้น​กวา​ 50% จาก​ปี​กอ​น

จาก​ปัจจัย​ขาง​ตน​ทําให​ผู​บริโภค​สวน​หน่ึง​ทําได​เพียง​เชา​ที่​พัก​ หรือ​เลือก​ที่​จะ​เชา​มากกวา​จะ​มี​ที่​อยู​อาศัย​ของ​ตน​เอง​

(อยาง​น อย​ใน​ชวง​ที่​ยัง​ไม​สามารถ​รับ​ภาระ​การ​ผอน​ระยะ​ยาว​ได​) ซึ่ง​ทัง้​การ​เชา​และ​การ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​ตาง​ก็​มี​ “ขอ​ดี​”

แตก​ตาง​กัน​ดัง​น้ี้

เชา​บา​น ​ซื้อ​บา​น

สามารถ​ตัดสิน​ใจ​โยก​ยาย​ที่​อยู​อาศัย​ให​ใกล​กับ​ที่​ทํางาน​หรือ​ที่​เรียน​ได​งา​ย

สามารถ​ใช​ประโยชน​จาก​ภาษี​ โดย​เอา​ดอกเบีย้​เงิน​กู​บาน​มา​ลด​หยอน​ภาษี​ได​ (บุคคล​ธรรมดา​นําดอกเบีย้​มา​ลด​หยอน

ภาษี​ได​ไม​เกิน​ 1 แสน​บาท​)

ไม​ตอง​กังวล​เรื่อง​การ​บํารุง​รักษา​บา​น ​ทัง้​ดาน​คา​ใช​จาย​และ​การ​หา​ผูรับ​เห​มา​ เพราะ​เป็น​หน าที่​ของ​เจาของ​บา​น

ออกแบบ​ตกแตง​หรือ​ตอ​เติม​หรือ​ที่​อยู​อาศัย​ได​ตาม​สไตล​ที่​ตอง​การ

ไมมี​คา​ใช​จาย​กอน​ใหญ​ใน​การ​ดาวน​ การ​ผอน​ชําระ​เป็น​เวลา​นาน​ถึง​ 2​0-30 ปี​ ไป​จนถึง​เรื่อง​ดอกเบีย้​เงิน​กู​ที่​ปรับ​ขึ้น​-

ลง​ไป​ตาม​สภาพ​เศรษฐ​กิจ​ รัฐบาล​มัก​มีน​โย​บาย​สนับสนุน​ให​ประชาชน​เป็น​เจาของ​ที่​อยู​อาศัย​ เชน​ โครงการ​บาน​ลาน

หลัง​ ดอกเบีย้​เงิน​กู​ตํ่าจาก​ธนาคาร​ของ​รัฐ

เหมาะ​สม​กับ​ผู​ที่​ยัง​มี​ราย​ได​ไม​มาก​นัก​และ​ยัง​ไม​พรอม​จะ​มี​ภาระ​ผอน​เป็น​เวลา​อยาง​น อย​ 2​0-30 ปี​ เป็น​สินทรัพย​ที่

สามารถ​นําไป​ใช​เป็น​หลัก​ประกัน​การ​ขอ​สิน​เชื่อ​ได

เมื่อ​พบ​เจอ​เพื่อน​บาน​หรือ​สภาพ​แวดลอม​ไม​นา​อยู​ ก็​สามารถ​ตัดใจ​หา​ที่​อยู​ใหม​ได​ทัน​ที​ มี​ตนทุน​ใน​การ​อยู​อาศัย​คง​ที่​

แต​ถา​เชา​บาน​อาจ​ตอง​จาย​คา​เชา​เพิ่ม​ขึ้น

สามารถ​บริหาร​จัดการ​ราย​ได​ได​งาย​กวา​เพราะ​ไม​ตอง​รับ​ภาระ​อื่นๆ​ เชน​ ภาษี​ที่​ดิน​ ภาษี​โรง​เรือ​น ​หรือ​คา​บํารุง​รักษา

สวน​กลาง​นิติ​บุคคล​ เป็น​ตน​ ซื้อ​ไว​เพื่อ​ลงทุน​เก็ง​กําไร​ใน​อนาคต​ เพราะ​มี​ผล​ตอบแทน​ดี​กวา​ดอกเบีย้​จาก​ธน​าคาร

เมื่อ​พิจารณา​ดาน​นโยบาย​จาก​ภาค​รัฐ​ จะ​เห็น​ได​วา​มี​การ​ออก​กฏหมาย​เพื่อ​คุมครอง​ผู​เชา​ที่​อยู​อาศัย​มาก​ขึ้น​ โดย​…

• ผู​ให​เชา​ไม​สามารถ​เรียก​เก็บ​คา​เชา​ลวง​หน า​ได​เกิน​กวา​หน่ึง​เดือน​ และ​เงิน​ประกัน​มูลคา​เกิน​กวา​คา​เชา​หน่ึง​เดือ​น

• ผู​เชา​มี​สิทธิ​บอก​เลิก​สัญญา​เชา​กอน​สิน้​สุด​สัญญา​ได​ โดย​ตอง​บอก​กลาว​เป็น​ลาย​ลักษณ​อักษร​ให​ผู​ให​เชา​รับ​ทราบ​ลวง



หน า​ไม​น อย​กวา​สาม​สิบ​วัน

• ผู​ให​เชา​ไม​สา​มา​รถ​กําหน​ดอัตรา​คา​บริการ​กระแส​ไฟฟ า​และ​น้ําประปา​เกิน​กวา​อัตรา​ที่​ผู​ให​บริการ​กระแส​ไฟฟ า

น้ําประปา​เรียก​เก็บ​จาก​ผู​ให​เชา​ได

ซึ่ง​กฎหมาย​ใหม​น้ี​ จะ​เพิ่ม​ความ​คุมครอง​ให​กับ​ผู​เชา​ที่​อยู​อาศัย​ เพื่อ​ชวย​สราง​ความ​มัน่ใจ​ให​ผู​เชา​สามารถ​ตัดสิน​ใจ​เชา

ได​เร็ว​ขึ้น​ นอกจาก​น้ี​ ทัง้​ผู​เชา​และ​ผู​ให​เชา​ยัง​ได​ประโยชน​จาก​ความ​โปรงใส​ใน​กระบวนการ​กําหนด​เงื่อนไข​การ​เชา​ที่​มี

แนวทาง​ชัดเจน​อีก​ดวย

สําหรับ​ผู​ที่​ตองการ​ซื้อ​บาน​เป็น​ของ​ตน​เอง​ ภาค​รัฐ​ก็​มีน​โย​บาย​เพื่อ​สนับสนุน​หลาย​โครง​การ​ เชน

• โครงการ​สิน​เชื่อ​เพื่อ​ที่​อยู​อาศัย​แหง​รัฐ​ (โครงการ​บาน​ลาน​หลัง​) ที่​สนับสนุน​ให​ประชาชน​เขา​ถึง​สิน​เชื่อ​ของ​ธนาคาร

พาณิชย​และ​จัด​ซื้อ​หรือ​ปลูก​สราง​ที่​อยู​อาศัย​เป็น​ของ​ตน​เอง​ ใน​ราคา​ไม​เกิน​ 1 ลาน​บาท

• โครงการ​บาน​ประชา​รัฐ​ที่​ดําเนิน​ตอ​เน่ือง​มา​ตัง้แต​ปี​ 2​559 ดวย​การ​สนับสนุน​ผู​มี​ราย​ได​น อย​ ให​สามารถ​มี​ที่​อยู​อาศัย

เป็น​ของ​ตนเอง​บน​ที่ดิน​ที่​รัฐ​กําหนด​ไว​ ซึ่ง​มี​โครงการ​ที่พัก​อาศัย​ เชน​ บาน​แฝด​ บาน​แถว​ อาคาร​ชุด​พัก​อาศัย​ พื้นที่​ไม

ตํ่ากวา​ 2​8 ตาราง​เมตร​ ขาย​ใน​ระดับ​รา​คา​ 350,000 – 700,000 บาท​ตอ​หนวย

อยางไร​ก็ตาม​นอกจาก​นโยบาย​จาก​ภาค​รัฐ​จะ​ชวย​สนับสนุน​การ​เชา​และ​การ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​ขาง​ตน​แลว​ ยัง​อาจ​สง​ผลก

ระ​ทบ​ตอ​ตลาด​การ​เชา​และ​การ​ซื้อ​ที่​อยู​อาศัย​บาง​สวน​ดวย​ อยาง​พระ​ราช​บัญญัติ​ภาษี​ที่ดิน​และ​สิ่ง​ปลูก​สราง​ที่​จะ​มี​ผล

บังคับ​ใช​ใน​เดือน​มกราคม​ 2​563 สวน​หน่ึง​ของ​ขอ​บังคับ​เป็นการ​เก็บ​ภาษี​สิ่ง​ปลูก​สราง​ประเภท​บาน​พัก​อาศัย​ บาน​หลัง

ที่​สอง​รวม​ถึง​หอง​ชุด​และ​อาคาร​พาณิชย​ อาจ​จะ​เป็น​ปัจจัย​สนับสนุน​ให​ผู​เป็น​เจาของ​สินทรัพย​ดัง​กลาว​นํามา​ปลอย​เชา

เพื่อ​หา​ราย​ได​แทนที่​จะ​ปลอย​วาง​และ​ตอง​เสีย​ภาษี​ทุก​ปี​ โดย​เฉพาะ​ผู​ที่​เป็น​เจาของ​อสังหาริมทรัพย​หลาย​รายการ​ที่​ไม

ตองการ​ขาย​หรือ​ไม​สามารถ​ขาย​ได​เน่ืองจาก​ซัพพลาย​ใน​ตลาด​มี​เกิน​กวา​ดี​มาน​ด เมื่อ​จํานวน​ที่​อยู​อาศัย​ปลอย​เชา​มี

จํานวน​มาก​ขึ้น​ จะ​สง​ผล​ให​อัตรา​ผล​ตอบแทน​จาก​การ​เชา​ลด​ลง

ไม​วา​จะ​ตัดสิน​ใจ​ซื้อ​หรือ​เชา​ที่​อยู​อาศัย​ การ​มี​ขอมูล​ประกอบ​การ​ตัดสิน​ใจ​เลือก​ทัง้​ประเภท​อสังหาริมทรัพย​ การ

ออกแบบ​ที่​ถูก​ใจ​ และ​ที่​ตัง้​ใน​ทําเล​ที่​ตอบ​โจทย​การ​ใช​ชีวิต​ลวน​เป็น​สิ่ง​จําเป็น​ นอกจาก​ปัจจัย​ภายนอก​ดัง​กลาว​แลว​

การ​พิจารณา​ปัจจัย​ภายใน​คือ​การ​สํารวจ​ความ​พรอม​และ​ความ​ตองการ​ของ​ตัว​เอง​ก็​มี​ความ​สําคัญ​ไม​น อย​ไป​กวา​กัน​ ดี​ดี

พร็อพเพ​อรตีใ้น​ฐานะ​สื่อ​กลาง​ใน​การ​ซื้อ​-ขาย​อสังหาริมทรัพย​อันดับ​หน่ึง​ของ​ไทย​ มี​ทัง้​ขอมูล​และ​คําแนะนําจาก​กู​รู​ที่

จะ​ชวย​ให​ผู​บริโภค​รูสึก​มัน่ใจ​ใน​การ​ตัดสิน​ใจ​มาก​ขึ้น

รู​จัก​กับ DDproperty

DDproperty (ดี​ดี​พร็อพเพ​อรตี)้ เป็น​เว็บไซต​สื่อ​กลาง​ซื้อ​-ขาย​อสังหาริมทรัพย​อัน​ดับ​ 1 ของ​ไทย​ และ​เป็น​เว็บไซต​ใน

เครือ PropertyGuru Group (พร็อพเพ​อรตีกู้​รู​ กรุป​) ซึ่ง​เป็น​บริษทั​ดาน​เทคโนโลยี​อสังหาริมทรัพย​ชัน้​นําของ​เอ​เชีย​

อีก​ทัง้​ยัง​ได​รับ​ความ​ไว​วางใจ​จาก​ผู​ที่​กําลัง​คนหา​บาน​ทัว่​ภูมิภาค​เอเชีย​ที่​เขา​มา​เยี่ยม​ชม​และ​ใช​บริการ​บน​เว็บไซต​กวา​



2​5 ลาน​ราย​ใน​แต​ละ​เดือ​น

พร็อพเพ​อรตีกู้​รู​และ​บริษทั​ใน​เครือ​ชวย​ให​ผู​ที่​กําลัง​มอง​หา​ที่​อยู​อาศัย​ทัว่​ภูมิภาค​ได​เขา​ถึง​รายการ​ประกาศ​ขา​ย-​เชา​ที่​มี

มากกวา​ 2​ ลาน​ราย​การ​ อีก​ทัง้​ยัง​มี​ขอมูล​เชิง​ลึก​และ​โซลูชัน่​ตาง​ ๆ ที่​ชวย​ให​ผู​บริโภค​ใน​สิงคโปร​, มาเลเซีย​, ไทย​, อิน

โด​นี​เซี​ย และ​เวียดนาม​ ใช​ประกอบ​การ​ตัดสิน​ใจ​ครัง้​สําคัญ​ได​อยาง​มัน่​ใจ

PropertyGuru.com.sg เริ่ม​ให​บริการ​ครัง้​แรก​ใน​ปี​ 2​550 ดวย​การ​ปฏิวัติ​ตลาด​อสังหาริมทรัพย​ใน​สิงคโปร​ดวย

การนําระบบ​ออนไลน​เขา​มา​ใช​และ​ชวย​ใหการ​หา​บาน​มี​ความ​โปรงใส​มาก​ขึ้น​ ใน​ชวง​เวลา​กวา​ทศวรรษ​ที่​ผาน​มา​ พ

ร็อพเพ​อรตีกู้​รู​ได​พัฒนา​และ​เติบโต​จาก​สื่อ​อสังหาฯ​ ชัน้​นําของ​ภูมิภาค​มา​เป็น​บริษทั​ดาน​เทคโนโลยี​ที่​มี​การ​เติบโต​สูง​ มี

เว็บไซต​สื่อ​กลาง​อสังหาฯ​ อัน​ดับ​ 1 อยู​ภาย​ใต​การ​บริหาร​ มี​แอ​ปพลิ​เคชัน่ที่​มี​รางวัล​เป็น​เครื่อง​กา​รัน​ตี​คุณ​ภาพ​ มี​แพ

ล็ตฟอรม​ที่​ดี​ที่สุด​เพื่อ​ชวย​สง​เสริม​การ​ขาย​ให​กับ​ผู​พัฒนา​อสังหาฯ​ อยา​ง PropertyGuru FastKey อีก​ทัง้​ยัง​มี​บริการ​ที่

เกี่ยวของ​กับ​ธุรกิจ​อสังหาฯ​ ที่​สําคัญ​ ๆ อาทิ​ การ​จัด​งาน​แจก​รางวัล​ดาน​อสังหาฯ​ กิจกรรม​สง​เสริม​การ​ตลาด​ รวม​ไป​ถึง

สื่อ​สิ่ง​พิมพ​ทัว่​ภูมิภาค​เอ​เชีย

สําหรับ​ราย​ละเอียด​เพิ่ม​เติม​ สามารถ​เขา​ชม​ได​ที่ www.ddproperty.com

ขอมูล​อาง​อิง​:

• ธนาคาร​แหง​ประเทศ​ไทย​; รายงาน​นโยบาย​การ​เงิน​มีนาคม​ 2​562
• MBO Partners State of Independence; Digital Nomadism: A Rising Trend
• ฝาย​พัฒนา​องคกร​และ​ธุรกิจ​ กองทุน​บําเหน็จ​บํานาญ​; รู​รอบ​ดาน​ การ​วางแผน​การ​เงิน

• กระทรวง​การ​คลัง​; พระ​ราช​บัญญัติ​ภาษี​ที่ดิน​และ​สิ่ง​ปลูก​สรา​ง


