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ธุรกิจ​อสังหาริมทรัพย​นัน้​เติบโต​อยาง​ตอ​เน่ือง​ทุก​ปี​ ราคา​ก็​มี​แนว​โนม​สูง​ขึ้น​ตล​อด​ และ​มี​ผู​แขงขัน​มาก​ขึ้น​ ธุรกิจ​น้ี​จึง

ได​รับ​ความ​สนใจ​จาก​คน​รุน​ใหม​อยู​ไม​น อย​ เชน​เดียว​กับ​ คุณ​แพ​ร-​ ธีริ​ศร​า อัศว​นิเวศน​ รอง​กรรมการ​ผู​จัด​การ Asava

Property Group ธุรกิจ​ดาน​อสังหาริมทรัพย​ เจาของ​โครงการ​บาน​เดี่ยว​สุด​หรู THE PAVILLA ที่​หัน​มา​สนใจ​จับ

ธุรกิจ​น้ี​จน​สามารถ​บุกเบิก​และ​กอ​ตัง้​โครงการ​บาน​เดี่ยว​ราคา​ 2​5 ลาน​บาท​ มู​ลคา​โครงการ​ทัง้​สิน้​ 600 ลาน​บาท​ โดย

ปลุก​ป้ัน​ตัง้แต​เริ่ม​จน​จบ​โครงการ​ดวย​ตัว​เอง​จน​สามารถ​ขาย​โครงการ​ใน​เฟส​แรก​หมด​ไป​ภายใน​เวลา​ 1 ปี​ แม​จะ​ไม

เคย​มี​ประสบการณ​ดาน​น้ี​มา​กอ​น ​อีก​ทัง้​ทาง​ครอบครัว​ก็​ไม​ได​ทําธุรกิจ​ทาง​ดาน​น้ี​แต​อยาง​ใด

หลัง​เรียน​จบ​มัธยม​จาก Shrewsbury International School เธอ​ไป​เรียน​ตอ​ที่ Monkton Combe School, Bath,

UK: As-Level ประเทศ​อังกฤษ​ แลว​จึง​กลับ​มา​เรียน​ที่​มหาวิทยาลัย​ธรรม​ศาสตร​ อิน​เตอร​ ดาน BBA บริหารธุรกิจ

ดาน​การ​เงิน​ กอน​จะ​เริ่ม​ทํางาน​ที่ McKinsey & Company (Consulting Analyst) บริษทั​ที่​ปรึกษา​อันดับ​หน่ึง​ของ

โลก​ เป็น​ที่​ปรึกษา​ธุรกิจ​ให​กับ​บริษทั​ใหญๆ​ หลาย​บริษทั​ ได​ทําโปร​เจ​กตกับ​แบงก​ชัน้​นําทัง้​ใน​ประเทศ​และ​นอก​ประ

เทศ​ จน​รู​เรื่อง​การ​ทําธุรกิจ​พอ​สม​ควร​ และ​อยาก​เริ่ม​ธุรกิจ​ของ​ตัว​เอง​ตัง้แต​เริ่ม​ตน​จน​จบ​ จน​เกิด​เป็น​โครงการ​บาน

เดี่ยว THE PAVILLA (Private Residences) เมื่อ​ 3 ปี​ที่​ผาน​มา​ และ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​เป็น​ที่​นา​พอ​ใจ​ จน​ได​รับ

รางวัล​ตางๆ​ ใน​การ​ทํางาน​หลาย​รางวัล​ เชน Global Business Case Competition by Washington University,
Seattle, USA/1st Runner-up: Belgrade International Business Case Competition, Belgrade,
Serbia/Best Presenter Award at Belgrade International Case Competition, Belgrade, Serbia/1st
Runner-up: Loreal Brandstorm, Bangkok, Thailand

“คือ​เรา​รู​วา​เรา​เป็น​โครงการ​ใหม​ แพร​ก็​หน า​ใหม​ ทัง้​แบงก​และ​ลูกคา​อาจ​จะ​ไม​เชื่อ​ถือ​ เพราะ​เรา​ไม​ได​อยู​ใน​ธุรกิจ​น้ี​มา

กอ​น ​บาน​หลัง​ละ​เกือบ​ 30 ลาน​ลูกคา​อาจ​ไม​กลา​ซื้อ​ถา​ไม​เห็น​บาน​กอ​น ​แพร​เลย​ตัดสิน​ใจ​สราง​เสร็จ​แลว​คอย​ขาย​ แลว

การ​ที่​ไม​ได​กู​แบงก​เลย​ใช​เงินสด​ของ​เรา​ทัง้​หมด​ ที่ดิน​ก็​เป็น​ของ​สะสม​ที่​คุณ​พอ​ซื้อ​ไว​นาน​แลว​ ทําให​บาน​ของ​เรา

ทําราคา​ได​ดี​ เพราะ​เรา​ไม​ได​เสียด​อก​เบีย้​ตนทุน​เรา​ถูก​กวา​ บน​ทําเล​และ​พื้นที่​ที่​เทา​กัน​ บาน​เรา​ราคา​ถูก​กวา​อยาง​แน

นอน​” เธอ​กลา​ว

ดวย​วัย​เพียง​ 2​5 ปี​ที่​เธอ​สามารถ​สราง​ธุรกิจ​ทาง​ดาน​อสังหาริมทรัพย​จน​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ดวย​ตัว​เอง​ลวนๆ​ เธอ​บอก

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%b5%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b2-%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%a8%e0%b8%a7%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a8%e0%b8%99%e0%b9%8c-%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%a7%e0%b9%80/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%98%e0%b8%b5%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b2-%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%a8%e0%b8%a7%e0%b8%99%e0%b8%b4%e0%b9%80%e0%b8%a7%e0%b8%a8%e0%b8%99%e0%b9%8c-%e0%b8%aa%e0%b8%b2%e0%b8%a7%e0%b9%80/


วา​ไมใช​เพราะ​ความ​ฟลุก​ แต​ตอง​มี​ความ​มุง​มัน่​ คติ​ที่​ใช​ใน​การ​ทํางา​น ​คือ​อยา​ยอม​แพ​ แม​จะ​เจอ​งาน​ยาก​ เพราะ​ถา

ผาน​ไป​ได​ผลลัพธ​ที่​ได​จะ​คุม​คา​นา​ภูมิใจ​มาก​ และ​มอง​โลก​ใน​แง​ดี​เขา​ไว​ เมื่อ​เจอ​อุปสรรค​ปัญหา​ก็​เรียน​รู​จาก​มัน​ เพราะ

มัน​จะ​ทําให​เรา​เติบ​โต​ ไมมี​อะไร​ที่​ทําไม​ได

นับ​จาก​น้ี​เป า​หมาย​ตอ​ไป​ของ​เธอ​คือ​การ​เปิด​เฟส​ 2​ โดย​จะ​สราง​เป็น​แบรนด​น อง​ใหม​ จับ​ตลาด​กลุม​บีลง​ไป​ และ​หา

ตลาด​กอน​แลว​จึง​สราง​บาน​มาร​อง​รับ​ลํกคา​ที่​มอง​ไว​ โดย​มี​เป า​หมาย​จะ​ปิด​โครงการ​ภาย​ใน​ 1-1.​5 ปี​น้ี​ ใน​ทัง้​ดาน

กอสราง​และ​การ​ขาย​ ใน​ขณะ​เดียวกัน​ก็​เล็ง​หา​พื้นที่​เพื่อ​ขึ้น​โครงการ​ใหม​อีก​ตอ​ไป​ดวย

สื่อมวลชน​สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม

บริษทั​ โนต​เอ​เบิล้แบงค​คอก​ จํากัด
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