
ดาร​วิด​ยืนยัน​นาย​หนา​อสังหาฯ​มี​ความ​สําคัญ​ใน​การ

ซือ้​-ขาย​บาน​มือ​สอง

ดาร​วิด​ยืนยัน​นาย​หน า​อสังหาฯ​มี​ความ​สําคัญ​ใน​การ​ซื้อ​-ขาย​บาน​มือ​สอง

เผย​ลูกคา​หัน​มา​สนใจ​ซื้อ​ทรัพย NPA เพราะ​ได​เปรียบ​ดาน​ราคา​และ​ทําเล

ดาร​วิด​พรอพเพ​อรตีเ้ผย​นาย​หน า​อสังหาฯ​ มี​ความ​พรอม​และ​บทบาท​สําคัญ​ใน​ตลาด​บาน​มือ​สอง​ ยํ้าผู​บริโภค​พึง​พอใจ

กับ​บริการ​จาก​นาย​หน า​มือ​อา​ชีพ​ ที่​เนน​ให​คําปรึกษา​กับ​ผู​ซื้อ​และ​ผู​ขาย​ เผย​ลูกคา​สนใจ​ประมูล​ซื้อ​ทรัพย NPA จาก

สถาบัน​การ​เงิน​เพิ่ม​ตอ​เน่ือง

นาง​ดรุณี​ รุงเรือง​ผล​ กรรมการ​ผู​จัด​การ​ บริษทั​ ดาร​วิด​ พ​รอพเพ​อรตี ้เซอร​วิ​ส จํากัด​ เปิด​เผย​วา​ ที่​ผาน​มา​นาย​หน า

อสังหาริมทรัพย​ได​เขาไป​มี​บทบาท​ใน​การ​ซื้อ​-ขาย​บาน​มือ​สอง​มาก​ขึ้น​ เน่ืองจาก​ผู​ที่​ประกอบ​วิชาชีพ​ดัง​กลาว​ทัง้​นาย

หน า​รูป​แบบ​องคกร​และ​นาย​หน า​อิส​ระ​ ได​ให​ความ​สําคัญ​กับ​การ​พัฒนา​ตนเอง​ใน​ทุก​ดาน​ เชน​ การ​พัฒนา​ทักษะ​ดาน

การ​ให​บริการ​ลูกคา​และ​เพิ่ม​เติม​ความ​รู​ใน​การ​ทํางา​น ​โดย​เขา​การ​อบรม​ใน​หลักสูตร​ตาง​ ๆ ที่​จัด​ขึ้น​สําหรับ​นาย​หน า

อสังหาฯ​ โดย​เฉพาะ​ผู​ที่​เป็น​สมาชิก​ของ​สมาคม​นาย​หน า​อสังหาริมทรัพย​แหง​ประเทศ​ไทย​ ซึ่ง​จะ​ได​รับ​การ​ปลูก​ฝัง​เรื่อง

จรรยา​บรรณ​ใน​การ​ประกอบ​อา​ชีพ​ สง​ผล​ตอ​ภาพ​ลักษณ​ของ​ธุรกิจ​น้ี​ดี​ขึ้น​ และ​ทําให​ได​รับ​การ​ยอมรับ​จาก​ผู​บริโภค

อยาง​ตอ​เน่ือง​ เห็น​ได​จาก​การ​ให​บริการ​ลูกคา​ของ​ดาร​วิด​พรอพเพ​อรตีท้ี่​ทําให​ลูกคา​พึง​พอใจ​มาก​ขึ้น​ เพราะ​ได​เนน​เรื่อง

การ​ปลูก​ฝัง​ให​พนักงาน​ทุก​คนใน​องคกร​เห็น​ความ​สําคัญ​กับ​การ​ให​บริการ​ลูกคา​ทัง้​ฝ าย​ผู​ซื้อ​และ​ผู​ขาย​ ภาย​ใต​จรรยา

บรรณ​ที่​กําหนด​โดย​สมาคม​นาย​หน าฯ

นอกจาก​น้ี​แลว​ดาร​วิด​พรอพเพ​อรตีย้ัง​ได​จัดการ​อบรม​พนักงาน​ทัง้​ฝ าย​ขาย​และ​ฝาย​อื่น​ ๆ ที่​ตอง​ทําหน าที่​บริการ​ลูกคา

ให​มี​ความ​รู​และ​ความ​เขาใจ​หลัก​การ​ทํางาน​ใน​อาชีพ​นาย​หน า​อสังหาริมทรัพย​ เชน​ การ​วิเคราะห​ทรัพย​แตละ​ประ​เภท​

การ​ศึกษา​ทําเล​ที่​ตัง้​ของ​อสังหาริมทรัพย​ที่​จะ​เขาไป​ทําการ​ตลาด​ รวม​ทัง้​การ​ให​คําปรึกษา​ดาน​ตาง​ ๆ กับ​ลูก​คา​ เชน​

ลูกคา​ฝ าย​ผู​ซื้อ​จะ​ตอง​แนะนําลูกคา​เรื่อง​การ​ยื่น​กู​กับ​สถาบัน​การ​เงิน​ เน่ืองจาก​ผู​ซื้อ​สวน​ใหญ​ไม​ได​ซื้อ​ดวย​เงิน​สด​ และ

การ​ประสาน​งาน​กับ​สถาบัน​การ​เงิน​เพื่อ​ให​ลูกคา​ได​สิทธิ​ประโยชน​ดาน​ตาง​ ๆ สวน​ลูกคา​ฝ าย​ผู​ขาย​นัน้​บริษทัฯ​ จะ

เขาไป​ทําหน าที่​ใน​การ​แนะนําดาน​การ​ปรับปรุง​และ​ดูแล​ทรัพย​ที่​ตองการ​ขาย​ เพื่อ​ให​มี​ความ​สวย​งาม​ สะ​อาด​ และ

พรอม​ที่​จะ​พา​ผู​ซื้อ​เขา​ชม​ได​ตลอด​เวลาฯ​ลฯ

นาง​ดรุณี​กลาว​เพิ่ม​เติม​วา​ การ​ทําหน าที่​เป็น​นาย​หน า​อสังหาริมทรัพย​อยาง​มือ​อาชีพ​นัน้​ จะ​ตอง​ให​บริการ​ลูกคา​ทัง้​ 2​

ฝ าย​อยาง​ครบ​วง​จร​ เมื่อ​มี​การ​ตกลง​ราคา​ซื้อ​-ขาย​กัน​แลว​นาย​หน า​จะ​ตอง​ทําหน าที่​เรื่อง​นิติกร​รม​ โดย​พา​ลูกคา​ไป​โอน

ทรัพย​ที่​สํานักงาน​ที่​ดิน​ ดัง​นัน้​ ผู​ที่​ทําหน าที่​ดัง​กลาว​จะ​ตอง​มี​ความ​รู​เรื่อง​เงื่อนไข​ตาง​ ๆ ใน​การ​โอน​ทรัพย​ รวม​ทัง้

เรื่อง​คา​ธรรมเนียม​ตาง​ ๆ ที่​ทัง้​ 2​ ฝาย​จะ​ตอง​จาย​ ซึ่ง​นาย​หน า​อสังหาริมทรัพย​จะ​ตอง​มี​ความ​รู​และ​ความ​สามารถ​ให

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%94%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%99%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%ad%e0%b8%aa/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%94%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%a7%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%a2%e0%b8%b7%e0%b8%99%e0%b8%a2%e0%b8%b1%e0%b8%99%e0%b8%99%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b8%ab%e0%b8%99%e0%b9%89%e0%b8%b2%e0%b8%ad%e0%b8%aa/


คําปรึกษา​ใน​เรื่อง​ดัง​กลาว​กับ​ลูกคา​ได​ แมวา​ที่​ผาน​มา​ดาร​วิด​ฯ จะ​เนน​ทําการ​ขาย​ทรัพย​จาก​การ​ประ​มูล​ รวม​ทัง้​ทรัพย

จาก​สถาบัน​การ​เงิน​และ​บริษทั​บริหาร​สินทรัพย​ตาง​ ๆ แต​จําเป็น​ตอง​ใช​กลยุทธ​การ​ทํางาน​เชน​เดียว​กับ​การ​ซื้อ​-ขาย

อสังหาริมทรัพย​ทัว่​ไป​ เน่ือง​จาก​ทรัพย NPA สวน​ใหญ​อยู​ใน​สภาพ​ที่​ตอง​ปรับปรุง​กอน​ขาย​ เพราะ​ไม​ได​อยู​อาศัย​เป็น

เวลา​นา​น ​จึง​จําเป็น​ตอง​เจรจา​กับ​เจาของ​ทรัพย​เพื่อ​พัฒนา​และ​ปรับปรุง​ให​พรอม​ขาย​ อยางไร​ก็​ตาม​ ที่​ผาน​มาบ​ริ​ษทัฯ

คอน​ขาง​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​ขาย​ทรัพย​ให​กับ​องคกร​ตาง​ ๆ เน่ืองจาก​มี​ความ​พรอม​ใน​การ​บริการ​ที่​เกี่ยวของ​กับ

การ​ขาย​ เชน​ การ​ทําการ​ตลาด​ที่​ตรง​กลุม​เป า​หมาย​ รวม​ทัง้​การ​ให​คําปรึกษา​ดาน​การ​พัฒนา​ทรัพย​กอน​ขาย​ ที่​สําคัญ​ผู

บริโภค​ที่​ตองการ​ซื้อ​อสังหาริมทรัพย​มือ​สอง​หัน​มา​สนใจ​ซื้อ​ทรัพย NPA มาก​ขึ้น​ เพราะ​มี​ความ​ได​เปรียบ​ดาน​ทําเล​ที่

ตัง้​ และ​ราคา​ยัง​อยู​ใน​ระดับ​ที่​ไม​แพง​มาก​นัก​เมื่อ​เปรียบ​เทียบ​กับ​ทรัพย​ทัว่​ไป

สอบถาม​ขอมูล​เพิ่ม​เติม​ได​ที่

ฝ าย​ประชา​สัมพันธ​ คุณ​มนัส​วิ​น ​081-191-6779 คุณ​ปัญญา 081-438-7353 Email:
prboomcompany@gmail.com
บริษทั​ ดาร​วิด​ พ​รอพเพ​อรตี ้เซอร​วิ​ส จํากัด​ โทร​ศัพท 0-2282-2140 www.darvidproperty.com


