
ซูโมตา รถ 3 ลอ ป๊ิกอัพ เปิดมิติใหม รุกตลาดแฟรน

ไชส

     นายพสุสันต วัฒนบุญญา รองประธานบริหาร บริษัท กุศมัยมอเตอร จํากัด ผูรับผิดชอบตลาดระบบ

แฟรนไชสทัง้ระบบ ใหกับผลิตภัณฑในเครือ กุศมัย กรุป เปิดมิติใหม การทําตลาด รถ 3 ลอป๊ิกอัพ ซูโมตา

เป็นเจาแรกของประเทศไทย แทนการทําตลาดแบบเดิม ผานตัวแทนจําหนาย โดยที่ผานมาตัวแทนจําหนายสวน

ใหญ ไมไดใหความสนใจในการทําตลาดรถ 3 ลอ อยางจริงจัง  เน่ืองจากมีธุรกิจหลักอยูแลว ทําใหการขยายตลาด

เป็นไปอยางชา รวมถึงตัวแทนจําหนายบางทานก็บวกกําไรเกินจากที่บริษทัฯกําหนด  ทําใหมีผลตอภาพพจนโดยรวม

จึงไดปรับเปลี่ยนพัฒนาระบบการตลาดใหม เพื่อใหสอดคลองกับระบบการตลาด และพฤติกรรมผูบริโภคโดยรวม

” ปัจจุบัน แบรนด ซูโมตา เป็นที่ยอมรับจากผูบริโภค ในเรื่องรถ 3 ลอ คุณภาพสูง ทัง้ดานรูปแบบ โครง

สราง และความแข็งแรง ทนทานที่สุด ซึ่งมีความหลากหลายกวา ทัง้รุนเล็ก กลาง และ รุนใหญสุด ที่สามารถ

บรรทุกน้ําหนักไดถึง 2 ตัน ซึ่งคูแขงในตลาดไมมี เรามีศักยภาพในการตอบโจทกลูกคาไดทุกขอ เชน บริการหลัง

การขาย การรับประกัน รวมถึงดานอะไหลที่ครบครัน เป็นที่พึงพอใจของลูกคา ดังนัน้ จึงตัดสินใจเปิดมิติใหมของวง

การ ดวยการทําตลาดรถ 3 ลอ บรรทุกขนาดเล็ก ในระบบแฟรนไชส และเตรียมเปิดรับสมัครผูสนใจลงทุนที่ตองการ

ทําตลาด รถ 3 ลอ ซูโมตา อยางจริงจัง โดยไดกําหนดรูปแบบการลงทุนระบบแฟรนไชส ไว 3 ระดับคือ 1. ระดับ

ตําบล 2. ระดับอําเภอ และ 3. ระดับจังหวัด ขึ้นอยูกับความพรอมของงบประมาณ และความสามารถในการ

ทําตลาดของผูลงทุน แตทางบริษทัฯไดใหความสําคัญและอภิสิทธิ ์ในเบื้องตนกับผูลงทุนในระดับจังหวัดมากที่สุด

เพราะนอกจากจะไดรับแตงตัง้เป็น แฟรนไชสซี่ ในระดับจังหวัดแลว จะไดรับสิทธิพิเศษ และผลประโยชนตางๆ มาก

กวา ระดับอําเภอ และตําบล ซึ่งจะไดสิทธิ ์ในการทําตลาด และจัดจําหนาย รถ 3 ลอ ซูโมตา แบบครอบคลุมทัง้จัง

หวัด โดยไมมีคูแขงเลย และที่สําคัญที่สุด ยังสามารถเรียกเก็บคาแฟรนไชส จากผูลงทุนในระดับอําเภอ และระดับ

ตําบล ไดอยางเต็มเม็ดเต็มหนวย โดยไมตองแบงคืนใหทางบริษทัฯ และไมตองเสียคา รอยัลตี ้      ( ROYALTY

FEES ) ซึ่งคิดเป็นเปอรเซ็นตถึงประมาณ 3 – 12 % จากยอดขายทุกเดือน “

 

 

ทัง้นี้บริษัทไดกําหนดคาแฟรนไชสสําหรับ แฟรนไชสซี่ ในระดับจังหวัดเป็นจํานวน 200,000 บาท ซึ่ง

แฟรนไชสซี่ ในระดับจังหวัด ยังสามารถไดเก็บคาแฟรนไชส จากการเปิดตลาดแฟรนไชสในระดับอําเภอ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%8b%e0%b8%b9%e0%b9%82%e0%b8%a1%e0%b8%95%e0%b9%89%e0%b8%b2-%e0%b8%a3%e0%b8%96-3-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%ad-%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b9%8a%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%9e-%e0%b9%80%e0%b8%9b/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%8b%e0%b8%b9%e0%b9%82%e0%b8%a1%e0%b8%95%e0%b9%89%e0%b8%b2-%e0%b8%a3%e0%b8%96-3-%e0%b8%a5%e0%b9%89%e0%b8%ad-%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b9%8a%e0%b8%81%e0%b8%ad%e0%b8%b1%e0%b8%9e-%e0%b9%80%e0%b8%9b/
http://www.thaimediapr.com/wp-content/uploads/2013/12/PP1.jpg


และตําบล ในจังหวัดของตัวเอง ในจํานวน 100,000 บาท ในระดับอําเภอ ซึ่งถาสามารถเปิดแฟรนไชสใน

ระดับอําเภอ 3 รายขึน้ไป ก็จะมีกําไรถึง 100,000 บาททันที ยังไมไดรวมผลกําไร จากยอดการขายที่ไม

ตํ่ากวาคันละ 5,000 ถึง 20,000 บาท จึงนับวาเป็นธุรกิจแฟรนไชสที่สามารถทํากําไรไดอยางรวดเร็ว และ

มีระยะเวลาคืนทุนไมถึง 1 ปี

 

สวนรายละเอียดการลงทุนสําหรับแฟรนไชสซี่ในระดับตางๆ แบงเป็นระดับดังนี ้ระดับตําบล เงินลงทุนประ

มาณ 500,000 บาท จะไดรถ 3 ลอ ซูโมตา รุนขายดี จํานวน 5 คัน ในระดับอําเภอ ลงทุนประมาณ

1,000,000 บาท จะไดรถจํานวน 10 คัน และในระดับจังหวัดเงินลงทุนประมาณ 2,000,000 บาท จะไดรถ

จํานวน 20 คัน โดย แฟรนไชสซี่ ทุกระดับจะไดรับการอบรมดานการทําตลาดอยางเข็มขน กอนการเปิดโชวรูม รวม

ถึงเทคนิคการทําตลาดอยางตอเน่ืองหลังจากเปิดตัวไปแลว นอกจากน้ี บริษทัยังมีอุปกรณ และสื่อการขายตางๆให

เชน ป ายผา ตูไฟ โรลอัพ โบวชัวร และเสื้อพนักงาน เพื่อความพรอมในการทําตลาด

 

ทางดานระบบเงินผอน ก็เป็นอีกเรื่องหน่ึงที่บริษัทฯใหความสําคัญอยางมาก โดยกําลังดําเนินการเซ็น

สัญญาเป็นพันธมิตรกับ บริษัท ศรีสวัสดิ์  พาวเวอร จํากัด ซึ่งมีสาขาอยูทัว่ประเทศประมาณกวา 600 แหง เพื่อ

ใหบริการดานเงินผอนกับ แฟรนไชสซี่ และทัง้ที่เป็นลูกคาโดยตรง หรือลูกคาที่เป็น ซัพแฟรนไชส ของ แฟรนไชสซี่

ในทุกระดับ

 

สําหรับผูสนใจทานใดที่เล็งเห็นโอกาส และอนาคต อยากลงทุนทําธุรกิจแฟรนไชส รถ 3 ลอ ซูโมตา สามารถติดตอ

เพื่อดูรถตนแบบทุกรุนไดที่ โชวรูม ซูโมตา ถนนพระราม 2 ซอยเทียนทะเล 26 หรือดูรายละเอียดเพิ่มเติมไดที่

www.kusamaimotor.com โทรศัพท 02-416-5700 และ 089-178-6867

http://www.kusamaimotor.com/

