
คณะ​บัญชี​ จุฬา​ฯ เปิด​หลัก​สูตร​ ป.​โท​ “แบรนด​-ก

ารตลาด​”

คณะ​บัญชี​ จุฬา​ฯ จับ​มือ​ ม.​เคม​บริดจ​ พัฒนา​หลักสูตร​ปริญญา​โท​ดาน​แบรนด​และ​การ​ตลาด​ ตอบ​โจทย​โลก​ธุรกิจ​ใน​ยุค

ที่​เปลี่ยนแปลง​อยาง​รวด​เร็ว​ เผย​เป็น​สถาบัน​นัก​ป้ัน​แบรนด​แหง​แรก​ของ​เอ​เชีย

ดร​.​เอก​ก ภทร​ธน​กุล​ ประธาน​หลักสูตร​ปริญญา​โท​ดาน​แบรนด​และ​การ​ตลาด​ (ภาค​ภาษา​อังกฤษ​) คณะ​พาณิช​ยศ

าสตรและ​การ​บัญชี​ จุฬาลงกรณ​มหา​วิทยา​ลัย​ กลาว​วา​ ปัจจุบัน​การ​สราง​แบ​รน​ด มี​ความ​สําคัญ​ตอ​โอกาส​การ​เติบโต

ของ​ธุรกิจ​เป็น​อยาง​มาก​ หาก​แต​องค​ความ​รู​ดาน​การ​สราง​แบรนด​ยัง​ไมมี​การ​รวบ​รวม​ และ​เปิด​ให​มี​การ​เรียน​การ​สอน

อยาง​จริงจัง​ใน​ระดับ​ปริญญา​โท​ ซึ่ง​เป็น​สาเหตุ​หลัก​ให​องคกร​ธุรกิจ​ไทย​ขาด​ความ​ได​เปรียบ​ทางการ​แขง​ขัน​ เหตุ​น้ี

เหลา​คณาจารย​ใน​ภาค​วิชาการ​ตลาด​ จุฬา​ฯ จึง​รวม​กับ​มหา​วิทยา​ลัย​เคม​บริดจ​ ซึ่ง​มี​องค​ความ​รู​ใน​เรื่อง​ของ​การ​สราง

แบ​รน​ด และ​เป็น​แหลง​ผลิต​นัก​ป้ัน​แบ​รน​ด มือ​อาชีพ​ระดับ​โลก​มา​นา​น ​ใน​การ​พัฒนา​หลักสูตร​ดวย​การนําเอา​ศาสตร

ความ​รู​ดาน​การ​สราง​แบรนด​เขา​มา​ผสม​ผสาน​กับ​ศาสตร​ดาน​การ​ตลาด​ จน​เป็น​หลักสูตร​ใหม​ที่​มี​ประสิทธิภาพ​ใน​การ

พัฒนา​บุคลากร​ดาน​การ​ตลาด​ของ​ไทย

“หลักสูตร​น้ี​ เป็น​ภาค​ภาษา​อังกฤษ​ ซึ่ง​การ​รวม​มือ​กับ​เคม​บริดจ​ ไมใช​เพียง​เฉพาะ​ความ​รู​วิชา​การ​ แต​ยัง​มี​การ​เรียน

การ​สอน​รวม​กัน​ดวย​ โดย​ผู​เรียน​จะ​ได​เดิน​ทาง​ไป​ศึกษา​ที่​มหา​วิทยา​ลัย​เคม​บริดจ​ ใน​ราย​วิ​ชา Global Seminar in

Branding ซึ่ง​จะ​ได​เรียน​รู​จาก​คณาจารย​ เคม​บริดจ​ ที่​พิเศษ​ไป​กวา​นัน้​ก็​คือ​ความ​เป็น​เคม​บริดจ​ ทําให​สามารถ​ดึง​กู​รู

จาก​แบรนด​ชัน้​นําทัว่​โลก​มา​เป็น​วิทยากร​บรรยาย​ นิสิต​จะ​ได​ความ​รู​อยาง​เต็ม​ที่​ จาก​คน​ชัน้​เซียน​ระดับ​โลก​ ซึ่ง​เป็น

โอกาส​ที่​หา​ได​ยาก​มาก​ หลัก​สูต​ร MBM จึง​เป็น​เหมือน​การ​สราง​คุณคา​ให​ กับ​ตัวผู​เรียน​ กอน​ที่​จะ​เรียน​จบ​ออก​ไป​ แลว

เอา​ความ​รู​และ​ประสบการณ​ที่​ได​ ไป​สราง​มูลคา​เพิ่ม​ให​กับ​สิน​ค าและ​บริการ​ของ​ตัว​เอง​”

ดร​.​เอก​ก กลาว​ตอ​วา​ เคม​บริดจ​ เป็น​มหาวิทยาลัย​ที่​มี​มาตรฐาน​สูง​มาก​ใน​การ​พัฒนา​หลัก​สูตร​ และ​มีชื่อ​เสียง​มา​นาน

ใน​เรื่อง​ของ​การ​สราง​แบ​รน​ด โดย​ใน​การ​พัฒนา​หลักสูตร​รวม​กับ​คณะ​บัญชีฯ​ จุฬา​ฯ ได​มี​การ​สง​ศาสตราจารย​มา​รวม

สังเกตการณ​การ​เรียน​การ​สอน​จน​มัน่ใจ​จึง​เกิด​ขอ​ตกลง​ขึ้น​ ซึ่ง​หน่ึง​ใน​ขอ​ตกลง​ที่​ทัง้​สอง​ฝ าย​เห็น​รวม​กัน​ คือ​ เรื่อง

คุณภาพ​ของ​นิ​สิต​ ที่​ตอง​มา​กอน​เรื่อง​อื่น​ใด​ จึง​จํากัด​จํานวน​รับ​เขา​แตละ​ปี​เพียง​ 2​5 คน​เทา​นัน้

รศ.​ม.​ล.​สา​วิ​กา​ อุณห​นันท ประธาน​หลักสูตร​ปริญญา​โท​ดาน​แบรนด​และ​การ​ตลาด​ (ภาค​ภาษา​ไทย​) กลาว​วา​ “กอน

หน า​น้ี​ ภาค​วิชาการ​ตลาด​ของ​คณะ​บัญชีฯ​ จุฬา​ฯ มี​การ​พัฒนา​ปรับปรุง​หลัก​สูตร​ เพื่อ​ให​สอดคลอง​กับ​ความ​ตองการ

ของ​ยุค​สมัย​มา​โดย​ตล​อด​ แต​ครัง้​น้ี​ถือ​เป็นการ​เปลี่ยน​โฉม​ทัง้​หมด​ โดย​นํากลยุทธ​สําคัญ​ใน​การ​สราง​แบรนด​ให​ประสบ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%84%e0%b8%93%e0%b8%b0%e0%b8%9a%e0%b8%b1%e0%b8%8d%e0%b8%8a%e0%b8%b5-%e0%b8%88%e0%b8%b8%e0%b8%ac%e0%b8%b2%e0%b8%af-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%84%e0%b8%93%e0%b8%b0%e0%b8%9a%e0%b8%b1%e0%b8%8d%e0%b8%8a%e0%b8%b5-%e0%b8%88%e0%b8%b8%e0%b8%ac%e0%b8%b2%e0%b8%af-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4%e0%b8%94%e0%b8%ab%e0%b8%a5%e0%b8%b1%e0%b8%81%e0%b8%aa/


ความ​สําเร็จ​ ซึ่ง​จะ​ตอง​คํานึง​ถึง​ใน​ 3 เรื่อง​ คือ Customer Insight, Innovation และ Intimacy เขา​มา​อยู​ใน​การ

เรียน​การ​สอน​ทุก​วิ​ชา​ นอกจาก​น้ี​ ยัง​เปิด​ให​มี​แขนง​วิ​ ชา​เฉพาะ​ทาง​ อยาง​การ​จัดการ​แบ​รน​ด และ​การ​ตลาด​คา​ปลีก​

การ​จัดการ​แบรนด​และ​การ​ตลาด​บริการ​ และ​การ​จัดการ​ดาน​การ​ตลาด​ เพื่อ​ให​นิสิต​มี​วิธี​คิด​อยาง​เป็น​ระบบ​ มี​ความ​รู

ดาน​ทฤษฎี​ทางการ​ตลาด​ และ​สามารถ​ประยุกต​ทฤษฎี​สู​การ​ปฏิบัติ​อยาง​มี​ประสิทธิภาพ​และ​มี​ประ​สิทธิ​ผล”

“สวน​การ​เรียน​การ​สอ​น ​นอกจาก​เรียน​กับ​เหลา​คณาจารย​ของ​ภาค​วิชา​เรา​ ซึ่ง​หลาย​ทาน​ลวน​เป็น​บุคคล​ที่​ หลาย

องคกร​ชัน้​นําตองการ​ตัว​ไป​เป็น​ที่​ปรึกษา​ให​แลว​ เรา​ยัง​ดึง​เอา​นักการ​ตลาด​ หรือ​นัก​สราง​แบรนด​เกง​ๆ เขา​มา​มี​สวน

รวม​ใน​การ​ถายทอด​ประสบการณ​จริง​ให​กับ​นิ​สิต​ ซึ่ง​ไมใช​แค​มา​บรรยาย​ 1 – 2 ชัว่​โมง​ แต​เป็นการ​สอน​เต็ม​ทัง้​วิ​ชา​ ยิ่ง

ไป​กวา​น้ี​ ผู​เรียน​ยัง​จะ​มี​โอกาส​ได​สราง​สาย​สัมพันธ​ที่​ดี​กับ​เพื่อน​ที่​ มี​ประสบการณ​ความ​รู​ที่​หลาก​หลาย​ดวย​ เน่ืองจาก

หลัก​สูต​ร MBM จะ​เปิด​กวาง​ใน​การ​รับ​นิ​สิต​ นัก​ศึกษา​ จาก​ทุก​คณะ​ และ​ทุก​ภาค​วิ​ชา​ ทัง้​น้ี​ เพื่อ​ให​เกิด​การ​แลก​เปลี่ยน

มุม​มอง​ความ​คิด​ อัน​เป็น​สิ่ง​สําคัญ​ใน​การ​ทํางาน​ด านก​ารตลาด​”

ทัง้​น้ี​ ปริญญา​โท​ดาน​แบรนด​และ​การ​ตลาด​ หรือ MBM ของ​จุฬาลงกรณ​มหา​วิทยา​ลัย​ จะ​เปิด​รับ​สมัคร​ชวง​เดือน

กุมภาพันธ​ 2​561 และ​จะ​เปิด​สอน​ใน​เดือน​สิงหาคม​ 2​561 โดย​จะ​เปิด​รับ​เพียง​ 65 คนใน​สวน​ภาค​ภาษา​ไทย​ และ​ 2​5

คนใน​ภาค​ภาษา​อังกฤษ​ หาก​ตองการ​ทราบ​ราย​ละ​เอียด​เพิ่ มเติม​สามารถ​ติดตอ​ไป​ได​ที่​ 02-218-5791-2 หรือ​ที่​เว็บ​ไซ

ต mbm.cbs.chula.ac.th และ​อี​เมล ms-mkt@cbs.chula.ac.th


