
กา​รทเนอ​รระ​บุ​ อะโด​บีเป็น​ผูนําดาน​ดิจิตอล​มารเก็ต

ติง้​ฮับใน​ปี​ 2​559

กา​รทเนอ​รระ​บุ​ อะโด​บีเป็น​ผูนําดาน​ดิจิตอล​มารเก็ต​ติง้​ฮับใน​ปี​ 2​559

อะโด​บีรัง้​ตําแหนง​ผูนําเป็น​ปี​ที่​สอง​ติดตอ​กัน​ ดวย​คะแนน​สูงสุด​ใน​ดาน​ความ​สมบูรณ​ของ​วิสัย​ทัศ​น

กรุง​เทพ​ฯ — 14 มกราคม​ 2​559—อะโด​บี (Nasdaq: ADBE) เปิด​เผย​วา​ บริษทั​กา​รทเนอ​ร (Gartner) ระบุ​วา​อะโด

บีเป็น​ผู​นํา (Leader) ใน​รายงาน​วิจัย​เม​จิก​ควอ​แด​รน​ทสําหรับ​ดิจิตอล​มารเก็ต​ติง้​ฮับ (“Magic Quadrant for Digital

Marketing Hubs1”) ประจาํปี​ 2​559 โดย​นับ​เป็น​ปี​ที่​สอง​ตดิตอ​กนั​ที่​อะโด​บไีด​รบั​คะแนน​สงูสดุ​ใน​ดาน​ความ​สมบรูณ

ของ​วิสัย​ทัศน​ ทัง้​น้ี​ เกณฑ​สําหรับ​ความ​สมบูรณ​ของ​วิสัย​ทัศน​ไดแก​ ควา​มเขาใจ​ตลาด​ กลยุทธ​ดาน​การ​ตลาด​ กลยุทธ

ดาน​การ​ขาย​ กลยุทธ​ดาน​ผลิตภัณฑ​ รู​ปแบบ​ธุรกิจ​ กลยุทธ​ดาน​อุตสาห​กร​รม​/ตลาด​แนว​ลึก​ กลยุทธ​ดาน​นวัตกรรม

และ​ภู​มิ​ศาสตร

Adobe Marketing Cloud ชวย​ให​บริษทั​ตางๆ​ สามารถ​ใช​ขอมูล​ขนาด​ใหญ​หรือ​บิก๊ด​าตา (Big Data) เพื่อ​เขา​ถึง​และ

ดึงดูด​ลูกคา​และ​กลุม​เป า​หมาย​อยาง​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ ดวย​เน้ือหา​ดาน​การ​ตลาด​ที่​สอด​รับ​กับ​ลักษณะ​เฉพาะ​ของ​แตละ

บุคคล​ผาน​อุปกรณ​และ​ชอง​ทาง​ดิจิตอล​ที่​หลาก​หลาย​ โซลูชัน่​ที่​ผนวก​รวม​เขา​ดวย​กัน​อยาง​กลม​กลืน​ 8 โซลูชัน่​ชวย​ให

นักการ​ตลาด​มี​ชดุ​เทคโนโลยี​การ​ตลาด​ที่​ครบ​ถวน​สม​บรู​ณ มงุ​เนน​การ​วเิคราะห​ขอมลู​เชงิ​ลกึ​ การ​จดัการ​ประสบการณ

เว็บ​และ​แอ​พ การ​ทด​สอบ​ และ​การ​เจาะ​กลุม​เป า​หมาย​ การ​โฆษณา​ การ​จัดการ​กลุม​เป า​หมาย​ วิ​ดี​โอ​ การ​มี​สวน​รวม

ทาง​สังคม​ และ​การ​ผสม​ผสาน​แคม​เปญ

การ​เชื่อม​โยง​กับ Adobe Creative Cloud จะ​ชวย​เพิ่ม​ความ​สะดวก​ใน​การ​ใช​ทรัพยากร​ดิจิตอล​ผาน​ทุก​ชอง​ทาง​ดาน

การ​ตลาด​ แบรนด​ชัน้​นําหลาย​พัน​แบรนด​ทัว่​โลก​ รวม​ถึง​สอง​ใน​สาม​ของ​บริษทั​ขนาด​ใหญ​ที่​ติด​อัน​ดับ Fortune 50

และ​บริษทั​ขนาด​ใหญ​ที่สุด​ทัง้​ 10 บริษทั​ใน​ธุรกิจ​สื่อ​ บริการ​ดาน​การ​เงิน​ ยาน​ยนต​ การ​จัดการ​สิน​ทรัพย​ และ​โทร​คม

นา​คม​ ไว​วางใจ​เลือก​ใช​โซลูชัน่​การ​ตลาด​ดิจิตอล​ขอ​งอ​ะโด​บี ทัง้​น้ี Adobe Marketing Cloud รองรับ​ธุรกรรม​กวา​ 41

ลาน​ลาน​ราย​การ​ จัดการ​คํารอง​ขอก​วา​ 4.​1 ลาน​ลาน​ราย​การ​ และ​ขับ​เคลื่อน​อีเมล​กวา​ 6 หมื่น​ลาน​ฉบับ​ใน​แต​ละ​ปี

นาย​สุ​เรช วิ​ตทา​ล รอง​ประธาน​ฝาย​กลยุทธ​ดาน​การ​ตลาด​ กลุม​ธุรกิจ​ดิจิตอล​มารเก็ต​ติง้​ขอ​งอ​ะโด​บี กลาว​วา​ “เรา​รูสึก

ดีใจ​เป็น​อยาง​ยิ่ง​ที่​อะโด​บีได​รับ​การ​จัด​อันดับ​เป็น​ผูนําอีก​ครัง้​ใน​รายงาน​วิจัย​ที่​มี​ความ​สําคัญ​อยาง​มาก​ โซลูชัน่​ที่​โดด

เดน​ขอ​งอ​ะโด​บี พรอม​ดวย Creative Cloud และ Marketing Cloud ทําให​บริษทัฯ​ สามารถ​เชื่อม​โยง​ศาสตร​และ

ศิลป ​เขา​ดวย​กัน​ และ​ชวย​ให​แบรนด​ตางๆ​ ใช​ขอมูล​เพื่อ​นําเสนอ​เน้ือหา​คอน​เท​นตที่​สรางสรรค​ให​แก​ลูกคา​ผาน​หลาก

หลาย​ชอง​ทาง​ เรา​เชื่อ​วา​สถานะ​ความ​เป็น​ผูนําของ​เรา​ได​รับ​การ​ยอมรับ​อยาง​กวาง​ขวาง​จาก​นัก​วิ​เคราะห​ รวม​ไป​ถึง

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%97%e0%b9%80%e0%b8%99%e0%b8%ad%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%9a%e0%b8%b8-%e0%b8%ad%e0%b8%b0%e0%b9%82%e0%b8%94%e0%b8%9a%e0%b8%b5%e0%b9%80%e0%b8%9b/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%97%e0%b9%80%e0%b8%99%e0%b8%ad%e0%b8%a3%e0%b9%8c%e0%b8%a3%e0%b8%b0%e0%b8%9a%e0%b8%b8-%e0%b8%ad%e0%b8%b0%e0%b9%82%e0%b8%94%e0%b8%9a%e0%b8%b5%e0%b9%80%e0%b8%9b/


ลูกคา​ที่​ตัดสิน​ใจ​เลือก​ใช​เทคโนโลยี​ของ​เรา​”

รายงาน​ของ​กา​รทเนอ​รระบุ​วา​ “บริษทั​ที่​จัด​อยู​ใน​กลุม​ผูนํามี​การ​ผนวก​รวม​เทคโนโลยี​ดาน​การ​ตลาด​ เทคโนโลยี​ดาน

โฆษณา​ และ​ระบบ​วิเคราะห​ขอมูล​ขัน้​สูง​เขา​ไว​ดวย​กัน​อยาง​กลม​กลืน​ และ​ปรับ​ใช​โซลูชัน่​ฮับจํานวน​มาก​ แต​โดย​มาก

แลว​ยัง​คง​พึ่งพา​โซลูชัน่​แบบ​ครบ​วงจร​ที่​ได​รับ​จาก​การ​เขา​ซื้อ​กิจการ​และ​การ​รวม​มือ​กับ​พันธ​มิตร​ การ​เติบโต​อยาง

รวดเร็ว​ของ​เทคโนโลยี​ใน​สวน​น้ี​สง​ผล​ให​มี​การ​ปรับ​ใช​แนวทาง​การ​เขา​สู​ตลาด​เป็น​ราย​แรก​เพื่อ​สราง​ความ​ได​เปรียบ​

แต​เรา​คาด​วา​โซลูชัน่​ที่​พัฒนา​ขึ้น​ภายใน​องคกร​จะ​มี​ศักยภาพ​การ​แขงขัน​สูง​ใน​ชวง​หลาย​ปี​นับ​จาก​น้ี​ ผูนําจําเป็น​ตอง

โฟกัส​ที่​การ​สรางสรรค​นวัตกรรม​และ​การ​ผสาน​รวม​เทคโนโลยี​ เพื่อ​รักษา​ความ​ได​เปรียบ​ดาน​การ​แขง​ขัน​ ขณะ​ที่

ผูนําพัฒนา​ตอย​อด​ผลิตภัณฑ​ดัง้เดิม​ที่​มี​อยู​ เรา​คาด​วา​บริษทั​เหลา​น้ี​จะ​ลด​การ​ขยาย​เครือ​ขาย​ความ​รวม​มือ​กับ​พันธ

มิตร​ และ​เริ่ม​ที่​จะ​ชักชวน​ให​ลูกคา​หัน​มา​ใช​โซลูชัน่​แบบ​ครบ​วงจร​จาก​บริษทั​เดียว​”

1ที่​มา: Gartner, Inc. “Magic Quadrant for Digital Marketing Hubs” โดย Andrew Frank, Jake

Sorofman, Martin Kihn, Christi Eubanks, ม.​ค.​ 2559

ขอ​สงวน​สิ​ทธิ ์

กา​รทเนอ​รไม​ได​ใหการ​รับรอง​ผู​ผลิต​ สิน​คา​ หรือ​บริการ​ใดๆ​ ที่​กลาว​ถึง​ใน​รายงาน​วิจัย​ของ​บริษทัฯ​ และ​ไม​ได

แนะนําให​ผู​ใช​เลือก​ใช​เทคโนโลยี​ของ​ผู​ผลิต​ที่​จัด​อยู​ใน​อันดับ​สูงสุด​หรือ​ใน​ตําแหนง​อื่น​ใด​ รายงาน​วิจัย​ของ​กา​รทเนอ

รประกอบ​ดวย​ความ​คิด​เห็น​ของ​ฝาย​วิจัย​ของ​กา​รทเนอ​ร และ​ไม​ควร​ถือวา​เป็นการ​ระบุ​ขอ​เท็จ​จริง​ กา​รทเนอ​รขอ

ปฏิเสธ​การ​รับ​ประกัน​ใดๆ​ ไม​วา​โดย​ชัด​แจง​หรือ​โดย​นัย​ ใน​สวน​ที่​เกี่ยว​กับ​ขอมูล​การ​วิจัย​น้ี​ รวม​ถึง​การ​รับ​ประกัน

ทัง้หมด​เกี่ยว​กับ​ความ​สามารถ​ใน​การ​จัด​จําหนาย​ หรือ​ความ​เหมาะ​สม​สําหรับ​จุด​ประสงค​เฉ​พาะ

เกี่ยว​กับ​บริษทั​อะโด​บี ซิสเต็ม​ส อิน​คอ​รเปอ​เรท​เต็ต

อะโด​บีเปลี่ยน​โลก​ผาน​ประสบการณ​ดาน​ดิจิตอล​ ราย​ละเอียด​เพิ่ม​เติม http://www.adobe.com

กลุม​ผู​ใช​ผลิต​ภัณฑ​อะโด​บีใน​ภูมิภาค​เอเชีย​ตะวัน​ออก​เฉียง​ใต​สามารถ​ติดตอ​กับ​ทีม​งาน​ขอ​งอ​ะโด​บีและ​บุคลากร​ดาน

ครีเอทีฟ​ผา​น Facebook ได​โดย​ตรง​ เพื่อ​รับ​ทราบ​ขาว​คราว​ความ​เคลื่อน​ไหว​ ขอมูล​อัพเดต​ และ​โปร​โม​ชัน่ได​ที่
http://facebook.com/AdobeSEA
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