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การ​บริหาร​ราย​ได​สําหรับ​โรงแรม​และ​รี​สอ​รท จะ​ชวย​ให​ผู​เขา​อบรม​เขาใจ​และ​ทราบ​วิธี​การ​ขยาย​กรอบ​ราย​ได​และ​ผลัก

ดัน​ผล​กําไร​ให​กับ​โรง​แรม​ โดย​การ​ใช​วิธี​เชิงกล​ยุทธ​ระดับ​สูง​ใน​การ​กําหนด​รา​คา​ และ​การ​ควบคุม​หอง​พัก​คง​เห​ลือ​ การ

เพิ่ม​ และ​การ​ควบคุม​ความ​ตองการ​ของ​ลูก​คา​ การ​สราง​กลยุทธ​การ​ตลาด​ขึ้น​ใน​ระบบ​การ​ควบคุม​การ​ขาย​อยาง​เขม

งวด​ได​รับ​ผล​ประโยชน​ที่​ชัดเจน​เหนือ​คู​แขง​ เพื่อ​ให​นําไป​สู​การ​เพิ่ม​ยอด​ขาย​และ​ผล​กําไร​สูง​สุด

เน้ือหา​หลัก​สูต​ร
Day ǀ : Revenue Management Reality
– Introduction to Hotel Revenue Management
– Forecasting and Availability Control in Hotel Revenue Management
– Pricing Strategy and Distribution Channels in Hotel Revenue Management
– Overbooking Practices in Hotel Revenue Management
– Non Traditional Applications of Hotel Revenue Management
– Measuring Your Success – RevPAR, Index, MPI, RGI
Day ǁ : How to Optimize Hotel Revenue
– Price and Inventory Control
– Price Sensitivity and Pricing Decisions
– Segmentation and Price Optimization
– Displacement and Negotiated Pricing
– Search Engines and Online Selling: Stimulating Incremental Demand
– Why Hotel Owner Should Care About Revenue Management
หลักสูตร​น้ี​เหมาะ​สําหรับ

เจาของ​กิจ​การ​ ผู​บริหาร​โรง​แรม​, รี​สอ​รท, และ​เซอร​วิ​สอ​พาร​ทเมน​ท DOSM / DOS / DOM / Revenue Manager /
Online Manager

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%ab%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b9%84%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%aa%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%ab%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b9%84%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%aa%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%9a%e0%b8%a3%e0%b8%b4%e0%b8%ab%e0%b8%b2%e0%b8%a3%e0%b8%a3%e0%b8%b2%e0%b8%a2%e0%b9%84%e0%b8%94%e0%b9%89%e0%b8%aa%e0%b8%b3%e0%b8%ab%e0%b8%a3%e0%b8%b1%e0%b8%9a%e0%b9%82/

