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งาน​ขาย​เป็น​งาน​ที่​สําคัญ​ที่สุด​งาน​หน่ึง​ใน​การ​สราง​ราย​ได​ให​กับ​องค​กร​ และ​เป็น​งาน​ที่​ตอง​พบ​ปะ​ หรือ​ติดตอ​ลูกคา​โดย

ตรง​ การ​บริหาร​งาน​ขาย​จึง​ไมใช​เรื่อง​งาย​ และ​มี​ความ​ละเอียด​ออน​ ซับ​ซอ​น ​อัก​ทัง้​ยัง​มี​ความ​ผกผัน​เปลี่ยนแปลง​ไป

ตาม​สถาน​ณการ​อยู​ตลอด​เวลา​ ดัง​นัน้​ผู​บริหาร​งาน​ขาย​ และ​ทีม​งาน​จึง​จําเป็น​ ตอง​มี​ความ​รู​และ​เขา​ใจ​ ตอง​ศึกษา​ตัว

แปร​ วิธี​การ​ ขัน้​ตอ​น ​ละ​สิ่ง​สําคัญ​ใน​การ​บริหาร​งาน​ขาย​ให​มี​ประ​สิทธิ​ภาพ​ เพื่อ​ได​ยอด​ขาย​ตาม​เป า​ และ​ได​ผล​กําไร

ตาม​ที่​ตัง้​ใจ

เน้ือหา​หลัก​สูต​ร
– Emphasis on Personal Selling / What is a ‘Trusted Advisor’?
– The Sales Process
– Fundamentals of overcoming objections & negotiations.
– Sales Management : Account Management // Sales Action Plan
– Organization of the sales team : product line management / development of personnel / ethics /
motivation
– Sales and Operations

หลักสูตร​น้ี​เหมาะ​สําหรับ

ผู​บริหาร​ ผู​จัด​การ​ ฝาย​ขาย​ เจาของ​กิจการ​โรง​แรม​ รี​สอ​รท คอน​โด​ เซอร​วอ​สอ​พาร​ทเมน​ท และ​ผู​ที่​ตองการ​เพิ่มพูน

ความ​รู​ทาง​ดาน​การ​บริหาร​งาน​ขาย
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