
กลยุทธ​การ​ตลาด​เชิง​ลึก​สําหรับ​โรงแรม​และ​รี​สอ​รท*

กลยุทธ​การ​ตลาด​เชิง​ลึก​สําหรับ​โรงแรม​และ​รี​สอ​รท
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อุตสาหกรรม​โรงแรม​มี​การ​เติบโต​ไม​หยุด​น่ิง​ มี​ความ​เปลี่ยนแปลง​ตาม​ปัจจัย​แวดลอม​ตางๆ​ เชน​เดียว​กับ​อุตสาห​กร​รม​

อื่นๆ​ ดัง​นัน้​การ​จะ​ประสบ​ความ​สําเร็จ​ใน​การ​ทําราย​ได​ และ​ชื่อ​เสียง​ใน​ธุรกิจ​โรงแรม​นัน้​ จําเป็น​ตอง​ศึกษา​วิธี​คิด

กลยุทธ​อยาง​มี​แบบ​แผน​ เพื่อ​สามารถ​ปรับ​ตัว​ให​ทัน​ความ​เปลี่ยนแปลง​อยู​เส​มอ​ รวม​ถึง​การ​มี​ความ​รู​เชิง​ลึก​ใน​การ

ทําราย​ได​จาก​สวน​ตางๆ​ ของ​โรงแรม​หลักสูตร​น้ี​จะ​ทําให​ทาน​สามารถ​เขาใจ​แกน​ของ​กลยุทธ​ตางๆ​ ทางการ​ตลาด​ เพื่อ

สามารถ​นําไป​ปรับ​ใช​ให​เขา​กับ​สถานการณ​ของ​แตละ​โรง​แรม​ได

เน้ือหา​หลัก​สูต​ร

– การ​ทํา Marketing Plan : วิ​เครา​ะห SWOT, Segmentation, Positioning และ pricing

– ศึกษา​กลุม​ลูก​คา MICE

– กรณี​ศึกษา​ : โรง​แรม​เรเนซอง​สพัทยา​ รีสอรท​และ​สปา
– Marketing Plan Workshop Scenario

หลักสูตร​น้ี​เหมาะ​สําหรับ

เจาของ​กิจการ​โรง​แรม​ ผู​บริหาร​ และ​เจา​หน าที่​ฝ าย​การ​ตลาด​ รวม​ถึง​ผู​สนใจ​ที่​ตองการ​พัฒนา​ศักยภาพ​ใน​การ

ทําตลาด​โรงแรม​เฉ​พาะ

ผู​เชี่ยวชาญ​ดาน​บริหาร​ทีม​ขาย​และ​การ​ตลาด​ อดีต Director of Sales & Marketing และ Cluster Director of

Sales ของ​โรง​แรม​ 5 ดาว​ชัน้​นํา ทัง้​ใน​และ​ตาง​ประเทศ​มา​เกือบ​ 2​0 ปี​ ปัจจุบัน​เป็น CEO ขอ​งบ​ริ​ษทั PCL

Hospitality Co., Ltd. เป็น Owner Representative ของ​โรงแรม​ชื่อ​ดัง​ใน​กรุง​เทพ​ฯ และ Executive Director

ของ​โรงแรม​เซน​ตาง​ประเทศ​ที่​มีชื่อ​เสียง​ใน​พัทยา
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