
กรุงศรี คอนซูมเมอร เปิดโครงการ “พรีเมียร พ

ารทเนอร” จับมือสุดยอดพันธมิตรลุยตลาดสินเชื่อ

ผอนชําระ ตัง้เป าดันยอดสินเชื่อผอนชําระโต 20 %

กรุงเทพฯ, 12 เมษายน 2560 : กรุงศรี คอนซูมเมอร ผูนําในธุรกิจบัตรเครดิตและสินเชื่อสวนบุคคล เปิดโครงการ

“กรุงศรี คอนซูมเมอร พรีเมียร พารทเนอร” (Krungsri Consumer Premier Partner) ผนึกกําลัง 50 สุดยอด

พันธมิตรชัน้นําในกลุมผอนชําระสินคาและบริการจากทัว่ประเทศ ลุยตลาดสินเชื่อผอนชําระ พรอมชูกลยุทธสราง

ความเติบโตผานเครือขายพันธมิตร หวังดันยอดสินเชื่อและการผอนชําระเติบโตเพิ่มขึ้น 20% ภายในปี 2560

นางสาวณญาณี เผือกขํา กรรมการผูจัดการ บริษทั อยุธยา แคปปิตอล เซอรวิสเซส จํากัด ในฐานะตัวแทนธุรกิจสิน

เชื่อผอนชําระผานบัตร ในเครือ กรุงศรี คอนซูมเมอร เปิดเผยในงานเปิดโครงการ “กรุงศรี คอนซูมเมอร พรีเมียร

พารทเนอร” (Krungsri Consumer Premier Partner) ซึ่งจัดขึ้นเมื่อเร็ว ๆ น้ี ที่โรงแรมเพนนินซูลาวา “ปัจจุบัน พ

อรทสินเชื่อเพื่อการผอนชําระสินคาของกรุงศรี คอนซูมเมอร นับไดวาเป็นผูนําในธุรกิจ ดวยฐานลูกคากวา 7.8 ลาน

ราย โดยในปี 2559 ที่ผานมา มียอดรวมสินเชื่อผอนชําระผานบัตรในเครือ ซึ่งรวมถึง บัตรเครดิตกรุงศรี, บัตรกรุง

ศรีเฟิรสชอยส, บัตรเครดิตเซ็นทรัล เดอะวัน และบัตรเครดิต เทสโกโลตัส วีซา สูงถึง 4 หมื่นลานบาท หรือเติบโต

15% เทียบกับปีกอน และยังเติบโตตอเน่ืองมาถึงชวงไตรมาสแรกของปี 2560 สวนหน่ึงเป็นเพราะศักยภาพอัน

แข็งแกรงของพันธมิตรทางธุรกิจ ซึ่งเป็นสินคาและบริการที่มีอัตราเติบโตทางธุรกิจสูง หลายหมวดหมูมีอัตราเติบโต

สูงกวาตลาดมาก เชน ยอดผอนชําระหมวดโทรศัพทมือถือและสมารทโฟน ซึ่งเติบโตกวา 13% หรือหมวดสินคา

คอมพิวเตอรและไอทีที่เติบโตถึง 24% เทียบกับปีกอน ในปีน้ี กรุงศรี คอนซูมเมอร จึงไดริเริ่มโครงการ “กรุงศรี

คอนซูมเมอร พรีเมียร พารทเนอร” ขึ้น เพื่อตอยอดความสัมพันธทางธุรกิจกับกลุมสุดยอดพันธมิตรในกลุมผอน

ชําระสินคาและบริการจากทัว่ประเทศ เพื่อรวมสรางความเติบโตใหกับธุรกิจสินเชื่อเพื่อการผอนชําระของเราอยางตอ

เน่ือง”

โครงการ “กรุงศรี คอนซูมเมอร พรีเมียร พารทเนอร” เป็นโครงการที่กรุงศรี คอนซูมเมอร เชิญ 50 สุดยอด

พันธมิตรในกลุมผอนชําระสินคาและบริการจากทัว่ประเทศเขารวมโครงการ โดยคัดเลือกจากกลุมธุรกิจที่มีศักยภาพ

การเติบโตสูง มีเครือขายทางธุรกิจที่แข็งแกรง และมีสวนชวยสนับสนุนการเติบโตทางธุรกิจของกรุงศรี คอนซูมเม

อร มาอยางตอเน่ือง โดยเหลาพันธมิตรที่เขารวมโครงการจะไดรับสิทธิประโยชนทางธุรกิจตางๆ มากมาย รวมทัง้ได

รับทราบขอมูลเชิงกลยุทธ ภาพรวมทิศทางตลาด เพื่อกําหนดเป าหมายทางธุรกิจรวมกัน และสนับสนุนการเติบโตใน

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%87%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b5-%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b8%b9%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1%e0%b8%ad%e0%b8%a3%e0%b9%8c-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4-5/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%87%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b5-%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b8%b9%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1%e0%b8%ad%e0%b8%a3%e0%b9%8c-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4-5/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a3%e0%b8%b8%e0%b8%87%e0%b8%a8%e0%b8%a3%e0%b8%b5-%e0%b8%84%e0%b8%ad%e0%b8%99%e0%b8%8b%e0%b8%b9%e0%b8%a1%e0%b9%80%e0%b8%a1%e0%b8%ad%e0%b8%a3%e0%b9%8c-%e0%b9%80%e0%b8%9b%e0%b8%b4-5/


ธุรกิจผอนชําระสินคาบริการของกรุงศรี คอนซูมเมอร ใหเติบโตอยางแข็งแกรงยิ่งขึ้น

“นอกจากโครงการ “กรุงศรี คอนซูมเมอร พรีเมียร พารทเนอร” ซึ่งมุงสรางความสัมพันธอันดีกับกลุมพันธมิตรชัน้

นําซึ่งเป็นธุรกิจที่มีศักยภาพในการเติบโตสูงแลว กรุงศรี คอนซูมเมอรยังไดวางกลยุทธเพื่อชวยขับเคลื่อนการเติบโต

ในธุรกิจสินเชื่อผอนชําระอยางตอเน่ือง ไดแก 1. กิจกรรมสงเสริมการตลาดที่ตอบโจทยลูกคา ดวยจุดเดนในเรื่อง

โปรโมชัน่การผอนชําระที่หลากหลาย ครอบคลุมสินคากวา 50,000 ชนิด การใชคะแนนแลกเครดิตเงินคืนเพื่อสง

เสริมการขาย การจัดอีเวนทการผอนพิเศษ 0% รวมกับพันธมิตรในตางจังหวัด 2. การนํานวัตกรรมใหมๆ มาใชยก

ระดับบริการและการขาย เพื่อสรางประสบการณที่ดียิ่งขึ้นใหกับลูกคา เชน แอพพลิเคชัน่ยูชูส (U CHOOSE)

แอพพลิเคชัน กรุงศรี ควิกเพย การใหบริการผอนชําระผานเครื่องรูดบัตรแบบพกพา นอกจากน้ี ยังมีแผนจะเปิด

บริการเว็บเซอรวิสเต็มรูปแบบ เพื่อชวยอํานวยความสะดวกใหรานคาพันธมิตรในเครือขายที่มีกวา 23,000 รานคา

ใหใชงานไดงายขึ้น 3. ประสิทธิภาพในการสื่อสารโปรโมชัน่และกิจกรรมกับลูกคาผานดิจิตอลแพลทฟอรม ทําให

สามารถสื่อสารโปรโมชัน่และกิจกรรมกับลูกคาไดอยางรวดเร็ว โดยกรุงศรี คอนซูมเมอร ตัง้เป าวา ยอดสินเชื่อและ

การผอนชําระจะเติบโตสูงถึง 20% ภายในสิน้ปี 2560” นางสาวณญาณี กลาวสรุป


