
อารียาปลืม้ยอดจองบานทะลุ 426 ลบ.

อารียา เผยกลยุทธ “ผอนสบาย จายแคครึ่ง นาน 2 ปี” ในงานมหกรรมบานและคอนโดดันยอดจองบานทะลุ 426

ลานบาท สะทอนผูบริโภคมัน่ใจในสินคาและบริการทัง้กอน – หลังการขาย ขณะที่ผูเขาชมบูธใน Concept Store

by Areeya สูงกวา 1,000 คน

น.ส.อุสราพร เจริญสวามิภักดิ ์ผูอํานวยการฝ ายขายและการตลาด บริษทั อารียา พรอพเพอรตี ้จํากัด (มหาชน) เปิด

เผยวา บริษทัประสบความสําเร็จอยางมากในการเขารวมงานในมหกรรมบานและคอนโด ครัง้ที่ 36 ที่ผานมา ดวย

การใชแคมเปญ “ผอนสบาย จายแคครึ่ง นาน 2 ปี” สงผลใหมียอดจองซื้อที่อยูอาศัยสูงถึง 426 ลานบาท ทะลุเป า

หมายที่ไดวางไวที่ 400 ลานบาท

นอกจากนัน้ยังสะทอนถึงการไดรับความไววางใจในคุณภาพที่อยูอาศัยของบริษทัจากการใชกลยุทธสรางความมัน่ใจ

ใหแกลูกคาใน 4 ดานหลัก คือ ทําเลดี, ออกแบบดีไซน, คุณภาพการกอสราง และการใหบริการทัง้กอนและหลังการ

ขาย

“สินคาที่ไดรับความสนใจสูงสุดคงหนีไมพน คอนโดมิเนียมที่แตงครบสามารถอยูอาศัยไดทันที ทัง้ 4 ทําเลของอารี

ยา คือ ไดแก โครงการ เอ สเปซ มี บางนา, โครงการ เอ สเปซ มี สุขุมวิท 77 ,โครงการ เอ สเปซ มี รัตนาธิเบศร

และ โครงการ เอ สเปซ ไอดี อโศก รัชดา เพราะทําเลที่ตัง้ที่หลากหลายตอบสนองทุกความตองการ รวมถึงการ

ออกแบบดีไซนที่ไมเหมือนใครอีกดวย” น.ส.อุสราพร กลาว

น.ส.พัทธมล เลาหพูนรังษ ีผูจัดการฝ ายภาพลักษณองคกรและสื่อสารการตลาด บริษทั อารียา พรอพเพอรตี ้ฯ

ตอกยํ้าภาพลักษณผูนํา ดานการออกแบบดีไซน อีกครัง้ ดวยการ นําเสนอบูทผานแนวคิด Concept Store by

Areeya หรือการยกรานคาที่พรอมใหผูสนใจที่อยูอาศัย เลือกสรรตามความตองการและรูปแบบการใชชีวิต ทัง้คอน

โดมิเนียม, บานเดี่ยว, ทาวนโฮม และวิลเลจทาวน ซึ่งไดรับความสนใจจากผูเขาชมงานฯ เขาเยี่ยมชมบูธมากกวา

1,000 ราย ซึ่งเป็นสถิติที่นาพอใจเป็นอยางมาก
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