
กลุมบิวทฯ คาดธุรกิจรับสรางบานปี 62 โตได 5-7%

ป้ันแบบบานใหมลงแขงตลาดลูกคาออนไลน -อ

อฟไลน  สูเป าปีนี้ 900 ลาน

กลุมบิวทฯ มองเศรษฐกิจโลกมีความไมแนนอนสูง แตเชื่อไมแยอยางที่คิด ขณะที่เศรษฐกิจไทยมีแรงหนุนจาก

โครงการรัฐ/เอกชนและการเลือกตัง้ สงผลดีตอธุรกิจรับสรางบานคาดโตขึ้น 5-7% พรอมเดินหน ารุกตลาดแบบครบ

วงจร ลงแขงทัง้ออฟไลนและออนไลน สงแบบบานใหม 6 แบบสูตลาด วางเป าหมายปีน้ี 900 ลานแนนอน

นายสุธี เกตุศิริ กรรมการผูจัดการ กลุม บิวท ทู บิวด บริษทัรับสรางบาน ประกอบดวย บริษทั บิวท ทู บิวด จํากัด

บริษทั บางกอกเฮาสบิวเดอร จํากัด และ บริษทั สมอลลเฮาสบิวเดอร จํากัด เปิดเผยวา สําหรับภาพรวมเศรษฐกิจ

ของประเทศในปี 2562 มีความเชื่อมโยงกับเศรษฐกิจโลกที่มีความผันผวนสูง หรืออาจมีความเสี่ยงจากปัจจัย

สงครามการคาสหรัฐ–จีน รวมทัง้ขอตกลงการแยกตัวของอังกฤษจากสหภาพยุโรป (Brexit ) วาจะสามารถเจรจา

ตกลงกันไดหรือไม แตอยางไรก็ดีเชื่อวาเศรษฐกิจไทยยังคงมีแรงหนุนจากการลงทุนของภาครัฐและเอกชน รวมถึง

ผลพวงจากโครงการ EEC เมกะโปรเจคตางๆ และการเลือกตัง้ 2562 ซึ่งจะเป็นแรงสงสําคัญใหเศรษฐกิจไทยมีการ

ปรับตัวดีขึ้นเรื่อยๆ หรืออาจสืบเน่ืองไปอีกหลายปี โดยมองวาเศรษฐกิจไทยปีน้ีจะโตไดประมาณ 4 – 4.5% และมีผล

ตอเน่ืองไปถึงธุรกิจรับสรางบานที่คาดวาจะเติบโตไดดีกวาปีที่แลว 5 – 7 % เชนกัน

สําหรับกลยุทธสําคัญของกลุม บิวท ทู บิวด ที่นํามาใช ยังคงเนนในเรื่องการสรางมาตรฐานของคุณภาพงานกอสราง

และบริการในราคาที่คุมคากับผูบริโภค ซึ่งเป็นหัวใจหลักของธุรกิจรับสรางบาน โดยจะมุงเนนพัฒนาเทคโนโลยีการ

กอสรางในระบบสําเร็จรูป และเทคนิคการกอสรางใหมๆมาใชเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการทํางานอยางตอเน่ือง เพื่อ

ใหการกอสรางสามารถทําไดอยางรวดเร็ว มีคุณภาพ และปราณีต รวมทัง้งานวิจัยและคนหาวัสดุ สุขภัณฑใหมๆ ที่มี

ความคงทน สวยงาม และราคาคุมคามากยิ่งขึ้น

ทัง้น้ี จะผลักดันการตลาดในรูปแบบครบวงจร ทัง้การตลาดแบบ ออฟไลน (Offline) และ ออนไลน (Online) โดย

แบบ ออฟไลน จะเนนจัดกิจกรรมที่เขาถึงลูกคาไดโดยตรง อาทิ กิจกรรม Site Seeing “สรางบาน ตองเห็นบาน”

ซึ่งจากการสํารวจความพึงพอใจเป็นประจําทุกปีนัน้พบวา กิจกรรมดังกลาวเป็นที่พึงพอใจสําหรับลูกคาที่อยูระหวาง

การตัดสินใจสรางบานจนนําไปสูการตัดสินใจปลูกสรางบานเป็นอยางมาก เพราะลูกคาจะไดรับความรูความเขาใจใน

ขัน้ตอนการผลิตชิน้สวนสําเร็จรูปและกระบวนการกอสรางแบบใกลชิดที่หน าไซตงานจริงและโรงงานผลิตชิน้สวน

สําเร็จรูปจนเกิดความเชื่อมัน่ดวยตนเอง นอกจากน้ียังรวมไปถึงการเขารวมออกบูธแสดงสินคาที่ในปีน้ีกลุมบริษทัฯ

ยังคงวางกลยุทธเรื่องการออกบูธไวตลอดทัง้ปีรวมกวา 10 งาน อาทิ งานออกบูธของทางสมาคมธุรกิจรับสรางบาน

งานสถาปนิก งานบานและสวน รวมไปถึงการมองหาทําเลการออกบูธใหมๆ เพื่อใหครอบคลุมกลุมลูกคาในกรุงเทพฯ

https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%b8%e0%b9%88%e0%b8%a1%e0%b8%9a%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%97%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%b8%e0%b9%88%e0%b8%a1%e0%b8%9a%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%97%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b1/
https://www.thaimediapr.com/%e0%b8%81%e0%b8%a5%e0%b8%b8%e0%b9%88%e0%b8%a1%e0%b8%9a%e0%b8%b4%e0%b8%a7%e0%b8%97%e0%b9%8c%e0%b8%af-%e0%b8%84%e0%b8%b2%e0%b8%94%e0%b8%98%e0%b8%b8%e0%b8%a3%e0%b8%81%e0%b8%b4%e0%b8%88%e0%b8%a3%e0%b8%b1/


และปริมณฑลไดทุกโซน

นอกจากน้ี กลุมบริษทัฯไดเตรียมรีโนเวทสํานักงานขายใหม รวมไปถึงการรีโนเวทหองโชววัสดุที่สํานักงานใหญ บน

ถนนออนนุช ใหมีความทันสมัยเพื่อรองรับงานขายและงานบริการใหแกลูกคา โดยไดอัพเดทเทรนดวัสดุ สุขภัณฑ

อุปกรณตางๆ ใหลูกคาไดมีตัวเลือกที่หลากหลาย สวยงามและเขากับยุคสมัยมากยิ่งขึ้น

รวมไปถึงการที่กลุมบริษทัฯ พยายามพัฒนาและออกแบบบานใหมอยูตลอดเวลา เพื่อตอบโจทยความตองการของ

ลูกคาในรูปแบบการดีไซนที่ทันสมัย ฟังกชัน่การใชงานครบครันและราคาคุมคา ซึ่งในปีน้ีไดออกแบบบานใหมสไตล

โมเดิรนจํานวน 6 แบบ ราคาเริ่มตนที่ 3.5 ลานบาทขึ้นไป โดยออกแบบเพื่อเจาะฐานลูกคาตลาดกลางและบน และ

แตละแบบจะมีการดีไซนรูปทรงและฟังกชัน่ที่มีความโดดเดนแตกตางกันออกไป เพื่อเป็นการเพิ่มทางเลือกที่หลาก

หลายใหแกลูกคาตามแตละสไตลการใชชีวิต

ในสวนของการทําการตลาดแบบออนไลนนัน้ ในปีน้ีกลุมบริษทัฯ ไดรุกอยางเต็มตัว เพราะมองวาการทําการตลาด

แบบออฟไลนเพียงอยางเดียวไมเพียงพอกับพฤติกรรมของผูบริโภคในยุคปัจจุบัน ซึ่งจะเดินหน าพัฒนาปรับปรุงทัง้

ในสวนของเว็บไซตทัง้ 3 บริษทั ใหมีขอมูลรายละเอียดแบบบานและขอมูลที่จําเป็นอยางครบถวน และการทําการ

ตลาดผานสื่อโซเชียลตางๆที่เป็นที่นิยมในปัจจุบัน ซึ่งจะมุงเนนการนําเสนอ Content และอัพเดทผลงานหรือขอมูล

ที่เป็นประโยชนในเรื่องของการสรางบานและคําแนะนําเรื่องการสรางบานไดอยางทันทวงทีผานชองทางตางๆของสื่อ

โซเชียล รวมทัง้การจัดกิจกรรม โปรโมชัน่ใหไดรวมลุน รวมสนุก ในรูปแบบการประชาสัมพันธเพื่อเชิญชวนให

บุคคลทัว่ไปหรือกลุมลูกคาไดเขามามีสวนรวมกับกลุมบริษทัฯ มากยิ่งขึ้น ซึ่งเป็นการพัฒนาในดานการสื่อสารกับลูก

คา และสามารถใหตอบโจทยพฤติกรรมของผูบริโภคไดทุกชวงของการตัดสินใจไดอยางรวดเร็วมากขึ้น

อยางไรก็ดี ในสวนของการวางเป าหมายทางการขายของกลุมบริษทัฯ นัน้ ตอเน่ืองจากการดําเนินงานในชวงปี 61 ที่

ผานมา ที่วางเป าไวที่ 900 ลานบาท ซึ่งทิศทางในชวง 3 ไตรมาสแรกเป็นไปในทิศทางที่ดีตามแผนที่วางไว แตใน

ชวงโคงสุดทายของปีเศรษฐกิจแผวลง สงผลใหประชาชนชะลอการตัดสินใจออกไปพอสมควร จึงทําใหยอดขายรวม

ทัง้ปีตํ่ากวาเป าหมายที่วางไว 7% ซึ่งสัดสวนที่ลูกคาสวนใหญสนใจปลูกสรางบานจะเป็นบานระดับราคา 1-5 ลาน

บาท 40% ระดับ 5-10 ลานบาท 40% และ 10 ลานบาทขึ้นไป 20% โดยในปี 2562 น้ียังคงตัง้เป าหมายของยอด

ขายรวมไวที่ 900 ลานบาท ซึ่งจากแผนงานที่ไดวางกลยุทธไวทัง้หมดในปีน้ีเชื่อมัน่วาจะสามารถทําไดตามเป าหมาย

ที่วางไวไดไมยากนัก


